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   หน้าแรก/Content Marketing/วิธีบีบอัดไฟล์ PDF ด้วย Adobe  Content Marketing  วิธีบีบอัดไฟล์ PDF ด้วย Adobe 
   
  Douglas Karr   ติดตามได้ที่ X  May 13, 2020 อ่าน 1 นาที 

 
   ในช่วงไม่กี่ปีที่ผ่านมาฉันใช้ประโยชน์อย่างมาก เครื่องมือของบุคคลที่สามเพื่อบีบอัดไฟล์ PDF ของฉัน สำหรับการใช้งานออนไลน์ ความเร็วเป็นปัจจัยทางออนไลน์เสมอดังนั้นไม่ว่าฉันจะส่งอีเมลไฟล์ PDF หรือโฮสต์ไฟล์ฉันต้องการให้แน่ใจว่าไฟล์ถูกบีบอัด 
 ทำไมต้องบีบอัด PDF
 การบีบอัดอาจทำให้ไฟล์มีขนาดหลายเมกะไบต์และลดขนาดลงเหลือไม่กี่ร้อยกิโลไบต์ทำให้ง่ายต่อการรวบรวมข้อมูลโดยเครื่องมือค้นหาทำให้ดาวน์โหลดได้เร็วขึ้นและทำให้แนบและดาวน์โหลดจากอีเมลได้ง่ายขึ้น
 บางครั้งลูกค้าถามฉันว่าการตั้งค่าใดดีที่สุดสำหรับการบีบอัด PDF ... แต่ไม่ใช่ผู้เชี่ยวชาญด้านการตั้งค่าการบีบอัดและการส่งออกฉันไม่รู้ว่าจะเริ่มจากตรงไหนดี หากคุณเป็นมืออาชีพและเข้าใจการตั้งค่าการบีบอัด CCITT, Flate, JBIG2, JPEG, JPEG 2000, LZW, RLE และ ZIP …ฉันแน่ใจว่าคุณสามารถเข้าใจได้ มีบทความมากมาย 
 ฉันแค่ใช้เครื่องมือบีบอัดเพื่อทำงานให้ฉัน โชคดีที่ Adobe นำเสนอเพียงแค่นั้น!
 วิธีบีบอัด PDF ด้วย Adobe Acrobat
 สิ่งที่ฉันไม่รู้ก็คือไฟล์ มีเมฆ Adobe Creative ลิขสิทธิ์ได้รวมเครื่องมือบีบอัดที่สร้างขึ้นภายใน Acrobat ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มของ Adobe สำหรับการแก้ไขออกแบบและรวม PDF หากคุณดาวน์โหลด Acrobat คุณสามารถบีบอัด PDF ของคุณได้อย่างง่ายดาย:
 	เปิด PDF ใน Acrobat DC.
	เปิด ปรับ PDF ให้เหมาะสม เครื่องมือบีบอัดเอกสาร PDF
	Choose เครื่องมือ> เพิ่มประสิทธิภาพ PDF หรือคลิกที่เครื่องมือจากแผงด้านขวามือ
	เลือก ลดขนาดไฟล์ ในเมนูด้านบน
	ชุด ความเข้ากันได้ของ Acrobat เวอร์ชันแล้วคลิกตกลง ค่าเริ่มต้นจะเป็นเวอร์ชันที่มีอยู่
	เลือก การเพิ่มประสิทธิภาพขั้นสูง ในเมนูด้านบนเพื่ออัปเดตการบีบอัดรูปภาพและแบบอักษร คลิกตกลงเมื่อคุณแก้ไขเสร็จแล้ว
	Choose ไฟล์> บันทึกเป็น. ใช้ชื่อไฟล์เดียวกันเพื่อเขียนทับไฟล์ปัจจุบันหรือเปลี่ยนชื่อไฟล์ใหม่ด้วยขนาด PDF ที่เล็กลง เลือกสถานที่แล้วคลิกบันทึก 
 


  วิธีบีบอัด PDF ด้วย Adobe Online
 ถ้าคุณมี มีเมฆ Adobe Creative ใบอนุญาตคุณไม่จำเป็นต้องดาวน์โหลด Adobe Acrobat เพื่อบีบอัดไฟล์ PDF ของคุณ! Adobe มีเครื่องมือออนไลน์ที่คุณสามารถใช้ได้!
 
 เพียงแค่อัปโหลด PDF จากนั้น Adobe จะบีบอัดและดาวน์โหลด ดีและง่าย!
 บีบอัด PDF ออนไลน์ 

     
  Douglas Karr   ติดตามได้ที่ X  May 13, 2020 อ่าน 1 นาที 

 
 
 
    
 


     
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr เป็น CMO ของ เปิดข้อมูลเชิงลึก และผู้ก่อตั้ง Martech Zone. Douglas ได้ช่วยเหลือสตาร์ทอัพ MarTech ที่ประสบความสำเร็จหลายสิบราย ได้ช่วยเหลือในการตรวจสอบสถานะมูลค่ากว่า 5 พันล้านดอลลาร์ในการซื้อกิจการและการลงทุนของ Martech และยังคงช่วยเหลือบริษัทต่างๆ ในการปรับใช้และทำให้กลยุทธ์การขายและการตลาดเป็นไปโดยอัตโนมัติ Douglas เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัลและ MarTech ที่ได้รับการยอมรับในระดับสากล ดักลาสยังเป็นผู้เขียนหนังสือ Dummie's Guide และหนังสือความเป็นผู้นำทางธุรกิจที่ได้รับการตีพิมพ์อีกด้วย 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
      มีประโยชน์? ไม่พลาดบทความ...
 สมัครรับจดหมายข่าวรายสัปดาห์ของเราเพื่อรับบทความล่าสุดในกล่องจดหมายของคุณโดยตรง!
 
     กรอกที่อยู่อีเมล์ของคุณ  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   บทความที่เกี่ยวข้อง
 
   
 TextSniper: แอพ MacOS ที่ต้องมีสำหรับจับข้อความจากหน้าจอของคุณได้ทันที
 Mar 7, 2024
 
  
 Storylane: เปลี่ยนผู้เข้าชมด้วยทัวร์ชมผลิตภัณฑ์และการสาธิตที่คุณสามารถสร้างได้ภายใน 10 นาที
 Mar 5, 2024
 
  
 WordPress: วิธี 301 เปลี่ยนเส้นทางเพจเพจไปยัง URL หลัก
 Mar 5, 2024
 
  
 แพลตฟอร์มบุ๊กมาร์กยอดนิยมสำหรับอ่านภายหลังคืออะไร?
 Mar 4, 2024
 
 
 
 
 
   นอกจากนี้ยังตรวจสอบ
  ปิดหน้านี้  
  	  
 
  แพลตฟอร์มบุ๊กมาร์กยอดนิยมสำหรับอ่านภายหลังคืออะไร?  Mar 4, 2024 
 
 
	  
 
  การนำทางครึ่งชีวิตที่หดตัวของเทคโนโลยีใน Martech  Mar 1, 2024 
 
 
	  
 
  6 เครื่องมือ Martech ที่เกิดขึ้นใหม่เพื่อปรับปรุงแคมเปญการตลาดดิจิทัลของคุณ  Mar 1, 2024 
 
 

 
 
   
  การเปิดเผย

Martech Zone เป็นเว็บไซต์ฟรีที่สร้างรายได้ผ่านการอ้างอิง ลิงค์พันธมิตร และการโฆษณา
     
 Martech Zone ก่อตั้งขึ้นโดย Douglas Karr และดำเนินการภายใต้บริษัทของเขา DK New Media, LLCซึ่งเป็นองค์กรที่เป็นเจ้าของและดำเนินงานโดยทหารผ่านศึกที่น่าภาคภูมิใจ Douglas เป็นวิทยากรและที่ปรึกษาด้านการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัล



 
 



เข้าร่วมจดหมายข่าวรายสัปดาห์ของฉัน


     สมัครรับจดหมายข่าว อย่าพลาดบทความ! ลงทะเบียนและข้อความที่ตัดตอนมาจากบทความทั้งหมดของเราจะถูกส่งไปยังกล่องจดหมายของคุณทุกเช้าวันจันทร์
 
       ชื่อจริง *   
  ชื่อสกุล *   
  อีเมลล์ *   
    ถ้าคุณเป็นมนุษย์ปล่อยให้ฟิลด์นี้ว่างเปล่า   
  สมัครรับจดหมายข่าว 
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    ผู้สร้าง

	เครื่องมือสร้าง UTM การวิเคราะห์สร้าง URL ของคุณอย่างง่ายดายด้วยพารามิเตอร์ UTM เพื่อติดตามแคมเปญการตลาดของคุณอย่างแม่นยำ

	สแปมผู้อ้างอิงรักษาการวิเคราะห์ของคุณให้แม่นยำโดยการกรองสแปมผู้อ้างอิงออกจากรายงานของคุณ

	ลิงก์รีวิวของ Googleค้นหาและแชร์ลิงก์รีวิว Google ของคุณอย่างรวดเร็วเพื่อเพิ่มชื่อเสียงทางออนไลน์ของคุณ

	บันทึก SPFรักษาความปลอดภัยในการส่งอีเมลของคุณด้วยบันทึก SPF แบบกำหนดเอง ซึ่งช่วยลดความเสี่ยงของการโจมตีจากสแปมและฟิชชิ่ง





 
  เครื่องคิดเลข

	เครื่องคำนวณอัตราการแปลงเพิ่มประสิทธิภาพการทำการตลาดของคุณโดยการคำนวณอัตราคอนเวอร์ชั่นของคุณอย่างง่ายดาย

	เครื่องคำนวณต้นทุนต่อการดำเนินการกำหนดประสิทธิภาพของการโฆษณาโดยการคำนวณต้นทุนต่อการดำเนินการ (CPA) ของแคมเปญของคุณ

	เครื่องคำนวณขนาดตัวอย่างขั้นต่ำรับประกันความถูกต้องทางสถิติด้วยขนาดตัวอย่างที่เหมาะสมสำหรับการสำรวจของคุณ

	เครื่องคำนวณผลตอบแทนการลงทุนวัดความสำเร็จของกลยุทธ์การตลาดของคุณโดยการคำนวณ ROI ของคุณอย่างง่ายดาย

	ผลกระทบจากการตรวจสอบออนไลน์คาดการณ์การเติบโตของยอดขายโดยทำความเข้าใจผลกระทบของรีวิวจากลูกค้าเพิ่มเติม





 
  แปลง

	เครื่องมือแปลงไฟล์ CSV เป็นแถวแปลงไฟล์ CSV ให้เป็นแถวแล้วกลับมาอีกครั้งเพื่อปรับปรุงการประมวลผลข้อมูลของคุณ

	ตัวแปลง Hex เป็น RGBแปลงรหัส HEX เป็นค่า RGB ได้อย่างง่ายดาย และในทางกลับกันสำหรับโครงการออกแบบของคุณ

	แปลงหมายเลขโทรศัพท์โต๊ะเครื่องแป้งแปลงข้อความของคุณให้เป็นหมายเลขโทรศัพท์แบบสื่อความหมายเพื่อให้โทรออกได้ง่ายขึ้น





เครื่องมือ

	หัวเรื่องอีเมลบนมือถือเพิ่มอัตราการเปิดอีเมลให้สูงสุดโดยทำให้แน่ใจว่าหัวเรื่องของคุณสามารถดูได้บนอุปกรณ์มือถือ

	สร้างรหัสผ่านสร้างรหัสผ่านที่แข็งแกร่งเพื่อเพิ่มความปลอดภัยออนไลน์ของคุณ

	ที่อยู่ IP ของคุณค้นหาที่อยู่ IP ของคุณอย่างรวดเร็วเพื่อวัตถุประสงค์ด้านเครือข่ายและการแก้ไขปัญหา

	ตัวนับตัวอักษรและคำปรับแต่งเนื้อหาของคุณด้วยเครื่องมือของเราสำหรับการนับตัวอักษร คำ และประโยค





 
  ผู้ชม

	โปรแกรมดู CSSปรับแต่งไฟล์ CSS ของคุณด้วยเครื่องมือบีบอัดและคลายการบีบอัดเพื่อการโหลดเว็บไซต์ที่รวดเร็วยิ่งขึ้น

	โปรแกรมดู JSONตกแต่งหรือบีบอัดข้อมูล JSON ของคุณเพื่อให้อ่านง่ายหรือมีประสิทธิภาพมากขึ้น

	โปรแกรมดูส่วนหัว HTTPต้องการดึงข้อมูลส่วนหัวสำหรับคำขอ HTTP สำหรับเพจหรือ API หรือไม่ โปรแกรมดูส่วนหัวนี้ช่วยให้คุณสามารถโพสต์คำขอของคุณได้

	โปรแกรมดูภาพขนาดย่อของ YouTubeต้องการเรียกค้นรูปภาพ YouTube ทั้งหมดสำหรับวิดีโอ YouTube ของคุณหรือไม่? เครื่องมือง่ายๆ นี้มอบทุกสิ่งให้กับพวกเขา





คำสั่ง

	ตัวตรวจสอบการแพร่กระจาย DNSตรวจสอบ DNS ทั่วโลกแบบเรียลไทม์เพื่อให้แน่ใจว่าการเปลี่ยนแปลงโดเมนของคุณได้รับการเผยแพร่

	เครื่องมือตรวจสอบบัญชีดำอีเมลดูว่าที่อยู่ IP ของคุณอยู่ในบัญชีดำบนเซิร์ฟเวอร์ DNSBL หรือไม่ ทำให้อีเมลของคุณไม่ถูกทำเครื่องหมายว่าเป็นสแปม

	ติดตามการเปลี่ยนเส้นทาง URLติดตามแต่ละการกระโดดและเส้นทางของการเปลี่ยนเส้นทาง URL ของคุณเพื่อแก้ไขปัญหาลิงก์ของคุณ

	ค้นหาใครใช้การค้นหา WHOIS ของเราเพื่อดูบันทึกการจดทะเบียนโดเมนของโดเมนที่คุณต้องการวิเคราะห์
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 ทุกอย่างเริ่มต้นจากชมรมหนังสือ
 ใช่ ฉันจริงจัง ฉันเริ่มทำงานบนเว็บเมื่อกว่าสองทศวรรษที่แล้ว ไซต์แรกของฉันคือ Helping Hand ซึ่งดูแลจัดการไซต์ที่ดีที่สุดจากทั่วทั้งเว็บเพื่อช่วยเหลือผู้ใช้คอมพิวเตอร์และนำทางแหล่งข้อมูลบนอินเทอร์เน็ต หลายปีต่อมา ฉันขายโดเมนให้กับบริษัทที่ช่วยให้คนเลิกบุหรี่ ซึ่งเป็นหนึ่งในบริษัทแรกๆ ของฉัน ใหญ่ สัญญา
 ฉันเริ่มเขียนบล็อกใน Blogger และเขียนบทกวีเกี่ยวกับทุกสิ่งตั้งแต่การเมืองไปจนถึงเครื่องมืออินเทอร์เน็ต ฉันไปทุกที่และส่วนใหญ่เขียนเพื่อตัวเอง - โดยไม่มีผู้ชมมากนัก ฉันเป็นสมาชิกของชมรมหนังสือการตลาดในอินเดียแนโพลิสที่เติบโตขึ้นอย่างรวดเร็วจนเกินควบคุม เมื่อเวลาผ่านไป ฉันค้นพบว่าคนกลุ่มนี้มาหาฉันเพื่อขอคำแนะนำด้านเทคโนโลยีมากขึ้นเรื่อยๆ การผสมผสานระหว่างพื้นหลังด้านเทคโนโลยีและความเฉียบแหลมด้านธุรกิจและการตลาดของฉันเป็นที่ต้องการอย่างสูงเนื่องจากอินเทอร์เน็ตได้เปลี่ยนแปลงอุตสาหกรรมอย่างรวดเร็ว
 ก่อนอ่าน บทสนทนาเปล่าฉันมีแรงจูงใจในการสร้างแบรนด์และควบคุมเนื้อหาบนเว็บไซต์ให้ดียิ่งขึ้น ฉันยังต้องการควบคุมรูปลักษณ์ของบล็อกมากขึ้นด้วย ดังนั้นฉันจึงย้ายไปยังโดเมนของฉันในปี 2006 และสร้างไซต์ WordPress แรกของฉัน เนื่องจากฉันมุ่งเน้นไปที่เทคโนโลยีการตลาด ฉันไม่ต้องการให้โดเมนที่มีชื่อของฉันเข้ามารบกวน ดังนั้นฉันจึงย้ายเว็บไซต์ (อย่างเจ็บปวด) ไปยังโดเมนใหม่ในปี 2008 ซึ่งเป็นที่ที่โดเมนเติบโตขึ้นตั้งแต่นั้นเป็นต้นมา
  พื้นที่ Martech Zone เป็นเจ้าของและดำเนินการโดย DK New Media, LLC เป็นบริษัทที่ฉันเริ่มต้นในปี 2009 หลังจากทำงานกับแผนกการตลาดออนไลน์ที่สำคัญแทบทุกแผนกในช่วงที่ฉันดำรงตำแหน่งที่ ExactTarget และเปิดตัว Compendium ฉันรู้ว่ามีความต้องการอย่างมากสำหรับความเชี่ยวชาญและคำแนะนำของฉันในอุตสาหกรรมที่ซับซ้อนเช่นนี้
 DK New Media ดูแลการให้คำปรึกษา สิ่งพิมพ์ พอดแคสต์ เวิร์คช็อป การสัมมนาผ่านเว็บ และโอกาสในการพูดของฉัน Highbridgeซึ่งเป็นเอเจนซี่ของฉันร่วมกับพันธมิตรอีกสองราย ช่วยให้บริษัทต่างๆ เพิ่มการลงทุนด้านการขาย การตลาด และผลิตภัณฑ์ที่เกี่ยวข้องให้เกิดประโยชน์สูงสุด เรานำเสนอการบูรณาการ การโยกย้าย การฝึกอบรม การให้คำปรึกษาเชิงกลยุทธ์ และการพัฒนาแบบกำหนดเอง
 ขอบคุณมากสำหรับการสนับสนุนตลอดหลายปีที่ผ่านมา!
 Douglas Karr
 ผู้บริหารสูงสุด, DK New Media
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  Akshat Choudhary มีความภาคภูมิใจในความสามารถในการสอนตัวเองอยู่เสมอ ตั้งแต่เริ่มต้น BlogVaultAkshat ได้เปลี่ยนโครงการด้านข้างของเขาให้กลายเป็นกิจการที่ทำกำไรได้ซึ่งกำลังขยายความสูงใหม่ในพื้นที่สตาร์ทอัพของอินเดีย ในฐานะสมาชิกของชุมชน WordPress มาเกือบสิบปี Akshat กระตือรือร้นที่จะทำความเข้าใจกับพื้นที่ที่ผู้ใช้ต่อสู้ ความเชื่อหลักของ Akshat ที่อยู่เบื้องหลังการสร้างผลิตภัณฑ์ใด ๆ คือการทำให้แน่ใจว่าผู้ใช้ปลายทางไม่ต้องการความช่วยเหลือและช่วยเหลือพวกเขาอย่างดีที่สุดเท่าที่จะเป็นไปได้หากพวกเขาทำ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซ์คริส
  Alex เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดดิจิทัลที่ ซอฟต์แวร์ที่เชื่อถือได้ซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดดิจิทัลที่ให้บริการ SEO และการตลาดดิจิทัลตั้งแต่ปี 2002 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อมลดัลวี
  
 
 
 
 
 
	    
  
  อดัม ดาวี่
  Adam Davey ผู้อำนวยการด้านเทคโนโลยีเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านสหสาขาวิชาชีพที่มีความเข้าใจอย่างลึกซึ้งเกี่ยวกับกองเทคโนโลยีส่วนหลังและส่วนหน้า โครงสร้างพื้นฐาน และความปลอดภัย นอกเวลางาน คุณจะพบเขาไคท์เซิร์ฟ ขี่จักรยาน เล่นเกม และอ่านนิยายแฟนตาซี 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แอนตัน เอแดร์
  Anton Eder เป็น COO และผู้ก่อตั้ง พัสดุแล็บที่ซึ่งเขาได้นำการเติบโตของการดำเนินงานจากผู้ก่อตั้งสามคนไปสู่แบรนด์เทคโนโลยีที่กำหนดหมวดหมู่ด้วยพนักงานกว่า 100 คนทั่วโลกให้บริการลูกค้ากว่า 500 รายในกว่า 153 ประเทศ เขามุ่งเน้นที่การทำให้ ParcelLab เติบโตอย่างรวดเร็วทั่วโลกอย่างต่อเนื่อง ปรับขนาดโครงสร้างพื้นฐานทั่วโลกของบริษัท และลงทุนในวัฒนธรรมและความเป็นอยู่ที่ดีของทีม 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อลิส ฟอล์ค
  Alyse Falk เป็นนักเขียนอิสระที่มีประสบการณ์ด้านการตลาดดิจิทัล เทคโนโลยี การตลาดเนื้อหา เทรนด์การตลาด และกลยุทธ์การสร้างแบรนด์ Alyse ยังเขียนถึงเว็บไซต์ที่มีชื่อเสียงหลายแห่งที่เธอแบ่งปันคำแนะนำในการสร้างเนื้อหา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อดัม ฟิสเก้
  Adam Fiske เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้ง Cipher Sports Technology Group และมีประสบการณ์เกือบ 15 ปีในการเดิมพันกีฬาและภูมิทัศน์ของสื่อ Fiske เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการพนันระดับโลก เป็นผู้อภิปราย ผู้นำเสนอ และโฆษกที่น่านับถือสำหรับหัวข้อต่างๆ เช่น ข้อมูลกีฬาและเทคโนโลยี ภูมิทัศน์การพนันกีฬา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซานเดอร์ ฟรอลอฟ
  Alexander เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้งที่ HypeAuditor อเล็กซ์ได้รับการยอมรับหลายครั้งในรายชื่อผู้เล่น 50 อันดับแรกในอุตสาหกรรมโดย Talking Influence สำหรับผลงานของเขาในการปรับปรุงความโปร่งใสภายในอุตสาหกรรมการตลาดด้วยอินฟลูเอนเซอร์ อเล็กซ์เป็นผู้นำในการปรับปรุงความโปร่งใสในอุตสาหกรรม และสร้างระบบตรวจจับการฉ้อโกงบน AI ที่ทันสมัยที่สุดเพื่อกำหนดมาตรฐานสำหรับการทำการตลาดด้วยอินฟลูเอนเซอร์อย่างยุติธรรม โปร่งใส และมีประสิทธิภาพ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซานเดอร์ การ์เซีย-โทบาร์
  Alexander เป็นผู้ประกอบการต่อเนื่องและผู้บริหารระดับโลก เป็น CEO ของสองบริษัทก่อนหน้านี้ และบริหารทีมขายทั่วโลกสำหรับสามบริษัทที่เสนอขายหุ้น IPO เขาดำรงตำแหน่งนักวิเคราะห์และผู้บริหารในบริษัทวิจัยชั้นนำ เช่น The Boston Consulting Group และ Forrester Research พร้อมกับสตาร์ทอัพใน Silicon Valley เช่น ValiCert, Sygate และ SyncTV 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดรูว์ กัซเด็คกี้
  Andrew Gazdecki เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ แอป Bizness - ทำให้แอพมือถือราคาไม่แพงและง่ายสำหรับธุรกิจขนาดเล็ก เราเป็นแพลตฟอร์มแอป iPhone, iPad, Android และ HTML5 ที่ต้องทำด้วยตัวเองที่ช่วยให้ธุรกิจขนาดเล็กสามารถสร้างแก้ไขและจัดการแอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ได้พร้อมกันโดยไม่จำเป็นต้องมีความรู้ด้านการเขียนโปรแกรม 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ออสตินกันเทอร์
  ฉันทำงานที่ WP Engine ในฐานะแบรนด์แอมบาสเดอร์ภายในชุมชน WordPress (ตัวพิมพ์ใหญ่ "P") ฉันบล็อกและสร้างการเชื่อมต่อในชุมชน WordPress WP Engine จัดให้ โฮสติ้ง WordPress ที่รวดเร็ว ให้กับนักพัฒนาเพื่อสร้างเว็บไซต์ที่น่าทึ่งสำหรับลูกค้าของพวกเขา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดี้แฮมบลิน
  แอนดี้อยู่ในอุตสาหกรรมกลางแจ้งมานานกว่า 10 ปีโดยทำงานทั้งการวางแผนและการซื้อแคมเปญและการขาย ประวัติย่อของเขาครอบคลุมชื่อที่ได้รับการยอมรับมากที่สุดในธุรกิจเช่น Posterscope, JCDecaux และ ECNlive ก่อนเข้าร่วม ซิกคิก ในปี 2014 เขาเป็นผู้สนับสนุนอย่างกระตือรือร้นในการนำเสนอเทคโนโลยีที่ใช้ได้ผลกับอุตสาหกรรมโปสเตอร์โดยมีจุดประสงค์เพื่อปรับปรุงประสิทธิภาพและรายได้ที่เพิ่มขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อนัส ฮัสซัน
  Anas Hassan เป็นที่ปรึกษาด้านการออกแบบที่เอเจนซี่แบรนด์ชั้นนำ โลโก้ Poppin. เขามีความสนใจอย่างลึกซึ้งในการสำรวจแนวโน้มของการออกแบบกราฟิกและการตลาดดิจิทัล นอกจากนี้ เขายังเป็นแฟนฟุตบอลตัวยงและเพลิดเพลินกับอาหารค่ำสเต็กเป็นครั้งคราว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อดัม เฮมเพนสตอล
  Adam Hempenstall เป็น CEO และผู้ก่อตั้ง Better Proposals ซึ่งเป็นซอฟต์แวร์ข้อเสนอที่เรียบง่ายสำหรับการสร้างข้อเสนอที่สวยงามและมีผลกระทบสูงในไม่กี่นาที หลังจากช่วยลูกค้าของเขาที่ Better Proposals ได้รับรางวัล $ 120,000,000 + ในหนึ่งปีเท่านั้นเขาได้เปิดตัว Proposal Writing University แห่งแรกที่เขาแบ่งปันแนวทางปฏิบัติที่ดีที่สุดของข้อเสนอทางธุรกิจ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อารามฮิกกินบอทแธม
  Abbey Higginbotham เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการประชาสัมพันธ์และอินฟลูเอนเซอร์ ผู้รับผิดชอบในการผลักดันกลยุทธ์ด้านสื่อที่ Cognito Forms ด้วยประสบการณ์ที่กว้างขวางของเธอในด้านสื่อสัมพันธ์ การสร้างเนื้อหา และกลยุทธ์โซเชียลมีเดีย เธอทุ่มเทเพื่อเน้นย้ำถึงความสามารถที่เป็นนวัตกรรมของ Cognito Forms 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อาเมอร์ อินัม
  Ahmer Inam เป็น Chief AI Officer สำหรับ แพคเตราเอดจ์บริษัทผู้ให้บริการด้านดิจิทัลและเทคโนโลยีชั้นนำระดับโลก เขาเป็นผู้บริหารข้อมูลและการวิเคราะห์ที่มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการเป็นผู้นำการเปลี่ยนแปลงองค์กรโดยใช้ข้อมูล เทคโนโลยี ระบบข้อมูล การวิเคราะห์ และผลิตภัณฑ์ข้อมูล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซานดรา อิเซเน็กเกอร์
  อเล็กซานดราเป็นซีอีโอของ ลิงกิลอ. การเริ่มต้นธุรกิจจำเป็นต้องมีเอกสารทางกฎหมายที่มีประสิทธิภาพและทนายความจะเรียกเก็บเงินในอัตราที่บ้าคลั่ง Linkilaw มุ่งมั่นที่จะหยุดความไร้ประสิทธิภาพปรับปรุงบริการด้านกฎหมายและช่วยให้งานกฎหมายสามารถเข้าถึงได้ ด้วยเทคโนโลยีโซลูชันภายในองค์กรและตลาดทางกฎหมายเราให้บริการสตาร์ทอัพระดับพรีซีรีส์ B พร้อมการสนับสนุนทางกฎหมายที่ยิ่งใหญ่ที่สุดเท่าที่เคยมีมา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อลิซโจนส์
  Alice Jones เป็นนักการตลาดดิจิทัลจากซานฟรานซิสโกแคลิฟอร์เนีย เธอเขียนบทความในบล็อกให้ดีที่สุด บริการดำเนินการต่อ และหน่วยงานสร้างเนื้อหา อลิซเป็นแม่ของเด็กน้อยสองคนและเป็นผู้ฝึกโยคะที่หลงใหล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Anil Kaul Ka
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อมิตคันนา
  อมิตคันนาเป็นประธานธุรกิจขนาดกลางและขนาดย่อมที่ กลุ่มข้อมูล โดยเขารับผิดชอบในการผลักดันรายได้ให้กับส่วนใหญ่ของ บริษัท และพัฒนาความสัมพันธ์ในการออกใบอนุญาตเชิงกลยุทธ์ นอกจากนี้เขายังเป็นผู้นำในผลิตภัณฑ์ Software-as-a-Service ที่ประสบความสำเร็จ XNUMX รายการ ได้แก่ InfoUSA และ Salesgenie 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซ์ คโวนิตสกายา
  Val Kelmuts เป็นประธานเจ้าหน้าที่บริหารและผู้ร่วมก่อตั้งที่ สเตย์ไลม์บริษัทออกแบบและพัฒนาอีคอมเมิร์ซซึ่งมีสำนักงานใหญ่ในเมืองเรดวูดซิตี้ รัฐแคลิฟอร์เนีย เขามีประสบการณ์ 10 ปีในด้านการพัฒนาซอฟต์แวร์แบบกำหนดเอง การจัดการการขาย และการพัฒนาธุรกิจ Val เป็นผู้เชี่ยวชาญที่ได้รับการรับรองด้านการขายของ Adobe Commerce, ผู้เชี่ยวชาญที่ได้รับการรับรองทางธุรกิจของ Shopify และสมาชิก PMI 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอเจ คีฟเฟอร์
  AJ ดำรงตำแหน่งผู้จัดการอาวุโสฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ ตัวนำ. AJ เป็นนักกลยุทธ์การตลาดที่มีประสบการณ์ในการเปลี่ยนผ่านจากโลกของเอเจนซีโฆษณาซึ่งหลงใหลในการปลดล็อกและเปิดใช้งานข้อมูลเชิงลึกของผู้บริโภค 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดรูเคเคิร์ก
  Andrew K Kirk เป็นผู้ก่อตั้ง Face The Buzz ซึ่งช่วยให้เจ้าของธุรกิจขนาดเล็กควบคุมพลังของการตลาดออนไลน์ ลูกค้าปัจจุบันของเขาระดมทุนได้มากกว่า 3.5 ล้านดอลลาร์ เขาเสนอการประเมินการตลาดออนไลน์ฟรีจำนวน จำกัด 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อันเดรย์ คอปเตลอฟ
  Andrey Koptelov เป็นนักวิเคราะห์นวัตกรรมของ Itransition ซึ่งเป็น บริษัท พัฒนาซอฟต์แวร์แบบกำหนดเองซึ่งมีสำนักงานใหญ่ในเดนเวอร์ ด้วยประสบการณ์ที่ลึกซึ้งด้านไอทีเขาเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีและนวัตกรรมใหม่ ๆ ที่ก่อกวนใน IoT ปัญญาประดิษฐ์และการเรียนรู้ของเครื่อง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซานดรา คอร์ซินสกา
  Aleksandra เป็น CMO ที่ GetResponse เธอเป็นผู้นำทางการตลาดและการเติบโตของ SaaS ทั่วโลก ขับเคลื่อนโดยการวิเคราะห์ข้อมูลและการแฮ็กการเติบโต เธอได้สร้างกลยุทธ์การเข้าสู่ตลาดที่ยอดเยี่ยมสำหรับแบรนด์ระดับโลก (อดีต Uber) และสตาร์ทอัพด้านเทคโนโลยีเหมือนกัน เธอได้รับการศึกษาด้านธุรกิจและความเป็นผู้นำที่สำเร็จการศึกษาจาก Harvard Executive Education และทัศนคติที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลในด้านการตลาดจาก data science MA ในวอร์ซอ Ola สนับสนุนสตาร์ทอัพในภูมิภาค CEE อย่างแข็งขัน ในฐานะที่ปรึกษาสำหรับองค์กรไม่แสวงหาผลกำไรและโปรแกรมการให้คำปรึกษาของ Google for Startups นักปีนเขาสมัครเล่น นักเปียโนมือใหม่ และแฟนตัวยงของวัฒนธรรมการทำงานที่เน้นการทำงานระยะไกล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เพลิดเพลินกับกฤษ ณ มูรติ
  Ajoy มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในอุตสาหกรรมด้านเทคนิคการตลาดและบทบาทความเป็นผู้นำ ก่อนหน้า Acumatica Ajoy อยู่ที่ Microsoft ผลักดันความสำเร็จทางธุรกิจในหลากหลายบทบาทการจัดการผลิตภัณฑ์และการตลาดล่าสุดดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการฝ่ายการตลาด OEM Segment ซึ่งเขาและทีมงานรับผิดชอบกลยุทธ์การเข้าสู่ตลาดในกลุ่มเป้าหมายเชิงพาณิชย์และผู้บริโภค . 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อมาร์ กุกเรจา
  Amar Kukreja มีประสบการณ์ในการทดสอบ Salesforce มาหลายปี เขาใช้เอเพ็กซ์เช่นเดียวกับการทดสอบอื่น ๆ นอกจากนี้เขายังมีบริการ Salesforce อื่น ๆ ที่เกี่ยวข้องรวมถึงการตั้งค่าและการจัดการ Salesforce เบื้องต้นหากต้องการเรียนรู้เพิ่มเติมเกี่ยวกับ Salesforce Github. 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซานเดอร์ คุซเน็ตซอฟ
  Alexander เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการจัดการชื่อเสียงดิจิทัลที่มีประสบการณ์มากกว่า 25 ปี ผลงานลูกค้าของเอเจนซี่ดิจิทัลของเขาประกอบด้วยธุรกิจขนาดใหญ่และขนาดกลางทั้งระดับโลกและระดับประเทศในแนวดิ่ง เช่น สินค้าอุปโภคบริโภค (Nestlé, Unilever), เทคโนโลยี (General Electric, Microsoft), รถยนต์ (BMW, Toyota) และการเงิน (Citibank, Mastercard) . อดีต CDO ที่ SPN Ogilvy ปัจจุบันเขากำลังพัฒนาเอเจนซี่ดิจิทัลระดับโลกแห่งใหม่ นั่นคือ RCheckUp ซึ่งมุ่งเน้นที่การพัฒนาเทคโนโลยีการสื่อสารดิจิทัลที่คุ้มค่าที่สุด Alexander ได้ออกแบบหลักสูตรเกี่ยวกับการจัดการชื่อเสียงดิจิทัล ซึ่งเขาสอนให้กับผู้เชี่ยวชาญในสาขานี้มากกว่า 800 รายทั้งในปัจจุบันและอนาคต 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อดิตติลาฮา
  Aditi เป็นนักเขียนด้านเทคนิคและเชี่ยวชาญด้านการเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีล่าสุดของอุตสาหกรรมโฆษณาดิจิทัล Aditi มีความรู้ที่สำคัญและประสบการณ์ที่ได้รับการพิสูจน์แล้วในแนวโน้มของ adtech & martech และศึกษาวิจัยในเชิงลึกเกี่ยวกับเทคโนโลยีดิจิทัลสมัยใหม่เพื่อนำเสนอเนื้อหาที่มีส่วนร่วม การเขียนบล็อกที่สร้างแรงบันดาลใจและบทกวีเบาสมองคือความหลงใหลของ Aditi มาโดยตลอด Aditi ยังฝันที่จะเขียนหนังสือในวันหนึ่ง นอกจากการเขียนแล้ว เธอชอบศิลปะและดนตรีด้วย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอนโธนี่ ลามอท
  Anthony เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้งของ ยกเลิกการเลือกซึ่งเป็นตัวเปิดใช้งานข้อมูลการตลาดสำหรับ Salesforce AppExchange เขาหลงใหลเกี่ยวกับซอฟต์แวร์ในฐานะบริการ ระบบอัตโนมัติทางการตลาด และเทคโนโลยี Salesforce Marketing Cloud 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อนุสขา โลเกศ
  Anushka Lokesh เป็นหัวหน้าฝ่ายการเติบโตที่ บรีนิฟายซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการคาดการณ์ส่วนบุคคลที่ขับเคลื่อนด้วย AI ซึ่งช่วยให้องค์กรผู้บริโภคมอบประสบการณ์ที่เกี่ยวข้องและเป็นส่วนตัวในวงกว้าง เธอเป็นผู้นำการตลาดที่มีประสบการณ์ซึ่งเคยร่วมงานกับบริษัทสินค้าอุปโภคบริโภคที่มีชื่อเสียงเช่น Anheuser-Busch InBev ซึ่งเธอเปิดตัวและขยายแบรนด์ต่างๆ เช่น Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden และ Stella Artois และ General Mills ซึ่งเธอทำงานอยู่ใน New Ventures Group เกี่ยวกับการเปิดตัวผลิตภัณฑ์ใหม่ เธอมีประสบการณ์การทำงานในต่างประเทศในอินเดียและแคนาดา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แองเจลิน่า ลูกาวา
  Lina เป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดของ EPOM นอกจากนี้ เธอยังมีประสบการณ์อย่างเข้มข้นในการเป็นผู้นำด้านการสื่อสารในหลายแพลตฟอร์ม ตั้งแต่สื่อแบบดั้งเดิมไปจนถึงอินฟลูเอนเซอร์ ที่ EPOM เธอสร้างการรับรู้ของผู้บริโภคและกระตุ้นความพึงพอใจของลูกค้าสำหรับแบรนด์ผ่านช่องทางการตลาดดิจิทัลทุกวัน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อมิตาภ มัลโฮตรา
  Amitaabh Malhotra เป็นหัวหน้าเจ้าหน้าที่การตลาดของ ทางอ้อมแพลตฟอร์มแบบบูรณาการสำหรับการชำระเงินรางวัลความภักดีและข้อเสนอที่กระตุ้นให้ผู้บริโภคใช้โทรศัพท์มือถือในทุกแง่มุมของเส้นทางการซื้อ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอชลีย์มาร์ช
  Ashley Marsh เป็นนักเขียนเนื้อหาอาวุโสที่ มาน ซอฟต์แวร์ อิงค์ เธออยู่กับ บริษัท นี้มาสี่ปีแล้ว เธอเชี่ยวชาญในประเภทการเขียนเชิงเทคนิคโดยเฉพาะอย่างยิ่งในการพัฒนาอุปกรณ์เคลื่อนที่การออกแบบเว็บไซต์และเทคโนโลยีล่าสุด ตามที่เธอกล่าวมันเป็นการเปิดเผยที่ดีสำหรับเธอเนื่องจากในแต่ละวันเทคโนโลยีกำลังอัปเดตตัวเองทำให้เกิดแนวคิดใหม่ ๆ ที่ทำให้เธอสดใหม่ทุกวัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซ์ เมมบริลโล
  Alex Membrillo เป็นซีอีโอของ คาร์ดินัล เว็บโซลูชั่นเอเจนซี่การตลาดดิจิทัลที่ได้รับรางวัลซึ่งตั้งอยู่ในแอตแลนตารัฐจอร์เจีย นักการตลาดดิจิทัลยอดเยี่ยมแห่งปีประจำปี 2015 ของสมาคมเทคโนโลยีแห่งจอร์เจีย (TAG) แนวทางใหม่ในการทำการตลาดดิจิทัลได้พลิกโฉมอุตสาหกรรมและส่งมอบผลลัพธ์ที่น่าทึ่งให้กับลูกค้าทุกขนาดและทุกตลาด คาร์ดินัลได้รับการเสนอชื่อติดต่อกัน 3 ครั้งในรายชื่อ บริษัท Inc. 5000 ของ บริษัท เอกชนในสหรัฐอเมริกาที่เติบโตเร็วที่สุด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดี้ มิคเคลสัน
  Andy Mickelson เป็นรองประธานฝ่ายสนับสนุนลูกค้าสำหรับ Vertaforeผู้ให้บริการเทคโนโลยีประกันภัยชั้นนำ ภายในบทบาทของเขา เขาเป็นรองประธานที่เน้นลูกค้าเป็นศูนย์กลาง และมีความเชี่ยวชาญในการสร้างความละเอียดที่ปรับขนาดได้ ทีมงานที่มีประสิทธิภาพสูง และแนวทางปฏิบัติที่ดีที่สุดสำหรับการพบปะกับลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอมี่ มิลเนอร์
  Amie Milner เป็นรองประธานบริหารฝ่ายสนับสนุนการขายที่ Abstrakt Marketing Group ซึ่งเป็นบริษัทที่เติบโตทางธุรกิจที่ให้บริการโซลูชันการสร้างความสนใจในตัวสินค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ภูเขาอแมนดา
  Amanda เป็นรองประธานระดับโลกของ SAP Digital Commerce Amanda ทำงานกับ SAP มานานกว่า 15 ปี โดยเริ่มต้นจากงานนักวิเคราะห์สัมพันธ์ในอุตสาหกรรม และเติบโตในบทบาทด้านการสื่อสารและการตลาดที่หลากหลายตลอดหลายปีที่ผ่านมา สำหรับหัวข้อที่หลากหลาย เช่น การกำหนดราคาและการออกใบอนุญาต และความยั่งยืนสำหรับ Netweaver และการจัดการซัพพลายเชน ล่าสุดเธอเป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดสำหรับช่องทางการค้าดิจิทัลของเรา - SAP Store และ ศูนย์แอป SAP - ทำงานทุกวันเพื่อให้ง่ายที่สุดในการทำธุรกิจกับ SAP 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เถ้า Munshi
  ก่อนที่จะเข้าร่วม Pepperdata Ash เคยเป็นประธานบริหารของ Marianas Labs ซึ่งเป็นสตาร์ทอัพแบบ deep learning ที่ขายในเดือนธันวาคม 2015 ก่อนหน้านั้นเขาดำรงตำแหน่ง CEO ของ Graphite Systems ซึ่งเป็น บริษัท สตาร์ทอัพสำหรับจัดเก็บข้อมูลขนาดใหญ่ที่ขายให้กับ EMC DSSD ในเดือนสิงหาคม 2015 Ash ยังทำหน้าที่ ในฐานะ CTO ของ Yahoo ในฐานะซีอีโอของ บริษัท ทั้งภาครัฐและเอกชนและอยู่ในคณะกรรมการของ บริษัท สตาร์ทอัพด้านเทคโนโลยีหลายแห่ง Ash เข้าเรียนที่มหาวิทยาลัยฮาร์วาร์ดมหาวิทยาลัยบราวน์และมหาวิทยาลัยสแตนฟอร์ด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอชลีย์เมอร์ฟี
  Ashley Murphy สำเร็จการศึกษาปริญญาตรี (เกียรตินิยม) สาขาวรรณคดีอังกฤษและการเขียนเชิงสร้างสรรค์จากมหาวิทยาลัยแมนเชสเตอร์ เขาเริ่มทำงานเป็นนักเขียนเนื้อหาอิสระในปี 2015 เขาเชี่ยวชาญด้านเทคโนโลยีการศึกษาระดับอุดมศึกษาสำเนาโฆษณาสถานการณ์ปัจจุบันและการเป็นผู้ประกอบการ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อลิเซีย นาวาร์โร
  Alicia Navarro เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง Skimlinksซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการสร้างรายได้จากเนื้อหาที่ช่วยให้เว็บไซต์ได้รับรางวัลสำหรับความตั้งใจในการซื้อที่สร้างขึ้นในเนื้อหา ก่อนเปิดตัว Skimlinks เธอทำงานออกแบบและเปิดตัวแอปพลิเคชันบนมือถือและอินเทอร์เน็ตในออสเตรเลียและสหราชอาณาจักรมานานกว่า 10 ปี ตั้งแต่ปี 2007 อลิเซียเติบโต บริษัท จนมีพนักงานกว่า 85 คนในสำนักงานในลอนดอนซานฟรานซิสโกและนิวยอร์กซิตี้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดรูว์เดวิส
  Andrew เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ CPC Strategy ในช่วงปลายเดือนกันยายน 2010 แอนดรูว์ได้เขียนคู่มือการช็อปปิ้งแบบเปรียบเทียบผู้ขายเป็นครั้งแรกซึ่งให้ภาพรวมที่ครอบคลุมเกี่ยวกับวิธีเริ่มต้นและจัดการแคมเปญช็อปปิ้งแบบเปรียบเทียบที่มีประสิทธิภาพ วันนี้แอนดรูใช้เวลาส่วนใหญ่ในการให้คำปรึกษาผู้ค้าปลีกออนไลน์ขนาดกลางและขนาดใหญ่และเอเจนซี่การตลาดออนไลน์รวมถึงเขียนและกำกับเอกสาร บล็อกกลยุทธ์ CPC. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อัลเบิร์ต นิเอโต
  เมล็ดพันธุ์ เป็นบริษัทโฆษณาตามบริบทชั้นนำที่สร้างโซลูชันที่ส่งผลกระทบสูงและมีส่วนร่วมสำหรับเนื้อหาภาพระดับพรีเมียมที่เกี่ยวข้อง ขับเคลื่อนการกำหนดเป้าหมายและผลตอบแทนสำหรับผู้เผยแพร่โฆษณาชั้นนำและแบรนด์ที่ดีที่สุด AI ตามบริบทของบริษัทช่วยให้แบรนด์ต่างๆ มีส่วนร่วมกับผู้บริโภคภายในจักรวาลที่ตนสนใจบนพื้นฐานปลอดคุกกี้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อังเดร โอเอนโตโร
  Andre Oentoro เป็นผู้ก่อตั้ง ขนมปังบียอนด์บริษัท วิดีโออธิบายที่ได้รับรางวัล เขาช่วยให้ธุรกิจเพิ่มอัตรา Conversion ปิดการขายได้มากขึ้นและได้รับ ROI เชิงบวกจากวิดีโออธิบาย (ตามลำดับ) 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กแอนดรา ออนทรา
  AlexAnndra Ontra เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและประธานของ สับโซลูชันการจัดการเอกสารตามความต้องการสำหรับการนำเสนอแบบไดนามิก Shufflrr ซึ่งตั้งอยู่ในนิวยอร์กซิตี้เป็นผู้บุกเบิกการจัดการการนำเสนอ ก่อตั้งขึ้นในปี 2014 โดย James และ AlexAnndra Ontra ซึ่งเป็นทีมพี่ชายและน้องสาวที่มีประสบการณ์มากกว่า 30 ปีในการพัฒนาซอฟต์แวร์การจัดการงานนำเสนอ Shufflrr ช่วยให้ บริษัท และผู้ใช้แต่ละรายจัดการแจกจ่ายและอัปเดตเนื้อหางานนำเสนอช่วยประหยัดเวลาและค่าใช้จ่าย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อดัม ออร์ตแมน
  Adam Ortman เป็นรองประธานอาวุโสฝ่ายการเติบโตและนวัตกรรมที่ ตัวสร้างสื่อ + การวิเคราะห์ซึ่งเป็นหน่วยงานด้านสื่อแบบครบวงจร ด้วยประสบการณ์กว่าทศวรรษในเวทีเอเจนซี่สื่อกับรากฐานทางวิชาการในด้านจิตวิทยาผู้บริโภค อดัมประเมินแพลตฟอร์มและแนวโน้มด้านดิจิทัล โซเชียล มือถือ และอีคอมเมิร์ซชั้นนำและใหม่ รวมถึงแนวโน้มที่จะกำหนดวิธีที่พวกเขาสามารถนำมูลค่ามาสู่การลงทุนด้านสื่อของลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อาร์วินด์ ปาร์ธิบัน
  Arvind เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้ง ซาร์เก็ตซึ่งนอกเหนือจากการกำหนดแนวความคิดวิสัยทัศน์ของ บริษัท และการนำแนวทางการดำเนินการเพื่อให้บรรลุวัตถุประสงค์แล้วเขายังเป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์การขายล่วงหน้าและการขาย อดีตพนักงานของ Zoho ซึ่งเขาเป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์สำหรับชุดผลิตภัณฑ์เรือธงของ ITSM Arvind ได้รับข้อมูลเชิงลึกที่มีคุณค่าเกี่ยวกับอุตสาหกรรม SaaS และ 'การตลาด' ทุกสิ่ง Arvind ดึงเอาประสบการณ์มากมายมาใช้เพื่อขับเคลื่อนหน่วยธุรกิจให้ก้าวหน้า เขายังเป็นแฟนตัวยงของเชลซี 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อังกิต พาเทล
  Ankit Patel เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาด / โครงการที่ เทคโนโลยี XongoLab และ  PeppyOceanซึ่งนำเสนอโซลูชันการพัฒนาเว็บและแอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ชั้นยอดทั่วโลก ในฐานะที่เป็นงานอดิเรกเขาเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีใหม่และที่กำลังจะเกิดขึ้นการพัฒนาอุปกรณ์เคลื่อนที่การพัฒนาเว็บเครื่องมือการเขียนโปรแกรมธุรกิจและการออกแบบเว็บไซต์ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อเล็กซ์ ปูลอส
  Alex เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Crossbeam ซึ่งเป็นผู้นำการเติบโตและการวิเคราะห์ เนื้อหาและกิจกรรม และการตลาดผลิตภัณฑ์ เขามีประสบการณ์ผู้บริหารมากกว่า 20 ปีในการพัฒนากลยุทธ์การตลาดและการดำเนินการแบบบูรณาการระดับโลกสำหรับแบรนด์ซอฟต์แวร์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ออกัสตินพรต
  Augustin เป็นผู้ร่วมก่อตั้ง Weglotซึ่งเป็นโซลูชันหลายภาษาสำหรับเว็บไซต์ สร้างขึ้นในปี 2016 - Weglot สร้างขึ้นเพื่อให้การแปลเว็บไซต์รวดเร็วเรียบง่ายและรวดเร็ว ด้วยพื้นฐานด้านการเงินออกุสตินจึงย้ายเข้าสู่โลกของ SaaS เพื่อร่วมหาทางออกที่ช่วยให้ บริษัท ต่างๆสร้างการเติบโตในระดับสากล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อากิบูร์ เราะห์มาน
  Aquibur Rahman เป็น CEO ของ เมลโมโดโซลูชันการตลาดผ่านอีเมลที่ช่วยให้ผู้ใช้ส่งอีเมลเชิงโต้ตอบที่เหมือนแอปได้ เขามีประสบการณ์ด้านการตลาดในกลยุทธ์ขาเข้าและขาออก SEO การเติบโต CRO และการตลาดอัตโนมัติ เขาได้ช่วยแบรนด์ B2C และ B2B มากมาย รวมถึงสตาร์ทอัพด้านเทคโนโลยีในระยะเริ่มต้นเพื่อติดตามการเติบโตอย่างรวดเร็วโดยใช้กระบวนการทางการตลาดที่คล่องตัวและขับเคลื่อนด้วยข้อมูล เมื่อ Google เปิดตัวอีเมล AMP Aquib มองเห็นศักยภาพในการปรับปรุงการตลาดอีเมลใหม่ สิ่งนี้ทำให้เขาเริ่มใช้ Mailmodo เพื่อช่วยให้ธุรกิจได้รับ ROI ที่ดีขึ้นจากการตลาดผ่านอีเมล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ออสตินโรลลิ่ง
  Austin Rolling เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ เอาท์ฟิลด์. ผู้ประกอบการรุ่นที่สาม เขาเริ่มต้น บริษัท แรกคือเว็บไซต์แฟชั่นเมื่ออายุ 20 ปีเขาจบปริญญาตรีสาขาการสื่อสารจาก Eastern Michigan University และปริญญาโทบริหารธุรกิจจาก Texas A&M University เขาใช้เวลาส่วนใหญ่ในอาชีพการทำงานในสินค้าอุปโภคบริโภคและพื้นที่ไอทีในบทบาทการขายและการตลาดภาคสนามการจัดการและการพัฒนาธุรกิจ  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อลิเซีย ร็อตเตอร์
  Alicia Rother เป็นนักกลยุทธ์ด้านเนื้อหาอิสระที่ทำงานร่วมกับธุรกิจขนาดเล็กและ บริษัท ที่เพิ่งเริ่มต้นเพื่อเพิ่มการเข้าถึงแบรนด์ผ่านการออกแบบเนื้อหาที่สร้างสรรค์และการเขียน ความเชี่ยวชาญของเธอ ได้แก่ การตลาดดิจิทัลอินโฟกราฟิกการสร้างแบรนด์และการออกแบบกราฟิก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อันเดรีย ซานเชซ
  Andrea Sanchez เป็นนักวางกลยุทธ์และนักวิจัยด้านการออกแบบในนิวยอร์ก ปัจจุบันเป็นหัวหน้าโครงการกลยุทธ์การเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัลที่ Globant เธอแบ่งปันประสบการณ์ของเธอว่า AI สามารถปรับปรุงความสัมพันธ์ระหว่างลูกค้ากับแบรนด์ได้อย่างไร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อดัมชิเกม
  Adam Shigem เป็นนักยุทธศาสตร์ที่ ลดลง - บริษัท ออกแบบดิจิทัลในซีแอตเทิล อดัมมีประสบการณ์มากกว่า 4 ปีในการช่วยให้แบรนด์ต่างๆเช่น Windows, Office 365, T-Mobile และ Brooks Running เชื่อมต่อกับผู้ชมด้วยวิธีที่มีความหมายในหลายช่องทาง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อภัย สิงคาล
  Abhay เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ CRO ของ InMobi. Abhay พูดทั่วโลกเกี่ยวกับการเป็นผู้ประกอบการผู้คนและวัฒนธรรมและเป็นเครื่องมือสำคัญในการได้รับการยกย่องจาก InMobi เช่น 50 บริษัท ที่ก่อกวนมากที่สุดในโลกโดย MIT Technology Review, รางวัลสตาร์ทอัพยอดเยี่ยมแห่งปีโดย Forbes และอื่น ๆ อีกมากมาย ความรักในการสร้างสรรค์นวัตกรรมได้พาเขาไปเรียนที่ Indian Institute of Technology, Kanpur (IIT) เพื่อรับปริญญาตรีซึ่งในปี 2013 เขายังได้รับเกียรติจากรางวัล 'Distinguished Alumnus Award' สำหรับความเป็นเลิศในการเป็นผู้ประกอบการ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อรุณศิวะชาญกาญจน์
  อรุณเป็นผู้ประกอบการด้านเทคโนโลยีที่สร้าง วัดผล และขายเว็บไซต์สำหรับผู้บริโภคและองค์กรมาหลายปี ตลอดเส้นทางอาชีพของเขา เขาช่วยให้บริษัทต่างๆ ทั้งรายใหญ่และรายเล็กเพิ่มรายได้ และดึงดูดลูกค้าในฐานะผู้จัดการ ที่ปรึกษา และที่ปรึกษา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อดัมเล็ก
  Adam Small เป็นซีอีโอของ ตัวแทนซอสซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการตลาดอสังหาริมทรัพย์อัตโนมัติที่มีคุณสมบัติครบถ้วนซึ่งรวมเข้ากับอีเมลอีเมล SMS แอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่โซเชียลมีเดีย CRM และ MLS 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  

 
 
 
 
	    
  
  Smarty แอน
  Ann Smarty เป็นผู้จัดการแบรนด์และชุมชนของ Internet Marketing Ninjas และเป็นผู้ก่อตั้ง เนื้อหาไวรัส Bee. อาชีพการเพิ่มประสิทธิภาพกลไกค้นหาของ Ann เริ่มต้นขึ้นในปี 2010 เธอเป็นอดีตหัวหน้าบรรณาธิการของ Search Engine Journal และเป็นผู้มีส่วนร่วมในการค้นหาที่โดดเด่นและบล็อกโซเชียล รวมถึง Small Business Trends และ Mashable 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อนาสตาเซีย Sviridenko
  Anastasia Sviridenko เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดเนื้อหาที่ ข้อความเมจิกโซลูชัน SMS จำนวนมากสำหรับธุรกิจแบบออลอินวัน TextMagic เป็นบริการที่เปิดโอกาสให้ทั้งธุรกิจขนาดเล็กและขนาดใหญ่ทำแคมเปญการตลาดผ่าน SMS ส่งการแจ้งเตือนการแจ้งเตือนและการยืนยัน 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  แอนดรูเทย์เลอร์
  แอนดรูว์ชอบทำงานให้ โบสถ์ของเทพเจ้าทั้งหลาย ช่วยเหลือหน่วยงานและตอบแทนชุมชน WordPress ในฐานะอดีตนักพัฒนาเว็บแอนดรูว์ใช้เวลากับโครงการขนาดใหญ่สำหรับลูกค้าเช่น AMC Networks, Frito Lay, National Van Lines และอื่น ๆ ด้วยประสบการณ์การพัฒนาเว็บกว่า 8 ปีโดยเชี่ยวชาญ WordPress เขาจึงเป็นผู้ช่ำชอง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แองเจลา เด ลา บิเอฆา
  Ángelaเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการวิเคราะห์ธุรกิจการกำหนดราคาและการจัดการสื่อเนื้อหาชั้นนำในทุกช่องทางตลอดจนการจัดการสถานะบนแพลตฟอร์มโซเชียลทั้งหมด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอชลีย์วอลช์
  Ashley เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดที่ แบบฟอร์มซึ่งเป็นโซลูชันซอฟต์แวร์การสร้างแบบฟอร์มและการบันทึกข้อมูลจากอินเดียแนโพลิส ก่อนหน้าที่จะมี Formstack Ashley ใช้เวลา 8 ปีใน Angie's List ซึ่งดำรงตำแหน่งในด้านการตลาดผลิตภัณฑ์และการดำเนินงาน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อแมนด้า เวสต์-บุ๊ควอลเตอร์
  Amanda West-Bookwalter เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดสื่อดิจิทัลที่ Formstack ซึ่งรับผิดชอบในการปรับใช้และปรับขนาดกลยุทธ์การโฆษณาดิจิทัลสำหรับ บริษัท เทคโนโลยี ก่อนที่จะเข้าร่วมทีม Formstack Amanda เคยดำรงตำแหน่งผู้บริหารบัญชีอาวุโสของ บริษัท จัดการแบบจ่ายต่อคลิกและได้พูดในการประชุมการตลาดออนไลน์หลายครั้งรวมถึง HeroConf, SMX East และ SES Denver 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แอชลีย์เวลช์
  Ashley Welch และ Justin Jones ร่วมก่อตั้ง นวัตกรรมตีลังกาบริษัทที่ปรึกษาด้าน Design Thinking นำเสนอแนวทางการพัฒนาการขายที่ไม่เหมือนใคร พวกเขาเป็นผู้เขียน Naked Sales: Design Thinking เปิดเผยแรงจูงใจของลูกค้าและสร้างรายได้อย่างไร สำหรับข้อมูลเพิ่มเติม กรุณาเยี่ยมชม www.somersaultinnovation.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อมาลี ไวเดอร์เบิร์ก
  Amalie Widerberg ทำงานเป็นนักการตลาดดิจิทัลที่ FotoWare ซึ่งเป็นผู้ให้บริการ Digital Asset Management (DAM) ชั้นนำของโลก เธอสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโท ESST (Society, Science and Technology in Europe) และคาดการณ์ว่าปี 2021 จะมีโอกาสมากมายสำหรับภูมิทัศน์ DAM 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บิล Acholla
  Bill Acholla เป็นนักการตลาดดิจิทัลชั้นนำที่คอยปั๊มเนื้อหาที่มีคุณค่าอย่างไม่น่าเชื่อซึ่งผู้คนเช่นคุณสามารถใช้เพื่อขยายธุรกิจของพวกเขาได้ ชอบบทความนี้. ดูบล็อกธุรกิจของเขาที่ Billacholla.คอม 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน โบว์แมน
  Brian Bowman เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ ห้องปฏิบัติการสมองบริษัท เทคโนโลยีการตลาดที่พิสูจน์เทคโนโลยีและบริการแก่ผู้ลงโฆษณา Facebook และ Instagram เขาบริหารเงินค่าโฆษณาออนไลน์และการพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้กับแบรนด์ออนไลน์ชั้นนำอย่าง Disney, ABC, Match.com และ Yahoo! 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บิล บรูโน่
  Bill Bruno ซีอีโอของ Celebrus เข้าร่วมในตำแหน่งรองประธานของอเมริกาเหนือและกลายเป็นซีอีโอในเดือนตุลาคม 2021 เขามีประสบการณ์หลายทศวรรษในภาคส่วนสื่อ ข้อมูล และการวิเคราะห์ รวมถึงความหลงใหลในการส่งเสริมวัฒนธรรมแห่งนวัตกรรมเพื่อขับเคลื่อนการเปลี่ยนแปลงเชิงการเปลี่ยนแปลง ก่อนร่วมงานกับเซเลบรัส บิลดำรงตำแหน่งซีอีโอของบริษัทจดทะเบียน AIM ซึ่งประสบความสำเร็จในการเข้าซื้อกิจการที่ปรึกษาของเขา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บอนนี่เครเตอร์
  Bonnie Crater ดำรงตำแหน่งประธานและซีอีโอของ ข้อมูลเชิงลึกแบบครบวงจร. ก่อนที่จะเข้าร่วม Full Circle Insights Bonnie Crater เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดของ VoiceObjects และ Realization Bonnie ยังดำรงตำแหน่งรองประธานและรองประธานอาวุโสที่ Genesys, Netscape, Network Computer Inc. , salesforce.com และ Stratify Bonnie เป็นผู้ที่มีประสบการณ์มากกว่า XNUMX ปีของ Oracle Corporation และ บริษัท ในเครือหลายแห่งดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายผลิตภัณฑ์ Compaq และรองประธานฝ่ายผลิตภัณฑ์ของ Workgroup 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บ็อบ ครอฟต์
  Bob Croft เป็นผู้นำด้าน Martech ที่มีประสบการณ์ในภูมิภาค APAC โดยทำงานร่วมกับลูกค้ากว่า 15 รายในช่วง 8 ปีที่ผ่านมาในหลายอุตสาหกรรม 
 
 
 
 
 
	    
  
  ค่ายทหารดิเอโก
  Barrack Diego เป็นบล็อกเกอร์ที่มีประสบการณ์ซึ่งเขียนบทความให้กับบล็อกและเว็บไซต์ที่มีชื่อเสียงหลายแห่งเกี่ยวกับการใช้โซเชียลมีเดียต่างๆเพื่อสร้างปริมาณการใช้งานทางธุรกิจบนเว็บไซต์ธุรกิจ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  บิลโดนาเบเดียน
  Brandemonium LLC เป็น บริษัท จัดงานที่ตั้งอยู่ใน Cincinnati, OH บริษัท ก่อตั้งขึ้นในปี 2017 โดย Bill Donabedian และ Kevin Canafax Bill มีประสบการณ์มากกว่า 16 ปีในการจัดงานอีเวนต์เช่น MidPoint Music Festival และ Bunbury Music Festival เควินมีประสบการณ์ด้านการสื่อสารองค์กรและกิจการสาธารณะมากว่า 30 ปีตลอดจนการร่วมก่อตั้งกิจกรรมการกุศล Suits That Rock และ Play On 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Breena Fain Fa
  Breena Fain เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการประชาสัมพันธ์และการตลาดที่ Formstack ซึ่งเป็นผู้สร้างแบบฟอร์มออนไลน์ที่กลายเป็นผู้นำในการสร้างจัดการและโฮสต์แบบฟอร์มออนไลน์ Formstack ให้ธุรกิจทุกประเภทและทุกขนาดเป็นเครื่องมือสร้างแบบฟอร์มที่ใช้งานง่ายเพื่อรวบรวมและจัดการข้อมูลได้อย่างง่ายดาย ผู้ใช้สามารถฝังแบบฟอร์มลงในเว็บไซต์ของตนได้โดยตรงเพื่อให้ได้ลูกค้าเป้าหมายอย่างรวดเร็ว ความเก่งกาจประเภทนี้ช่วยให้องค์กรต่างๆโดยเฉพาะธุรกิจขนาดเล็กสามารถลดความซับซ้อนของวงจรการตลาดในขณะที่ขยายทรัพยากร 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน ฟาวเลอร์
  ไบรอัน ฟาวเลอร์เป็นประธานแผนก Intero Digital Amazon Intero Digital เป็นเอเจนซี่การตลาดดิจิทัลที่มีพนักงาน 400 คนที่นำเสนอโซลูชันการตลาดที่ครอบคลุมและขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์ แผนก Amazon มีความเชี่ยวชาญในการช่วยให้บริษัทต่างๆ ใช้ประโยชน์จาก Amazon เพื่อให้บรรลุการเติบโตอย่างที่ไม่เคยมีมาก่อน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน ฟรีแมน
  Brian Freeman เป็นผู้ประกอบการต่อเนื่องที่มุ่งเน้นเศรษฐกิจของครีเอเตอร์ เขาสร้างหนึ่งในตลาดอินฟลูเอนเซอร์ที่ใหญ่ที่สุดในอเมริกาเหนือ โดยขยายตลาดจนมีผู้สร้างเนื้อหามากกว่าครึ่งล้านคนและแบรนด์กว่า 100 แบรนด์ เช่น Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel และ TikTok เขาและทีมงานของเขาที่ Heartbeat เป็นคนแรกที่จัดการการตลาดสำหรับผู้สร้างนาโนในวงกว้างบน Instagram และเป็นคนแรกที่เปิดตัวการบูรณาการกับ TikTok ในปี 2020 นอกจากนี้ เขายังเป็น Techstars Grad (รุ่นปี 2017) และเป็นนักลงทุนที่กระตือรือร้นและ ที่ปรึกษาสำหรับสตาร์ทอัพ Creator Economy รายอื่นๆ ตอนนี้เขากำลังสร้างเครือข่ายมืออาชีพใหม่สำหรับ Creator Economy นั่นคือ creatorland.com ซึ่งมุ่งเน้นไปที่ครีเอทีฟโฆษณา ผู้สร้างเนื้อหา ผู้มีอิทธิพล และผู้คนที่จ้างพวกเขา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บ๊อบบี้กิลล์
  ก่อนที่จะก่อตั้ง Blue Label Labs ในปี 2009 Bobby เคยเป็นผู้จัดการโปรแกรมที่ Microsoft ในแผนกเซิร์ฟเวอร์และเครื่องมือ ร่วมกับผู้ร่วมก่อตั้ง Jordan Gurrieri Bobby ร่วมเขียน Appsters: คู่มือสำหรับผู้เริ่มต้นในการเป็นผู้ประกอบการแอป. ที่ Blue Label Labs บทบาทของ Bobby ในฐานะซีอีโอนั้นมีหน้าที่ในการดูแลเชิงกลยุทธ์และทางเทคนิคสำหรับแอปทั้งหมดที่เราผลิต บ๊อบบี้จบการศึกษาจาก University of Waterloo ด้วยปริญญาตรีคณิตศาสตร์และวิทยาศาสตร์คอมพิวเตอร์และสำเร็จการศึกษา MBA ที่ Columbia Business School เขารักเครป 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน ฮอฟฟ์แมน
  Brian เป็นผู้ประสานงานด้านการตลาดที่ Infographics นักฆ่าซึ่งเป็นการเริ่มต้นในซีแอตเทิลที่เชี่ยวชาญด้านการออกแบบอินโฟกราฟิกกราฟิกเคลื่อนไหวและกราฟิกเชิงโต้ตอบ Killer Infographics มีความภาคภูมิใจในการดึงดูดผู้มีความสามารถระดับแนวหน้าที่สามารถนำเสนอสำเนาข้อมูลที่ไม่ซ้ำใคร ได้แก่ ภาพประกอบที่กำหนดเองและการส่งเสริมเชิงกลยุทธ์ ไบรอันเติบโตขึ้นมาบนภูเขาในรัฐเพนซิลเวเนียและเวอร์มอนต์และตอนนี้เขาใช้เวลาทุกวันในการเล่นสโนว์บอร์ดและปีนเขาในเทือกเขาแปซิฟิกตะวันตกเฉียงเหนือ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เบ็คกี้โฮลตัน
  Becky Holton เป็นนักข่าวและบล็อกเกอร์ เธอสนใจเทคโนโลยีการศึกษาและพร้อมที่จะสนับสนุนการพูดให้ข้อมูลเสมอ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  บิลภาษาอังกฤษ
  ฉันเป็นนักออกแบบผลิตภัณฑ์ดิจิทัลในเมืองออสติน รัฐเท็กซัส ฉันมีประสบการณ์มากกว่า 12 ปีทั้งในการสร้างประสบการณ์ผลิตภัณฑ์ใหม่แบบ 0 ต่อ 1 และการขับเคลื่อนการเติบโตสำหรับจุดหมายปลายทางออนไลน์ที่มีผู้มองเห็นสูง ปัจจุบันฉันทำงานที่ Hotel Engine ซึ่งช่วยสร้างอนาคตของธุรกิจและการเดินทางเป็นหมู่คณะ ฉันประสบความสำเร็จในการเรียนรู้อย่างต่อเนื่อง เปลี่ยนข้อมูลเชิงลึกของผู้ใช้ไปสู่การปฏิบัติ และสร้างแรงบันดาลใจให้ทีมคิดนอกกรอบ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บิลดอว์สัน
  Bill Dawson เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดอีเมลและแอปพลิเคชันอีเมลโดยให้คำปรึกษากับทั้ง บริษัท ขนาดใหญ่และซอฟต์แวร์ในฐานะผู้ให้บริการเกี่ยวกับการรวมอีเมลการใช้งานและความสามารถในการส่งมอบ Bill ได้ทำงานร่วมกับองค์กรออนไลน์ที่ใหญ่ที่สุดบางแห่งรวมถึง Zappos และ  Walmart. เขาและคาร์ลาภรรยาของเขาเป็นเจ้าของและดำเนินการหน่วยงานของตนเอง การออกแบบสุนัข 4 ตัว. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  แบร์รี่เคลลี่
  Barry Kelly เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง อุตสาหกรรมทางความคิด. เขาเป็นแชมป์ด้านการเรียนรู้ของผู้บริโภคนักการตลาดและผู้ริเริ่มการเรียนรู้ดิจิทัล อาชีพของเขามุ่งเน้นไปที่การช่วยให้แบรนด์และองค์กรด้านเนื้อหาใช้ประโยชน์จากพลังของ e-learning เพื่อส่งเสริมและขยายธุรกิจของตน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  บรู๊คโควันดา
  Brooke Kovanda เป็น Orr Fellow & Marketing Coordinator ที่ เปอร์คิวบริษัท เทคโนโลยีการมีส่วนร่วมในอินเดียแนโพลิส เธอขับเคลื่อนการสร้างสรรค์เนื้อหาและการออกแบบสำหรับผลิตภัณฑ์โฆษณาและให้การสนับสนุนสำหรับการวิจัยและการสำรวจตลาดใหม่ ๆ นอกเวลางานบรู๊คชอบอ่านหนังสือท่องเที่ยวฟังเพลงคลาสสิก Rock 'n' Roll 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน มิกสัน
  Bryan Mixon เป็นเจ้าของ ตะลึงพรึงเพริดการสร้างเว็บไซต์สำหรับทนายความเดี่ยวและ บริษัท ขนาดเล็ก Byran สร้างเว็บไซต์มาตั้งแต่ปี 1999 และได้ใช้เวลาสี่ปีที่ผ่านมาในการช่วยเหลือ บริษัท ต่างๆเช่น HubSpot, Mill33 และ LivingSocial ไบรอันรู้โดยตรงว่าเจ้าของธุรกิจขนาดเล็กสามารถทำการตลาดดิจิทัลได้ยากเพียงใดเขาจึงสร้าง AmazeLaw ให้เป็นสถานที่ที่เรียบง่ายสุด ๆ สำหรับทนายเดี่ยวในการสร้างไซต์รวบรวมโอกาสในการขายและดำเนินต่อไปในช่วงเวลา ทำสิ่งที่ถูกกฎหมาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เบน โพลเมียน
  Ben Plomion เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Dibbs เขามีหน้าที่รับผิดชอบในการสร้างมูลค่าให้กับคู่ค้า พัฒนากลยุทธ์การเข้าสู่ตลาด ตลอดจนการเติบโตของตลาดผู้บริโภคของ Dibbs เบ็นเป็นชาวฝรั่งเศสและสำเร็จการศึกษาจากหลักสูตร Experienced Commercial Leadership ของ GE และหลักสูตร MBA ของมหาวิทยาลัย McGill เขาเป็นผู้สนับสนุนด้านการตลาดอย่างสม่ำเสมอให้กับ Forbes และนั่งอยู่ในคณะกรรมการของ MMA Ben อาศัยอยู่ที่ Venice Beach, CA กับภรรยาและลูกชาย และเป็นนักเล่นกระดานโต้คลื่นและสเก็ตบอร์ดตัวยง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แบลร์ โรบัค
  Blair Roebuck เป็นรองประธานฝ่ายวิทยาศาสตร์การตลาดสำหรับอเมริกาเหนือที่ Valtech. ความเชี่ยวชาญของเธออยู่ที่การปรับเปลี่ยนในแบบของคุณ การเพิ่มประสิทธิภาพ การวิเคราะห์ และกลยุทธ์ข้อมูล เพื่อปลดปล่อยศักยภาพของข้อมูลให้กับลูกค้า Marketing Science เป็นแผนกในอเมริกาเหนือของ Valtech ที่อุทิศให้กับการวัด กลยุทธ์ ข้อมูล การวิเคราะห์ แดชบอร์ด และการเพิ่มประสิทธิภาพอัตรา Conversion 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  บิล สวิฟต์
  Bill Swift เป็นผู้นำองค์กรด้านเทคโนโลยีของ Brierley ตั้งแต่เดือนมกราคม 2001 และเข้ารับตำแหน่ง CEO ในเดือนเมษายน 2022 ในช่วงที่เขาดำรงตำแหน่ง CEO เขาได้สรุปการเปลี่ยนแปลงของบริษัทอย่างรวดเร็วจากหน่วยงานไปสู่ผู้ให้บริการเทคโนโลยีที่แข็งแกร่ง ในฐานะซีทีโอ ความรับผิดชอบของเขายังคงครอบคลุมตั้งแต่สถาปัตยกรรมเทคโนโลยีและกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์ ไปจนถึงการปรับใช้งานลูกค้าและการสนับสนุนการปฏิบัติงาน หลังจากมีส่วนร่วมในการยอมรับมาตรฐานเทคโนโลยีสากลที่ประสบความสำเร็จ Bill เป็นผู้เขียนร่วมในสิ่งพิมพ์ที่เน้นสถาปัตยกรรมการประมวลผลแบบกระจายและถือสิทธิบัตรการออกแบบซอฟต์แวร์หลายฉบับ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แบลร์ไซมส์
  Blair Symes เป็นผู้จัดการการสร้างความต้องการที่ ไดอะล็อกเทคผู้นำด้านการวิเคราะห์การโทรและซอฟต์แวร์ระบบอัตโนมัติ ในช่วง 17 ปีที่ผ่านมาเขาได้ตีพิมพ์บทความเอกสารไวท์เปเปอร์ eBooks และบล็อกโพสต์ในหัวข้อต่างๆมากมายรวมถึงการตลาดแบบ B2B การตลาดอัตโนมัติและการตลาดผ่านการค้นหา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไบรอัน เทราต์สโคลด์
  Brian Trautschold เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีโอโอที่ ความใฝ่ฝันซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการจัดการประสิทธิภาพการขายที่ได้รับการยอมรับซึ่งสร้างขึ้นสำหรับองค์กรการขายที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลและเป็นเวลานับพันปี เชื่อมต่อกับ Brian บน Twitter และ LinkedIn และเริ่มการสนทนาเกี่ยวกับหัวข้อโปรดของเขา: การขายการเริ่มต้นการตลาดและข่าวลือทางการค้าของ NBA 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Brian Wallace
  Brian Wallace เป็นประธานของ ตอนนี้การจัดหาบริษัท ออกแบบอินโฟกราฟิกชั้นนำของอุตสาหกรรมที่ตั้งอยู่ใน Louisville รัฐ Ky. และทำงานร่วมกับ บริษัท ต่างๆที่มีตั้งแต่ธุรกิจขนาดเล็กไปจนถึง Fortune 500 นอกจากนี้ Brian ยังจัดงานในท้องถิ่นเพื่อทำให้ Louisville เป็นเมืองที่มีการแข่งขันสูงขึ้น (#คิดการใหญ่) และได้รับการเสนอชื่อให้เป็นที่ปรึกษา Google Small Business ประจำปี 2017 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โบ ไวซอง
  Beau Wysong เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ RFP360. เขาใช้ประโยชน์จากภูมิหลังที่กว้างขวางของเขาในด้านการตลาดและการขายเทคโนโลยีเพื่อผลักดันการเติบโตทางธุรกิจของ บริษัท ซอฟต์แวร์ Beau รับผิดชอบในการสร้างแบรนด์ชั้นนำของตลาดการมีส่วนร่วมกับลูกค้าและให้ความรู้แก่ลูกค้าในอนาคตด้วยความรู้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Hall
  Chris Hall ซีอีโอของ บายนเดอร์ ได้เติบโต บริษัท ของเขาจนมีพนักงานมากกว่า 200 คนโดยมีสำนักงานระหว่างประเทศ 3 แห่งในเวลาเพียง XNUMX ปี คริสเป็นผู้ประกอบการที่มีหัวใจสำคัญประสบความสำเร็จในการจัดตั้งและปรับขนาด บริษัท SaaS หลายแห่งโดย Bynder เป็น บริษัท ที่มีชื่อเสียงมากที่สุดในปัจจุบัน คริสสร้าง บริษัท เหล่านี้ขึ้นจากความเชื่อที่ว่าคนหนุ่มสาวที่มีทัศนคติที่ถูกต้องและการฝึกสอนสามารถบรรลุผลลัพธ์ที่ยอดเยี่ยมได้ ปัจจุบันคริสเป็นโค้ชและที่ปรึกษาให้กับผู้ประกอบการรุ่นใหม่ที่สนใจเทคโนโลยีและสตาร์ทอัพ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แคสซี่
  แคสซี่เกรย์ คือ Search Media Networker ในระบบดิจิทัลความสัมพันธ์กัน และ  ทำงานด้านการตลาดทางอินเทอร์เน็ตเป็นเวลาห้าปี เมื่อเธอไม่บล็อกหรืออยู่กับกระแสการตลาดและโซเชียลมีเดียเธอชอบใช้เวลาเดินป่ากลางแจ้งขี่จักรยานและพายเรือแคนูติดตามเธอทาง Twitter @cassaleenie 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คริส เบนแฮม
  คริสรู้ดีว่าการตลาดที่ยอดเยี่ยมเกิดจากการฟังลูกค้าของคุณ ไม่ใช่พูดจาที่พวกเขา เขาใช้ความคิดนี้เพื่อช่วยยกระดับบริษัทหลายแห่งให้เป็นผู้นำตลาด การตลาดสำหรับ นักเล่นแร่แปรธาตุ ให้โอกาสคริสที่ไม่มีใครเทียบได้ในการสร้างการตลาดที่เกี่ยวข้องกับลูกค้าตามความคิดเห็นของพวกเขา Chris เข้าร่วม Alchemer หลังจากดำรงตำแหน่งฝ่ายการตลาดสำหรับผู้บริหารที่ Symantec, Avast, Webroot และ Yellowfin BI เขาสำเร็จการศึกษาจากมหาวิทยาลัยแคนซัส 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คาเลบ เบนนิงฟิลด์
  Caleb Benningfield เป็นสถาปนิกโซลูชันหลักที่ Amperity ด้วยประสบการณ์กว่าเจ็ดปีที่ Amperity ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มข้อมูลลูกค้าชั้นนำ (CDP) Caleb มีบทบาทที่หลากหลาย รวมถึง Principal Solution Architect และ Forward Deployed Engineer ในฐานะหนึ่งในพนักงานกลุ่มแรก เขามีส่วนสำคัญในการก่อตั้งทีม Customer Success และมีส่วนร่วมในโครงการลูกค้าที่ประสบความสำเร็จรายใหญ่โครงการแรกของบริษัทกับ Alaska Airlines Caleb มีความสามารถพิเศษในการเชื่อมช่องว่างระหว่างด้านเทคนิคและมุมมองของตลาด ก่อนร่วมงานกับ Amperity Caleb ดำรงตำแหน่งหัวหน้าวิศวกรซอฟต์แวร์ที่ IMS Health ซึ่งเขาทำงานเกี่ยวกับการปรับขนาด CRM ขององค์กรและแพลตฟอร์มการตลาดอัตโนมัติ เขาเริ่มต้นอาชีพในฐานะนักพัฒนาซอฟต์แวร์ที่ Appature ก่อนที่ IMS Health จะเข้าซื้อกิจการ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แคโรไลน์แบล็ค
  Caroline เป็นนักเขียนและนักการตลาดเนื้อหาสำหรับ ความคิดที่ปลอดภัย. เชี่ยวชาญในการรักษาความปลอดภัยอินเทอร์เน็ตเธอตระหนักถึงความเสียหายที่มัลแวร์สามารถทำแคมเปญออนไลน์ของคุณ เธอมีความเชี่ยวชาญเกี่ยวกับภัยคุกคามทางออนไลน์และศักยภาพที่แฮกเกอร์จะขโมยเว็บไซต์และกลยุทธ์การโปรโมต ในฐานะนักการตลาดมือเก๋าเธอกระตือรือร้นที่จะแบ่งปันประสบการณ์กับบุคคลที่มีใจเดียวกันเพื่อทำให้อินเทอร์เน็ตเป็นสถานที่ที่ปลอดภัยยิ่งขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคิร์ท บลูม
  Curt Bloom เป็นประธานของ บลูเวนน์ สหรัฐอเมริกาผู้ให้บริการซอฟต์แวร์การตลาดหลายช่องทางระดับโลก Curt เคยดำรงตำแหน่งผู้นำที่สำคัญกับ smartFOCUS และมีส่วนสำคัญในการเติบโตของธุรกิจทั่วโลก ตั้งแต่นั้นเป็นต้นมา Curt ได้ทำงานร่วมกับ บริษัท สตาร์ทอัพหลายแห่งในสหรัฐอเมริกาในด้านโซเชียลมีเดียการมีส่วนร่วมกับลูกค้าแบบเรียลไทม์และการวิเคราะห์ ในฐานะประธานฝ่ายปฏิบัติการของ BlueVenn ในสหรัฐอเมริกา Curt กำลังดูแลการขยายตัวของ BlueVenn ไปทั่วสหรัฐอเมริกาและเป็นหัวหน้าทีมที่จัดการลูกค้าชาวอเมริกันของ BlueVenn 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คอเนอร์ คาวลีย์
  Conor เป็นนักเขียนอาวุโสของ Tech.co. ในช่วงสี่ปีที่ผ่านมาเขาเขียนเกี่ยวกับทุกอย่างตั้งแต่แคมเปญ Kickstarter และการเริ่มต้นใหม่ไปจนถึงเทคโนโลยีไททันส์และเทคโนโลยีที่เป็นนวัตกรรม ภูมิหลังที่กว้างขวางของเขาในการแสดงตลกทำให้เขาเป็นคนที่สมบูรณ์แบบในการจัดงานที่เน้นเทคโนโลยีเป็นศูนย์กลางเช่น Startup Night ที่ SXSW และ Timmy Awards สำหรับ Tech in Motion 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คาร์สันโคแนนท์
  Carson Conant เป็นซีอีโอและผู้ก่อตั้งผู้ให้บริการโซลูชันการเปิดใช้งานการขายในชิคาโก มีเดียฟลาย. การเติบโตมาในครอบครัวผู้ประกอบการคาร์สันไม่ใช่คนแปลกหน้าสำหรับความท้าทายและผลตอบแทนจากการสร้าง บริษัท ตั้งแต่ต้นจนจบและการรวมทีมที่ยอดเยี่ยมเพื่อดำเนินการตามวิสัยทัศน์ของเขาให้ประสบความสำเร็จ ภายใต้การนำของ Carson Mediafly ได้รับการยอมรับว่าเป็น บริษัท ที่เติบโตเร็วที่สุดของ Inc 5000 เป็นเวลาห้าปีติดต่อกันซึ่งเป็นหนึ่งในสถานที่ทำงานที่ดีที่สุดของ Inc. ประจำปี 2018 และเป็นสถานที่ที่ดีที่สุดในการทำงานโดย Crain's Chicago Business ปัจจุบันซอฟต์แวร์ของ Mediafly ใช้ประโยชน์จาก บริษัท ชั้นนำที่ติดอันดับ Fortune 500 ได้แก่ PepsiCo, MillerCoors, Disney และ Goldman Sachs 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ชาดโครว์
  ชาดโครว์เข้าร่วม ที่ปรึกษา Techwood ในปี 2016 โดยเป็นส่วนหนึ่งของการควบรวมกิจการ ปัจจุบัน เขาจัดการการดำเนินงานของ Techwood และการจัดการบัญชี เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีจากมหาวิทยาลัย Reinhardt และปริญญาโทจากมหาวิทยาลัย Troy สาขาการสื่อสาร ในช่วงหลายปีที่ผ่านมา Chad จัดการโฆษณาบนการค้นหาที่เสียค่าใช้จ่ายไปแล้วกว่า 25 ล้านดอลลาร์ Techwood Consulting ก่อตั้งขึ้นในปี 2008 และเป็นที่ปรึกษาด้านดิจิทัลชั้นยอดที่มีความสามารถหลักในการค้นหาทั่วไปและการค้นหาที่เสียค่าใช้จ่าย Techwood เป็นสมาชิก Inc5000 ประจำปี 2017 ซึ่งมีสำนักงานใหญ่ในแอตแลนตา รัฐจอร์เจีย โดยมีทีมงาน 17 คนคอยสนับสนุนลูกค้า 60 ราย Techwood มีชื่อเสียงด้านการดำเนินการที่มีคุณภาพในประเด็น SEO และ PPC 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสโดนัลด์
  Chris Donald เป็นผู้อำนวยการ InboxGroup ซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดอีเมลมืออาชีพที่เชี่ยวชาญในการให้บริการการตลาดผ่านอีเมลที่ขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์ เขาทำงานโดยตรงกับ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 ยักษ์ใหญ่ด้านการค้าปลีกองค์กรไม่แสวงหาผลกำไร SMB และหน่วยงานของรัฐในทุกแง่มุมของโปรแกรมตรวจสอบอีเมลบริการการตลาดผ่านอีเมลและโปรแกรมการตลาดอัตโนมัติมาเกือบ 2 ทศวรรษ เขาชอบแบ่งปันความคิดที่โดดเด่นและข้อมูลเชิงลึกเกี่ยวกับแนวทางปฏิบัติที่ดีที่สุดด้านการตลาดผ่านอีเมลที่บล็อกของเขา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสเตียนเฟซี่
  ฉันก่อตั้ง AudioMob เพราะฉันเข้าใจว่าเกมเมอร์ที่ไม่พอใจจะรู้สึกได้เมื่อการเล่นของพวกเขาถูกขัดจังหวะด้วยการโฆษณาที่ล่วงล้ำ โซลูชันของ AudioMob นำเอาสมองที่ดีที่สุดในอุตสาหกรรมมารวมกันเป็นวิธีที่นักพัฒนาเกมมือถือสามารถสร้างรายได้จากเกมของพวกเขาผ่านโฆษณาเสียงในขณะที่ทำให้ผู้เล่นมีส่วนร่วม 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คอลลีน ฟาเฮย์
  Colleen Fahey เป็นผู้บริหารเชิงสร้างสรรค์ที่มีประสบการณ์อย่างลึกซึ้งในการสร้างแบรนด์และการตลาดที่ช่องทางติดต่อลูกค้าหลายแห่ง ตลอดการทำงานของเธอ คอลลีนดำรงตำแหน่ง Executive Creative Director ให้กับแบรนด์ชั้นนำในสหรัฐอเมริกา ยุโรป ละตินอเมริกา และเอเชีย เธอติดต่อ Sixième Son เอเจนซี่สร้างแบรนด์เกี่ยวกับโซนิคในปารีสซึ่งสร้างเอกลักษณ์ของโซนิคมากกว่า 450 รายการ เกี่ยวกับการขยายธุรกิจไปยังอเมริกาเหนือ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คริสโตเฟอร์เฟาสต์
  คริสโตเฟอร์รับผิดชอบการตลาดทั่วโลกการพัฒนาธุรกิจและกลยุทธ์การออกสู่ตลาดที่ คิววิเดียน. ในฐานะผู้บริหารการตลาดระดับโลกที่ประสบความสำเร็จและมีความเชี่ยวชาญในแวดวงเทคโนโลยีอย่างลึกซึ้งคริสโตเฟอร์ได้นำผลงานที่ผ่านการพิสูจน์มาแล้วกับ บริษัท ที่มีการเติบโตสูง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสโกเมอร์ซอล
  Chris Gomersall เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ อะตอมบริษัท ซอฟต์แวร์ด้านการตลาดในแอตแลนตารัฐจอร์เจีย ก่อนหน้านี้ Chris เป็น Creative Strategist ที่ Facebook และ Instagram ซึ่งเขาทำงานร่วมกับแบรนด์และเอเจนซี่ที่ใหญ่ที่สุดในโลกยื่นจดสิทธิบัตรทำงานร่วมกับนักมานุษยวิทยาสังคมและนักวิทยาศาสตร์ข้อมูลสร้างต้นแบบร่วมกับวิศวกรผู้นำการเผยแพร่โปรแกรม bootcamps และอื่น ๆ ก่อนหน้านี้เป็นหัวหน้าฝ่ายสร้างสรรค์ของ Moxie หน่วยงานอื่น ๆ ได้แก่ Euro RSCG (DSW), Exile on Seventh (เอเจนซี่.คอม) และการเริ่มต้นของเขาเอง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ชาด Pollitt
  Chad Pollitt ซึ่งเป็นทหารผ่านศึกที่ได้รับการตกแต่งจากปฏิบัติการเสรีภาพอิรักและอดีตผู้บัญชาการกองทัพสหรัฐเป็นผู้ร่วมก่อตั้งความเกี่ยวข้องซึ่งเป็นเว็บไซต์แรกและเว็บไซต์เดียวของโลกที่อุทิศให้กับการโปรโมตเนื้อหาข่าวสารและข้อมูลเชิงลึก นอกจากนี้เขายังเป็นศาสตราจารย์ผู้ช่วยด้านการตลาดอินเทอร์เน็ตที่ Indiana University Kelley School of Business และเป็นผู้ช่วยสอนด้านการตลาดเนื้อหาที่ Rutgers University Business School ชาดเป็นสมาชิกของคณะกรรมการที่ปรึกษาสำหรับระบบจัดการขยะที่ขับเคลื่อนด้วยบล็อกเชนแห่งแรกของโลก Swachhcoin และแพลตฟอร์มโฆษณาเนทีฟแบบ inPowered และ AdHive 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คาร์เตอร์ Hallett
  Carter Hallett เป็นนักกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลที่มีหน่วยงานดิจิทัลระดับประเทศ R2 บูรณาการ. Carter มีประสบการณ์มากกว่า 14 ปีและภูมิหลังรอบรู้ในการดูแลกลยุทธ์การตลาดทั้งแบบดั้งเดิมและแบบดิจิทัล เธอทำงานร่วมกับทั้งลูกค้า B2B และ B2C เพื่อพัฒนารากฐานเชิงกลยุทธ์ที่ลึกซึ้งแก้ปัญหาความท้าทายทางธุรกิจและสร้างปฏิสัมพันธ์ที่สมจริงและมีความหมายโดยเน้นที่การเล่าเรื่องที่สร้างสรรค์ประสบการณ์ของลูกค้าแบบ 360 องศาการสร้างความต้องการและผลลัพธ์ที่วัดได้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์แชนด์เลอ
  ฉันเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการขายของ Givelify ซึ่งเป็นแอปการบริจาคเพื่อการกุศลตามสถานที่และความชอบ ชื่อของฉันเป็นจริงเล็กน้อยตามอำเภอใจ ฉันรู้จักกันทั่วไปในชื่อ The Fixer และ/หรือ The Swiss Army Knife ฉันเรียกตัวเองว่าภารโรง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ชัคเฮงเกล
  การตลาดประสิทธิภาพเต็มไปด้วยผู้ประกอบการที่ผสมผสาน ดังนั้นเมื่อถึงเวลาที่ต้องเลือกเลี้ยงชีพชัคเฮ็งเกลที่อายุน้อยกว่าจึงรู้สึกหลงใหลในอุตสาหกรรมนักประดิษฐ์และคนบ้าที่ทรยศ เขามีสมองสำหรับตัวเลขและเป็นหนึ่งในนักการตลาดที่มีผลงานมากที่สุดของประเทศในสนามหลังบ้านของเขาเองเขาจึงตัดฟันข้อมูลที่ Fingerhut ในปี 1997 Chuck ก่อตั้ง Marketing Architects 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ชิปเฮาส์
  Chip House ดำรงตำแหน่ง Chief Marketing Officer ที่ สี่ 51. OrderCloud by Four51 เป็นแพลตฟอร์มอีคอมเมิร์ซ B2B บนคลาวด์ที่ยืดหยุ่นและปรับแต่งได้มากที่สุดโดยให้ผู้ใช้ทางธุรกิจและทางเทคนิคสามารถสร้างไซต์อีคอมเมิร์ซระดับโลกได้อย่างรวดเร็วง่ายขึ้นและด้วยต้นทุนที่ต่ำลง House มีประสบการณ์ด้านการตลาดโดยตรงและดิจิทัลมากกว่า 25 ปี 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสฮอยต์
  คริสเป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ เพอร์ซิโอพันธมิตรทางธุรกิจที่มุ่งเน้นการสร้างโอกาสด้าน Big Data ให้กับลูกค้าซึ่งเขาได้พัฒนาการสร้างแบรนด์และการส่งข้อความตั้งแต่เริ่มต้นตั้งแต่โลโก้ไปจนถึงช่องทางการขาย 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คริสลูคัส
  คริสเป็นรองประธานฝ่ายพัฒนาธุรกิจของ แบบฟอร์ม. เขาจัดการความพยายามทางการตลาดหลายอย่างของ Formstack ด้วยความสนใจเป็นพิเศษในการค้นหาว่าการตลาดทางสังคมและออนไลน์สามารถช่วย Formstack ให้เติบโตได้อย่างไร Formstack เป็นเครื่องมือสร้างแบบฟอร์มออนไลน์ที่ไม่ต้องปวดหัวกับการรวบรวมและจัดการข้อมูลออนไลน์ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คริส บรอส
  Chris เป็นหุ้นส่วนของ EverEffect ซึ่งเชี่ยวชาญด้านการจัดการบัญชีแบบจ่ายต่อคลิก การให้คำปรึกษาด้าน SEO และการวิเคราะห์เว็บ Chris มีประสบการณ์ด้านอินเทอร์เน็ตมากกว่า 16 ปีกับบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 500 และเชี่ยวชาญในการกำกับและนำประสบการณ์ออนไลน์ไปใช้เพื่อส่งเสริมธุรกิจ ผลิตภัณฑ์ และบริการ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Chris Damron Dam
  คริสเป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายนวัตกรรมของ บีคอนสตรีมซึ่งเป็นแอปพลิเคชันการตลาดบนมือถือที่อยู่ใกล้กัน BeaconStream ช่วยให้ธุรกิจทุกประเภทและทุกขนาดเป็นวิธีที่ง่ายและคุ้มค่าในการเชื่อมต่อกับลูกค้าที่อยู่ใกล้เคียงส่งคูปองการสาธิตผลิตภัณฑ์โปรโมชั่นวิดีโอหรือข้อมูลไปยังอุปกรณ์เคลื่อนที่ของพวกเขาโดยตรง 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  จินตัน เชน
  Chintan Jain เป็นรองผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ เวิร์กโฟลว์ Kissflowแพลตฟอร์มแบบครบวงจรที่ช่วยให้องค์กรสามารถจัดการงานทุกประเภทได้ในที่เดียว Chintan เป็นนักการตลาดที่มีทักษะซึ่งเขียนหัวข้อต่างๆ อย่างกว้างขวาง เช่น เทคโนโลยีในที่ทำงาน การจัดการงาน และสถานที่ทำงานดิจิทัล นอกจากนี้ เขายังมีส่วนร่วมอย่างแข็งขันในแพลตฟอร์มธุรกิจและเทคโนโลยีต่างๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คริสติน่าลียง
  Christina Lyon เป็นนักเขียนบล็อกเกอร์และนักดนตรีจาก SoCal ที่มีแดด เธอมีความกระตือรือร้นในการช่วยให้ธุรกิจออนไลน์เติบโตด้วยสำเนาการตลาดที่น่าสนใจ เมื่อเธอก้าวออกจากโต๊ะทำงานคริสติน่าชอบอ่านนิยายเดินเล่นที่ชายหาดและเล่นดนตรี 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คาร์ลอส เมซ่า
  Carlos Meza ดำรงตำแหน่งประธานและซีอีโอของ Crowd Content ซึ่งเป็นผู้ให้บริการสร้างเนื้อหาชั้นนำที่เชื่อมโยงนักเขียนและบรรณาธิการที่มีความสามารถกับธุรกิจที่ต้องการเนื้อหาคุณภาพสูง ให้ความสำคัญกับผู้คนเป็นอันดับแรก พร้อมเผยแพร่ในวงกว้างในประสบการณ์แพลตฟอร์มที่ขับเคลื่อนด้วยเทคโนโลยี Meza เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านขนาด โดยเป็นผู้นำบริษัทเทคโนโลยีที่มีการเติบโตสูงในช่วงห้าปีที่ผ่านมา ก่อนที่จะได้รับการแต่งตั้งให้เป็น CEO ของ Crowd Content ในปี 2021 เขาเคยเป็น CEO ของ Kivuto Solutions ซึ่งเป็นบริษัท SaaS Edtech Meza ผู้คร่ำหวอดในอุตสาหกรรมนี้ได้นำพื้นฐานด้านวิศวกรรมและการเงินองค์กรมาใช้ในการขยายขอบเขตของ Crowd Content ของแบรนด์ระดับโลกที่ให้บริการ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คริสนอยมันน์
  Chris Neumann เป็นผู้ก่อตั้งและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายผลิตภัณฑ์ของ DataHero ผู้ให้บริการ Cloud BI แบบบริการตนเองชั้นนำ หลังจากช่วยสร้างพื้นที่ข้อมูลขนาดใหญ่ที่ Aster Data Systems เขาใช้เวลาสี่ปีที่ผ่านมาในการเผยแพร่การเปลี่ยนแปลงทั่วทั้งอุตสาหกรรมไปยังระบบคลาวด์ เขาได้ช่วยวางตำแหน่ง DataHero ให้เป็นแพลตฟอร์ม BI แบบบริการตนเองอย่างแท้จริงรายแรกในพื้นที่คลาวด์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คอรีย์ บลูม
  Corey Bloom เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดเนื้อหาที่ Yotpo. เมื่อเขาไม่ได้พูดถึงเนื้อหาที่ผู้ใช้สร้างขึ้นคุณจะพบว่าเขากำลังมองหาสถานที่รับประทานอาหารที่ดีต่อไป 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริส Orlob
  คริส Orlob ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ กง.ไอโอ. - แพลตฟอร์มข่าวกรองการสนทนาอันดับ 1 สำหรับทีมขาย B2B Gong ช่วยให้คุณเปลี่ยนไปป์ไลน์ของคุณให้เป็นรายได้ได้มากขึ้นโดยการฉายแสงในบทสนทนาการขายของคุณ มันบันทึกถอดเสียงและ วิเคราะห์ทุกสายการขาย เพื่อให้คุณสามารถเพิ่มประสิทธิภาพการขายค้นหาว่าอะไรได้ผลและอะไรไม่ได้ผลและเพิ่มการจ้างงานใหม่ได้เร็วขึ้น 
 
 
 
 
 
	    
  
  คริสโตเฟอร์พาร์สันส์
  Chris Parsons จบการศึกษาจาก UCLA ด้วยปริญญาด้านการจัดการธุรกิจ เขาหลงใหลในธุรกิจมากและทำงานเป็นที่ปรึกษาธุรกิจในช่วงทศวรรษที่ผ่านมา ในเวลาว่างเขาค้นคว้าเกี่ยวกับแนวโน้มทางธุรกิจใหม่ ๆ และแบ่งปันการใช้งานที่เกี่ยวข้องผ่านการเขียนบล็อกและการให้คำปรึกษา 
 
 
 
 
 
	    
  
  อำนาจCáit
  Cáit Power เป็นหัวหน้าทีม Mobile CRM สำหรับ คลื่นธาตุซึ่งพวกเขาสร้างเทคโนโลยีที่น่าทึ่งซึ่งขับเคลื่อนระบบอัตโนมัติทางการตลาดบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ ภูมิหลังของ Cait อยู่ในการตลาดบนอุปกรณ์เคลื่อนที่สื่อสารมวลชนและการท่องเที่ยว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ราคาซินเทีย
  Cynthia Price เป็นรองประธานอาวุโสฝ่ายการตลาดที่ Litmus ทีมของเธอเติบโตและสนับสนุนชุมชน Litmus และอีเมลผ่านการตลาดเนื้อหา การสร้างความต้องการ และกิจกรรมต่างๆ เธออยู่ในอุตสาหกรรมการตลาดผ่านอีเมลมากว่า 10 ปี และเคยเป็นรองประธานฝ่ายการตลาดที่ Emma ซึ่งเป็นผู้ให้บริการอีเมล เธอหลงใหลในการสร้างการสื่อสารที่แท้จริงและควบคุมพลังของอีเมล ซึ่งเป็นหัวใจสำคัญของส่วนประสมทางการตลาด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จันดรูแร
  Chandru เขียนเกี่ยวกับอีคอมเมิร์ซและโซเชียลมีเดียทั้งหมดสำหรับผู้ขายออนไลน์ที่ รอบ.ioเครื่องมือเพิ่มประสิทธิภาพโซเชียลมีเดียที่สร้างขึ้นสำหรับผู้ขายออนไลน์และผู้ประกอบการ ecom โดยเฉพาะ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสริชาร์ดสัน
  คริสเป็นนักข่าวบรรณาธิการและบล็อกเกอร์ เขาชอบเขียนและเดินทางค้นหาแรงบันดาลใจในการทำสิ่งใหม่ ๆ ที่สร้างสรรค์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริส รอธสไตน์
  Chris Rothstein เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง Groove.coซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการมีส่วนร่วมในการขาย ก่อนหน้าที่ Groove.co Chris ได้สร้างปรับขนาดและจัดการทีมขายขององค์กรที่ Google ตอนนี้เขาช่วยนำเทคโนโลยีสมัยใหม่มาสู่โลกแห่งการขายเพื่อให้ทุกคนตั้งแต่ฝ่ายขายไปจนถึงผู้อำนวยการฝ่ายขายสามารถใช้เวลาในการมอบคุณค่าให้กับลูกค้าและ บริษัท ของตนได้มากขึ้น 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  โคดี้ชาร์ป
  คนรักเทคโนโลยีที่สร้างเว็บไซต์มา 15 ปีทำงานร่วมกับข้อเสนอ SaaS เป็นเวลา 6 ปีและเริ่มต้นบาสเก็ตบอลของมหาวิทยาลัยอินเดียนาตั้งแต่ฉันอายุ 2 ขวบ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โคลอี้สมิ ธ
  Chloe Smith เป็นที่ปรึกษาทางธุรกิจและเป็นนักเขียนพาร์ทไทม์ที่ยินดีแบ่งปันคำแนะนำ เธอเชื่อว่าความหลงใหลความกล้าหาญและเหนือสิ่งอื่นใดคือความรู้ที่ก่อให้เกิดความสำเร็จ เมื่อเธอไม่ได้ทำงานเธออาจจะถูกกอดด้วยหนังสือดีๆสักเล่มและชาตะไคร้สักถ้วย (หรือนั่งดูรายการยอดฮิตใหม่ล่าสุดของ Netflix อย่างตรงไปตรงมา) 
 
 
 
 
 
	    
  
  คริสเตียน สแตนซิอู
  Cristian Stanciu เป็นโปรแกรมตัดต่อวิดีโออิสระเจ้าของและผู้ประสานงานหลังการถ่ายทำของ วีดยู มีเดีย - บริษัท ที่ให้บริการตัดต่อวิดีโอแก่ช่างวิดีโอหน่วยงานการตลาดสตูดิโอผลิตวิดีโอหรือแบรนด์ต่างๆทั่วโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซิดนี เตโตร
  Cydni เป็นผู้ประกอบการผลิตภัณฑ์ชั้นนำโดยมุ่งเน้นที่การสร้างผลิตภัณฑ์และผลักดันการได้มาซึ่งลูกค้า ปัจจุบันเธอดำรงตำแหน่งประธานฝ่ายค้าปลีกและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายผลิตภัณฑ์ของ เมฆขาวผู้ซึ่งได้รับ 3DplusMe โดยที่เธอดำรงตำแหน่งซีอีโอและผู้ก่อตั้ง เธอทำงานด้านการค้าเทคโนโลยีให้กับ Disney และทำงานร่วมกับแบรนด์และผู้ค้าปลีกที่ใหญ่ที่สุดในโลกเพื่อส่งมอบผลิตภัณฑ์ ได้แก่ Marvel, Star Wars, MLB, MLS, Warner Brothers, Dreamworks, NFL, Disney Stores, Target, Walmart และ Toys R Us เธอเป็นหุ้นส่วนด้านปฏิบัติการที่ Mercato ซึ่งเป็น บริษัท หลักทรัพย์ที่มีการเติบโตคณาจารย์สำหรับโครงการริเริ่มธุรกิจขนาดเล็กของ Goldman Sachs 10k และเป็นผู้ก่อตั้งและประธานของ Women Tech Council Cydni สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทด้านบริหารธุรกิจและปริญญาตรีสาขาวิทยาการคอมพิวเตอร์จาก Brigham Young University 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แคโรไลน์วัตต์
  Caroline Watts เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดที่ ReTargeterผู้ให้บริการดิสเพลย์เต็มรูปแบบที่เชี่ยวชาญในการกำหนดเป้าหมายใหม่และการกำหนดกลุ่มเป้าหมาย 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คริสเตียน เวทเทอร์
  Christian Wettre เป็นรองประธานอาวุโสและผู้จัดการทั่วไปของ Sugar Platform ที่ SugarCRM คริสเตียนช่วยลูกค้าของ Sugar มอบประสบการณ์ลูกค้าที่มีความละเอียดสูงผ่านการรวมทีมขาย การตลาด และบริการลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ชาร์ลอตต์ ซีมส์
  As รองประธานฝ่ายการตลาดเนื้อหาของ Sitecoreชาร์ล็อตต์หัวหน้าบรรณาธิการดูแลกลยุทธ์และการวางแผนเนื้อหาเนื้อหารวมถึง eBooks วิดีโอและเอกสารไวท์เปเปอร์ที่ตรงใจและส่งมอบคุณค่าให้กับลูกค้าและกลุ่มเป้าหมายของ Sitecore เธอหลงใหลในการทำความเข้าใจความต้องการและความท้าทายของผู้ชมเช่นเดียวกับที่เกี่ยวกับ Sitecore และภูมิทัศน์ของเทคโนโลยีการตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แดเนียลอัลบา
  Daniel Alvarado เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัลและรองประธานฝ่ายเทคโนโลยีที่ สื่อฉลามขาว. เขารับผิดชอบในการเป็นหัวหอกของทีมนักพัฒนาระดับโลกที่อยู่เบื้องหลัง Compass ของ White Shark Media ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการเปิดใช้งานการขายแบบครบวงจรสำหรับเอเจนซีที่ต้องการปรับขนาดพอร์ตโฟลิโอแบบจ่ายต่อคลิก แดเนียลมีประสบการณ์มากกว่า 8 ปีในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีการตลาด เขาได้ให้การสนับสนุนทั้งจากกลยุทธ์ทางการตลาดและจุดยืนในการพัฒนาซอฟต์แวร์ในบทบาทต่างๆ รวมถึง Digital Advertising Manager, สถาปนิกซอฟต์แวร์ และรองประธานฝ่ายเทคโนโลยี ด้วยภูมิหลังที่กว้างขวางในด้านเทคโนโลยี Daniel ช่วยให้องค์กรต่างๆ ใช้เทคโนโลยีเพื่อสร้างประสบการณ์ที่มีความหมาย ลดความซับซ้อนของงานที่ซับซ้อน และสร้างมูลค่าให้กับลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ashwini เดฟ
  Ashwini หลงใหลในธุรกิจการเป็นผู้ประกอบการอีคอมเมิร์ซและการตลาดดิจิทัล เธอกำลังทำงานกับ ได้รับ ในฐานะผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัล เธอเป็นนักวิชาการที่รักอิสระและชอบการผจญภัยที่ใช้เวลาว่างกับตัวเองรักครั้งเดียวดนตรีตลอดจนดูและเล่นกีฬา เธอติดทะเลและอยู่บนท้องถนนเป็นนักเดินทางที่ต้องการความตื่นเต้นเพื่อรับประสบการณ์ใหม่ ๆ ในขณะที่เธอมองชีวิตเป็นผลงานศิลปะของเราเอง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดน แอตกินสัน
  Dane Atkinson เริ่มต้น บริษัท แรก SenseNet Inc. เมื่ออายุ 18 ปี บริษัท เติบโตอย่างรวดเร็วจากการให้บริการ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 (WPP, Pfizer, Lucent) ให้กับพนักงานหลายร้อยคนในสามทวีป ตั้งแต่นั้นเป็นต้นมาเขามีอาชีพที่ประสบความสำเร็จอย่างมากในฐานะผู้บริหารด้านเทคโนโลยีและได้ก่อตั้งซื้อและขาย บริษัท มากกว่าสิบแห่ง ความเชี่ยวชาญด้านเทคโนโลยีและการตลาดที่กว้างขวางของเขาช่วยให้เราสามารถให้บริการแก่ลูกค้าได้มากขึ้น นอกเหนือจากตำแหน่งซีอีโอแล้ว Dane ยังทำหน้าที่เป็นที่ปรึกษาและสมาชิกคณะกรรมการ บริษัท เทคโนโลยีชั้นนำอีกหลายแห่ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดฟ ฮอดจ์สัน
  Dave Hodgson เป็นผู้อำนวยการฝ่ายขายและจัดจำหน่ายในอเมริกาเหนือ อุปกรณ์มัลติมีเดีย Zeissซึ่งเป็นกลุ่มในแผนกผลิตภัณฑ์อุปโภคบริโภคของ Zeiss ผู้ผลิตเลนส์กล้องกล้องส่องทางไกลและสโคป อุปกรณ์มัลติมีเดีย ได้แก่ ชุดหูฟัง Zeiss VR One และอุปกรณ์สวมใส่ในอนาคตพร้อมเลนส์พิเศษ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิดเบลล์
  Dave Bell เป็นผู้ประกอบการและเป็นผู้บุกเบิกด้านความบันเทิงบนมือถือและการเผยแพร่เนื้อหาดิจิทัล Dave เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ Gummicube ซึ่งเป็นผู้ให้บริการข้อมูลเทคโนโลยีและบริการชั้นนำระดับโลกสำหรับการเพิ่มประสิทธิภาพ App Store 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดั๊กบิวเชอร์
  Doug เป็นซีอีโอของ ลีดสเปซ. Doug มีประสบการณ์ 20 ปีในการสร้างแบรนด์ระดับโลกในอุตสาหกรรมเทคโนโลยี เขาสร้างและเป็นผู้นำด้านการตลาดผลิตภัณฑ์ B2C และ B2B โปรแกรมการสร้างความต้องการและการสร้างแบรนด์สำหรับผลิตภัณฑ์และบริการเทคโนโลยีที่หยุดชะงัก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิดบลูม
  เดวิดเป็นรองประธานฝ่ายพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ของ คิววิเดียนรับผิดชอบในการจัดการการสรรหาและการเติบโตของพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ของ บริษัท David มีความเชี่ยวชาญในด้านประสิทธิผลการขายในด้านต่างๆเช่นการจัดการค่าตอบแทนและระบบอัตโนมัติของข้อเสนอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คาร์เรนบริดเจอร์
  Darren Bridger ทำงานเป็นที่ปรึกษาให้กับนักออกแบบและนักการตลาดโดยให้คำแนะนำเกี่ยวกับการใช้และวิเคราะห์ข้อมูลที่เจาะเข้าไปในความคิดและแรงจูงใจที่ไม่ใส่ใจของผู้บริโภค เขาเป็นหนึ่งในผู้บุกเบิกดั้งเดิมของอุตสาหกรรม Consumer Neuroscience โดยช่วยบุกเบิก บริษัท แรกสองแห่งในสาขานี้จากนั้นเข้าร่วมหน่วยงานที่ใหญ่ที่สุดในโลก Neurofocus (ปัจจุบันเป็นส่วนหนึ่งของ บริษัท Nielsen) ในฐานะพนักงานคนที่สองนอกสหรัฐอเมริกา . ปัจจุบันเขาทำงานเป็นหัวหน้าฝ่ายข้อมูลเชิงลึกที่ นิวโรสตราตา. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แดเนียล ซิปปารา
  Danielle Ciappara เป็นผู้ประสานงานสื่อดิจิทัลที่ Hawthorne โดยตรงเอเจนซี่โฆษณาที่ใช้เทคโนโลยีชั้นนำที่เชี่ยวชาญด้านการวิเคราะห์และแคมเปญแบรนด์ที่รับผิดชอบมากว่า 30 ปี Danielle มาจากซานฟรานซิสโก Danielle เป็นผู้สำเร็จการศึกษาจาก Cal และ USC ที่ภาคภูมิใจ เธอเขียนวิทยานิพนธ์ระดับปริญญาโทของเธอเกี่ยวกับการเปลี่ยนแปลงภายในและภายนอกในวัฒนธรรมธุรกิจเนื่องจากการเพิ่มขึ้นของดิจิทัลและทรานส์มีเดีย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดัสตินคลาร์ก
  ดัสตินทำหน้าที่เป็นผู้นำด้านกลยุทธ์ดิจิทัลสำหรับ องค์ประกอบที่สามโดยใช้ประโยชน์จากประสบการณ์ของเขาในการใช้แคมเปญการตลาดออนไลน์สำหรับ Fortune 500 และธุรกิจขนาดเล็กในท้องถิ่น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดนนิส เดอเกรเกอร์
  Dennis DeGregor ดำรงตำแหน่งรองประธาน Global Experience Data Practice ที่ Verticurl, a WPP บริษัทและส่วนหนึ่งของ Ogilvy Group Dennis มีประวัติด้านไคลเอนต์ที่กว้างขวางกับแบรนด์ที่ติดอันดับ Fortune 500 ในการแปลง CX ขององค์กร กลยุทธ์ข้อมูล การวิเคราะห์ และการใช้ประโยชน์จากเทคโนโลยีเพื่อความได้เปรียบในการแข่งขันทางธุรกิจ เดนนิสเป็นที่รู้จักในด้านการสร้างทีมที่มีประสิทธิภาพสูงซึ่งเร่งการริเริ่มการเปลี่ยนแปลงประสบการณ์แบบครบวงจรของลูกค้าผ่านนวัตกรรมในกลยุทธ์ข้อมูล เขาได้เขียนหนังสือสองเล่มในหัวข้อข้อมูลองค์กร AI เชิงกลยุทธ์ และการใช้ประโยชน์จากอินเทอร์เน็ตทั่วโลกเพื่อความได้เปรียบทางการแข่งขันผ่านการเปลี่ยนแปลง CX ที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูล: HAILOs: การแข่งขันกับ AI ในยุคหลัง Google และ  องค์กรที่โปร่งใสต่อลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดาน่า ดริสเซล
  Dana Drissel เป็นผู้ริเริ่มการตลาดเชิงกลยุทธ์ที่เชี่ยวชาญในโปรแกรมที่ขับเคลื่อนด้วยแคมเปญซึ่งดึงดูดรักษาและดูแลผู้มีโอกาสเป็นลูกค้าผ่านกระบวนการขาย ปัจจุบันเป็นผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายการตลาดของ แคน อินเตอร์แอคทีฟเธอได้กำหนดแบรนด์องค์กรนำเสนอการวัดเป้าหมายตาม ROI และได้แนะนำชุดโซลูชัน Kaon จำนวนมากสร้างฐานลูกค้าชั้นนำในอุตสาหกรรมที่เติบโตอย่างรวดเร็วในหลากหลายภาคธุรกิจ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดนิส ดรัมมอนด์-ดันน์
  Denyse มีประสบการณ์มากกว่า 30 ปีในบทบาทผู้บริหารระดับสูงกับ Nestle, Gillette และ Philip Morris International เธอก่อตั้งและเป็นประธานของC³Centricityซึ่งเป็นที่ปรึกษาระดับโลกที่ให้คำปรึกษาเชิงกลยุทธ์แก่ทีมผู้บริหารของแบรนด์มูลค่าหลายพันล้านดอลลาร์ หนังสือเล่มล่าสุดของเธอ Winning Customer Centricity วางจำหน่ายแล้ว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิดฟิงเคลสไตน์
  David Finkelstein เป็นผู้บุกเบิกอินเทอร์เน็ตผู้ประกอบการด้านเทคโนโลยีและผู้ก่อตั้ง บริษัท อินเทอร์เน็ตจำนวนมากย้อนหลังไปถึงยุคแรก ๆ ของอินเทอร์เน็ตในปี 1994 ปัจจุบันเขาดำรงตำแหน่งผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ บีเด็กซ์ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มแลกเปลี่ยนข้อมูลผู้บริโภครายแรกและรายใหญ่ที่สุดในสหรัฐอเมริกา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แดนนี่ แฟลมเบิร์ก
  Danny Flamberg เป็นอาจารย์ใหญ่ของ Opera Solutions ซึ่งเป็นผู้นำทีมการตลาดแบบ Omnichannel Danny Flamberg สร้างแบรนด์และสร้างธุรกิจมากว่า 25 ปี ในสหรัฐอเมริกายุโรปและอเมริกาใต้เขาได้ช่วยให้สตาร์ทอัพกลายเป็นผู้มีบทบาทสำคัญในตลาดของตนและช่วยให้แบรนด์ชั้นนำระดับโลกขยายการเข้าถึงส่วนแบ่งการตลาดและความสัมพันธ์กับลูกค้า รับหนังสือเล่มใหม่ของเขาชื่อ เต้นรำผ่านการปฏิวัติดิจิทัล 
 
 
 
 
 
	    
  
  เด็บ กาบอร์
  Deb Gabor เป็นผู้เขียน การสร้างแบรนด์คือเรื่องเพศ: ทำให้ลูกค้าของคุณถูกวางและขายสิ่งใดสิ่งหนึ่งออกจากนรก. เธอเป็นผู้ก่อตั้ง Sol Marketing ซึ่งเป็นผู้นำในการมีส่วนร่วมด้านกลยุทธ์ของแบรนด์สำหรับองค์กรต่างๆตั้งแต่ชื่อในครัวเรือนระดับสากลเช่น Dell, Microsoft และ NBC Universal ไปจนถึงผู้ชนะด้านดิจิทัลเช่น Allrecipes, Cheezburger, HomeAway และ RetailMeNot และเทคโนโลยีขั้นต้นและดิจิทัลอีกมากมาย ไททันส์สื่อ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดิลลอนฮอลล์
  Dillon เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ COO ของ Simporter ซึ่งเป็นเว็บแอปการวิเคราะห์ที่ใช้ AI เพื่อเปิดใช้งานนวัตกรรมในสินค้าอุปโภคบริโภค 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดลเรนเนอร์
  Dale Renner มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในด้านซอฟต์แวร์การวิเคราะห์ ในฐานะประธานเจ้าหน้าที่บริหารของ เรดพอยท์ โกลบอล อิงค์Dale ได้ขับเคลื่อนทิศทางเชิงกลยุทธ์ของ บริษัท นับตั้งแต่ก่อตั้งในปี 2006 ก่อนที่จะก่อตั้ง RedPoint Dale เป็นหุ้นส่วนผู้จัดการระดับโลกที่ Accenture ซึ่งเขาได้ก่อตั้งแนวทางปฏิบัติด้าน CRM ของ บริษัท ภายใต้การดำรงตำแหน่งของเขา Dale ได้ขยายธุรกิจจนมีรายได้ 1.5 พันล้านดอลลาร์ บทบาทก่อนหน้านี้ยังรวมถึงซีอีโอของ Seisint, Inc. ซึ่งเป็น บริษัท วิเคราะห์การจัดการความเสี่ยงและเทคโนโลยีและซีอีโอของ ClarityBlue Inc. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดีคาร์@highbridgeที่ปรึกษา.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ไดแอน เก่ง
  Diane Keng เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้ง บรีนิฟายซึ่งเป็น AI และเอ็นจิ้นการปรับให้เป็นส่วนตัวเชิงคาดการณ์ที่ช่วยให้แบรนด์ต่างๆ จัดการประสบการณ์แบบไดนามิกและมีความหมายสำหรับผู้บริโภคในวงกว้าง ไดแอนอยู่ในกลุ่ม 30 Under 30 ของ Forbes สำหรับเทคโนโลยีระดับองค์กร และได้รับการแนะนำในนิตยสาร The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY และ Inc. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดิมิทริส มานิอาติส
  Dimitris Maniatis เข้าร่วม ต้นน้ำลำธาร ในปี 2017 เพื่อเป็นหัวหน้า Secure-D ภายใต้การนำของเขา Secure-D เติบโตขึ้นเป็นแพลตฟอร์มความปลอดภัยระดับผู้ให้บริการที่ได้รับรางวัล ซึ่งได้รับความไว้วางใจจากผู้ให้บริการเครือข่ายมือถือทั่วโลก เขาเป็น CEO ของ Upstream ในเดือนมกราคม 2020 และประสบความสำเร็จในการเป็นผู้นำการเปลี่ยนแปลงของบริษัทไปสู่แพลตฟอร์มการตลาดบนมือถือ ก่อนร่วมงานกับ Upstream Dimitris เคยทำงานโฆษณาผ่าน 'all Things Web' ซึ่งเป็นเอเจนซีด้านการตลาดดิจิทัลที่เขาก่อตั้งขึ้นเมื่อปี 2009 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  David McIninchIn
  เดวิดรับผิดชอบในทุกด้านของวงจรรายได้สำหรับ การเข้าซื้อกิจการ; การตลาดการขายการพัฒนาธุรกิจการจัดการบัญชีและความสำเร็จของลูกค้า Acquisio เป็นผู้ให้บริการโซลูชันการตลาดดิจิทัลชั้นนำระดับโลกที่ช่วยให้เอเจนซีและผู้โฆษณาสามารถส่งมอบประสิทธิภาพแคมเปญที่ยอดเยี่ยมในวงกว้าง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดรูว์ แม็คเลลแลน
  Drew McLellan อยู่ในอุตสาหกรรมโฆษณามานานกว่า 30 ปี เป็นเวลา 26 ปีที่เขาเป็นเจ้าของและบริหารเอเจนซี่ นอกจากนี้ Drew ยังเป็นผู้นำ Agency Management Institute ซึ่งให้คำแนะนำแก่เอเจนซี่โฆษณาขนาดเล็กถึงขนาดกลางหลายร้อยแห่งเกี่ยวกับวิธีการเติบโตและสร้างผลกำไรผ่านเครือข่ายเพื่อนเจ้าของเอเจนซี่ การให้คำปรึกษา เวิร์กช็อป และอื่นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดาเนียลา แมควิคเกอร์
  Daniela McVicker เป็นบล็อกเกอร์และนักเขียนอิสระที่ทำงานอย่างใกล้ชิดกับธุรกิจ B2B และ B2C ที่ให้บริการเขียนบล็อกเขียนคำโฆษณาและเขียนเรื่องผี ปัจจุบันเธอมีส่วนช่วย บทวิจารณ์. เมื่อ Daniela ไม่ได้เขียนหนังสือเธอชอบท่องเที่ยวอ่านนิยายรักและนิยายวิทยาศาสตร์และลองไวน์ใหม่ ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดรุฟ เมห์ตา
  Dhruv Mehta เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัลและให้บริการโซลูชั่นในยุคดิจิทัล ในเวลาว่างเขาชอบเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีและการตลาด เขาเป็นผู้สนับสนุนให้ Tweak Your Biz บ่อยครั้ง 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แดนมอร์โรว์
  Dan Morrow ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการฝ่ายขายตลาดกลางของ โอดิสซีซึ่งเป็นแพลตฟอร์มเนื้อหาโซเชียลสำหรับคนรุ่นมิลเลนเนียลที่เข้าถึงคนรุ่นมิลเลนเนียล 30 ล้านคนต่อเดือน Odyssey กำลังผลิตเนื้อหาโฆษณาที่น่าสนใจและมีความเกี่ยวข้องในชุมชนท้องถิ่นและนั่นคือสิ่งที่แบรนด์ต้องการ มีความเกี่ยวข้องและให้ผู้คนมีส่วนร่วมกับพวกเขา การเชื่อมโยงแบรนด์เข้ากับการสนทนาด้วยเนื้อหาเนทีฟและวิดีโอเรากำลังช่วยให้พวกเขาทำเช่นนั้นกับผู้อ่านเหล่านี้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดิแอซ เนซามันนี่
  Diaz Nesamoney เป็นผู้ประกอบการด้านเทคโนโลยีที่ประสบความสำเร็จซึ่งก่อตั้ง บริษัท เทคโนโลยีที่ประสบความสำเร็จสามแห่งโดยทั้งหมดควบคุมพลังของข้อมูลเพื่อขับเคลื่อนแอปพลิเคชันสำหรับองค์กรและผู้บริโภค ปัจจุบัน Diaz เป็นผู้ก่อตั้งประธานและซีอีโอของ Jivoxบริษัท ที่ให้บริการแพลตฟอร์มเทคโนโลยีสำหรับการโฆษณาและการตลาดเฉพาะบุคคลที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูล ดิแอซยังเป็นผู้เขียนหนังสือเล่มแรกเกี่ยวกับการใช้ข้อมูลและเทคโนโลยีเพื่อ ปรับแต่งโฆษณาดิจิทัลในแบบของคุณ. 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เครก ลีล
  Craig "Dodge" Lile ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายการตลาดของ จู้จี้จุกจิกซึ่งเป็น บริษัท ตัวแทนสื่อและห้องข่าวแบบเรียลไทม์สำหรับแบรนด์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดอนน่ามัวเรส
  Donna Moores เป็นบล็อกเกอร์ที่มีประสบการณ์และเป็นนักเขียนเนื้อหา เธอได้รับประสบการณ์ด้านการตลาดที่โดดเด่นในอุตสาหกรรมและธุรกิจที่ใหญ่ที่สุดซึ่งเธอแบ่งปันกับผู้อ่านด้วยความยินดี 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr เป็น CMO ของ เปิดข้อมูลเชิงลึก และผู้ก่อตั้ง Martech Zone. Douglas ได้ช่วยเหลือสตาร์ทอัพ MarTech ที่ประสบความสำเร็จหลายสิบราย ได้ช่วยเหลือในการตรวจสอบสถานะมูลค่ากว่า 5 พันล้านดอลลาร์ในการซื้อกิจการและการลงทุนของ Martech และยังคงช่วยเหลือบริษัทต่างๆ ในการปรับใช้และทำให้กลยุทธ์การขายและการตลาดเป็นไปโดยอัตโนมัติ Douglas เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัลและ MarTech ที่ได้รับการยอมรับในระดับสากล ดักลาสยังเป็นผู้เขียนหนังสือ Dummie's Guide และหนังสือความเป็นผู้นำทางธุรกิจที่ได้รับการตีพิมพ์อีกด้วย 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  แดน แพนเทโล
  Dan เป็นผู้บริหารเทคโนโลยีการตลาดและเป็นผู้ก่อตั้ง/CEO ของ มาร์ไปป์. ก่อนที่จะก่อตั้ง Marpipe แดนได้เปิดตัวที่ปรึกษาด้านการตลาดจากห้องพักในหอพักของเขาในวิทยาลัย ซึ่งกลายเป็นหน่วยงานที่เติบโตอย่างรวดเร็วในเมืองโซโห แมนฮัตตัน ซึ่งเชี่ยวชาญด้านการผลิตเชิงสร้างสรรค์และการสร้างอุปสงค์สำหรับธุรกิจ DTC Marpipe ได้รับการพัฒนาในขั้นต้นเมื่อหน่วยงานประสบปัญหากับการทดสอบเชิงสร้างสรรค์ และวันนี้ Marpipe ได้ระดมทุนกว่า 10 ล้านดอลลาร์จาก Adobe, Samsung และผู้บริหารที่ Buzzfeed, Hubspot, MediaMath และ Criteo 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เทวิน พาร์ทิดา
  Devin Partida เป็นบรรณาธิการบริหารของ ReHack.com เช่นเดียวกับนักเขียนเทคโนโลยีธุรกิจอิสระ ผลงานของเธอได้รับการแนะนำใน Entrepreneur, Yahoo Finance และ TechRepublic 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แดนเพอร์วิส
  Dan Purvis ได้รับการจัดอันดับโดย Brand Republic ให้เป็นหนึ่งในผู้มีอิทธิพลด้านการตลาดและโซเชียลมีเดีย 50 อันดับแรกของสหราชอาณาจักร Dan Purvis หลงใหลในการนำเนื้อหาการตลาดและการขายเข้าด้วยกันเพื่อเชื่อมโยงธุรกิจกับผู้ชมเพื่อสร้างมูลค่าทางธุรกิจและ ROI 
 
 
 
 
 
	    
  
  แดนนี่ เรเกนสไตน์
  Danny Regenstein เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดที่ประสบความสำเร็จอย่างสูง ซึ่งปัจจุบันดำรงตำแหน่ง Chief Marketing Officer ของ What If Media Group ซึ่งเป็นเอเจนซี่การตลาดที่มีผลงานล้ำสมัย ซึ่งเป็นที่รู้จักในด้านแนวทางที่แปลกใหม่และกลยุทธ์ที่ยึดลูกค้าเป็นศูนย์กลาง ในบทบาทนี้ Danny มีบทบาทสำคัญในการผลักดันความคิดริเริ่มด้านการตลาดของบริษัท เป็นหัวหอกในการเติบโต และส่งมอบผลลัพธ์ที่ยอดเยี่ยมให้กับลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดาน่า รอธ
  Dana เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ของ FORTVISION ความรับผิดชอบของเธอ ได้แก่ การพัฒนากลยุทธ์การขายและการดูแลรักษาทรัพยากรดิจิทัลทั้งหมดสำหรับแพลตฟอร์มและการสร้างความสัมพันธ์กับผู้มีอิทธิพล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แดเนียล ซาลิคอฟ
  Daniel Salikov เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ Rocket motion ซึ่งเป็นหน่วยงานออกแบบการเคลื่อนไหวที่มุ่งเน้นการสร้างวิดีโออธิบายและวิดีโอเชิงพาณิชย์สำหรับสตาร์ทอัพ 
 
 
 
 
 
	    
  
  แดนนี่ เชพเพิร์ด
  Danny Shepherd เป็นซีอีโอร่วมของ อินเตอร์ดิจิตอลเอเจนซี่การตลาดดิจิทัลที่มีพนักงาน 350 คนซึ่งนำเสนอโซลูชันการตลาดที่ขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์อย่างครอบคลุม Danny มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการกำกับกลยุทธ์สื่อแบบชำระเงิน เพิ่มประสิทธิภาพ SEO และสร้างเนื้อหาที่มุ่งเน้นโซลูชันและการประชาสัมพันธ์ เขานำทีมผู้เชี่ยวชาญในการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ การตลาดของ Amazon โซเชียลมีเดีย วิดีโอ และการออกแบบกราฟิก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ดิมีโตร สปิลกา
  Dmytro เป็น CEO ของ Solvid และเป็นผู้ก่อตั้ง Pridicto ผลงานของเขาได้รับการเผยแพร่ใน Shopify, IBM, Entrepreneur, BuzzSumo, Campaign Monitor และ Tech Radar 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิดทรีซ
  David Trice เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ ENGAGE.cxCRM ชั้นนำที่ขับเคลื่อนด้วยประสบการณ์สำหรับองค์กร ก่อนที่จะเปิดตัว ENGAGE.cx Trice ดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่าย CRM ที่ Oracle ซึ่งเขาเป็นผู้นำในการเปิดตัว Fusion CRM ของ Oracle 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ดิโอโก้ โวซ
  Diogo เป็นนักการตลาดดิจิทัลอิสระที่ชอบแลกเปลี่ยนความรู้กับคนในอุตสาหกรรม หากคุณไม่พบว่าเขากำลังอ่านเกี่ยวกับแนวโน้มทางการตลาดล่าสุดคุณอาจพบว่าเขากำลังฟังพอดแคสต์หรือทำงานในโครงการออกแบบของเขา 
 	   Website  
	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิดวอคส์
  David Wachs เป็นผู้ประกอบการรายใหญ่ซึ่งเป็นกิจการล่าสุดของ David ลายมือกำลังนำศิลปะการเขียนจดหมายที่หายไปกลับคืนมาด้วยโซลูชันที่ใช้หุ่นยนต์ที่ปรับขนาดได้ซึ่งเขียนบันทึกย่อของคุณด้วยปากกา Handwrytten ได้รับการพัฒนาเป็นแพลตฟอร์มช่วยให้คุณสามารถส่งบันทึกย่อจากระบบ CRM ของคุณเช่น Salesforce เว็บไซต์แอปหรือผ่านการรวมแบบกำหนดเอง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เดวิด ซาเพลทัล
  Zapletal มีประสบการณ์ 15 ปีด้าน Digital Remedy ซึ่งล่าสุดดำรงตำแหน่ง Chief Innovation & Media Officer มาเป็นเวลากว่าหนึ่งปีหลังจากเริ่มทำงานในตำแหน่ง EVP ของ Media Buying and Optimization ในบทบาทล่าสุดของเขา ความเชี่ยวชาญและอิทธิพลของ Zapletal มีความสำคัญต่อการพัฒนาเทคโนโลยีที่ก้าวล้ำ Digital Remedy's โซลูชัน AdReady+ และ Flip ไม่เพียงแต่เป็นผู้นำในทีมข้ามสายงานและแบบกระจายเท่านั้น แต่ยังนำประสบการณ์ส่วนตัวของเขาในการปฏิบัติงานด้านสื่อมาสู่โต๊ะอาหาร ควบคู่ไปกับความเข้าใจอย่างลึกซึ้งเกี่ยวกับความต้องการและจุดปวดของลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เดนิส ซิงโก
  เดนิสเป็นหัวหน้าฝ่าย CRM และการทำงานร่วมกันของ ScienceSoft เขามีประสบการณ์ระดับมืออาชีพด้านไอทีมากกว่า 14 ปีทำการพัฒนาแอปพลิเคชันระดับมืออาชีพการออกแบบระบบองค์กรและการจัดการโครงการบน CRM, ERP และพอร์ทัลองค์กร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอลมาเริ่มโตวิช
  คุณสตาโนวิชเป็นผู้นำ เอแอนด์อีความพยายามในการสร้างรายชื่อพันธมิตรและลูกค้าที่มีชื่อเสียงระดับโลก สาขาความเชี่ยวชาญของเธอรวมถึงการระบุบทบาทที่ A&E สามารถมีบทบาทให้กับแบรนด์ต่างๆในอุตสาหกรรมต่างๆตลอดจนการพัฒนาข้อกำหนดและขอบเขตของความร่วมมือเหล่านั้น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอ็ด เบรอลต์
  ในฐานะประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาด Ed Breault มีหน้าที่รับผิดชอบ Aprimo's แบรนด์และการเติบโต เขาขับเคลื่อนกลยุทธ์การตลาดแบบ B2B SaaS ขององค์กรไปข้างหน้าด้วยหมวดหมู่การจัดการสินทรัพย์ดิจิทัลและการจัดการทรัพยากรการตลาด เขาผสมผสานความเชี่ยวชาญด้านการตลาดเพื่อการเติบโตเข้ากับภูมิหลังที่กว้างขวางในการพัฒนาแบรนด์ และความหลงใหลในการพัฒนาโปรแกรมการตลาดตามบัญชีที่สร้างความตระหนักรู้ ความแตกต่าง ความต้องการ และรายได้ในท้ายที่สุด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอมีร์ ดูคิช
  Emir Dukic เป็น CEO ของ รับบู, แพลตฟอร์มการจัดการสินทรัพย์ให้เช่าแบบยืดหยุ่นชายแดน ด้วยเทคโนโลยีที่เป็นกรรมสิทธิ์ Rabbu ทำให้การจัดการสินทรัพย์ทุกด้านเป็นไปโดยอัตโนมัติ ตั้งแต่การจัดซื้อ การตลาด การดำเนินงาน ไปจนถึงสุขภาพและความปลอดภัยของผู้เช่า Rabbu ช่วยให้นักลงทุนด้านอสังหาริมทรัพย์และผู้จัดการเพิ่มพลังในการดำเนินงาน วิเคราะห์ข้อมูล กำจัดผู้ติดต่อ และจัดการทรัพย์สินผ่านแพลตฟอร์มการเช่าหลัก: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia และอื่นๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อีราน ไฟน์สไตน์
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อีริก กรินลีย์
  Eric Grindley เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดและการสร้างแบรนด์ทนายความและผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Esquire Advertising บริษัท เทคโนโลยีโฆษณาชั้นนำและเป็นหนึ่งใน บริษัท โฆษณา / การตลาดชั้นนำ 10 แห่งในปี 2020 Inc. 5000 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอกละเวียะหรรษา
  ตอนอายุ 33 ปีชีวิตของฉันพลิกผันอย่างมาก ฉันประสบอุปสรรคที่เลวร้ายในการเดินทางของผู้ประกอบการ ฉันได้ทดลองใช้สื่อฟรีและได้รับโอกาสน้อยกว่า 10% ในการเดินทางต่อไปในฐานะผู้ประกอบการ หลังจากพยายามหลายครั้ง 114 วันในนรก; ฉันตีกลับ ฉันไม่เพียง แต่ช่วย บริษัท ของฉันซึ่งได้รับเลือกให้เป็น บริษัท ผู้ประกอบการที่ดีที่สุดอันดับที่ 332 ในสหรัฐอเมริกาในปี 2015 โดยนิตยสาร Entrepreneur Magazine ฉันยังกลับมาแข็งแกร่งยิ่งขึ้นอีก 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  เอ็มหมัด ฮาซัน
  Emad เป็น CEO และผู้ร่วมก่อตั้งของ เรติน่าเอไอ. ตั้งแต่ปี 2017 Retina ได้ทำงานร่วมกับลูกค้าเช่น Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed และอีกมากมาย ก่อนที่จะร่วมงานกับ Retina Emad ได้สร้างและบริหารทีมวิเคราะห์ที่ Facebook และ PayPal ความหลงใหลและประสบการณ์อย่างต่อเนื่องในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีทำให้เขาสามารถสร้างผลิตภัณฑ์ที่ช่วยให้องค์กรต่างๆ ในการตัดสินใจทางธุรกิจได้ดีขึ้นผ่านการใช้ประโยชน์จากข้อมูลของตนเอง Emad สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีสาขาวิศวกรรมไฟฟ้าจาก Penn State ปริญญาโทสาขาวิศวกรรมไฟฟ้าจาก Rensselaer Polytechnic Institute และปริญญาโท MBA จาก UCLA Anderson School of Management นอกเหนือจากการทำงานกับ Retina AI แล้ว เขายังเป็นบล็อกเกอร์ นักพูด ที่ปรึกษาการเริ่มต้นธุรกิจ และนักผจญภัยกลางแจ้ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อีริก ฮอลเลโบน
  Eric Hollebone ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายบริการนำ ดีมานด์แล็บระบบนิเวศรายได้ของรายได้ให้กับลูกค้า B2B ของพวกเขาด้วยการผสมผสานกลยุทธ์เทคโนโลยีและข้อมูลเข้ากับความต่อเนื่องทางการตลาดการขายและการบริการ ภูมิหลังด้านเทคโนโลยีและวิศวกรรมทำให้ Eric สามารถเข้าถึงการตลาดจากมุมมองทางวิทยาศาสตร์เทคนิคและข้อมูลที่ไม่เหมือนใคร ปัจจุบันเขาให้ความสำคัญกับศักยภาพของข้อมูลขนาดใหญ่ AI เทคโนโลยีบีคอนและ IoT เพื่อเปลี่ยนแนวการตลาดและเร่งการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัลทั่วทั้งองค์กร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อีริค โฮลซ์คลอว์
  Eric V. Holtzclaw เป็นหัวหน้านักยุทธศาสตร์ของ เป็นไปได้ตอนนี้. เขาเป็นนักวิจัยนักเขียนผู้ประกอบการแบบต่อเนื่องและภูมิปัญญาที่ท้าทายแบบเดิม ๆ ตรวจสอบหนังสือของเขากับสำนักพิมพ์ Wiley เกี่ยวกับพฤติกรรมผู้บริโภค - Laddering: ปลดล็อกศักยภาพของพฤติกรรมผู้บริโภค. Eric ช่วยแนะนำ บริษัท ในเชิงกลยุทธ์ด้วยการนำโซลูชันการจัดการความยินยอมและความชอบไปใช้ทั่วทั้งองค์กร 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอมิลี่จอห์นสัน
  Emily Johnson เป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดที่มีประสบการณ์ 10 ปีในการดำเนินกลยุทธ์ทางการตลาด ปัจจุบันเธอเป็นหัวหน้าแผนกการตลาดที่ บลูเมล์มีเดียบริษัท โซลูชันข้อมูล B2B ที่มีชื่อเสียงซึ่งตั้งอยู่ที่เมืองเออร์วิงรัฐเท็กซัส 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เอเลน่า โคซโลวา
  Elena เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดเนื้อหาที่ พุชวูชแพลตฟอร์มการมีส่วนร่วมกับลูกค้าอันดับต้น ๆ สำหรับธุรกิจที่ขับเคลื่อนด้วยมือถือ โซลูชันที่ใช้เทคโนโลยีที่ใช้งานง่ายของ Pushwoosh ช่วยให้นักการตลาดเพิ่มการมีส่วนร่วมและความเหนียวแน่นของนักเล่นเกมด้วยการแจ้งเตือนแบบพุช ข้อความในแอป และการสื่อสารแบบ Omnichannel ตามพฤติกรรม ด้วยเหตุนี้ ผู้เผยแพร่เกมบนมือถือจึงสามารถสร้างรายได้จากแอปของตนและเติบโตได้สำเร็จ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอลเลนดันนิแกน
  เน้นธุรกิจ ผู้ก่อตั้งและซีอีโอ Ellen Dunnigan เป็นโค้ชที่ได้รับการยอมรับและได้รับการพิสูจน์แล้วในระดับประเทศด้วยการฝึกอบรมเฉพาะทางด้านเสียงพูดและภาษาอังกฤษ เธอสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทสาขาพยาธิวิทยาภาษาพูดและได้รับการรับรองว่ามีความสามารถทางการแพทย์โดยสมาคมการได้ยินภาษาพูด - ภาษาอเมริกัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อีวา แมคไนท์
  Eva McKnight เป็นนักศึกษาฝึกงานด้านประชาสัมพันธ์ที่ Formstack เธอเป็นรุ่นพี่ที่มหาวิทยาลัยแอนเดอร์สันเรียนนิเทศศาสตร์โดยมุ่งเน้นที่การประชาสัมพันธ์ เมื่อ Eva ไม่ได้ทำงานให้กับ Formstack หรือ Fifth Street Communications บริษัท ประชาสัมพันธ์ที่เป็นนักศึกษาของ AU คุณจะพบว่าเธอไปเที่ยวกับเพื่อน ๆ หรือถ่ายรูปแมวมากเกินไป น่าจะเป็นอย่างหลัง 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอ็ด แมคควิสตัน
  Ed McQuiston เป็น EVP และ Chief Commercial Officer ของ ไฮแลนด์ผู้ให้บริการจัดการเนื้อหา เขาทำงานที่บริษัทมากว่า 11 ปี และรับผิดชอบในการสนับสนุนและรักษาความคิดริเริ่มระดับโลกของ Hyland ในฐานะผู้ให้บริการชั้นนำด้านการจัดการเนื้อหาระดับองค์กร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอริคโอลสัน
  Eric Olson เป็นผู้จัดการทั่วไปของ SMB Events ที่ เครือข่ายที่ใช้งานอยู่, โซลูชั่นทางธุรกิจ. เขาเป็นผู้รับผิดชอบในการขับเคลื่อนกลยุทธ์ระดับโลกและ P&L สำหรับโซลูชันการจัดงานแบบธุรกิจต่อธุรกิจของ บริษัท ที่ให้บริการธุรกิจขนาดเล็กถึงขนาดกลางสมาคมงานแสดงสินค้าและงานแสดงสินค้าและงานแสดงสินค้า เขาจบการศึกษาจากมหาวิทยาลัยแห่งรัฐโคโลราโดและมีส่วนร่วมในการเล่นสกีและเข้าร่วมไตรกีฬา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอเลนา พอดชูเวียต
  Elena Podshuveit เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายผลิตภัณฑ์ของ Admixer เธอมีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในการจัดการโครงการดิจิทัล ตั้งแต่ปี 2016 เธอรับผิดชอบสายผลิตภัณฑ์ Admixer SaaS ผลงานของ Elena ประกอบด้วยการเริ่มต้นที่ประสบความสำเร็จโครงการสำหรับผู้โฆษณาชั้นนำ (Philips, Nestle, Ferrero Rocher, Kimberly-Clark, Danone, Sanofi), โซลูชัน SaaS, การเปิดตัวพอร์ทัลออนไลน์และแอปพลิเคชันบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ Elena ปรึกษาสำนักพิมพ์ขนาดใหญ่เกี่ยวกับการทำให้เป็นดิจิทัลและการสร้างรายได้จากทรัพย์สินของตน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอริค ควอนสตรอม
  Eric เป็นผู้บริหารสตาร์ทอัพที่มีความคิดแบบผู้ประกอบการ ความเชี่ยวชาญในการสร้างแบรนด์เสียงของลูกค้า (Advocacy Marketing) กลยุทธ์การตลาดการขายการพัฒนาธุรกิจการสร้างลูกค้าเป้าหมายโซเชียลมีเดียการตลาดเนื้อหา (รวมถึง SEO) การวางแผนธุรกิจสำหรับซอฟต์แวร์ Cloud, SaaS และ B2B ในฐานะ CMO ของ CIENCE Eric ให้ความสำคัญกับความพยายามทางการตลาดของ บริษัท เกี่ยวกับกลยุทธ์ขาเข้าและขาออกที่ผสมผสานระหว่างการเดินทางของผู้ซื้อรายใหม่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอริก เด็คเกอร์ส
  Erik เป็นรองประธานฝ่ายปฏิบัติการและบริการสร้างสรรค์สำหรับ บริการบล็อกมืออาชีพ. เขาเขียนบล็อกมานานกว่าเก้าปีแล้ว (ก่อนที่จะเรียกว่าบล็อก) และเป็นนักเขียนที่ตีพิมพ์มากว่า 20 ปี เขาเป็นคอลัมนิสต์อารมณ์ขันในหนังสือพิมพ์และได้เขียนบทความเกี่ยวกับธุรกิจละครเวทีละครวิทยุและกำลังมีผลงานนวนิยายเรื่องหนึ่ง เขาช่วยเขียน Twitter Marketing for Dummies และมักพูดเกี่ยวกับบล็อกและโซเชียลมีเดีย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอริก เซเวอริงเฮาส์
  Erik ได้พัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ และนำออกสู่ตลาดเป็นเวลา 20 ปีส่งผลให้มีการออกและสร้างรายได้หลายร้อยล้านดอลลาร์ ก่อนที่จะนำกลยุทธ์ที่ สปริงErik เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ SimpleRelevance ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มแมชชีนเลิร์นนิงที่ได้รับการยอมรับอย่างสูงเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพการตลาดดิจิทัล ในปี 2015 SimpleRelevance ขายให้กับ Rise Interactive ซึ่ง Erik เป็นผู้นำหน่วยธุรกิจกลยุทธ์บัญชีและ Personalization 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอลิซาเบธ ชิดโลวิช
  Elizabeth Shydlovich เป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดขาเข้าที่ Awario ซึ่งเป็นเครื่องมือ SaaS เธอเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดที่ช่วยให้ธุรกิจซอฟต์แวร์ใช้ประโยชน์จากกลยุทธ์ทางการตลาดเพื่อค้นหาลูกค้า กระตุ้นการเข้าชม สร้างการรับรู้ และเพิ่มยอดขาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอริค เตเฮด้า
  Eric Tejeda เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ เป็นไปได้ตอนนี้. Eric ขับเคลื่อนวัตถุประสงค์ในการเติบโตขององค์กรด้วยการเปิดตัวผลิตภัณฑ์และบริการใหม่ ส่งเสริมความเป็นผู้นำทางความคิด การสร้างการรับรู้ถึงแบรนด์ และขับเคลื่อนการสร้างโอกาสในการขาย Eric ได้ปรับใช้กลุ่มเทคโนโลยีการตลาดที่ตอบสนองความต้องการของลูกค้า ให้ข้อมูลที่เกี่ยวข้อง และสร้างความไว้วางใจ สำหรับข้อมูลเพิ่มเติม โปรดไปที่ www.possiblenow.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เอเลน่า เทเซลโก้
  Elena Teselko เป็นผู้จัดการเนื้อหาที่ ยูสแกน. เธอมีประสบการณ์มากกว่าห้าปีในด้านการตลาดและการสื่อสาร รวมถึงการทำงานในเอเจนซี่โฆษณา บริษัทไอที และสื่อ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แฟรงค์เบรีย
  Frank Bria เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านบริการ High-Ticket เขาเริ่มอาชีพการเป็นผู้ประกอบการในภาคเทคโนโลยีบริการทางการเงิน เขาทำงานร่วมกับบริษัทสตาร์ทอัพหลายแห่ง บางแห่งขายได้หลายร้อยล้านดอลลาร์ และบางแห่งก็ลุกเป็นไฟ ประสบการณ์ของเขารวมถึงการช่วยให้บริษัทที่ใหญ่ที่สุดบางแห่งใน 5 ทวีปขยายธุรกิจโดยการสร้างผลกระทบที่แท้จริงต่อลูกค้า และเปลี่ยนให้เป็นข้อเสนอที่ปรับขนาดได้ ตอนนี้เขาเปลี่ยนประสบการณ์นั้นให้กับภาคธุรกิจขนาดเล็ก เขาทำงานร่วมกับที่ปรึกษา ผู้ให้บริการธุรกิจ และผู้เชี่ยวชาญอื่น ๆ เพื่อเปลี่ยนจาก “รายรับตามโครงการ” และรายได้รายชั่วโมง - โดยทั่วไปคือการซื้อขายเวลาเพื่อเงิน ลูกค้าของ Frank สร้างธุรกิจของตนด้วยบริการที่มีประสิทธิผล ซึ่งคุณใช้ประโยชน์จากเวลาที่มีกับลูกค้าหลายราย ไม่ใช่เพียงรายเดียว เขาเป็นผู้เขียนหนังสือขายดีระดับนานาชาติอย่าง Scale: How to Grow Your Business by Working Less เขาอาศัยอยู่ในกิลเบิร์ต รัฐแอริโซนา ในเขตฟีนิกซ์กับภรรยาและลูกสาว 3 คน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฟรีดาคูเปอร์
  Frida Cooper เป็นนักวิจัยด้านการวิเคราะห์การค้าปลีกที่มีประสบการณ์ประมาณห้าปี 
 
 
 
 
 
	    
  
  ฟาฮัด ฟารีด
  Fahad Fareed เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ บันไดข้อมูล – บริษัทซอฟต์แวร์ชั้นนำด้านความละเอียดและคุณภาพข้อมูล จากประสบการณ์การทำงานใน ETL และอุตสาหกรรมคุณภาพข้อมูล Fahad ได้รวบรวมข้อมูลเชิงลึกและเคล็ดลับล่าสุดสำหรับนักพัฒนาและผู้บริหาร C-suite เพื่อช่วยให้พวกเขาตัดสินใจได้ดีขึ้นเกี่ยวกับแนวทางการจัดการข้อมูล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฟาราห์ คิม
  Farah Kim เป็นนักการตลาดผลิตภัณฑ์ที่เน้นมนุษย์เป็นศูนย์กลาง ซึ่งเชี่ยวชาญในการลดความซับซ้อนของข้อมูลที่ซับซ้อนให้เป็นข้อมูลเชิงลึกที่นำไปปฏิบัติได้สำหรับผู้ชมธุรกิจ เธอรู้สึกทึ่งกับการจัดการข้อมูลและมีเป้าหมายที่จะช่วยให้ธุรกิจต่างๆ เอาชนะความไร้ประสิทธิภาพในการดำเนินงานที่เกิดจากวิธีปฏิบัติในการจัดการข้อมูลที่ไม่มีประสิทธิภาพ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฟาเยซ โมฮามูด
  Fayez Mohamood เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ บลูคอร์ช่วยให้นักการตลาดอีคอมเมิร์ซสามารถสร้างและแจกจ่ายอีเมลที่เรียกใช้ส่วนบุคคลด้วยความเร็วและความแม่นยำที่ไม่สามารถทำได้ก่อนหน้านี้ตอบสนองแบบไดนามิกต่อพฤติกรรมของลูกค้าและการเปลี่ยนแปลงแคตตาล็อกในไม่กี่วินาที ด้วยพันธมิตรมากกว่า 70 รายที่เป็นตัวแทนของแบรนด์ผู้บริโภคมากกว่า 100 แบรนด์ Bluecore เป็นหนึ่งใน บริษัท สตาร์ทอัพที่เติบโตเร็วที่สุดในนิวยอร์กซิตี้เพิ่งปิดรอบ Series A ซึ่งนำโดย FirstMark Capital 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เกร็ก เอมส์
  Gregg Ames เป็น Chief Commercial Officer ที่ ซอฟต์แวร์ Act-Onแพลตฟอร์มการตลาดอัตโนมัติเพื่อการเติบโตในพอร์ตแลนด์ รัฐโอเรกอน ในบทบาทของเขา เขารับผิดชอบกลยุทธ์การเข้าสู่ตลาดและการขายแบบองค์รวมของ Act-On Gregg หลงใหลในการดูแลและมอบประสบการณ์ที่เหนือกว่าแก่ลูกค้าที่สร้างความพึงพอใจและสอดคล้องกับผู้ใช้ปลายทาง เขานำประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในองค์กร SaaS และ MarTech โดยเคยดำรงตำแหน่งอาวุโสที่ Oracle, Kibo Commerce, Conversica และ Turning 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แกรี่กัลวิน
  Gary Galvin เป็นประธานและผู้ก่อตั้ง เทคโนโลยีกัลวิน - บริษัทเว็บและซอฟต์แวร์ในอินเดียแนโพลิส รัฐอินดีแอนา เขาเริ่มต้นบริษัทด้วยวิสัยทัศน์ในการมีบริษัทที่กำหนดมาตรฐานสำหรับการดำเนินการโครงการอย่างเหมาะสม ด้วยการมุ่งเน้นอย่างมากที่การสร้างกระบวนการโครงการซอฟต์แวร์ที่แข็งแกร่งและรับประกันการส่งมอบตรงเวลาและในงบประมาณ Galvin Technologies สามารถเป็นผู้นำในอุตสาหกรรมได้ แกรี่มีพื้นเพมาจากเมืองดีทรอยต์ รัฐมิชิแกน แต่ภูมิใจที่ได้โทรหาอินเดียนากับภรรยาและลูกสี่คนของเขา 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เกรซคาร์เตอร์
  Grace Carter เป็นนักเขียนด้านเทคโนโลยีที่ Academized และ  ออสเตรเลียช่วยด้วย บริการ. เธอทำงานเกี่ยวกับการปรับปรุง Conversion และพัฒนากลยุทธ์ทางการตลาด นอกจากนี้เกรซยังเป็นนักการศึกษาที่ ความช่วยเหลือในการมอบหมายจิตวิทยา เว็บไซต์วิชาการ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์จ ฟาโคเรลลิส
  จอร์จเป็น ผู้ช่วยการตลาดการเติบโต ทำงานให้กับ ซอฟต์แวร์อีเมลอัตโนมัติ Moosend! เขาชอบเขียนเกี่ยวกับการตลาดในยุคดิจิทัลและการเติบโตที่เขาค้นพบจากการสำรวจในชีวิตประจำวัน เขาสนใจที่จะพูดคุยเกี่ยวกับประสบการณ์และแนวคิดอยู่เสมอดังนั้นอย่าลังเลที่จะส่งข้อความถึงเขาเพื่อแบ่งปันความรู้ที่น่าสนใจของคุณ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  กัลกลิกแมน
  Gal Glikman เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง เมื่อได้รับโซลูชันการกู้คืนโฆษณาสำหรับผู้เผยแพร่โฆษณาระดับพรีเมียม ก่อนที่จะร่วมก่อตั้ง Uponit Gal รับหน้าที่ในหน่วยข่าวกรองชั้นยอดในกองกำลังป้องกันอิสราเอลในตำแหน่งเจ้าหน้าที่นักพัฒนาและนักวิจัยด้านความปลอดภัยเป็นเวลา 4.5 ปี 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  กายโกลด์สตีน
  Guy เป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดอัตโนมัติและการดำเนินงาน G8 เทคโนโลยี ใช้แนวทางไฮบริดที่ครอบคลุมสำหรับระบบอัตโนมัติทางการตลาดโดยดึงทั้งจากการตลาดแบบดั้งเดิมและประสบการณ์การตลาดข้อมูลเพื่อช่วยให้ลูกค้าประสบความสำเร็จ การอาศัยประสบการณ์และการวิเคราะห์ G8 ทำงานอย่างใกล้ชิดกับลูกค้าเพื่อจัดหาการตลาดแบบผสมผสานที่ปรับแต่งอย่างประณีตให้กับธุรกิจของลูกค้าแต่ละราย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  การินฮอบส์
  การินเป็นผู้อำนวยการฝ่ายกลยุทธ์การจัดการที่ ทำซ้ำได้ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มที่ช่วยให้นักการตลาด B2C สามารถควบคุมกลยุทธ์การส่งข้อความข้ามช่องทางโดยใช้ประโยชน์จากรูปแบบข้อมูลที่ยืดหยุ่นและปรับขนาดได้เพื่อแจ้งการสนทนาข้ามช่องทาง 1: 1 ผ่านอีเมลมือถือเว็บและช่องทางโซเชียล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เกร็ก คิมบอลล์
  Greg เป็นหัวหน้าฝ่ายโซลูชันอีเมลระดับโลกที่ Validity เขาเป็นผู้สร้างและผู้สร้าง ไม่ว่าเขาจะออกแบบเว็บไซต์ สร้างเครือข่ายสังคม หรือสร้างตึกระฟ้า กระบวนการก็เหมือนกัน รายละเอียดเป็นเกม และเขาชอบเล่น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์จลีออน
  George Leon ดูแล ฮอว์ ธกลยุทธ์สื่อการดำเนินการวิทยาศาสตร์ข้อมูลและการวิเคราะห์ในนามของลูกค้าแบรนด์หลักที่หลากหลายเช่น 3M, Brother International, Equifax, Hamilton Beach, HomeAdvisor.com, Transamerica และ zulily Hawthorne เป็น บริษัท โฆษณาที่ใช้เทคโนโลยีที่ได้รับรางวัลซึ่งเชี่ยวชาญด้านการวิเคราะห์และแคมเปญแบรนด์ที่รับผิดชอบมากว่า 30 ปี 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เกลลีน่า ลูกัทส์
  ในฐานะผู้อำนวยการ Paid Social for Acronym เกลเลนานำประสบการณ์สิบปีในการพัฒนาและนำกลยุทธ์โซเชียลมีเดียที่มีประสิทธิภาพมาเป็นส่วนหนึ่งของกลยุทธ์สื่อที่เหนียวแน่น ผู้เชี่ยวชาญในการเพิ่มประสิทธิภาพการใช้โซเชียลมีเดียเพื่อส่งมอบ ROI ที่วัดได้และบรรลุเป้าหมายของแบรนด์ Gellena รับรองว่าการส่งข้อความของลูกค้าทั้งหมดนั้นใช้ประโยชน์จากการตลาดแบบบูรณาการและกลยุทธ์โซเชียลระดับสูง และรับประกันการแปลงคำกระตุ้นการตัดสินใจในทุกแพลตฟอร์มโซเชียล Gelena เป็นผู้วางแผนสื่อที่ได้รับการรับรองจาก Facebook/Meta พร้อมใบรับรอง SnapChat และได้รับการรับรองวิดีโอ Twitter เธอจบการศึกษาจากมหาวิทยาลัยบอสตัน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เกีย มาร์เนวิค
  Ghia Marnewick เป็นนักเขียนเนื้อหาเชิงสร้างสรรค์สำหรับ อั้มคอร์หน่วยงานด้านการตลาดดิจิทัลที่เชี่ยวชาญด้าน SEO และบริการการตลาดเนื้อหาเชิงสร้างสรรค์ เธอหลงใหลในการหาวิธีใหม่ๆ ในการแบ่งปันข้อมูลกับคนทั่วโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์เจตต์ โม
  Georgette Moe เป็นผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายกลยุทธ์ลูกค้าที่ Emplicit เธอเป็นผู้นำด้านการตลาดดิจิทัลเชิงกลยุทธ์ที่มีประสบการณ์มากมายในการพัฒนากลยุทธ์การตลาดแบบหลายช่องทาง ประสบการณ์ของเธอในการชี้นำองค์กรค้าปลีกในขณะที่ปรับขนาดนั้นเหมาะสมกับภารกิจของ Emplicit ในการขยายพอร์ตโฟลิโอของลูกค้าและการนำเสนอบริการ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เกบ เนลสัน
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์จ โครูเกโด
  George Corugedo นักคณิตศาสตร์และผู้บริหารด้านเทคโนโลยีมากประสบการณ์ มีความเชี่ยวชาญด้านธุรกิจและเทคนิคมากว่า 20 ปี ในฐานะผู้ร่วมก่อตั้งและ CTO ของ เรดพอยต์โกลบอลจอร์จมีหน้าที่เป็นผู้นำในการพัฒนาโซลูชันการจัดการข้อมูลและการมีส่วนร่วมกับลูกค้าของ RedPoint เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีและปริญญาตรีสาขาธรณีวิทยาและคณิตศาสตร์ตามลำดับจากมหาวิทยาลัยไมอามีและปริญญาโทสาขาคณิตศาสตร์ประยุกต์จากมหาวิทยาลัยแอริโซนา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แกรนท์ โพลาเชค
  Grant Polachek เป็นหัวหน้าฝ่ายการสร้างแบรนด์ของ Squadhelp.คอม, 3X Inc 5000 สตาร์ทอัพและเอเจนซี่การตั้งชื่อที่ก่อกวน Squadhelp ได้ตรวจสอบชื่อมากกว่า 1 ล้านชื่อและรวบรวมคอลเลกชันชื่อที่ดีที่สุดที่มีอยู่บนเว็บในปัจจุบัน นอกจากนี้เรายังเป็นแพลตฟอร์มการตั้งชื่อจากมวลชนชั้นนำของโลก ซึ่งให้การสนับสนุนลูกค้าตั้งแต่สตาร์ทอัพระยะเริ่มต้นไปจนถึงบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 500 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  กูร์ปรีต เพียววาล
  Gurpreet Purewal เป็นรองประธานฝ่ายพัฒนาธุรกิจของ iResearch ผู้เชี่ยวชาญด้านความเป็นผู้นำด้านความคิด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เกรแฮมแรนด์
  Graham Rand ไม่เพียงแต่หลงใหลในเทคโนโลยีเท่านั้น แต่ยังเป็นนักเขียนที่กระตือรือร้นอีกด้วย เขาคอยติดตามการเปลี่ยนแปลงบนเว็บอยู่เสมอและพยายามติดตามข่าวสารล่าสุดเกี่ยวกับทุกสิ่งใหม่ ตัวอย่างที่ดีคือของเขา คู่มือการเข้าสู่ระบบ เว็บไซต์ที่เขานำเสนอบทแนะนำสำหรับพนักงานใหม่ใน บริษัท ต่างๆ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ให้ Lange
  Grant Lange เป็นหนึ่งในสมาชิกผู้ก่อตั้งของ อินเทอร์เฟซหลักฐานซึ่งเป็นกลุ่มการสร้างแบรนด์และการพัฒนาผลิตภัณฑ์ เขาทำงานร่วมกับ บริษัท ต่างๆทั้งขนาดใหญ่และขนาดเล็กเพื่อพัฒนาแผนการสร้างแบรนด์และผลิตภัณฑ์ที่มีประสิทธิภาพ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์จ โรว์แลนด์ส
  จอร์จเป็นหัวหน้าฝ่ายกลยุทธ์เนื้อหาของ NetHunt CRM การเขียนเป็นเรื่องของเขา เขาให้ความสำคัญกับอุตสาหกรรมเทคโนโลยีและ B2B ซึ่งครอบคลุมหัวข้อต่างๆตั้งแต่การผลิตไปจนถึงกลยุทธ์การขายและความสัมพันธ์กับลูกค้า เขาเชื่อมช่องว่างระหว่างข้อมูลและเนื้อหาที่สร้างสรรค์ด้วยแสงแฟลร์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โกราฟ ซาราน
  Gaurav Saran เป็น CEO ของ รีเวิร์สล็อกิกซ์ผู้ให้บริการรายเดียวของระบบการจัดการผลตอบแทนแบบ end-to-end แบบรวมศูนย์ และครบวงจรที่สร้างขึ้นสำหรับองค์กรค้าปลีก อีคอมเมิร์ซ การผลิต และ 3PL ก่อนที่จะก่อตั้ง ReverseLogix Saran เป็นผู้นำการขายระดับองค์กรให้กับบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 500 ที่ Microsoft เขาได้ดำรงตำแหน่งผู้นำในองค์กรเริ่มต้นหลายแห่ง และประสบความสำเร็จในการเปลี่ยนแปลงพวกเขาจากระยะเริ่มต้นเป็นบริษัทที่เติบโตอย่างมั่นคง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แกรี่สตีเวนส์
  Gary Stevens เป็นนักพัฒนาส่วนหน้า เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านบล็อกเชนเต็มเวลาและเป็นอาสาสมัครที่ทำงานให้กับมูลนิธิ Ethereum รวมถึงผู้สนับสนุน Github ที่กระตือรือร้น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เกร็ก วอลทูร์
  Greg Walthour เป็นซีอีโอร่วมของ Intero Digital เอเจนซีการตลาดดิจิทัลที่มีพนักงาน 350 คนซึ่งนำเสนอโซลูชันการตลาดที่ขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์อย่างครอบคลุม Greg มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการกำกับกลยุทธ์สื่อแบบชำระเงิน เพิ่มประสิทธิภาพ SEO และสร้างเนื้อหาที่มุ่งเน้นโซลูชันและการประชาสัมพันธ์ เขานำทีมผู้เชี่ยวชาญในการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ การตลาดของ Amazon โซเชียลมีเดีย วิดีโอ และการออกแบบกราฟิก และ Greg ได้ช่วยให้บริษัททุกขนาดประสบความสำเร็จในยุคดิจิทัล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮัมซาห์ อาดิล
  Hamzah Adil เป็นผู้บริหารการตลาดดิจิทัลที่ สวิฟท์แชทแอพแชทสดที่ออกแบบมาเพื่อช่วยเหลือฝ่ายสนับสนุนลูกค้าและทีมขายของคุณ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮันนาจอห์นสัน
  Hanna เป็นนักการตลาดโซเชียลมีเดียสำหรับ SurveyMonkey. ความหลงใหลในทุกสิ่งบนโซเชียลขยายออกไปอย่างรวดเร็วผ่านสตรีมทวีต เธอรักผู้คนชั่วโมงแห่งความสุขและเกมกีฬาที่ดี เธอเดินทางไปทุกทวีปยกเว้นแอนตาร์กติกา แต่เธอกำลังทำงานอยู่ ... 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แฮร์รี่ฮาว
  Harry Howe หลงใหลในความเป็นผู้นำและสนับสนุนชุมชนผู้ประกอบการของเรา ในฐานะประธานของ ความเป็นผู้นำอย่างไรเขาให้การสนับสนุนด้านการให้คำปรึกษาแบบมืออาชีพแก่เจ้าของธุรกิจที่กลายเป็นเหยื่อของความสำเร็จของตนเองทำงานเคียงข้างพวกเขาเพื่อพัฒนากระบวนการทางธุรกิจเทคโนโลยีสนับสนุนและผู้ที่จะรักษาธุรกิจของพวกเขาในระยะยาว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เฮนรีเบลล์
  Henry Bell เป็นหัวหน้าฝ่ายผลิตภัณฑ์ของ ผู้ขาย. เขาเป็นนักเทคโนโลยีธุรกิจที่ขับเคลื่อนการเติบโตที่เปลี่ยนแปลงผ่านกลยุทธ์เทคโนโลยีดิจิทัล Henry เป็นนักแก้ปัญหาที่มีการวิเคราะห์และทำงานร่วมกันเป็นอย่างดี โดยมีทักษะข้ามสายงานที่โดดเด่นในด้านความเป็นผู้นำผลิตภัณฑ์ การจัดการแอปพลิเคชัน และการวิเคราะห์ข้อมูล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮาร์ลีน ดอร์กา
  Harleen Dorka เป็นนักเขียนเนื้อหาที่มีประสบการณ์ซึ่งมุ่งเน้นไปที่หัวข้อที่เกี่ยวข้องกับวิธีการสื่อสารและการบริโภคแบบดิจิทัล เธอมีไหวพริบในการนำแนวคิดและแนวคิดในการเป็นผู้นำทางความคิดมาใช้ในงานเขียนโดยการสร้างคุณลักษณะที่มีโครงสร้างและการวิจัยที่ดีในอุตสาหกรรมต่างๆซึ่งรวมถึงการตลาดและโซเชียลมีเดียเทรนด์ของผู้บริโภคนวัตกรรมทางเทคโนโลยีการค้าปลีกและการสร้างแบรนด์และอื่น ๆ อีกมากมาย ภาค 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โฮป ฮอร์เนอร์
  Hope Horner เป็น CEO และผู้ก่อตั้ง ตะไคร้บริษัทผลิตวิดีโอที่ผลิตเนื้อหาวิดีโอที่มีแบรนด์ตามขนาด โฮปเป็นผู้ประกอบการ XNUMX สมัยที่ได้รับการแนะนำใน Inc., Entrepreneur, Forbes และสิ่งพิมพ์อื่น ๆ ที่เน้นถึงความสำเร็จของเธอในชุมชนซิลิคอนบีชในช่วงทศวรรษที่ผ่านมา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮัลเลย์ จอห์นสัน
  Halley Johnson เป็นนักเขียนและบรรณาธิการอิสระด้านซอฟต์แวร์ ปัจจุบันใครเป็นลูกจ้าง Earlylightmedia.com. เธอมีผลงานตีพิมพ์ไม่กี่ชิ้นภายใต้นามแฝง ส่วนใหญ่ประกอบด้วยบทกวีที่ต่ำกว่าค่าเฉลี่ย ขณะนี้ฮัลลีย์กำลังอยู่ระหว่างการเขียนนวนิยายเรื่องยาวเรื่องแรกของเธอ (จริงๆแล้วจะอยู่ภายใต้ชื่อจริงของเธอ) ความสำเร็จที่ยิ่งใหญ่ที่สุดของเธอคือการเป็นแม่ที่ดีของหมูและเป็นลูกสาวที่มีค่าเฉลี่ยต่อพ่อแม่ของเธอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฮิมานี กันกะเรีย
  Himani Kankaria เป็นผู้ก่อตั้ง Missive Digital ซึ่งเป็นเอเจนซี่การตลาดดิจิทัลแบบออร์แกนิกที่ช่วยให้ธุรกิจเพิ่มการมองเห็นและการแปลงแบบออร์แกนิก เธอเชี่ยวชาญด้านการวางกลยุทธ์ สร้าง และปรับแต่งเนื้อหาสำหรับผู้ใช้และฟีเจอร์ SERP เช่น Featured Snippets เธอเป็นผู้บรรยายในการประชุมระดับโลกและเป็นผู้เขียนที่แบ่งปันความรู้และประสบการณ์ของเธอเกี่ยวกับ SEO และเนื้อหาที่ไซต์เผยแพร่ การสัมมนาผ่านเว็บ พอดคาสต์ และอื่นๆ อีกมากมาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮาร์ชาคิราน
  Harsha Kiran เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและหัวหน้าฝ่ายค้นหาของ Seotribunal ซึ่งเป็นคู่มือที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลสำหรับการจ้างเอเจนซี SEO 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไฮดี้เมลิน
  Heidi เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Workfront. ไฮดี้เป็นผู้นำและที่ปรึกษาระดับสูงที่มุ่งเน้นผลลัพธ์ที่มีพลังงานสูงและมีประสบการณ์มากกว่า XNUMX ปีในการพัฒนาและดำเนินกลยุทธ์การตลาดและการตลาดที่ขับเคลื่อนการเติบโต 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  หวังว่า Morley
  Hope Morley เป็น COO ของ อุมาลต์ซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดวิดีโอ B2B ซึ่งตั้งอยู่ในชิคาโก เธอร่วมจัดรายการพอดคาสต์ ความตายของวิดีโอองค์กรซึ่งเป็นรายการที่มีเครื่องมือและคำแนะนำในการสร้างวิดีโอ B2B ที่ผู้คนต้องการรับชม 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฮันนาห์โอไบรอัน
  Hannah O'Brien เขียนถึงหน่วยงานการตลาดดิจิทัล อั้มคอร์ซึ่งเชี่ยวชาญในการสร้างประสบการณ์ดิจิทัลที่สำคัญควบคู่ไปกับแผนการตลาดเนื้อหาชั้นยอด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฮาร์ดิคโอซ่า
  ฮาร์ดิคโอซ่า เป็นที่ปรึกษา SEO ที่มีประสบการณ์มากกว่า 9 ปี เขาช่วยบริษัทต่างๆ ให้เติบโตทางธุรกิจ เขาแบ่งปันความคิดของเขาเกี่ยวกับสิ่งตีพิมพ์เพิ่มเติม เช่น SEMrush, Search Engine People และ Social Media Today ติดตามเขาบน Twitter @Ozaemotion 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แฮร์ริสันจิตรกร
  Harrison รองประธานฝ่ายพัฒนาธุรกิจของ DK New Media. เขาเป็นผู้ประกอบการรายใหญ่และนักการตลาดเชิงสร้างสรรค์ที่มี บริษัท ด้านการตลาดของเขาซื้อกิจการมาแล้ว XNUMX แห่งโดย บริษัท หนึ่งเป็นแบบส่วนตัวและแบบเปิดเผยต่อสาธารณะ แฮร์ริสันยังเป็นช่างภาพและผู้กำกับวิดีโอมากประสบการณ์โดยนำความเชี่ยวชาญดังกล่าวมาใช้ควบคู่ไปกับบริการเนื้อหาระดับพรีเมียมอื่น ๆ ของเรา ความหลงใหลของเขาคือการสร้างความสัมพันธ์และการแสวงหาพันธมิตรที่สร้างสรรค์ซึ่งมุ่งเน้นไปที่พลังของการทำงานร่วมกันนวัตกรรมและการหยุดชะงักของตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เฮมันท์ปาร์มาร์
  Hemant Parmar เป็นหนึ่งในนักพัฒนาที่ใจดีรวบรวมความรู้มากมายเกี่ยวกับความก้าวหน้าทางเทคโนโลยีในปัจจุบันพร้อมกับภูมิหลังทางธุรกิจที่แข็งแกร่งจากประสบการณ์กว่า 9 ปีทำให้เขาเป็นที่ปรึกษาที่กระตือรือร้นในด้านนี้ Hemant เป็นผู้ที่ค้นหาคำตอบให้กับลูกค้าของเขาเพื่อช่วยเหลือพวกเขาในการสร้างและรักษาความสัมพันธ์ที่มั่นคงในตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฮาเซล ราอูลท์
  Hazel Raoult เป็นนักเขียนอิสระด้านการตลาดและทำงานร่วมกับ PRmention เธอมีประสบการณ์มากกว่า 6 ปีในการเขียนเกี่ยวกับธุรกิจ ผู้ประกอบการ การตลาด และทุกสิ่ง SaaS. เฮเซลชอบแบ่งเวลาเขียน ตัดต่อ และออกไปเที่ยวกับครอบครัว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  หฤทัสรมา
  Hritusharma เป็นบล็อกเกอร์อิสระที่เชี่ยวชาญด้านเทคโนโลยีการออกแบบและแอปการออกแบบ เธอกระตือรือร้นที่จะช่วยทุกคนให้เป็นนักออกแบบอย่างมืออาชีพ นอกเหนือจากการเป็นคนชอบเทคโนโลยีแล้ว Hritusharma ยังชอบการทำวิดีโอและการถ่ายภาพ 
 
 
 
 
 
	    
  
  เฮลีย์ เชอร์เรอร์
  Hailey เป็นที่ปรึกษาอาวุโสด้านกลยุทธ์นวัตกรรมที่ Lippincott ซึ่งเป็นที่ปรึกษาด้านความคิดสร้างสรรค์ระดับโลก เธอชอบที่จะหาข้อมูลเชิงลึกที่นำไปใช้ได้จริงสำหรับแบรนด์ต่างๆ จากการผสมผสานของสาขาวิชา และเธอมีความกระตือรือร้นมากที่สุดในการหาวิธีที่เราจะสามารถออกแบบและอธิบายเทคโนโลยีเพื่อช่วยให้มนุษย์เจริญรุ่งเรือง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอียนเคลียร์
  เอียนเป็นซีอีโอของ RazorSocial และอุทิศชีวิตการทำงานเพื่อช่วยให้คุณหาเครื่องมือและเทคโนโลยีที่ดีที่สุดสำหรับโซเชียลมีเดีย เอียนพูดในงานอีเวนต์เป็นประจำ (ส่วนใหญ่ในสหรัฐอเมริกา) และเขียนบล็อกโซเชียลมีเดียชั้นนำมากมาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อีวาน ไบดิน
  อีวาน ไบดินเป็นผู้นำเบื้องหลัง การเดินทาง และมีประสบการณ์มากกว่า 10 ปีในอุตสาหกรรมการท่องเที่ยว นอกจากการวางแผนเชิงกลยุทธ์และการกำหนดเป้าหมายสำหรับนักพัฒนาแล้ว Ivan ยังดึงดูดพันธมิตรและผู้โฆษณารายใหม่ๆ มายังเครือข่ายอีกด้วย เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญในการเพิ่มอัตราการแปลงและการเข้าสู่ตลาดต่างประเทศ Ivan ถูกกล่าวถึงในสื่อที่มีชื่อเสียงมากมาย เช่น Entrepreneur, Forbes และอื่นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เอียน เดวิด
  Ian David เริ่มต้นอาชีพของเขาในด้านการจัดการการค้าปลีกที่มีหน้าร้านจริง ซึ่งรวมถึงอีคอมเมิร์ซและการตลาดดิจิทัลอย่างรวดเร็วด้วย เขาเป็นนักอ่านตัวยงและเป็นผู้เชี่ยวชาญด้าน SEO และการตลาดเนื้อหาด้วยตนเอง เขาเขียนให้กับสิ่งพิมพ์หลายฉบับเกี่ยวกับหัวข้อการตลาดดิจิทัลที่หลากหลาย เมื่อเร็วๆ นี้ เขามุ่งเน้นไปที่การใช้อินฟลูเอนเซอร์และการตลาดแบบพันธมิตรเพื่อกระตุ้นให้เกิด Conversion มากขึ้น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อิสมาเอล เอล-กุดซี
  อิสมาเอลดำรงตำแหน่งซีอีโอที่ SocialPubli.com นับตั้งแต่เปิดตัวในเดือนกรกฎาคม 2015 นอกจากนี้ เขายังเป็นซีอีโอของเอเจนซีการตลาดออนไลน์ Internet República ซึ่งเป็นบริษัทแม่ของ SocialPubli.com อิสมาเอลสอนที่โปรแกรม Master Internet Business (MIB), ESIC และ Instituto de Empresa เขาเพิ่งได้รับการยอมรับให้เป็นหนึ่งใน 50 อันดับแรกของการตลาดออนไลน์สเปนและผู้มีอิทธิพลต่อผู้ประกอบการบน Twitter 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไอแซกการ์เซีย
  Isaac Garcia เป็นผู้ดูแลระบบ Sales Cloud ของ Salesforce Isaac บริหารจัดการอินสแตนซ์ Salesforce ของลูกค้าหลายราย และค้นหาโอกาสให้พวกเขาเพิ่มผลตอบแทนจากการลงทุนด้านเทคโนโลยี 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อิติชา โกวิล
  Itisha เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัลที่เชี่ยวชาญด้าน SEO เช่นเดียวกับนักการตลาดเนื้อหา Itisha ทำงานในอุตสาหกรรมนี้มานานกว่าสองสามปีแล้ว และสนุกกับการเขียนบล็อกและการสำรวจบล็อกที่ให้ข้อมูลซึ่งช่วยเพิ่มความรู้ด้านการตลาดดิจิทัลของเธอ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อิซาเบล ฮันเดรฟ
  Izabelle Hundrev เป็นนักเขียนเนื้อหาจากชิคาโกที่ Directive เธอเป็นผู้ที่รักการอ่านและเขียนมาตลอดชีวิตเธอจบการศึกษาด้านวารสารศาสตร์จากมหาวิทยาลัยมิสซูรีในปี 2017 หลังจากสำเร็จการศึกษา Izabelle เริ่มต้นอาชีพด้านการขายแบบ B2B ซึ่งเธอเชี่ยวชาญด้านการพัฒนาธุรกิจ หลังจากขายได้ 1.5 ปีเธอกลับสู่รากฐานของนักข่าวและเปลี่ยนอาชีพไปสู่การตลาดเนื้อหา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อิซายา คาราดอฟสกา
  Isaja Karadakovska จบการศึกษาจาก Pol-Sci อดีตนักวิจัยรุ่นเยาว์ และปัจจุบัน TakeATumble's ผู้ประสานงานเนื้อหา เธอถูกผลักดันให้แสวงหาและสร้างเนื้อหาที่ยอดเยี่ยม เวลาว่างของเธอทุ่มเทให้กับความหลงใหลในพืชของเธอ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อิฟตี้ เคอร์ซเนอร์
  อิฟตี เคอร์ซเนอร์เป็นประธานและผู้ร่วมก่อตั้ง คิสเทอร์ร่าซึ่งเป็นระบบปฏิบัติการการตลาดประกันภัยระบบแรกของโลก ผู้ประกอบการด้านเทคโนโลยีที่มีทักษะในภาคบริการทางการเงินและการจัดการข้อมูล ความหลงใหลในธุรกิจ นวัตกรรม และผู้คนของ Ifty ทำให้เขาค้นพบบริษัทหลายแห่ง ก่อนที่เขาจะทำงานด้านเทคโนโลยีและธุรกิจ อิฟตีเคยเป็นส่วนหนึ่งของวงการบันเทิงของอิสราเอล โดยเป็นทั้งนักร้อง/นักแต่งเพลงยอดนิยม และพิธีกรรายการโทรทัศน์ เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทสาขารัฐศาสตร์และปริญญาโทสาขารัฐศาสตร์ และยังสำเร็จการศึกษาจากโครงการผู้นำด้านกิจการสาธารณะของ Lyndon B. Johnson School 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อิรฟาน เรห์มาน
  Irfan Rehman เป็น CEO และผู้ก่อตั้งบริษัทที่ประสบความสำเร็จ ด้วยประสบการณ์กว่า 20 ปีในอุตสาหกรรมนี้ ในฐานะผู้ประกอบการที่ช่ำชอง Irfan ได้สร้างชื่อเสียงจากความคิดสร้างสรรค์และทักษะความเป็นผู้นำที่เหนือชั้น ตลอดอาชีพการทำงานของเขา Irfan ได้แสดงให้เห็นถึงความหลงใหลในการสร้างสรรค์โซลูชั่นล้ำสมัยที่ขับเคลื่อนการเติบโตและความสำเร็จให้กับลูกค้าของเขา ประสบการณ์ที่กว้างขวางของเขาในด้านกลยุทธ์และการพัฒนาธุรกิจ บวกกับจิตวิญญาณของผู้ประกอบการ ทำให้ Irfan เป็นสินทรัพย์ที่มีค่าสำหรับทุกองค์กร ความมุ่งมั่นของ Irfan สู่ความเป็นเลิศและแรงผลักดันที่จะผลักดันขอบเขตอยู่เสมอ ทำให้เขากลายเป็นหนึ่งในผู้นำที่ได้รับความเคารพนับถือมากที่สุดในสายงานของเขา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  อีวาน รูบสตอฟ
  Ivan Roubtsov เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ บริษัท Client Spectrum ซึ่งเป็น บริษัท ที่ปรึกษาบูติกที่เชี่ยวชาญด้านโซลูชันการจัดการการตลาดองค์กร ในฐานะ CMO Ivan มีหน้าที่รับผิดชอบ ไคลเอนต์สเปกตรัมแบรนด์รวมทั้งการสร้างระบบนิเวศเทคโนโลยีการตลาดรอบ ๆ เขาเคยทำงานในอุตสาหกรรม AdTech ให้กับ บริษัท ต่างๆเช่น AdGear และ Acquisio อีวานเป็นสาวกตัวยงของทุกสิ่งที่เกี่ยวข้องกับ AdTech 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไอแซคเพลเลอริน
  Isaac Pellerin เป็นนักการตลาดรายได้ที่ TinderBox ซึ่งเป็น Software as a Service ที่ช่วยให้สร้างจัดการและติดตามข้อเสนอเชิงโต้ตอบได้อย่างง่ายดาย เขาชอบเรื่องราวดีๆและสนุกกับการทำงานเพื่อปรับปรุงวิธีที่ บริษัท ต่างๆมีส่วนร่วมกับผู้มีโอกาสเป็นลูกค้าและลูกค้า เขาเชื่อว่าการตลาดและการขายจะดีที่สุดเมื่อมีเป้าหมายและเมตริกร่วมกัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จูเลียต แอนเดอร์สัน
  Juliette Anderson เป็นผู้เชี่ยวชาญด้าน Outreach Community ของ บริษัท เติมเต็มอีคอมเมิร์ซที่เชี่ยวชาญในการเป็นพันธมิตรกับผู้ขายออนไลน์ที่มีน้ำหนักพัสดุเฉลี่ย 5+ ปอนด์ขึ้นไป เธอทำงานร่วมกับร้านค้าอีคอมเมิร์ซเพื่อให้ได้ยอดขายที่ดีที่สุดเป็นเวลาสี่ปีแล้ว ความพิเศษของเธออยู่ที่การตลาดโซเชียลมีเดียและโปรโมชั่นแบบเสียเงิน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจแอนดรู
  Joe Andrews ดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์และโซลูชันที่ อินไซด์วิว และผลักดันรายได้ในฐานะผู้บริหารการตลาดที่มีการเติบโตสูง บริษัท เทคโนโลยีที่หยุดชะงักมานานกว่า 20 ปี ที่ InsideView โจเป็นผู้นำกลยุทธ์การไปสู่ตลาดทั่วโลกการวางตำแหน่งและการเปิดตัวผลิตภัณฑ์ใหม่และกลุ่มตลาด ก่อนหน้านี้ Joe ดำรงตำแหน่งผู้นำด้านการตลาดที่ Zuora, VMware, Intuit และ iMarket Inc. (บริษัท D&B) ติดตามโจได้ที่ Twitter และ  LinkedIn. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แจนเนียน เบลวินส์
  Janneane เป็นผู้จัดการโครงการและชุมชนร่วมกับทีมงานที่น่าทึ่งของ KA + A ซึ่งพวกเขาออกแบบแบรนด์และประสบการณ์สำหรับ บริษัท เทคโนโลยีที่เติบโตสูง นอกจากนี้เธอยังเป็นผู้ร่วมก่อตั้ง IndySpectator คู่มือ e-newsletter เกี่ยวกับวิธีการใหม่ ๆ ในการรัก Indy และบล็อกน้องสาว Startup Spectator ซึ่งอุทิศให้กับฉากเริ่มต้นในท้องถิ่น เมื่อเร็ว ๆ นี้ Janneane ได้ทำงานเพื่อขยายชุมชนแฟชั่นในท้องถิ่นของ Indy ผ่าน Pattern ซึ่งเป็นงานพบปะรายเดือนฟรีสำหรับผู้ที่สนใจแฟชั่น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจย์ แอทชีสัน
  Jay Atcheson ดำรงตำแหน่งรองประธานอาวุโสฝ่ายการตลาดที่ R2i. Jay ได้ทำการตลาดผลิตภัณฑ์และบริการทั่วสหรัฐอเมริกาแคนาดาเอเชียและยุโรป ด้วยการมุ่งเน้นไปที่นวัตกรรมและการตลาดที่ขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์ Jay จึงเป็นนักการตลาดที่มุ่งเน้นการเติบโตโดยมีลูกค้าเป็นศูนย์กลาง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจย์สัน เดอเมอร์ส
  Jayson DeMers เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ การวิเคราะห์อีเมลซึ่งเป็นเครื่องมือเพิ่มประสิทธิภาพที่เชื่อมต่อกับบัญชี Gmail หรือ G Suite ของคุณและแสดงภาพกิจกรรมอีเมลของคุณหรือของพนักงานของคุณ ติดตามเขาต่อไป Twitter or LinkedIn. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เจฟฟ์เบ็ค
  เจฟฟ์เป็นประธานเจ้าหน้าที่บริหารและประธานของ ลีฟโฮมโซลูชั่นผู้ให้บริการผลิตภัณฑ์สำหรับบ้านชั้นนำเช่นหน้าต่างรางน้ำความปลอดภัยในบ้านและอื่น ๆ ด้วยประสบการณ์กว่า 16 ปีในอุตสาหกรรมที่มีรากฐานมาจากเทคโนโลยีสารสนเทศการดำเนินงานการจัดการโครงการและความเป็นผู้นำเบ็คได้พลิกโฉมการดำเนินธุรกิจภายในโดยใช้เทคโนโลยีที่เป็นนวัตกรรมใหม่ที่ส่งเสริมขนาดที่ไม่มีใครเทียบได้ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จิม เบอร์รี่ฮิลล์
  Jim Berryhill ใช้เวลากว่า 30 ปีในการขายซอฟต์แวร์ระดับองค์กรและการจัดการการขาย โดยเป็นผู้นำทีมที่มีประสิทธิภาพสูงที่ ADR, CA, Siebel Systems และ HP Software โดยมุ่งเน้นที่การขายที่คุ้มค่า เขาก่อตั้ง DecisionLink ด้วยวิสัยทัศน์ในการทำให้คุณค่าของลูกค้าเป็นสินทรัพย์เชิงกลยุทธ์โดยนำเสนอแพลตฟอร์มระดับองค์กรแรกสำหรับการจัดการมูลค่าของลูกค้า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จุย บาเถีย
  Jui Bhatia เป็นนักวิเคราะห์ซอฟต์แวร์ที่ เทคโนโลยี, อินเดีย. ด้วยประสบการณ์ในสาขาที่ขับเคลื่อนด้วยเทคโนโลยี เธอจึงเชี่ยวชาญในความรู้เกี่ยวกับวิธีการและสิ่งที่ควรทำเพื่อธุรกิจ นอกจากนี้ เธอกระตือรือร้นที่จะแบ่งปันความรู้ในหัวข้อที่เกี่ยวข้องกับเทคโนโลยีกับผู้อ่านที่สามารถช่วยเหลือธุรกิจทุกประเภท 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสสิก้าบรูซ
  ฉันเป็นบล็อกเกอร์มืออาชีพนักเขียนรับเชิญ Influencer และผู้เชี่ยวชาญด้านอีคอมเมิร์ซ ปัจจุบันเชื่อมโยงกับ ShopyGen ในฐานะผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดเนื้อหา ฉันยังรายงานเกี่ยวกับเหตุการณ์และแนวโน้มล่าสุดที่เกี่ยวข้องกับอุตสาหกรรมอีคอมเมิร์ซ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เจค คุก
  Jake Cook เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ CEO ที่ แทดพูลทำงานข้ามอีคอมเมิร์ซ การตลาดดิจิทัล และการวิเคราะห์เชิงคาดการณ์ ในขณะที่เขาทำงานให้กับบริษัทต่างๆ เช่น Google และ Microsoft แต่ทุกวันนี้เขามีความปรารถนาอย่างแรงกล้าที่จะช่วยบริษัทในตลาดระดับกลางให้แข่งขันได้อย่างชาญฉลาดยิ่งขึ้นด้วยการควบคุมชุดข้อมูลที่แตกต่างกันของตนเองเพื่อเปลี่ยนข้อมูลให้เป็นผลกำไรด้วยพลังของ AI 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอนคอร์วิน
  จอนคอร์วินเป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดเพื่อการเติบโตที่ รีดเดอร์.คอม. ในฐานะผู้นำการเติบโตความรับผิดชอบของเขา ได้แก่ การวิจัยและทดลองช่องทางใหม่การพัฒนาการหาลูกค้าและการเป็นพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ เป้าหมายหลักของทีม Growth คือการระบุตรวจสอบตรวจสอบซ้ำอย่างรวดเร็วจากนั้นปรับขนาดช่องทางใหม่เพื่อช่วยเร่งการเติบโตของรายได้ของ Readers.com เขาหลงใหลในการสร้างสมมติฐานทางการตลาดที่สามารถทดสอบได้เพื่อผลักดันผลลัพธ์ตั้งแต่เริ่มต้นจนถึงขนาด 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจสัน คอตเทรล
  Jason Cottrell เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ มายแพลนเน็ตสตูดิโอออกแบบซอฟต์แวร์ที่เชี่ยวชาญด้านการสร้างแพลตฟอร์มประสบการณ์ดิจิทัลสำหรับผู้ค้าปลีกแบบ Omnichannel บริษัทอีคอมเมิร์ซ โทรคมนาคม ร้านขายของชำ และแบรนด์ระดับโลกอื่นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอนครอย
  John เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ ชี้เข้าไปข้างใน. Point Inside ได้สร้างแพลตฟอร์มการทำแผนที่ในร่มที่มีคุณสมบัติหลากหลายและคุ้มค่าที่สุดในโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจมส์รายวัน
  James Daily เป็นนักเขียนมืออาชีพและผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดเนื้อหา เมื่อเขาไม่ได้มีส่วนร่วมในงานที่เกี่ยวข้องกับอาชีพเขาจะทำตามความสนใจอื่น ๆ ของเขาเช่นดาราศาสตร์จิตวิทยาและภาพยนตร์ อย่าลังเลที่จะติดต่อเขาผ่านทางบล็อกส่วนตัวของเขา สมอง. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โจดี้ แดเนียลส์
  Jodi Daniels เป็นที่ปรึกษาด้านความเป็นส่วนตัวในทางปฏิบัติ (GDPR, CCPA, US Privacy Laws), Fractional Privacy Officer และผู้ก่อตั้งและ CEO ของ ที่ปรึกษา Red Clover. Jodi ยังเป็น Podcast Host และ Keynote Speaker 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจเรมี ดูแรนท์
  Jeremy Durant ดำรงตำแหน่ง Business Principal ที่ Bop Design, a ออกแบบเว็บ B2B และ บริษัท การตลาดดิจิทัล Jeremy ทำงานอย่างใกล้ชิดกับธุรกิจที่ต้องการเว็บไซต์การตลาดและกลยุทธ์การสร้างแบรนด์ช่วยให้พวกเขาพัฒนาคุณค่าที่เป็นเอกลักษณ์และโปรไฟล์ลูกค้าในอุดมคติ Jeremy สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีจาก Merrimack College และ MBA จาก California State University, San Marcos งานเขียนของเขาได้รับการนำเสนอใน CMS Wire, Online Marketing Institute, EContent Magazine, B2B Marketing, Marketing Agency Insider, Visibility Magazine และ Spin Sucks 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจมส์เอลลาบี
  เจมส์เป็นนักข่าวที่ผ่านการฝึกอบรมและมีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในการเขียนเกี่ยวกับธุรกิจบันเทิงและเทคโนโลยี 
 
 
 
 
 
	    
  
  เจฟฟ์เอพสเตน
  ช่วยให้องค์กรการตลาดที่ทันสมัยที่สุดในโลกเพิ่มรายได้และส่งมอบมูลค่าที่มากขึ้นให้กับลูกค้าด้วย อัลโลคาเดีย แพลตฟอร์มการจัดการประสิทธิภาพการตลาดโซลูชันการวางแผนงบประมาณและการจัดการประสิทธิภาพที่ทรงพลังที่สุดในโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจอรีน ฟาน แกลบบีก
  ก่อนการก่อตั้ง ซีเอ็ม.คอม ในฐานะ ClubMessage ในปี 1999 ร่วมกับ Gilbert Gooijers Jeroen ได้ศึกษาการจัดการเทคโนโลยีที่มหาวิทยาลัยเทคโนโลยีใน Eindhoven ระหว่างปี 1997 ถึงปี 2002 ในปี 1998 เขาเริ่มอาชีพในตำแหน่งผู้จัดการโครงการที่ Getronics PinkRoccade Civility 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจสซี่โธมัส
  ฉันเป็นซีอีโอและผู้ก่อตั้ง JESS3 ซึ่งเป็นหน่วยงานโต้ตอบเชิงสร้างสรรค์ที่เชี่ยวชาญด้าน UX และการสร้างภาพข้อมูล ฉันและทีมงานได้สร้างผลงานชิ้นเอกด้านภาพและโซลูชันเชิงโต้ตอบสำหรับ Red Bull, MTV, Twitter, Google, Facebook, Yahoo !, MySpace, foursquare, Gowalla, Loopt, IBM, Intel, Microsoft, Samsung, TBS, Pfizer, NASA, เพื่อนร่วมชั้น com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, Consumer Electronics Association / CES2010, Northrop Grumman, Lockheed Martin, National Geographic, Discovery Channel, The Washington Post, The Economist, The Wall Street Journal, Huffington Post และอื่น ๆ อีกมากมาย แบรนด์ อีเมล: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  น้ำตกเจสัน
  Jason Falls ดำรงตำแหน่งรองผู้อำนวยการฝ่ายกลยุทธ์ดิจิทัลที่ ความยืดหยุ่นบริษัท การตลาดดิจิทัลที่มีสำนักงานในเซนต์หลุยส์ชิคาโกและหลุยส์วิลล์ เขาเป็นผู้เขียนหนังสือสองเล่มเกี่ยวกับการตลาดดิจิทัลซึ่งเป็นวิทยากรในหัวข้อนี้บ่อยครั้งและเป็นนักวิเคราะห์เทคโนโลยีโซเชียล ติดต่อกับเขาได้ที่ น้ำตก บนโซเชียลเน็ตเวิร์กส่วนใหญ่ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  จอร์แดน Feise
  Jordan Feise เป็น Influencer Marketing Manager ที่ Traackrแพลตฟอร์มการจัดการผู้มีอิทธิพล จอร์แดนหลงใหลในการสร้างความสัมพันธ์กับนักคิดที่สร้างสรรค์และตัวแทนการเปลี่ยนแปลงในพื้นที่การตลาด อย่าลังเลที่จะทวีต @jfeiseee ด้วยคำถามเกี่ยวกับความสัมพันธ์ของผู้มีอิทธิพลที่กำลังลุกไหม้ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เจฟฟอสเตอร์
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจฟฟ์ กาเลีย
  Jeff Galea ก่อตั้ง Room4 Media โดยมีพันธกิจในการช่วยให้ธุรกิจต่างๆทั่วโลกเชื่อมต่อและสื่อสารกับผู้ชมได้อย่างมีประสิทธิภาพมากขึ้นผ่านการตลาดวิดีโอ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  จาเวเรีย เกาฮาร์ ข่าน
  Javeria Gauhar Khan ผู้บริหารฝ่ายการตลาดของ Folio3 เป็นนักเขียน B2B/SaaS ที่มีประสบการณ์ซึ่งเชี่ยวชาญด้านการเขียนสำหรับอุตสาหกรรมการจัดการข้อมูล เธอยังเป็นโปรแกรมเมอร์ในการพัฒนา ทดสอบ และบำรุงรักษาแอพพลิเคชั่นซอฟต์แวร์ระดับองค์กรอีกด้วย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แจ๊คกี้ โก๊ะ
  Jacky เป็นผู้ประกอบการต่อเนื่องและนักเล่นเกมตัวยง เขาใช้เวลาทั้งชีวิตจมดิ่งอยู่ในเวทีดิจิทัล พร้อมเสมอสำหรับการผจญภัยครั้งใหม่ ความสนใจของ Jacky ในการพัฒนาประสบการณ์ใหม่ๆ สำหรับเกมเมอร์เป็นปัจจัยสำคัญที่จูงใจในการเริ่มต้น DinoMao ซึ่งเป็นแอปเกมเครื่องกรงเล็บออนไลน์ตัวแรกสำหรับภูมิภาคเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ ด้วยความสำเร็จในมือและความเข้าใจที่ว่าผู้คนมีส่วนร่วมเมื่อเชื่อมโยงกับจุดประสงค์ Jacky ได้ก่อตั้ง รางวัลกระต่ายแพลตฟอร์มคืนเงินที่ให้รางวัลแก่ผู้ใช้สำหรับการซื้อออนไลน์ในสกุลเงินดิจิทัลหรือ USD 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจน ทอง
  Jen Gold เป็นผู้นำด้าน Product Marketing สำหรับสายผลิตภัณฑ์ Marketing Solutions ของ Arity ซึ่งเธอดูแลกิจกรรมการออกสู่ตลาดสำหรับข้อเสนอทางเทเลเมติกส์สำหรับนักการตลาด ก่อนร่วมงานกับ Arity Jen บริหารองค์กร Product Marketing ที่ MediaMath ซึ่งเธอมุ่งเน้นที่การเปิดตัวและขยายโซลูชันใหม่ๆ ในพื้นที่การตลาดแบบเป็นโปรแกรม ประสบการณ์ของ Jen รวมถึงบทบาทผลิตภัณฑ์ การตลาด เนื้อหา และการพัฒนาธุรกิจสำหรับบริษัททุกขนาดและแนวดิ่ง ในช่วงเวลาที่เธอทำงานให้กับ TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times และบริษัทสตาร์ทอัพหลายแห่ง เธอได้ช่วยแนะนำการขยายตัวทางดิจิทัล สร้างและดำเนินการตามแผนกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์ และใช้กลยุทธ์เพื่อสร้างส่วนแบ่งการตลาดและการรับรู้ถึงแบรนด์ เจนจบการศึกษาจากมหาวิทยาลัยเพนซิลเวเนียและอาศัยอยู่กับครอบครัวในแมสซาชูเซตส์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจนนิเฟอร์ โกลเด้น
  เจนนิเฟอร์ โกลเด้น เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดองค์กรที่รับผิดชอบระดับโลกด้านกลยุทธ์การตลาดและการดำเนินการที่ MRP. เจนนิเฟอร์นำประสบการณ์ที่ลึกซึ้งในการเชื่อมต่อข้อมูล ข้อมูลเชิงลึก และการดำเนินการเพื่อสร้างความประทับใจแก่ผู้ซื้ออย่างยั่งยืน ก่อนร่วมงานกับ MRP เธอทำหน้าที่เป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดและการสร้างแบรนด์ และดำรงตำแหน่งผู้นำด้านการตลาดที่ Acxiom, Rigzone และอื่นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จัสตินเกรย์
  จัสตินเกรย์เป็นผู้ประกอบการแบบต่อเนื่องและเป็นซีอีโอและผู้ก่อตั้ง ลีดเอ็มดีซึ่งเป็นหน่วยงานดำเนินการด้านรายได้ที่ใหญ่ที่สุดในโลกโดยดำเนินการมากกว่าครึ่งหนึ่งของฐานผู้ใช้ Marketo จัสตินมีอาชีพในการเปิดตัว บริษัท ที่ประสบความสำเร็จและขยายขนาดโดยประสบความสำเร็จในการออกมากกว่า 200MM + ในทศวรรษที่ผ่านมา ความพยายามล่าสุดของจัสตินเปิดตัวในปี 2016 เมื่อเขาร่วมก่อตั้ง อิฐหกก้อนการเริ่มต้นการเรียนรู้ออนไลน์ที่ออกแบบมาเพื่อต่อสู้กับพนักงานและลูกค้าที่ปั่นป่วนผ่านการศึกษาตามประสบการณ์ ในช่วง 10 ปีที่ผ่านมาจัสตินได้กลายเป็นกระบอกเสียงที่แข็งแกร่งสำหรับการเป็นผู้ประกอบการการตลาดและวัฒนธรรม ในฐานะวิทยากรที่ได้รับการยอมรับจัสตินได้รับการตีพิมพ์มากกว่า 350 ครั้งในสิ่งพิมพ์ในอุตสาหกรรมและมีคอลัมน์ของตัวเอง Tribal Knowledge, in Inc. ในขณะที่เขียนถึง Entrepreneur, Tech Crunch และอื่น ๆ จัสตินและเจนนิเฟอร์ภรรยาของเขาได้พบกันในเรื่องการตลาดและสามปีต่อมาก็ได้ต้อนรับเกรย์สันลูกชายของพวกเขาเข้าสู่โลกในเดือนเมษายนปี 2017 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จูลี่ กรีนวูด
  ด้วยประสบการณ์ 20 ปีในด้านการตลาด Juli เป็นผู้นำโปรแกรมการสื่อสารและการตลาดลูกค้าทั่วโลกของ Cloudinary ก่อนที่จะเข้าร่วม Cloudinary Juli เป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดแบบบูรณาการของเธอเองซึ่งเธอได้พัฒนาและดำเนินการโปรแกรมการตลาดที่ประสบความสำเร็จสำหรับ บริษัท เทคโนโลยีและการดูแลสุขภาพและองค์กรไม่แสวงหาผลกำไรโดยจัดการทุกอย่างตั้งแต่การสร้างแบรนด์และการประชาสัมพันธ์ไปจนถึงการตลาดเนื้อหาและกิจกรรมต่างๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสัน กริลส์
  Jason เป็นนักเขียนด้านเทคนิคระดับซีเนียร์ที่เกี่ยวข้องกับปัจจุบัน แชท ProProfs. เขาชอบเขียนเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์สนับสนุนลูกค้าที่เกิดขึ้นใหม่แนวโน้มในอุตสาหกรรมการสนับสนุนลูกค้าและผลกระทบทางการเงินจากการใช้เครื่องมือดังกล่าว ในเวลาว่าง Jason ชอบท่องเที่ยวอย่างกว้างขวางเพื่อเรียนรู้วัฒนธรรมและประเพณีใหม่ ๆ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจสสิก้าฮอว์ ธ อร์น - คาสโตร
  Jessica Hawthorne-Castro ซีอีโอของ ฮอว์ ธได้วางตำแหน่งเอเจนซี่อย่างมีกลยุทธ์ในระดับแนวหน้าของการปฏิวัติการตลาดใหม่ของการโฆษณาที่ศิลปะผสมผสานกับวิทยาศาสตร์ ตั้งแต่ความคิดสร้างสรรค์และการผลิตไปจนถึงสื่อและการวิเคราะห์เจสสิก้ามุ่งมั่นที่จะสร้างคุณภาพและนวัตกรรมระดับพรีเมียมในทุกสาขาวิชา บทบาทของเธอส่วนใหญ่เกี่ยวข้องกับการส่งเสริมความสัมพันธ์กับลูกค้าที่ยาวนานเพื่อพัฒนาแคมเปญโฆษณาที่มีกลยุทธ์และวัดผลได้สูงซึ่งออกแบบมาเพื่อจุดประกายการตอบสนองของผู้บริโภคในทันที 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Jeffrey Hayzlett
  Jeffrey Hayzlett เป็นพิธีกรรายการโทรทัศน์และวิทยุยุคแรกของ C-Suite กับ Jeffrey Hayzlett และ  มุมมองของผู้บริหาร บน C-Suite TV และ ธุรกิจทั้งหมดกับ Jeffrey Hayzlett ใน C-Suite Radio Hayzlett เป็นนักธุรกิจที่มีชื่อเสียงระดับโลกนักพูดนักเขียนที่ขายดีที่สุดและประธาน C-Suite Network บ้านของผู้นำเครือข่าย C-Suite ที่ทรงพลังที่สุดในโลก เชื่อมต่อกับ Hayzlett บน ทวิตเตอร์, Facebook, LinkedIn, หรือ Google+. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แจ็คกี้เฮอร์มีส
  Jackie Hermes เป็น CEO ของ ความรวดเร็วซึ่งเป็นหน่วยงานที่ตั้งอยู่ในเมืองมิลวอกีซึ่งช่วยให้สตาร์ทอัพซอฟต์แวร์เป็นบริการ (SaaS) มีรายได้และเติบโตได้เร็วขึ้นและเป็นผู้ร่วมก่อตั้ง สัปดาห์ผู้ประกอบการสตรี. เปิดใช้งานมาก LinkedInแจ็คกี้จุดประกายการสนทนาเกี่ยวกับชีวิตประจำวันและความท้าทายในการเติบโตของ บริษัท ที่มีระบบบู๊ต แจ็คกี้ให้คำปรึกษาแก่นักเรียนที่เพิ่งเริ่มต้นผ่าน คอมมอนส์เป็นผู้ร่วมจัดทำ สตาร์ทอัพ Milwaukee EMERGEและที่ปรึกษากับ นักลงทุน Golden Angels. นอกเหนือจากการมีส่วนร่วมในอาชีพของเธอแล้ว Jackie ยังเป็นแม่อุปถัมภ์บุญธรรมและนักบินในอนาคต 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์น-เฮนรี่ เชิร์ค
  John-Henry เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดเพื่อการเติบโตของ เอกสารส่ง. เขาเป็นนักการตลาด B2B SaaS ที่เชี่ยวชาญด้านการปรับแต่งเว็บไซต์ให้ติดอันดับบนเครื่องมือค้นหาข้อมูลเชิงแข่งขัน WordPress การวิเคราะห์เนื้อหาการสร้างโอกาสในการขายและการแปลง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์นเฮอร์ลีย์
  จอห์นมีซอฟต์แวร์อินเทอร์เน็ตและประสบการณ์ในการเป็นผู้นำมากว่า 14 ปี ก่อนที่จะเริ่ม SmartFile จอห์นเคยเป็นประธานและผู้ร่วมก่อตั้ง Webexcellence ซึ่งเป็น บริษัท พัฒนาเว็บไซต์ที่ใหญ่ที่สุดแห่งหนึ่งในอินเดียแนโพลิส John ทำงานร่วมกับ บริษัท ต่างๆเช่น Delco Remy, Angie's List และ NCAA เพื่อพัฒนาแอปพลิเคชันบนเว็บที่หลากหลาย ขณะที่ทำงานที่ Webexcellence จอห์นมีบทบาทสำคัญในขั้นตอนการเริ่มต้นของ ExactTarget ในฐานะประธานและผู้ร่วมก่อตั้ง สมาร์ทไฟล์จอห์นเป็นหัวหน้าฝ่ายขายการตลาดและการพัฒนาธุรกิจ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจอินทิล
  Joseph Intile เป็นผู้อำนวยการฝ่ายสร้างสรรค์ของ InMarket และมีประสบการณ์มากกว่า 10 ปีในการทำงานเป็นทั้งนักออกแบบภายในและอิสระโดยเชี่ยวชาญในการออกแบบแบรนด์สิ่งพิมพ์และอุปกรณ์เคลื่อนที่ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจฟเคอร์
  เจฟฟ์เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง เคสฟลีต. CaseFleet เป็นซอฟต์แวร์การจัดการกรณีที่ช่วยให้ผู้ฟ้องร้องได้รับรางวัลมากขึ้นพร้อมด้วยเครื่องมือสำหรับสร้างไทม์ไลน์ปฏิทินทางกฎหมายการเรียกเก็บเงินและอื่น ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์น คอสเซียร์
  จอห์น คอสเซียร์ เป็นนักข่าวนักวิเคราะห์และนักอนาคต ในฐานะนักเศรษฐศาสตร์มือถือที่ ปรับแต่งฉันคาดการณ์และวิเคราะห์แนวโน้มที่มีผลต่อระบบนิเวศของอุปกรณ์เคลื่อนที่ ฉันเคยเป็นนักข่าวนักวิเคราะห์และผู้บริหารองค์กรและได้เล่าถึงการเติบโตของเศรษฐกิจมือถือ ก่อนเข้าร่วม TUNE ฉันได้สร้างทีมวิจัย VB Insight ที่ VentureBeat และทีมที่มีการจัดการที่สร้างซอฟต์แวร์สำหรับพันธมิตรเช่น Intel และ Disney นอกจากนี้ฉันเคยเป็นผู้นำทีมเทคนิคสร้างไซต์โซเชียลและแอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่และให้คำปรึกษาเกี่ยวกับอุปกรณ์เคลื่อนที่โซเชียลและ IoT ในปี 2014 ฉันได้รับการเสนอชื่อให้ติดอันดับหนึ่งใน 100 ของอุตสาหกรรมสื่อของ Folio "ผู้ประกอบการที่มีนวัตกรรมมากที่สุดและนักปั่นในตลาด" ฉันอาศัยอยู่ในบริติชโคลัมเบียแคนาดากับครอบครัวซึ่งฉันเป็นโค้ชเบสบอลและฮ็อกกี้แม้ว่าจะไม่ได้อยู่ในเวลาเดียวกัน 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  จูเลีย เคอร์ซัค
  ผู้เชี่ยวชาญด้านการพัฒนาเนื้อหาที่มีประสบการณ์ด้านการตลาดดิจิทัล เพิ่งจบการศึกษาด้านอเมริกันศึกษาและวัฒนธรรมอังกฤษ มีประสบการณ์ในการทำงานในสภาพแวดล้อม SaaS ที่มีการแข่งขันสูง หมกมุ่นอยู่กับทุกสิ่งที่ทันสมัยการตลาดการวิเคราะห์และการเพิ่มเทคโนโลยีรหัสต่ำใหม่ ๆ ในกระบวนการทางธุรกิจ นักเขียนคำโฆษณา B2B ที่เก่งกาจสำหรับผู้ชมที่หลากหลายรวมถึงนักพัฒนานักการตลาดและผู้บริหารและเนื้อหาที่หลากหลายเช่นเว็บไซต์บทความกรณีศึกษาสคริปต์วิดีโอและอื่น ๆ ปัจจุบันทำงานให้กับ Voucherify.io จัดการกับกลยุทธ์การสร้างเนื้อหาการตลาดวิดีโอและ SEO โดยส่วนตัวเป็นแฟนตัวยงของวิดีโอเกมวรรณกรรมและการศึกษาเกี่ยวกับมังสวิรัติ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจฟฟ์ คูเปียตสกี
  เจฟฟ์ดำรงตำแหน่งซีอีโอของ เจ๊งซึ่งเป็นบริษัทเทคโนโลยีที่เป็นนวัตกรรมที่ช่วยให้บริษัทต่างๆ สร้างรายได้จากจดหมายข่าวทางอีเมลผ่านเนื้อหาแบบไดนามิก เขาเป็นวิทยากรประจำในการประชุมสื่อดิจิทัล นอกจากนี้ เขายังได้รับการแนะนำใน CNN, CNBC และในข่าวและนิตยสารธุรกิจมากมาย เจฟฟ์สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทด้านบริหารธุรกิจจาก Harvard Business School และสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีด้านเศรษฐศาสตร์จากมหาวิทยาลัยโคลัมเบียอย่าง Summa Cum Laude 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์นบลู
  จอห์นเป็นหัวหน้าฝ่ายสร้างชุมชนที่ สื่อทรัฟเฟิล. Truffle Media Networks ให้บริการสื่อ Ag ที่คุณสามารถใช้ได้ ผ่านการผลิตและจัดจำหน่ายชุดสื่อที่เน้นธุรกิจการเกษตรแบบเบ็ดเสร็จคุณภาพสูง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจเรมี เลวี่
  Jeremy Levy ร่วมก่อตั้ง ตัวบ่งชี้ กับเพื่อนและผู้บุกเบิกโซเชียลมีเดีย Andrew Weinrich หลังจากพบว่าต้องการข้อมูลลูกค้าที่มีคุณภาพขณะใช้งาน MeetMoi ซึ่งเป็นแอปหาคู่ตามสถานที่ที่พวกเขาขายให้ Match.com ทั้งคู่ยังก่อตั้ง Xtify ซึ่งเป็นเครื่องมือแจ้งเตือนบนมือถือที่พวกเขาขายให้กับ IBM 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจนน์ลิศักดิ์โกลดิ้ง
  Jenn Lisak Golding เป็นประธานและซีอีโอของ Sapphire Strategy ซึ่งเป็นหน่วยงานดิจิทัลที่ผสมผสานข้อมูลที่หลากหลายเข้ากับสัญชาตญาณที่มีประสบการณ์เพื่อช่วยให้แบรนด์ B2B ได้ลูกค้ามากขึ้นและเพิ่ม ROI ทางการตลาดของพวกเขา Jenn นักยุทธศาสตร์ที่ได้รับรางวัลได้พัฒนา Sapphire Lifecycle Model: เครื่องมือตรวจสอบตามหลักฐานและพิมพ์เขียวสำหรับการลงทุนทางการตลาดที่มีประสิทธิภาพสูง 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจคอบ เลิฟเลส
  Jake Loveless มีอาชีพยี่สิบปีในการทำให้เทคโนโลยีก้าวเร็วขึ้น ตั้งแต่ระบบการซื้อขายที่มีความหน่วงต่ำใน Wall Street ไปจนถึงแพลตฟอร์มเว็บขนาดใหญ่สำหรับกระทรวงกลาโหมไปจนถึงเครือข่ายไมโครเวฟสำหรับบริษัทโทรคมนาคม - Jake ได้ช่วยขับเคลื่อนซอฟต์แวร์ไปสู่ขีดจำกัดความเร็วใหม่ วันนี้เจควิ่ง ขอบซึ่งเป็นบริษัทเร่งความเร็วเว็บระดับโลกที่เขาร่วมก่อตั้งกับพันธมิตรสองรายในปี 2016 Edgemesh ช่วยบริษัทอีคอมเมิร์ซในอุตสาหกรรมและแพลตฟอร์มต่างๆ ให้โหลดหน้าเว็บเร็วขึ้น 20-50% แก่ผู้ใช้ทั่วโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โจนาธาน โลว์
  Jonathan Low เป็นหนึ่งในผู้ประกอบการและนักเขียนธุรกิจที่มีชื่อเสียงที่สุดของเดนมาร์ก Løw เป็นผู้ร่วมก่อตั้งของ จัมพ์สตอรี่แพลตฟอร์มภาพสต็อกที่ใช้ AI ที่เรียกว่า "Netflix of images" ปัจจุบัน JumpStory มีลูกค้าในกว่า 150 ประเทศและเติบโตอย่างรวดเร็ว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์นมังกานาโร
  John Manganaro เป็นรองประธานฝ่ายผลิตภัณฑ์และการวิเคราะห์สำหรับ ไดรฟ์ซึ่งเขารับผิดชอบด้านนวัตกรรมผลิตภัณฑ์และการวิเคราะห์ข้อมูลโดยมุ่งเน้นที่การช่วยให้ตัวแทนจำหน่ายจัดการสินค้าคงคลังรถยนต์มือสองได้อย่างมีประสิทธิภาพ ก่อนหน้านี้ Manganaro เป็นที่ปรึกษาด้านการจัดการของ PwC และเป็นเจ้าของผลิตภัณฑ์สำหรับองค์กรด้านเทคโนโลยีรวมถึง Cars.com  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสันแท้
  Jason McCoy ใช้เวลาส่วนใหญ่ในห้องบุนวมเล็ก ๆ หลังไมค์เพื่อให้เสียงพากย์ เสียงของเขาถูกนำเสนอในโครงการของ Dell, Walmart, Honda และอื่น ๆ อีกมากมาย เขาเชี่ยวชาญในการอธิบายการเปล่งเสียงและวิดีโอการตลาดออนไลน์ ฟัง การสาธิตของ Jason or อ่านบล็อกของเขา สำหรับคำแนะนำและแหล่งข้อมูลในหัวข้อที่เกี่ยวข้องกับการพากย์เสียง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจแมคลีน
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจ แม็กนีล
  Joe McNeill เป็นหัวหน้าเจ้าหน้าที่สรรพากรที่ อิทธิพล 2 และหัวหน้าฝ่ายขายเทคโนโลยี B2B ที่ผสมผสานความกระตือรือร้นในการให้บริการลูกค้า การเพิ่มขีดความสามารถของพนักงาน และการดำเนินการด้านรายได้ที่แข็งแกร่งเพื่อวางตำแหน่งองค์กรเพื่อปรับขนาดและเติบโต 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มิลเลอร์เจสัน
  Jason Miller เป็นหัวหน้านักยุทธศาสตร์การพาณิชย์ที่ เทคโนโลยี Akamaiผู้ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มอัจฉริยะ Akamai มอบประสิทธิภาพการทำงานของเว็บประสิทธิภาพการทำงานบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ความปลอดภัยบนคลาวด์และโซลูชันการจัดส่งสื่อให้กับผู้ใช้เพื่อจัดการความซับซ้อนพื้นฐานของธุรกิจออนไลน์ด้วยการเข้าถึงเครือข่ายเซิร์ฟเวอร์มากกว่า 170,000 แห่งทั่วโลก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสัน โอ๊คลีย์
  Jason Oakley เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ของ Chili Piper Jason เป็นนักการตลาดผลิตภัณฑ์ที่มีประสบการณ์และหลงใหลในผลิตภัณฑ์ SaaS ความเป็นผู้ประกอบการและความสำเร็จของลูกค้า ใน 10 ปีของการทำงานในสตาร์ทอัพขนาดเล็กถึงขนาดกลาง Jason มีโอกาสแสดงให้เห็นถึงความสำเร็จในหน้าที่การขายและการตลาดหลัก ๆ มากมายทำให้เขากลายเป็นนักการตลาดผลิตภัณฑ์ที่มีทักษะและพยายามทำความเข้าใจเส้นทางของลูกค้าทั้งหมด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอนอาร์โนลด์
  Jon Arnold เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการออกแบบส่วนต่อประสานกับผู้ใช้ที่ทำให้แอปบนเว็บและมือถือใช้งานง่ายขึ้น (และยังดูดีอีกด้วย!) 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แจ็ค Poyntz
  แจ็ค พอยน์ตซ์ สตูดิโอ เป็น บริษัท ออกแบบเว็บไซต์และ Shopify Experts ที่ได้รับการรับรอง พวกเขามุ่งเน้นไปที่การนำเสนอโซลูชันเว็บไซต์ที่สร้างสรรค์เพื่อช่วยให้ บริษัท ที่มีความทะเยอทะยานเติบโตทางออนไลน์ พวกเขายอมรับความท้าทายใหม่ ๆ ด้วยความปรารถนาที่จะช่วยให้ลูกค้าประสบความสำเร็จ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสซี่ควิสต์
  เจสซี่คือ รูกุญแจการเติบโตและความเป็นผู้นำทางการตลาด เขาสร้างแบรนด์ของ Keyhole โดยสร้างความสัมพันธ์ที่แน่นแฟ้นกับนักการตลาดโซเชียลคนอื่น ๆ และชอบพูดคุยเกี่ยวกับการตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจค Rheude
  Jake Rheude เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ Red Stag Fulfillment ซึ่งเป็นคลังสินค้าอีคอมเมิร์ซที่ถือกำเนิดมาจากอีคอมเมิร์ซ เขามีประสบการณ์หลายปีในด้านอีคอมเมิร์ซและการพัฒนาธุรกิจ ในเวลาว่าง Jake สนุกกับการอ่านเกี่ยวกับธุรกิจและแบ่งปันประสบการณ์ของตัวเองกับผู้อื่น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสัน รัชฟอร์ธ
  Jason Rushforth เป็นผู้เชี่ยวชาญในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีที่ได้รับการยอมรับ โดยนำผลิตภัณฑ์และประสบการณ์ SaaS มากกว่า 20 ปีมาสู่ Sugar ทั้งหมดนี้อยู่ใน CRM และ CX เจสันเป็นรองประธานอาวุโสและผู้จัดการทั่วไป อเมริกา ที่ SugarCRM. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จาฟาร์ซาดิค
  นักการตลาดดิจิทัลผู้หลงใหลในความรู้ด้านเสียงในสาขาต่างๆเช่นเครื่องมือ SaaS, CX, สถิติการปั่น ฯลฯ ก่อนหน้านี้ทำงานให้กับกิจการชั้นนำอย่าง SportsKeeda และ Neil Patel Digital India และปัจจุบันทำงานที่ SmartKarrot Inc. เขาชอบอ่านหนังสือในยามว่าง และผู้ชื่นชมผลงานของอกาธาคริสตี 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจมส์เชอเรอร์
  James Scherer เป็นผู้จัดการเนื้อหาของไฟล์ บล็อก Wishpond. ด้วยหน้า Landing Page ป๊อปอัปโปรโมชั่นโซเชียลการตลาดทางอีเมลและการจัดการผู้ติดต่อ Wishpondซอฟต์แวร์ช่วยให้การสร้างแคมเปญการตลาดที่สมบูรณ์เป็นเรื่องง่าย เชื่อมต่อกับเขาทาง Twitter และ LinkedIn 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจซี่ สก๊อตช์เมอร์
  Josie Scotchmer เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดที่ MailJetการตลาดผ่านอีเมลและแพลตฟอร์มอีเมลสำหรับธุรกรรม Josie เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาด B2B2C ที่มีความกระตือรือร้นในการสื่อสารทางการตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจย์ราจ เชตตี
  Jayraj เป็นนักเขียนเนื้อหาที่มีเป้าหมายในชีวิตคือการเป็นพหูสูต เขายังไม่อยู่ที่นั่น แต่ภารกิจของเขาทำให้เขามีความรู้มากมายเกี่ยวกับหลายสิ่ง เขาพยายามแบ่งปันความรู้ด้วยการเขียน ในเวลาว่างเขาท่องอินเทอร์เน็ตเดินเล่นนาน ๆ และพยายามเกี้ยวพาราสี เขารักความรักเหมือนที่เทอร์รี่รัก! 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจสัน ชูแมน
  Jason เป็น Chief of Staff ของ Julius ซึ่งเป็น Influencer Marketing Platform Jason เป็นผู้ประกอบการและ VC ที่มีประสบการณ์โดยตรงกับอีคอมเมิร์ซสำหรับผู้บริโภคสตาร์ทอัพตลาดสองด้านและ SaaS Jason สนุกกับการทำงานร่วมกับผู้คนที่พยายามแก้ปัญหาและจัดหาวิธีแก้ปัญหาที่มีคุณค่า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สมิ ธ จอห์น
  John มีประสบการณ์ 4 ปีขึ้นไปในฐานะผู้เชี่ยวชาญด้านวิดีโอออนดีมานด์ (VOD) เขาเรียนรู้และแบ่งปันเทคโนโลยีใหม่ ๆ ในอุตสาหกรรมวิดีโอออนดีมานด์อยู่เสมอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจนาธาน สเปียร์
  Jonathan Spier เป็น CEO ของ การหมุนรอบ. เขามีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการสร้างบริษัทชั้นนำประเภทต่างๆ รวมถึงบทบาทที่ประสบความสำเร็จก่อนหน้านี้สองตำแหน่งในฐานะ CEO ที่ได้รับการสนับสนุนจากกิจการร่วมค้าที่ NetBase และ PLAE สเปียร์สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีด้านวิทยาการคอมพิวเตอร์ด้วยเกียรตินิยมจาก UC Berkeley และปริญญาโทบริหารธุรกิจด้วยเกียรตินิยมจาก Harvard Business School Spier เป็นชาวซานดีเอแกนตื่นเต้นที่ได้เป็นส่วนหนึ่งของชุมชนเทคโนโลยีในบ้านเกิดของเขา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จิมสเติร์น
  จิมสเติร์น เป็นที่ปรึกษาระหว่างประเทศที่มุ่งเน้นการวัดมูลค่าการสร้างและเสริมสร้างความสัมพันธ์กับลูกค้า Sterne ได้เขียนหนังสือเกี่ยวกับการตลาดเชิงโต้ตอบแปดเล่มเป็นประธานผู้ก่อตั้งและประธานคนปัจจุบันของ สมาคมการวิเคราะห์ดิจิทัล และผลิตไฟล์ การประชุมสุดยอด eMetrics และ การประชุมสุดยอดการวิเคราะห์สื่อ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  JánosSzabó
  JánosSzabóเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์ดิจิทัลและการสื่อสาร หลังจากประสบการณ์มากกว่า 10 ปีของ บริษัท ตัวแทนโฆษณาเขาได้สร้างแอปการสื่อสารด้วยภาพที่มีการดาวน์โหลดมากกว่า 2 ล้านครั้ง วันนี้Jánosเป็นผู้นำทีม Chatler ซึ่งเป็น AI ซ้อนทับการดูแลลูกค้า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เจสสิก้า Theifels
  Jessica Thiefels เขียนงานมากว่า 10 ปีและปัจจุบันเป็นนักเขียนเต็มเวลาที่ปรึกษาด้านการตลาดเนื้อหาและเจ้าของธุรกิจ เธอได้รับบทนำใน Forbes และ Business Insider และได้เขียนบทสำหรับ Virgin, Manta, BPlans และอื่น ๆ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์นธีส
  John Thies เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง ส่งอีเมลถึงกรดซึ่งเป็นบริการที่ช่วยให้นักการตลาดทางอีเมลสามารถดูตัวอย่างการแสดงอีเมลของพวกเขาในโปรแกรมรับส่งเมลและโทรศัพท์มือถือที่ได้รับความนิยมสูงสุด เขาอาศัยอยู่ในเดนเวอร์โคโลราโดกับภรรยาและลูกชายของเขา เมื่อเขาไม่ได้ทำงานเขาไม่ว่าจะอยู่ในสนามกอล์ฟหรือสโนว์บอร์ดด้วยแป้งโคโลราโดสด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โจนาธาน โทเม็ก
  Jonathan Tomek ดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายวิจัยและพัฒนาที่ องค์ประกอบดิจิทัล. Jonathan เป็นนักวิจัยข่าวกรองด้านภัยคุกคามที่ช่ำชองและมีประสบการณ์ด้านนิติวิทยาศาสตร์เครือข่าย การจัดการเหตุการณ์ การวิเคราะห์มัลแวร์ และทักษะด้านเทคโนโลยีอื่นๆ อีกมากมาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จัสติน ซัง
  Justin Tsang เป็นผู้จัดการผลิตภัณฑ์เพื่อการเติบโตที่ Clearbitที่ซึ่งเขามุ่งเน้นที่การสร้างผลิตภัณฑ์ฟรีที่ช่วยให้นักการตลาดที่ขับเคลื่อนด้วยรายได้ได้สัมผัสกับพลังของเทคโนโลยีของ Clearbit Justin มีประสบการณ์ด้านการตลาด การเติบโต และความสำเร็จของลูกค้ามา 15 ปีใน B2B SaaS โดยมีความเชี่ยวชาญด้านการจัดหา การรักษาลูกค้า และการสร้างรายได้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ผู้พิพากษาเกรแฮม
  เหมาะสมแล้วที่ผู้พิพากษากลายเป็นประธานาธิบดี ตร.ว. 1ในขณะที่เขาเป็นผู้ประกอบการชั้นนำด้านดิจิทัลตลอดอาชีพของเขา ก่อนเข้าร่วม Sq1 เขาเป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของหน่วยงานดิจิทัลที่ประสบความสำเร็จที่สุดแห่งหนึ่งในเท็กซัส ผู้พิพากษาช่วยให้หน่วยงานดิจิทัลของเขาขยายรายชื่อลูกค้าเพื่อรวม บริษัท ที่มีชื่อเสียงเช่น American Airlines, Mountain Dew, Pier 1 Imports, Dillard's และ Radio Shack ผู้ได้รับรางวัล“ Small Business of the Year” ของ Comdex ซึ่งอายุน้อยที่สุด (หนึ่งในงานแสดงสินค้าและงานแสดงคอมพิวเตอร์ที่ใหญ่ที่สุดในโลก) Judge เป็นผู้นำด้านสื่อการตลาด / ประสิทธิภาพดิจิทัลประสบการณ์ผู้ใช้และการออกแบบและพัฒนาเว็บไซต์ กว่าทศวรรษ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จามิลเวลจิ
  จามิลเป็นซีอีโอของ การขายอัตโนมัติที่ง่ายดายหน่วยงานช่องทางการขาย ความเชี่ยวชาญของเขาในด้านการตลาดการแฮ็กการเติบโตการสร้างโอกาสในการขายและการขายและการตลาดอัตโนมัติแปลเป็นแนวทางเชิงลึกและนำไปปฏิบัติได้ในการทำยอดขายทะลุหลังคา! จามิลมีประสบการณ์มากกว่า 9 ปีในฐานะผู้นำการตลาดระดับบนที่เติบโตในระดับสากล ลูกค้าของเขาและเรื่องราวความสำเร็จในการเติบโตของพวกเขาถูกนำเสนอใน Forbes, BBC, Tech Crunch และ Venture Beat 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอห์น วุง
  John Vuong เป็นเจ้าของ Local SEO Search Inc แต่เพียงผู้เดียว ภารกิจของ John คือการช่วยเจ้าของธุรกิจในท้องถิ่นปรับปรุงอิทธิพลทางออนไลน์เพื่อให้พวกเขาสามารถครองอุตสาหกรรมของตนได้ ด้วยความเฉียบแหลมทางธุรกิจและความเข้าใจโดยธรรมชาติเกี่ยวกับแนวธุรกิจในท้องถิ่น John จึงเขียนบล็อกที่เจาะลึกเกี่ยวกับวิธีปรับแต่งแคมเปญ SEO ตามความต้องการของลูกค้า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอช วาร์ดินี่
  Josh Wardini เป็น Editorial Contributor และ Community Manager ที่ Hostingtribunal ด้วยพื้นฐานเบื้องต้นในการสื่อสารและความเชี่ยวชาญในการพัฒนาชุมชน Josh จึงทำงานแบบวันต่อวันเพื่อพลิกโฉมการจัดการทรัพยากรมนุษย์ของ บริษัท ที่ใช้ระบบดิจิทัล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  จอช เวทเซล
  Josh Wetzel เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายรายได้ของ OneSignal ซึ่งเป็นผู้นำตลาดในการมีส่วนร่วมกับลูกค้าการผลักดันมือถือการผลักดันเว็บอีเมลและข้อความในแอปให้กับ บริษัท กว่า 800,000 แห่ง เขามีอาชีพการงานสองทศวรรษที่สร้างธุรกิจดิจิทัลคอมเมิร์ซและธุรกิจซอฟต์แวร์โดยมีเงื่อนไขความเป็นผู้นำที่ eBay, PubMatic และ Bazaarvoice 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Jeremy Williams
  เจเรมีเป็นรองประธานฝ่ายการตลาดและการสื่อสารของ 12 สตาร์มีเดีย และ  แคนดิดิโอ. มีทั้งบริการวิดีโอและแพลตฟอร์มตัดต่อวิดีโอแบบบริการตนเอง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ป่า Jilian
  Jilian Woods เป็นนักข่าวอิสระและนักเขียนสมทบที่มีประสบการณ์การเขียนมากกว่าสองปี ในฐานะนักเขียนเธอมองเห็นจุดประสงค์ของเธอในการผลิตและแบ่งปันเนื้อหาที่เกี่ยวข้องกับผู้คนที่ต้องการเรียนรู้สิ่งใหม่ ๆ นอกเหนือจากงานประจำวันของเธอคุณอาจพบว่า Jilian มีส่วนร่วมในการเป็นอาสาสมัครหรือเล่นโยคะ 
 	   Facebook  

 
 
 
 
	    
  
  Jascha Kaykas-วูลฟ์
  Jascha Kaykas-Wolff เชื่อในหลักการสำคัญ XNUMX ประการ: ค้นหาโอกาสที่ไม่มีใครมองหา และอย่าล้มเหลวในลักษณะเดียวกันสองครั้ง เป็นวิธีการที่เน้นการปฏิบัติทางการตลาดแบบ Agile ควบคู่ไปกับปริญญาตรีสาขาจิตวิทยาจาก Whittier College มันเป็นสิ่งที่ให้บริการเขาได้ดีทั้งในด้านอาชีพและส่วนตัว ในฐานะนักการตลาดและที่ปรึกษาที่มีประสบการณ์ด้านการบริหารจัดการที่ Yahoo!, Microsoft, Webtrends, Involver (ซื้อกิจการโดย Oracle) และ Mindjet มาเป็นเวลานานปัจจุบันเขาเป็นผู้นำด้านการตลาดที่ BitTorrent. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  คาทาร์ซีน่า บานาซิก
  ผู้จัดการฝ่ายการตลาด at เอ็มโพริกซ์แพลตฟอร์มการค้า B2B ที่ประกอบขึ้นได้ซึ่งทำให้ข้อมูลเชิงลึกทางธุรกิจสามารถนำไปปฏิบัติได้ สนใจเทรนด์เทคโนโลยีซอฟต์แวร์ใหม่ๆ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เค. ซี. คาร์เนส
  KC Karnes เป็นนักกลยุทธ์การตลาดที่มีชื่อเสียงและเป็นผู้ประกอบการที่รับผิดชอบในการขยาย บริษัท เทคโนโลยีที่ร้อนแรงที่สุดในซิลิคอนวัลเลย์รวมถึง CleverTap, the Intelligent แพลตฟอร์มการตลาดมือถือ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไคล์คริสเตนเซ่น
  Kyle Christensen เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ การตอบสนอง โดยเขารับผิดชอบในการขับเคลื่อนกลยุทธ์การตลาดผลิตภัณฑ์และการวางตำแหน่งสำหรับ Responsys Interact Marketing Cloud ล่าสุด Christensen ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายการตลาดและการจัดการผลิตภัณฑ์ของ Zuora ซึ่งเขาเป็นผู้นำด้านการตลาดผลิตภัณฑ์และความรับผิดชอบด้านการจัดการทั้งหมดสำหรับแอปพลิเคชัน Z-Billing และ Z-Payments ที่เป็นเรือธง ก่อนหน้า Zuora Christensen ได้เปิดตัวและดำเนินการด้านการตลาดผลิตภัณฑ์สำหรับกลุ่มผลิตภัณฑ์ Salesforce.com หลายกลุ่มรวมถึง Service Cloud และ Data.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคลซีย์ ค็อกซ์
  Kelsey Cox เป็นผู้อำนวยการฝ่ายสื่อสารของ คอลัมน์ที่ห้าบริษัท ครีเอทีฟเอเจนซี่ที่เชี่ยวชาญด้านการสร้างภาพข้อมูลอินโฟกราฟิกแคมเปญภาพและการประชาสัมพันธ์ดิจิทัลในนิวพอร์ตบีชรัฐแคลิฟอร์เนียเธอหลงใหลในอนาคตของเนื้อหาดิจิทัลการโฆษณาการสร้างแบรนด์และการออกแบบที่ดี นอกจากนี้เธอยังชอบชายหาดทำอาหารและคราฟต์เบียร์ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ไคล์ ดูเลย์
  Kyle เป็นผู้พัฒนาซอฟต์แวร์และเป็นผู้ร่วมก่อตั้งของ ความร่วมมือแพลตฟอร์มสำหรับเชื่อมโยงแบรนด์และผู้สร้างเนื้อหา ซึ่งเป็นตลาดที่ใหญ่ที่สุดในโลกในการค้นหาและจ้างผู้มีอิทธิพล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kenneth Evans
  Kenneth Evans เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดเนื้อหาสำหรับ บริษัท พัฒนาแอพชั้นนำซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการวิจัยสำหรับ บริษัท พัฒนาแอปในสหรัฐอเมริกาสหราชอาณาจักรอินเดียยูเออีออสเตรเลียและทั่วโลก เขามีส่วนร่วมในแพลตฟอร์มบล็อกและฟอรัมต่างๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคิร์ก เอนไรท์
  Kirk Enright เป็นผู้ก่อตั้งและ CEO ของ พลังบุคคลแพลตฟอร์มผู้ซื้ออัตโนมัติสำหรับผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดและการขาย เขาเริ่มต้นอาชีพการโฆษณาและการตลาดในฐานะนักเขียนคำโฆษณา แต่ในที่สุดก็แยกสาขาออกไปมีบทบาทหลักในด้านการตลาด การพัฒนาเนื้อหา การพัฒนาผลิตภัณฑ์ การสร้างแบรนด์ และการให้คำปรึกษาด้านการจัดการ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เคลลี่กราวด์
  Kelly Ground เป็นผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายกลยุทธ์และข้อมูลเชิงลึกของ Acceleration Partners ซึ่งเป็นเอเจนซี่การตลาดสำหรับพันธมิตรระดับโลกชั้นนำที่กำหนดมาตรฐานสำหรับการเติบโตของแบรนด์อย่างมีประสิทธิภาพและปรับแต่งพันธมิตรทางการตลาดของพวกเขาทุกที่ในโลก ประสบการณ์ด้านการตลาดแบบแอฟฟิลิเอตมากกว่า 15 ปีทำให้เธอมีมุมมองที่ไม่เหมือนใครในการให้คำแนะนำเชิงกลยุทธ์และการสนับสนุนแก่ทีมจัดการโปรแกรมแอฟฟิลิเอตทั่วโลกของเอพี ก่อนที่จะมาร่วมงานกับ AP ในปี 2016 Kelly เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดดิจิทัลอาวุโสที่ HSN เป็นเวลากว่า XNUMX ปี ซึ่งผลักดันรายรับที่สร้างผลกำไรและการเติบโตที่สำคัญผ่านโปรแกรมพันธมิตรและโปรแกรมการแสดงผล ก่อน HSN เคลลี่ได้เลื่อนตำแหน่งตลาดสำหรับผู้เผยแพร่ในฐานะผู้จัดการฝ่ายการตลาดและมีประสบการณ์เพิ่มเติมในอุตสาหกรรมการผลิตและโทรคมนาคม เคลลี่ได้รับปริญญาตรีรัฐศาสตร์ด้วยวิชาโทสื่อสารมวลชนจากมหาวิทยาลัยเคลมสัน เธออาศัยอยู่ที่เมืองแทมปา รัฐฟลอริดา กับสามี ลูกสองคน และสุนัขหนึ่งตัว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โครี่ กรุชก้า
  Kory Grushka เป็นผู้ก่อตั้ง Stories Company ซึ่งเป็นหน่วยงานสร้างสรรค์ที่ช่วยผู้นำธุรกิจบอกเล่าเรื่องราวที่สำคัญผ่านการนำเสนอวิดีโอ / แอนิเมชั่นอินโฟกราฟิกและแดชบอร์ดรวมถึงเครื่องมืออื่น ๆ Kory เป็นผู้อำนวยการฝ่ายสร้างสรรค์นักกลยุทธ์ผู้บริหารการพัฒนาธุรกิจและอดีตทนายความของ บริษัท เขามีประสบการณ์มากมายในหลากหลายอุตสาหกรรมโดยมีการจัดการกลยุทธ์แบรนด์นวัตกรรมและโครงการออกแบบสำหรับ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 ตั้งแต่ CPG ไปจนถึงเทคโนโลยี 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เคน ฮาร์ลาน
  Ken Harlan เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ MobileFuse ซึ่งเป็นหนึ่งในแพลตฟอร์มโฆษณาแอปที่ใหญ่ที่สุดในสหรัฐอเมริกา โดยมีลูกค้าหลายร้อยรายในอุตสาหกรรมค้าปลีก อาหารและเครื่องดื่ม ร้านอาหาร การท่องเที่ยว รัฐบาล และอุตสาหกรรมการดูแลสุขภาพ การกำหนดเป้าหมายตามช่วงเวลา สิทธิบัตรที่รอการยืนยันสถานที่ โฆษณาแบบกำหนดเองและที่สร้างผลกระทบ และข้อมูลเชิงลึกแบบละเอียดในระดับที่ประกอบกันเป็นโซลูชันของ MobileFuse 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แคทเธอรีนฮอร์น
  Katie Horne เป็นวิศวกรซอฟต์แวร์และนักเขียนด้านเทคนิค เธอสำเร็จการศึกษาด้านคณิตศาสตร์และเศรษฐศาสตร์จาก Smith College งานของเธอครอบคลุมหัวข้อต่างๆมากมายตั้งแต่ตัวตนและการจัดการการเข้าถึงไปจนถึงเว็บโฮสติ้ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คีแรนวิลสัน
  Kieran Wilson เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดดิจิทัลของ ข้อมูลเชิงลึกอัตโนมัติซึ่งเพิ่งเปิดตัว Wordsmith for Marketing ซึ่งเป็นแอปที่ช่วยให้รายงานลูกค้าโดยอัตโนมัติสำหรับหน่วยงานการตลาดดิจิทัล เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลการตลาดขาเข้าการวัดผลและการวิเคราะห์ Kieran พูดและเขียนเกี่ยวกับหัวข้อเหล่านี้บ่อยๆ เธอได้สร้างและปรับขนาดแผนกการตลาดที่แตกต่างกันสามแผนกตั้งแต่ต้นซึ่งรวมถึงแผนกหนึ่งสำหรับ บริษัท ในเครือ Omnicom และอีกแผนกหนึ่งสำหรับหน่วยงานการตลาดโซเชียลมีเดียชั้นนำ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคธี่คาร์
  ฉันเป็นสาขาวารสารศาสตร์ที่ IUPUI โดยมุ่งเน้นด้านการประชาสัมพันธ์และผู้เยาว์ในการจัดการเหตุการณ์ ตอนนี้ฉันได้สัมผัสกับโลกแห่งการตลาดในฐานะนักศึกษาฝึกงานเต็มเวลาที่ DK New Media. นักเรียนสุดภูมิใจลูกสาวพี่สาวเพื่อนและแม่สุนัข 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคนนี่ แคตซ์เกรา
  Kenny Katzgrau เป็นซีอีโอของ โฆษณา Broadstreet และผู้แต่ง ข้อดีสิบประการ: ผู้จัดพิมพ์นิตยสารและข่าวเฉพาะพื้นที่จะชนะในยุคของ Google และ Facebook ได้อย่างไร 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เซเนีย คูร์กาโนวา
  Ksenia Kurganova เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัลที่มีประสบการณ์กว่าเจ็ดปีในการนำทางและวิเคราะห์โลกแห่งเทคโนโลยีในบริษัทต่างๆ ก่อนหน้านี้เธอเคยทำงานที่ YouTube และ Yandex ซึ่งเธอจัดการแบบสำรวจผู้ใช้หลายรายการเพื่อสร้างข้อมูลเชิงลึกและพัฒนากลยุทธ์ทางการตลาดที่มีประสิทธิภาพ โดยเน้นที่กลุ่มผู้ชมต่างๆ รวมถึง Gen Z และกลุ่มมิลเลนเนียล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คซานา เลียปโควา
  หัวหน้าของ ConvertSocial Ksana เป็นผู้บรรยายในการประชุมระดับโลกเกี่ยวกับการตลาดแบบพันธมิตรและติดต่อกับลูกค้ากว่า 35,000 รายของ Admitad ConvertSocial ซึ่งเกี่ยวข้องกับอุตสาหกรรมบล็อก ซึ่งทำให้เธอรับรู้ถึงแนวโน้มล่าสุดในโลกของผู้มีอิทธิพลอยู่เสมอ ก่อนเข้าร่วมทีม Admitad Ksana ทำงานด้านการตลาดแบบ Affiliate และการสร้างรายได้จากเนื้อหามากว่า 7 ปี โดยช่วยแบรนด์ดังเปิดตัวโซลูชันของตัวเองใน metasearch ของบริการท่องเที่ยว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไคลี โอรา โลเบล
  Kylie Ora Lobell เป็นนักเขียนอิสระที่อยู่ในลอสแองเจลิส เธอเขียนเกี่ยวกับการตลาดสำหรับ NewsCred, Convince and Convert, CMO.com, Social Media Examiner และ Vertical Response 
 
 
 
 
 
	    
  
  ไคล์ มิทนิค
  Kyle Mitnick เป็นผู้ก่อตั้งและประธานของ Mosaic Digital Systems ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการตลาดพันธมิตร SaaS แบบทำเองได้แห่งแรกของอุตสาหกรรมที่ได้ช่วยเหลือบริษัทอีคอมเมิร์ซ 800 แห่งสร้างรายได้ 150 ล้านเหรียญสหรัฐ Kyle Mitnick มีประวัติความสำเร็จในด้านเทคโนโลยีโฆษณา ก่อนหน้านี้ Kyle เป็นผู้นำเอเจนซี่โฆษณาในเครือ Advertise Purple ให้เป็นผู้นำในสาขานี้ โดยมีแบรนด์มากกว่า 4,000 แบรนด์ใน 23 ประเภทธุรกิจ สร้างรายได้จาก Affiliate ได้ถึง 4 พันล้านดอลลาร์ Kyle ซึ่งเป็นผู้ร่วมให้ข้อมูลของ Forbes เป็นผู้นำทางความคิดในด้านการเติบโตของอีคอมเมิร์ซ SMB การได้มาซึ่งลูกค้า และเทคโนโลยีโฆษณา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Kevin Mullettlet
  เควินเป็นนักพัฒนาเว็บที่ได้รับการพิสูจน์แล้วนักการตลาดอินเทอร์เน็ตวิทยากรบล็อกเกอร์แขกและนักออกแบบที่ได้รับรางวัลด้วยประสบการณ์การทำเว็บมากกว่า 13 ปีและเว็บไซต์ที่กำหนดเอง 300 เว็บไซต์ เควินใช้ประโยชน์จากประสบการณ์การขายและการตลาด 15 ปีพร้อมกับความหลงใหลในโซเชียลมีเดียการเพิ่มประสิทธิภาพของเครื่องมือค้นหาการออกแบบที่ยอดเยี่ยมและการใช้งานเพื่อช่วยให้ลูกค้า Cirrus ABS ประสบความสำเร็จทางออนไลน์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เควินเหนือ
  Kevin North ดำรงตำแหน่งประธานและซีอีโอของ Terapeakโดยเขารับผิดชอบวิสัยทัศน์ของ บริษัท กลยุทธ์การเติบโตของรายได้และการดำเนินธุรกิจ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คริสตัล พุตมัน-การ์เซีย
  Krystal Putman-Garcia เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดของ ถิ่นซึ่งเธอช่วยให้องค์กรเพิ่มมูลค่าของงานเพื่อเพิ่มยอดขายและความพยายามในการมีส่วนร่วม เธอใช้เวลา 15 ปีที่ผ่านมาในการทำงานด้านการตลาดและความสามารถในการเป็นหุ้นส่วนต่างๆตั้งแต่การจัดการและการเพิ่มการสนับสนุนมูลค่าหลายล้านดอลลาร์ที่ Discovery Channel ไปจนถึงกลยุทธ์การเข้าสู่ตลาดชั้นนำสำหรับการเริ่มต้นอุปกรณ์ทางการแพทย์ของอิสราเอล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคลซีย์ เรย์มอนด์
  Kelsey Raymond เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ อิทธิพล & บริษัทซึ่งเป็นบริษัทด้านการตลาดเนื้อหาที่ให้บริการเต็มรูปแบบซึ่งเชี่ยวชาญในการช่วยบริษัทวางกลยุทธ์ สร้าง เผยแพร่ และเผยแพร่เนื้อหาที่บรรลุเป้าหมาย ลูกค้าของ Influence & Co. มีตั้งแต่สตาร์ทอัพที่ได้รับการสนับสนุนจากบริษัทร่วมลงทุนไปจนถึงแบรนด์ที่ติดอันดับ Fortune 500 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เคลซีย์ เซเบอร์
  Kelsey เป็นมืออาชีพด้านการตลาดชุมชนที่มีพื้นฐานด้านกีฬาและเทคโนโลยี ก่อนหน้านี้เธอดำรงตำแหน่งซีอีโอที่ Gator Gaming และมีบทบาทสำคัญในการจัดและส่งเสริมการแข่งขันเกมฟรีที่ใหญ่ที่สุดในสหรัฐอเมริกาตะวันออกเฉียงใต้ ปัจจุบันเธอเป็นผู้จัดการการตลาดชุมชนที่ ทางเดินส่งเสริมการเติบโตผ่านช่องทางโซเชียลมีเดียและโปรแกรม Maverick Ambassador 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  คี ธ โล่
  Keith Shields เป็นผู้ประกอบการที่ฝังรากลึกในอุตสาหกรรมแอพมือถือ โดยเริ่มจากการสร้างแอปพลิเคชันการแข่งขันไอเดียเมื่อนักศึกษามหาวิทยาลัยโอไฮโอสเตตซึ่งได้รับการขนานนามว่า Inc.com"Coolest College Startup of 2014" ตอนนี้เขามุ่งเน้นไปที่การสร้างซอฟต์แวร์สำหรับสตาร์ทอัพและผู้ประกอบการกับ บริษัท พัฒนาแอพมือถือ การออกแบบ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เควิน เทต
  เควิน เทต ช่วยด้วย Clearbit เข้าถึงบริษัท B2B ที่พยายามทำความเข้าใจลูกค้าให้ดียิ่งขึ้นและเพิ่มประสิทธิภาพช่องทางดิจิทัล เขามีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการเป็นผู้นำในด้านการขาย การตลาดและผลิตภัณฑ์ และความเชี่ยวชาญเชิงลึกในองค์กร SaaS, อีคอมเมิร์ซ, การตลาดดิจิทัล, โซเชียลมีเดีย และ IoT ก่อนร่วมงานกับ Clearbit เควินเคยดำรงตำแหน่งผู้บริหารที่ SurveyMonkey, Chirpify และ ShopIgniter 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คาติเทย์เลอร์
  Kati ทำงานด้านการตลาดดิจิทัลมา 12 ปีแล้ว งานมืออาชีพครั้งแรกของเธอในวิทยาลัยคือการจัดการแคมเปญการตลาดทางอีเมลและเว็บไซต์ตัวแทนจำหน่าย / ตัวแทนจำหน่ายภายในสำหรับแบรนด์ต่างประเทศรายใหญ่สามแบรนด์ ตั้งแต่นั้นมาเธอก็มีบทบาทที่เกี่ยวข้องและก้าวหน้า ที่ โซลูชั่นการตลาดที่ยกระดับKati เป็นนักกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลและนักออกแบบกราฟิก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เควิน เออร์รูเทีย
  Kevin Urrutia เป็นผู้ก่อตั้ง Voy Media, a บริษัท โฆษณา Facebook ในนิวยอร์ก. เขาช่วยให้ธุรกิจได้รับประโยชน์สูงสุดจากการโฆษณาบน Facebook ทำให้ยอดขายดีขึ้นอย่างมากในขณะที่ลดต้นทุน Voy Media ศึกษาลูกค้าแต่ละรายอย่างละเอียดถี่ถ้วนและนำเสนอโซลูชันที่ปรับแต่งให้เหมาะสมเพื่อให้ได้ผลลัพธ์ที่ดีที่สุด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เคท ซีด
  เคท เซด, เฮ้ แดน รองประธานอาวุโสฝ่ายการเติบโตและการดำเนินงาน: ได้รับการว่าจ้างจาก Civicom ซึ่งเป็นบริษัทแม่ของ Hey DAN ให้นำผลิตภัณฑ์ใหม่ออกสู่ตลาดทั่วทั้งกลุ่มในปี 2005 Kate Zeid เป็นหัวหน้าทีมพัฒนาและดำเนินการของ Hey DAN Kate ทำงานในด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์ การตลาด การบริการลูกค้า และความสามารถ และยังคงขับเคลื่อนการเติบโตของรายได้อย่างต่อเนื่องผ่านการลงทุนในรุ่นถัดไป 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ลาร่าอัลเบิร์ต
  Lara เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดทั่วโลกที่ ลูกโลก โดยเธอรับผิดชอบด้านการตลาดขององค์กรและนำไปสู่การทำการตลาดเพื่อการจัดหาผลิตภัณฑ์ทางการตลาดตามบริบทของบริษัท ก่อนหน้านี้ เธอเคยดำรงตำแหน่งผู้บริหารระดับสูงของแบรนด์และการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ Kraft Foods, America Online และ VeriSign 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แลร์รี่อัลตัน
  แลร์รี่เป็นที่ปรึกษาธุรกิจอิสระที่เชี่ยวชาญด้านเทรนด์โซเชียลมีเดียธุรกิจและการเป็นผู้ประกอบการ ติดตามเขาทาง Twitter และ LinkedIn 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ลินด์เซย์ โบยาเจียน ฮาแกน
  Lindsay Boyajian Hagan เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดที่ ตัวนำกล่าวถึงวิธีที่ธุรกิจต่างๆ สามารถสร้างกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลแบบรวมทุกช่องทางแบบครบวงจร และไม่เน้นที่ช่องทางใดช่องทางหนึ่งแยกจากกัน เธอยังให้ข้อมูลเชิงลึกว่าทำไมการลงทุนด้านการตลาดออร์แกนิกจึงเพิ่มขึ้นและความสำคัญของการลงทุนต่ออุตสาหกรรมนี้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Laura Buckler
  Laura Buckler เป็นผู้สนับสนุนที่ บทความ ScholarAdvisor และนักเขียนอิสระ เธอจดจ่อและทุ่มเทให้กับงานของเธอเปลี่ยนประสบการณ์ชีวิตของเธอให้เป็นนิทานที่เกี่ยวข้อง เธอทำงานในตำแหน่งผู้จัดการฝ่ายการตลาดเธอได้ดูแลสัมผัสที่หกเกี่ยวกับสิ่งที่ผู้คนกำลังมองหา คุณสามารถติดตามเธอได้ทางทวิตเตอร์ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ลุคบุดก้า
  Luke Budka เป็นกรรมการของ TopLine Comms ซึ่งเป็นหน่วยงานประชาสัมพันธ์และ SEO แบบดิจิทัล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลาริซซาเดเวรา
  ลาริซซ่าเป็นนักเขียนอิสระที่อาศัยอยู่ในฟิลิปปินส์ เธอเขียนบทความหลายชิ้นให้กับหนังสือพิมพ์ Asian Journal และเธอเพิ่งทำงานกับ บริษัท กฎหมายทรัพย์สินทางปัญญาที่มีสำนักงานใหญ่ในสิงคโปร์และมีแผนจะประกอบอาชีพในอนาคตด้านกฎหมายทรัพย์สินทางปัญญา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลินด์เซย์ดูแรน
  Lindsay Duran เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Zilliant ซึ่งเธอรับผิดชอบในการเร่งกลยุทธ์การเติบโตการสร้างความต้องการการตลาดผลิตภัณฑ์การสื่อสารองค์กรการส่งเสริมการขายและการวางตำแหน่งทางการตลาด ผู้มีประสบการณ์ด้านการขายและการตลาด Duran ได้ทำงานโดยตรงกับ บริษัท B2B เพื่อระบุและแก้ไขปัญหาด้านราคาการขายและรายได้ที่ไม่เหมือนใคร 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เลสลี่ นูชิโอ
  Leslie Nuccio เป็นนักกลยุทธ์การตลาดเนื้อหาที่ Meltwater ซึ่งอยู่ในแวดวงการตลาดดิจิทัลมาตั้งแต่ยุคแรกเริ่มที่อินเทอร์เน็ตและในการตลาดโซเชียลมีเดียตั้งแต่ปี 2008 เธอดำรงตำแหน่งทางการตลาดที่หลากหลายตลอดหลายปีซึ่งทั้งหมดนี้เกี่ยวข้องกับการเล่าเรื่องราวให้ผู้คนได้รับรู้ เมื่อเธอไม่สนใจเรื่องการตลาดคุณมักจะพบเธอในเส้นทางกับสุนัข (พยายามไม่คิดเรื่องการตลาด) 
 
 
 
 
 
	    
  
  ลิซกรีน
  Liz Greene เป็นสุนัขที่รักการศึกษาประวัติศาสตร์วัฒนธรรมป๊อปเกินบรรยายจากเมืองแห่งต้นไม้ที่สวยงามบอยซีไอดาโฮ คุณสามารถจับภาพเหตุการณ์ล่าสุดของเธอได้ในบล็อกของเธอ Lo ทันที. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แลร์รี่แฮร์ริส
  แลร์รี่แฮร์ริสเป็นซีอีโอของ Sightly ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มโฆษณาวิดีโอที่มีประสิทธิภาพซึ่งใช้การกำหนดเป้าหมายที่เน้นผู้คนเป็นศูนย์กลางเพื่อจับคู่ผู้ชมด้วยโฆษณาวิดีโอที่ปรับให้เหมาะกับแต่ละบุคคลที่เกี่ยวข้องมากที่สุด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เลสลี่ ฮอท
  Leslie เป็นนักพัฒนาเว็บนักเขียนและซีอีโอของ คู่มือผู้สร้างเว็บ. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลอร่าฮิมเมอร์
  Laura Himmer เป็นบรรณาธิการที่ยอดเยี่ยม พื้นที่เฉพาะของเธอคือคู่มือการตลาดบล็อกแฟชั่นไลฟ์สไตล์และงานเขียนที่สร้างแรงบันดาลใจ เธอเป็นคนชอบออกกำลังกายและชอบเล่นโยคะ ลอร่าเป็นผู้หญิงที่ขี้กลัวและรักสนุก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลิซ่า น็อตโค
  Liza Knotko เป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดเนื้อหาที่ แยกเมตริกเครื่องมือทดสอบ A / B ของแอปที่เชื่อถือได้โดย Rovio, MSQRD, Prisma และ Zeptolab SplitMetrics ช่วยให้นักพัฒนาแอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่สามารถแฮ็กการเพิ่มประสิทธิภาพของร้านแอปโดยเรียกใช้การทดสอบ A / B และวิเคราะห์ผลลัพธ์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลี ลีฟง
  ปัจจุบันลีอาศัยอยู่ในสิงคโปร์และทำงานเป็นนักเขียนคำโฆษณาแบบ B2B เธอมีประสบการณ์กว่าทศวรรษในด้านธุรกิจสตาร์ทอัพด้านฟินเทคของจีนในฐานะนายกรัฐมนตรีของ TaoBao, MeiTuan และ DouYin (ปัจจุบันคือ TikTok) 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ลอเรน ลิตเติ้ลฟิลด์
  
 
 
 
 
 
	    
  
  เล็กซี่ลู
  Lexie Lu เป็นนักออกแบบและบล็อกเกอร์ UX อิสระ เธอติดตามเทรนด์การออกแบบเว็บและ UX ล่าสุดและมักจะมีถ้วยอยู่ใกล้ ๆ เธอเขียนเมื่อ การออกแบบย่าง และติดตามได้ทางทวิตเตอร์ จ่าฝูง. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ลิซ่า โมรี่
  Lisa Mories เป็นซีอีโอของ หน่วยงานการตลาดดิจิทัลของนิวยอร์ก 
 
 


	   Website  

 
 
 
 	    
  
  ลิซ่า เนเบล
  Liza เป็นประธาน COO และผู้ร่วมก่อตั้ง BlueOcean ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มกลยุทธ์แบรนด์ AI ที่ช่วยให้ บริษัท ต่างๆสามารถเอาชนะคู่แข่งได้ Liza ใช้เวลา 20 ปีที่ผ่านมาในการผลักดันแบรนด์และกลยุทธ์ทางการตลาดสำหรับ AT&T, Visa, Chevron, American Express, Barclays, Time Warner, IBM และอื่น ๆ ที่ BlueOcean Liza เป็นผู้นำในการสร้างระบบแมชชีนเลิร์นนิงที่แก้ปัญหาและให้ข้อมูลเชิงลึกในระดับที่ดีและรวดเร็ว สำหรับผลงานของเธอ Liza ได้รับการยอมรับในเจ้าของธุรกิจสตรียอดนิยม 100 อันดับแรกของ SF Business Times 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลอร์เรนบอล
  Lorraine Ball ยี่สิบปีในองค์กรอเมริกาก่อนที่เธอจะสัมผัสได้ วันนี้พบเธอได้ที่ หมุดกลม บริษัทการตลาดเล็กๆ ในเมืองคาร์เมล รัฐอินเดียนา ร่วมกับทีมงานที่มีความสามารถพิเศษ (ซึ่งรวมถึงแมว Benny & Clyde) เธอได้แบ่งปันสิ่งที่เธอรู้เกี่ยวกับการออกแบบเว็บไซต์ ขาเข้า โซเชียลมีเดีย และการตลาดผ่านอีเมล Lorraine มุ่งมั่นที่จะสนับสนุนเศรษฐกิจของผู้ประกอบการที่มีชีวิตชีวาใน Central Indiana โดยมุ่งเน้นที่การช่วยให้เจ้าของธุรกิจขนาดเล็กสามารถควบคุมการตลาดของตนได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลิซ่า สเปค
  Lisa Speck เป็นนักแปลการวิเคราะห์อาวุโสของ Gongos ซึ่งเป็นหน่วยงานให้คำปรึกษาที่มุ่งเน้นการผลักดันให้ลูกค้าเป็นศูนย์กลางของ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลอร่าสเวนสัน
  Laura Swanson เป็นที่ปรึกษาอาวุโสของ FitForCommerce ซึ่งมีความเป็นผู้นำในการค้าปลีกหลายช่องทางมากว่า 20 ปีซึ่งครอบคลุมความเชี่ยวชาญหลายด้านตั้งแต่การซื้อการวางแผนและการจัดสรรการจัดหาพนักงานการดำเนินการด้านการตลาดไอที / โทรคมนาคมและการสร้างลูกค้าไปจนถึงกลยุทธ์ช่องทาง Omni 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  วัดละโว้
  Lavon Temple เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านสื่อดิจิทัลที่ บลาสต์มีเดียการพัฒนาแผนการสื่อสารสำหรับลูกค้าแบบธุรกิจกับธุรกิจโดยสรุปเป้าหมายกลยุทธ์และยุทธวิธี 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ลินด์เซย์ เจปเคมา
  Lindsay Tjepkema เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง Casted ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการตลาดแห่งแรกและแห่งเดียวที่สร้างขึ้นจากพอดคาสต์ที่มีตราสินค้า ด้วยประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในด้านการตลาดแบบ B2B รวมถึงการบริหารหน่วยงานที่ปรึกษาของเธอเองเธอจึงเป็นผู้นำที่ไม่หยุดนิ่งซึ่งประสบความสำเร็จอย่างมากในการสร้างทีมการตลาดในระดับท้องถิ่นและระดับโลก หลังจากเปิดตัวพอดคาสต์ที่มีตราสินค้าสำหรับ บริษัท การตลาดระดับโลก Lindsay ก็ตระหนักถึงความหลงใหลในการสนทนาที่แท้จริง สิ่งนี้ทำให้เธอไปสู่การก่อตั้ง Casted เพื่อช่วยให้นักการตลาดปลดล็อกศักยภาพทั้งหมดของเนื้อหาด้วยการควบคุมพลังของพอดแคสต์ บริษัท ได้รับความนิยมอย่างรวดเร็วในบรรดาแบรนด์ต่างๆที่ต้องการสร้างการเชื่อมต่อกับผู้ชมมากขึ้นผ่านการสนทนาที่แท้จริง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แลนซ์เวเธอร์บี้
  Lance Weatherby เป็นรองประธานฝ่ายขายและการตลาดที่ โทร. เขามีความหลงใหลในการสร้าง บริษัท อินเทอร์เน็ตที่มุ่งเน้นลูกค้าเป็นสำคัญและมีประวัติความสำเร็จที่พิสูจน์แล้ว เขาทำหน้าที่เป็น Startup Catalyst กับ Advanced Technology Development Center ที่ Georgia Tech และดำรงตำแหน่งผู้บริหารการพัฒนาธุรกิจการตลาดและการจัดการทั่วไปที่ nCrowd, CipherTrust, EarthLink และ MindSpring 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เลสลี่ เวลเลอร์
  Leslie เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ ไซน์วันแพลตฟอร์มที่ขับเคลื่อนด้วย AI ซึ่งปรับแต่งประสบการณ์ของผู้เยี่ยมชมที่ไม่รู้จักของคุณ เพื่อให้คุณสามารถเพิ่มรายได้ในขณะที่ปกป้องส่วนต่าง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มาเฮนดรา อัลลาดี
  Mahendra เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ accelQ ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการทดสอบแบบต่อเนื่องบนคลาวด์ที่ดำเนินการทดสอบ API และเว็บโดยอัตโนมัติโดยไม่ต้องเขียนโค้ดแม้แต่บรรทัดเดียว 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์ตี้ทอมป์สัน
  ฉันเป็นนักกลยุทธ์ธุรกิจเพื่อสังคมที่ Two Bananas Marketing ตำหนิพ่อแม่ของฉันการเลี้ยงดูที่แสนดีของฉันหรือความหลงใหลในอดีต แต่ผู้คนบอกว่าฉันเป็นคนดีจริงๆในการสร้างความสัมพันธ์และการเจรจาต่อรองเชื่อมช่องว่างระหว่างสิ่งที่ลูกค้าคาดหวังและสิ่งที่ บริษัท ที่ยิ่งใหญ่ควรเป็น (แต่โดยปกติ ไม่) 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ เนตเทิลตัน
  ในฐานะหุ้นส่วนผู้จัดการของ Sandler DTB ฉันช่วยลูกค้าปรับปรุงประสิทธิภาพกลไกการสร้างรายได้อย่างมีนัยสำคัญโดยประยุกต์ใช้ระเบียบวิธีการขายของ Sandler ซึ่งเป็นระบบที่ได้รับการพิสูจน์แล้วซึ่งให้ผลลัพธ์การขายที่สม่ำเสมอและยั่งยืน ฉันมีประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในด้านการขายและการจัดการการขาย ครอบคลุมอุตสาหกรรมต่างๆ เช่น ซอฟต์แวร์, SaaS, การจัดหาพนักงาน และการบูรณาการระบบ พอดแคสต์ของฉันคือ พอดคาสต์ที่ทำกำไรเริ่มต้น. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เมาลิกปาเทล
  Maulik Patel เป็นผู้ก่อตั้งและผู้อำนวยการ www.clickmatix.com.au. ความหลงใหลในการช่วยเหลือผู้คนในทุกแง่มุมของการตลาดออนไลน์ที่ไหลเวียนผ่านความครอบคลุมของอุตสาหกรรมผู้เชี่ยวชาญที่เขามอบให้ เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญในด้านการตลาดบนเว็บไซต์การเพิ่มประสิทธิภาพกลไกค้นหาโซเชียลมีเดียการตลาดพันธมิตรการตลาดแบบ B2B การโฆษณาออนไลน์ของ Google Yahoo และ MSN 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์อาเซเวโด
  ไมค์ดำรงตำแหน่งประธานและประธานเจ้าหน้าที่บริหารของ คลัสเตอร์. ไมค์มีประสบการณ์ด้านการขายและความเป็นผู้นำระดับบริหารมากว่า 25 ปีในด้านแอปพลิเคชันการวิเคราะห์แบบขยายขนาดการประมวลผลแบบกริดโครงสร้างพื้นฐานระบบจัดเก็บข้อมูลความปลอดภัยและการค้าปลีก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เมแกน บาซามัน
  Meghan Bazaman เป็นนักวิเคราะห์อาวุโสที่ GetAppแบ่งปันข้อมูลเชิงลึกเกี่ยวกับเทคโนโลยีการตลาดและซอฟต์แวร์เกิดใหม่ เธอศึกษาด้านการโฆษณาที่มหาวิทยาลัยเท็กซัสในออสติน และมีประสบการณ์ในด้านเทคโนโลยี สื่อ การดูแลสุขภาพ และอีคอมเมิร์ซมาตั้งแต่ปี 2011 ก่อนที่จะมาร่วมงานกับ GetAppเมแกนจัดการการศึกษาวิจัยการตลาดแบบรวมและนำความคิดริเริ่มด้านการตลาดเนื้อหาสำหรับบริษัทข้อมูล ข้อมูลเชิงลึก และที่ปรึกษาชั้นนำ เธอมีความเชี่ยวชาญพิเศษในการทำวิจัยแบบสำรวจ การสร้างภาพข้อมูล และการนำเสนอข้อมูลเชิงลึกที่สำคัญแก่ผู้มีส่วนได้ส่วนเสีย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มาเรีย โบเชวา
  Mariia เป็นผู้บริหารฝ่ายพัฒนาธุรกิจที่มีประสบการณ์มากกว่า 6 ปีรวมถึงพื้นฐานด้านการตลาดและการจัดการผลิตภัณฑ์ OWOX BI ใช้การวิเคราะห์แบบ end-to-end และอัปเดตรายงานเกี่ยวกับแคมเปญโฆษณาการวิเคราะห์ตามการได้มาโดยอัตโนมัติ ROPO CPA ROI ROAS LTV САСการระบุแหล่งที่มาและอื่น ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มีน บริบูรณ์
  Meen เป็นนักศึกษาการตลาดบัตเลอร์ที่ฝึกงานกับทีมที่ DK New Media. ความรับผิดชอบของ Meen รวมถึงการวิจัยและการผลิตเนื้อหาสำหรับลูกค้าของพวกเขาภายใต้การดูแลของ เจนน์ลิศักดิ์. 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ คาลด์เวลล์
  ผู้บุกเบิกการออกแบบอีเมลตั้งแต่ปี 1999 เขาเป็นผู้ก่อตั้ง ใช่กลุ่ม Creative Services ที่ได้รับรางวัล (ลูกค้า ได้แก่ HP, Coca-Cola, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros และอื่น ๆ อีกมากมาย) Matthew สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีด้านการตลาดจาก Indiana University และศึกษาด้านศิลปะ / กราฟิกดีไซน์ที่ The Pacific Northwest College of Art และ Oregon College of Art & Craft Matthew เคยเป็น Creative Director ของ ThrustMaster, Labtech, Logitech และ @Once 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แมนดีปชาฮาล
  Mandeep Singh ผู้ก่อตั้ง SEO Discovery บริษัท การตลาดดิจิทัลชั้นนำเป็นนักรณรงค์ที่มีประสบการณ์ในด้านการตลาด SEO และเวทีการขายแบบดิจิทัล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มอลลี่คลาร์ก
  มอลลี่คลาร์กเป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดที่ อินโมชั่นนาว. เธอมีประสบการณ์มากกว่า 10 ปีในด้านการตลาดดิจิทัลการดำเนินการด้านการตลาดเวิร์กโฟลว์เชิงสร้างสรรค์กลยุทธ์และการพัฒนา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์คันโซโล
  Mike Cunsolo เป็น CMO ของ ซีดีนิฟายซึ่งเป็นเครือข่ายการจัดส่งเนื้อหาซึ่งทำให้การเปิดใช้งาน CDN ง่ายขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ ดาร์โรว์
  Matt Darrow เป็นวิศวกรโดยภูมิหลัง ใช้เวลาทำงานด้านซอฟต์แวร์ Enterprise มานานกว่า 15 ปี ในตอนแรกเขาทำงานที่ Deloitte ในการสร้างและปรับใช้โซลูชันซอฟต์แวร์แบบกำหนดเองสำหรับบริษัทที่ใหญ่ที่สุดในโลก จากนั้น Matt ได้ค้นพบอาชีพในด้านวิศวกรรมการขาย (PreSales) เพื่อใช้ประโยชน์จากความรู้เชิงลึกเกี่ยวกับระบบองค์กรและนำไปประยุกต์ใช้กับกลยุทธ์ทางธุรกิจ ครั้งแรกที่ BigMachines (ซื้อกิจการโดย Oracle) และจากนั้นที่ Zuora (IPO) ประสบการณ์ตรงของ Matt ในการสร้างและบริหารองค์กร PreSales ทั่วโลก ทำให้เขาเข้าใจข้อมูลเชิงลึกทางการตลาดที่ไม่เหมือนใครเพื่อสร้าง Vivun นับตั้งแต่ฤดูใบไม้ร่วงปี 2019 Matt และทีม Vivun ได้ระดมเงินได้มากกว่า 130 ล้านเหรียญสหรัฐ เพื่อสร้างแพลตฟอร์ม AI แพลตฟอร์มแรกสำหรับ PreSales เพื่อเปลี่ยนวิธีที่บริษัทระหว่างธุรกิจกับธุรกิจ (B2B) ออกสู่ตลาด Vivun ช่วยให้บริษัทต่างๆ เช่น Snowflake, ADP, Coupa และ Docusign ตระหนักถึงการเติบโตที่มีประสิทธิภาพในระดับใหม่ด้วยผลิตภัณฑ์สำหรับการดำเนินงานก่อนการขาย การจัดตำแหน่งการขายผลิตภัณฑ์ ระบบอัตโนมัติสาธิต และการวิเคราะห์ Xpert 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Michael Doane Do
  Michael Doane เป็นนักเขียนนักการตลาดและนักพัฒนาเว็บที่หลงรักอุตสาหกรรมอีเวนต์ ที่ CadmiumCD เขาให้ความรู้แก่นักวางแผนงานเกี่ยวกับประโยชน์ของ Event Tech รับสำเนาของเขาฟรี ความก้าวหน้าในเทคโนโลยีเหตุการณ์เพื่อเรียนรู้ว่า Event Tech สามารถปรับปรุงกิจกรรม B2B ของคุณได้อย่างไร 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มิเชลดาวน์
  ในฐานะผู้จัดการโซเชียลมีเดียสำหรับ 12 สตาร์มีเดียมิเชลล์ไม่เพียง แต่จัดการโซเชียลมีเดียเท่านั้น แต่เธอยังสามารถโต้แย้งเนื้อหาที่สร้างสรรค์เป็นกลยุทธ์การตลาดออนไลน์ที่มีรูปแบบสมบูรณ์ได้อีกด้วย เมื่อเธอไม่ได้ปั้นโซเชียลมีเดียให้เป็นรูปเป็นร่างหรือถ่ายทำและตัดต่อวิดีโอเบื้องหลังสำหรับ 12 Stars เธอมักจะดัดความต่อเนื่องของ Space-Time การวิจัยการเดินทางข้ามเวลาของเธอประกอบด้วยการวิเคราะห์ตอน Doctor Who เป็นหลักและศึกษาวิธีที่เหมาะสมในการป้องกัน Daleks เมื่อเธอไม่พยายามก้าวข้ามเวลาเธอชอบที่จะผ่านเวลาไปด้วยการดูภาพยนตร์หรือจับภาพช่วงเวลาหนึ่งด้วยกล้องของเธอ 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล เดลลา เปนนา
  Michael Della Penna เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายกลยุทธ์ของ InMarket Michael มีประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในการทำงานด้านข้อมูลการโฆษณาดิจิทัลและอุตสาหกรรมการตลาด ไมเคิลได้รับการยอมรับว่าเป็นหนึ่งในนิตยสาร B-to-B "100 คนที่มีอิทธิพลมากที่สุดในธุรกิจกับธุรกิจและการตลาดเชิงโต้ตอบ" ห้าครั้งจากการมีส่วนร่วมอย่างต่อเนื่องในการกำหนดแนวทางปฏิบัติที่ดีที่สุดด้านการตลาดดิจิทัล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ไดเออร์
  Matt Dyer เป็นหัวหน้าฝ่ายขายและการตลาดที่ Zilliqaซึ่งเขาจะทำงานในแผนกเทคโนโลยีเชิงพาณิชย์และการตลาดเพื่อเตรียมลูกค้าองค์กรจำนวนมากขึ้นในบริการ BaaS ของ Zilliqa Matt นำความเชี่ยวชาญขององค์กรมายาวนานกว่า 18 ปีทั้งจากมุมมองด้านการขายและการตลาด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มิเรียมเอลลิส
  Miriam Ellis เป็นส่วนหนึ่งของไฟล์ Moz Local ทีม. เมื่อเธอไม่ได้เขียนจดหมายข่าว Moz Local รายเดือนและตอบคำถามในฟอรัมถาม & ตอบเธอกำลังช่วยลูกค้าให้เชี่ยวชาญกลยุทธ์ SEO ในพื้นที่ที่ บริษัท ของเธอเอง ออกแบบเว็บ Solas. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์ค เอมอนด์
  As อุปสงค์สปริงผู้ก่อตั้งและประธานของ Mark มีความปรารถนาอย่างแรงกล้าที่จะช่วยเหลือผู้นำด้านการตลาดในการปรับเปลี่ยนแนวทางปฏิบัติด้าน Revenue Marketing ทำให้พวกเขาเป็นผู้นำเชิงกลยุทธ์ในองค์กรได้ Mark ชอบที่จะให้คำแนะนำและสอนลูกค้าถึงวิธีพัฒนากลยุทธ์การตลาดแบบรายรับขั้นสูง แต่ใช้งานได้จริง และเปิดใช้งานพวกเขาด้วยแพลตฟอร์มเทคโนโลยีการตลาดแบบบูรณาการเพื่อมอบการมีส่วนร่วมแบบหลายช่องทางที่เป็นส่วนตัวและหลากหลายตามขนาด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิ่ล เฟรเดริคเซ่น
  ไมเคิลสำเร็จการศึกษาด้านคอมพิวเตอร์และธุรกิจ ต่อมาสำเร็จการศึกษาด้วยคะแนนสูงสุดจากโปรแกรมมัลติมีเดียอันทรงเกียรติของเดนมาร์ก ความเชี่ยวชาญพิเศษของเขา ได้แก่ การทดลองเทคโนโลยีดิจิทัล แนวทางสร้างสรรค์ การออกแบบ UI/UX ของเว็บและแอปบนอุปกรณ์เคลื่อนที่ และเป็นผู้ร่วมก่อตั้ง สร้างแรงบันดาลใจภาพ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ เฟอร์โนซ์
  Matthew Furneaux เป็นผู้มีประสบการณ์ด้านเทคโนโลยีตำแหน่งที่มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการช่วยให้ธุรกิจทั่วโลกเข้าถึงลูกค้าทั่วโลก ในฐานะผู้อำนวยการฝ่ายข่าวกรองตำแหน่งที่ Loqate บริษัทในเครือ GBG Furneaux มีหน้าที่รับผิดชอบด้านกลยุทธ์และนวัตกรรม เขายังเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการค้าปลีกและอีคอมเมิร์ซ ขณะที่ทำงานที่ Loqate เขาเคยร่วมงานกับแบรนด์อีคอมเมิร์ซชั้นนำ ได้แก่ Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren และ Michaels ก่อนร่วมงานกับ GBG แมทธิวได้ร่วมก่อตั้ง Global Address (ต่อมา Trillium Software ซื้อกิจการ) และช่วยสร้างรูปแบบแพลตฟอร์มเดียวสำหรับบริการตรวจสอบตำแหน่งทั่วโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เมแกนโกลเวอร์
  นักการตลาดสร้างอุปสงค์ BtoB เมแกน มีประวัติที่พิสูจน์แล้วในการใช้ช่องทางการตลาดออนไลน์และออฟไลน์เพื่อสร้างลูกค้าเป้าหมายและดูแลให้ธุรกิจปิด ความเชี่ยวชาญพิเศษดังกล่าว ได้แก่ การตลาดผ่านการค้นหาและโซเชียลมีเดีย การทำงานร่วมกันในการขายและการเลี้ยงดู การรับรองลูกค้าเป้าหมาย การแปลงเว็บไซต์และบล็อก ปัจจุบันเมแกนดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดที่ ซอฟต์แวร์ RICS. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล กริกสบี้
  Mike Grigsby มีส่วนร่วมในวิทยาศาสตร์การตลาดมานานกว่า 25 ปี เขาเป็นผู้อำนวยการฝ่ายวิจัยการตลาดที่ Millward Brown และดำรงตำแหน่งผู้นำที่ Hewlett-Packard and the Gap ด้วยประสบการณ์อันยาวนานของผู้ปฏิบัติงานในระดับแนวหน้าของวิทยาศาสตร์การตลาดและการวิเคราะห์ข้อมูลตอนนี้เขาเป็นหัวหน้าฝ่ายปฏิบัติการวิเคราะห์การค้าปลีกเชิงกลยุทธ์ที่ ฐานเป้าหมาย. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ไมค์ กันเดอร์สัน
  Mike Gunderson เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Respond Now LLC ซึ่งเป็นศูนย์บ่มเพาะผลิตภัณฑ์การตอบสนองโดยตรงที่ช่วยให้ธุรกิจขนาดเล็ก ขนาดกลาง และองค์กรนำแนวคิดของตนออกสู่ตลาดผ่านการตลาดทางตรง ผลิตภัณฑ์ของบริษัท ได้แก่ PostReminder, VoteReminder และ Response Fast 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล ฮาบิเกอร์
  Micheal Habiger เป็นนักเขียนและนักการตลาดเนื้อหามากประสบการณ์ด้วยประสบการณ์ 6 ปี ปัจจุบันเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดอาวุโสที่ ติดตาม. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มิคาห์ ฮีธ
  Micah Heath เป็นผู้อำนวยการฝ่ายวิจัยและพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่ ตำแหน่งตรรกะ, บริษัท Inc. 500 ซึ่งมีสำนักงานใหญ่ในโอเรกอน มีสำนักงานทั่วประเทศ หน่วยงานนำเสนอโซลูชั่นการจัดการ PPC, SEO และการออกแบบเว็บไซต์แบบครบวงจรสำหรับธุรกิจขนาดใหญ่และขนาดเล็ก และได้รับการจัดอันดับให้เป็นสถานที่ทำงานที่ดีที่สุดอันดับสามในอเมริกาโดยนิตยสาร Inc. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มิเชล ฮัฟฟ์
  มิเชลคือ ซอฟต์แวร์ Act-Onหัวหน้าเจ้าหน้าที่การตลาดและดูแลแบรนด์ของ บริษัท ความต้องการและความพยายามทางการตลาดในการขยายตัวของลูกค้า Michelle เข้ามาทำงานใน Act-On ด้วยประสบการณ์กว่า 17 ปีในการช่วยเหลือ บริษัท ชั้นนำในตลาดรวมถึง Salesforce และ Oracle เชื่อมโยงลูกค้าด้วยโซลูชันเทคโนโลยีเพื่อขยายธุรกิจของตน ล่าสุดมิเชลดำรงตำแหน่งจีเอ็มของแผนก Data.com ของ Salesforce หลังจากดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายการตลาดของกลุ่ม ก่อนที่เธอจะดำรงตำแหน่งที่ Salesforce Michelle เคยดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการอาวุโสของ Oracle และผู้จัดการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์อาวุโสของ Stellent (ได้รับจาก Oracle) 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล สเตลซ์เนอร์
  Michael Stelzner เป็นผู้ก่อตั้ง ตรวจสอบสื่อสังคม, ผู้เขียนหนังสือ, การเขียนเอกสารไวท์เปเปอร์: วิธีดึงดูดผู้อ่านและทำให้พวกเขามีส่วนร่วม และ สังคมรายงานอุตสาหกรรมสื่อการตลาดและผู้ที่อยู่เบื้องหลังการประชุมใหญ่เช่น Social Media Success Summit ในฐานะผู้นำทางความคิดเชิงนวัตกรรมและนักการตลาดที่มีประสบการณ์ Stelzner ได้รับความเคารพอย่างเต็มที่จากผู้นำโซเชียลมีเดียและผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดธุรกิจ ภายในเวลาไม่ถึง 18 เดือน SocialMediaExaminer.com เติบโตจากวัยเด็กจนมีสมาชิกอีเมลรายวันมากกว่า 94,000 รายและขณะนี้มีผู้อ่านมากกว่า 600,000 รายต่อเดือนและสมาชิกอีเมล 150,000 ราย หลักการที่ Stelzner สอนเป็นแนวคิดที่ช่วยให้เขาสร้างธุรกิจที่ประสบความสำเร็จอย่างสูงสองธุรกิจซึ่งทำให้เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญชั้นนำในทั้งสองอุตสาหกรรม 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์ธาเจมสัน
  Martha Jameson เป็นบรรณาธิการเนื้อหาและผู้พิสูจน์อักษรสำหรับ เรียงความ.org และ  วิชาการ. ก่อนที่เธอจะพบความหลงใหลในงานเขียนมาร์ธาทำงานเป็นนักออกแบบและจัดการเว็บไซต์ ลำดับความสำคัญสูงสุดของเธอคือการใช้ประสบการณ์แรงจูงใจและความรู้เพื่อช่วยผู้อ่านในบล็อกต่างๆเช่น ที่มา. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ไมค์โจนส์
  ในฐานะรองผู้อำนวยการของการค้นหาที่เสียค่าใช้จ่ายสำหรับตัวย่อ ไมค์เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดสื่อดิจิทัล และนักวางกลยุทธ์สำหรับแคมเปญการค้นหาที่เสียค่าใช้จ่าย เขานำประสบการณ์ห้าปีในด้านการตลาดผ่านเครื่องมือค้นหา และได้สร้างและจัดการงบประมาณแคมเปญที่มีมูลค่ามากกว่า $10M+ Mike ได้ประสานงานและเป็นผู้นำการดำเนินการของแคมเปญ SEM เชิงกลยุทธ์และการพัฒนาความคิดสร้างสรรค์ที่สอดคล้องกับเป้าหมายทางธุรกิจของลูกค้า โดยทำงานอย่างกว้างขวางในแพลตฟอร์มการจัดการต่างๆ รวมถึง Search 360, Google Ads Editor และ Microsoft Ad Editor จอร์จสำเร็จการศึกษาวิทยาศาสตรบัณฑิตสาขาการตลาดจากมหาวิทยาลัยแห่งรัฐเพนซิลเวเนีย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์กาเร็ต ลี
  Margaret เป็นมืออาชีพด้านการตลาดที่มีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมมากกว่า 14 ปี ซึ่งมีชื่อเสียงในด้านวิสัยทัศน์เชิงกลยุทธ์และความเฉียบแหลมในการเป็นผู้นำ ความเชี่ยวชาญของเธอขยายออกไปในแง่มุมทางการตลาดต่างๆ รวมถึงการตลาด B2B และกลยุทธ์การประชาสัมพันธ์และการดำเนินการ การจัดตำแหน่งที่กลมกลืนกันของฟังก์ชันการตลาด การขาย และผลิตภัณฑ์ และเทคนิคบุกเบิกในการนัดหมายเพื่อเสริมศักยภาพทีมขาย เธอเป็นคนที่มีวิสัยทัศน์ในการสร้างระบบการวิเคราะห์ที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลซึ่งกำหนดกลยุทธ์ทางการตลาดใหม่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล คอร์ซุนสกี้
  ด้วยการผสมผสานที่หลากหลายระหว่างผู้ประกอบการและประสบการณ์ของ บริษัท ใน Fortune 500 Michael Korsunsky มีการผสมผสานที่เป็นเอกลักษณ์ของการวิเคราะห์การตลาดการกำหนดเป้าหมายตามพฤติกรรมและเทคโนโลยีและทักษะการจัดการผู้ชมทำให้เขาสามารถช่วยขับเคลื่อน MGID Inc. การเติบโตในสหรัฐอเมริกาก่อนหน้าที่ MGID Korsunsky ดำรงตำแหน่งรองประธานอาวุโสของ AUDIENCEX ซึ่งเป็น บริษัท เทคโนโลยีการโฆษณาและการตลาดที่ให้บริการโซลูชั่นดิจิทัลแบบ end-to-end สำหรับแบรนด์และพันธมิตรเอเจนซี บริษัท จัดหากลยุทธ์อัจฉริยะและโซลูชันนวัตกรรมแบบไดนามิกสำหรับผู้โฆษณาที่ขับเคลื่อนด้วยประสิทธิภาพ ในช่วงสองทศวรรษที่ผ่านมา Korsunsky ยังดำรงตำแหน่งผู้นำอาวุโสและตำแหน่งเชิงกลยุทธ์ที่ Cyberdefender, Legacy Interactive, Bidz, Modnique และอื่น ๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เมลิน่า คอยเชว่า
  Melina เป็นผู้จัดการฝ่ายปฏิบัติการการตลาดที่ Milengo ซึ่งเชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดท้องถิ่นและต่างประเทศ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แม็กซ์ โคซิโอเล็ค
  Max เป็นผู้ก่อตั้งและ CEO ของ สเปกตรัม — แพลตฟอร์มการตลาดอัตโนมัติแบบสนทนาที่ไม่มีโค้ดสำหรับแบรนด์ต่างๆ เพื่อแปลงลูกค้าในการค้นหา โซเชียล และดิสเพลย์ การวิเคราะห์แชทบ็อตสเปกตรัม โซลูชันการตลาดอัตโนมัติ และ AI การสนทนาทำให้ง่ายต่อการปรับแต่งประสบการณ์ของลูกค้าในวงกว้าง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แม็กซ์เครเมอร์
  Max Kremer เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ CTO ของ ไฟทดลองโปรแกรมแก้ไขภาพสำหรับตั้งค่าการวิเคราะห์เว็บ Max ใช้ชีวิตทั้งกินและหายใจ เทคโนโลยี มอเตอร์ไซค์ และล่าสุดกับโปรเจกต์การปรับปรุงใหม่ด้วยตัวเอง เขาเขย่าเคราฤดูหนาว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Mukund กฤษณะ
  Mukund ตระหนักดีว่า Advocacy Marketing ซึ่งเป็นคำศัพท์และแนวคิดใหม่สะท้อนอยู่ในขอบเขตการตลาดซึ่งสะท้อนให้เห็นถึงแนวคิดในการสร้างผู้สนับสนุนแบรนด์เพื่อส่งมอบการเข้าถึงเนื้อหาแบรนด์อย่างเป็นธรรมชาติผ่านช่องทางโซเชียลมีเดีย ด้วยความคิดนี้ Mukund จึงก่อตั้งขึ้น ซ็อกโซ และบ่มเพาะแนวคิดในการสร้างแพลตฟอร์มเว็บที่เรียบง่าย แต่ทรงพลังและผลิตภัณฑ์มือถือที่มีตราสินค้าสำหรับองค์กรเพื่อเชื่อมต่อและใช้ประโยชน์จากกองทัพของพนักงานคู่ค้าและลูกค้าเพื่อเป็นผู้สนับสนุนแบรนด์และผู้มีอิทธิพลขนาดเล็กบนโซเชียลมีเดีย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มิเกล ลินด์ซาร์
  Mikel เป็นผู้ประกอบการรายย่อยที่มีประสบการณ์ตั้งแต่การออกแบบโครงสร้างพื้นฐานเครือข่าย VOIP และระบบโทรศัพท์ ไปจนถึงการพัฒนาเว็บแอปพลิเคชันแบบกำหนดเอง และการดำเนินธุรกิจ SaaS ที่ประสบความสำเร็จ เขาเป็น CEO และผู้ก่อตั้ง ร้านค้าเชื่อมต่อโซลูชัน Salesforce AppExchange ที่ร่วมกับ Salesforce มอบโซลูชันอีคอมเมิร์ซ SMB ที่มีประสิทธิภาพมากที่สุดในโลก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์ แมนเดลล์
  ไมค์ แมนเดลล์ ดาราและนักกฎหมายในโซเชียลมีเดียได้เปลี่ยนสถานะออนไลน์ของเขาจากคนไม่กี่ร้อยคนเป็นผู้ติดตามกว่า 11 ล้านคน หลักสูตรออนไลน์ใหม่ของเขาสอนธุรกิจขนาดเล็ก สตาร์ทอัพ และผู้ประกอบการถึงวิธีการแพร่ระบาด 
 	   Website  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  มาริอุส มาร์คัส
  Marcus Marius ซีอีโอและผู้ก่อตั้ง Marcus Media Network และ MarcusADS Advertising Agency เป็นผู้มีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมไอทีและยานยนต์ ด้วยเว็บไซต์ที่มีอำนาจสูงจำนวนมากในหลากหลายกลุ่มและประวัติความร่วมมือที่แข็งแกร่งกับบริษัทใหญ่ๆ เขามีความเป็นเลิศในการสร้างการเชื่อมต่อบน LinkedIn การสร้างพันธมิตร และการรักษามิตรภาพทางวิชาชีพ ในขณะเดียวกันก็ทิ้งผลกระทบที่สำคัญในด้านการขายและการตลาด 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล แม็กซิมอฟฟ์
  ฉันเป็นผู้ร่วมก่อตั้ง Belkins ซึ่งเป็นเอเจนซี่สร้างโอกาสในการขาย B1B อันดับ #2 และ Folderly ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มโซลูชันอีเมลที่ได้รับการสนับสนุนจาก Google Startups Fund ด้วยประสบการณ์กว่าสิบปีในด้านการขายและการตลาด B2B ฉันมีความหลงใหลอย่างมากเกี่ยวกับเทคโนโลยีการขาย การให้บริการระดับดีที่สุด และการสร้างผลิตภัณฑ์ที่เปลี่ยนแปลงอุตสาหกรรม 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แมรี แมคคีโอว์น-คริสตี
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มอร์เมสเตอร์
  Mór Mester เป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดที่ AutomizySaaS การตลาดอัตโนมัติทางอีเมลที่ใช้งานง่าย ภารกิจของเขาคือการช่วยให้ธุรกิจขนาดเล็กและหน่วยงานต่างๆใช้ระบบอัตโนมัติทางการตลาดเพื่อเพิ่มผลผลิตและส่งผลให้มีรายได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์คมอนตินี่
  Mark Montini ดำรงตำแหน่ง Chief Results Officer ที่ กลยุทธ์ m2Mบริษัท การตลาดแฟรนไชส์ในแอตแลนตาซึ่งเชี่ยวชาญในการบูรณาการเทคโนโลยีการตลาดและข้อมูลอย่างมีกลยุทธ์เพื่อขยายผลกำไรของลูกค้า Mark เป็นที่รู้จักในด้านความสามารถในการออกแบบโปรแกรมการตลาดแบบกระจายครบวงจร Mark ได้ช่วยเหลือแฟรนไชส์ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 บริษัท สตาร์ทอัพองค์กรไม่แสวงหาผลกำไรและแม้แต่องค์กรทางการเมืองในการเพิ่มรายได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นาโยมิชิบานะ
  นาโยมิชิบานะเป็นนักข่าวและนักเขียนสำหรับ Vismeศูนย์การเรียนรู้ด้านภาพ เธอจบปริญญาโทสาขาวารสารศาสตร์และสื่อจากมหาวิทยาลัยฮัมบูร์กในเยอรมนีและเป็นบรรณาธิการของนิตยสารสืบสวนการเมืองชั้นนำของละตินอเมริกามาหลายปี นอกเหนือจากการทำวิจัยเกี่ยวกับแนวโน้มล่าสุดในสื่อการเล่าเรื่องแบบยาวเชิงโต้ตอบเธอยังชอบที่จะเดินทางและเรียนรู้เกี่ยวกับวัฒนธรรมอื่น ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาริสาเนกรี
  Marisa Negri เป็นกูรูด้านการตลาดดิจิทัลแบบเต็มเวลาและเป็นผู้วางแผนงานนอกเวลา มาริสาจับคู่ปริญญาจากมหาวิทยาลัยจอร์เจียด้านการโฆษณาสังคมวิทยาและสื่อใหม่ที่มีประสบการณ์ทั้งองค์กรและบูติกในการพัฒนาธุรกิจการตลาดดิจิทัลโฆษณา / ประชาสัมพันธ์และการวางแผนงานกับ บริษัท ต่างๆเช่น Electronic Arts, Paramount Pictures, Turner Broadcasting, และกิจกรรมของ Sashay มีพื้นเพมาจากนิวยอร์กและย้ายไปรอบ ๆ ชายฝั่งทั้งสองตอนนี้เธอโทรหาบ้านมิดทาวน์แอตแลนต้า 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  มาเรีย โนวิโควา
  Maria เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Xenoss ซึ่งเป็นผู้นำทีมขายและการตลาดของบริษัทพัฒนาซอฟต์แวร์ AdTech & MarTech ในนิวยอร์ค ด้วยความเข้าใจอย่างลึกซึ้งเกี่ยวกับอุตสาหกรรม Maria ช่วยให้องค์กรชั้นนำติดตามข้อมูลเชิงลึกล่าสุดพร้อมเนื้อหาเชิงลึก เพื่อให้มั่นใจว่าพวกเขาสามารถตัดสินใจโดยมีข้อมูลเพียงพอเกี่ยวกับการพัฒนาโซลูชันที่กำหนดเอง Maria หลงใหลเกี่ยวกับ AdTech และ MarTech ใช้เวลาเกือบทศวรรษในการทำงานด้านการตลาดดิจิทัล เธอเป็นนักการตลาดที่ได้รับการรับรองจาก Google เป็นสมาชิกของชุมชนอุตสาหกรรมต่างๆ และเป็นสมาชิก IAB Tech Lab Council 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mohsin Ali
  Mohsin เป็นที่ปรึกษาและครูในหัวใจ เขาอยู่ในอุตสาหกรรมนี้มาเป็นเวลาสิบปีแล้ว โดยได้ช่วยเหลือผู้คนให้บรรลุเป้าหมายผ่านการตลาดดิจิทัล ไม่ใช่แค่การเพิ่มปริมาณการเข้าชมหรือการแปลงที่ดีขึ้นเท่านั้น แต่ยังเกี่ยวกับการทำให้แน่ใจว่าคุณสามารถสื่อสารข้อความของคุณได้อย่างมีประสิทธิภาพ เพื่อให้ผู้ชมสามารถเข้าใจสิ่งที่คุณต้องการให้พวกเขาทำ! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์ค แพ็กแฮม
  Mark Packham เข้าร่วมกับ DigiCert ในเดือนกรกฎาคม 2016 และดูแลกลยุทธ์แบรนด์ การสร้างลูกค้าเป้าหมาย ความเป็นผู้นำทางความคิด กลยุทธ์เนื้อหา การประชาสัมพันธ์ การตลาดดิจิทัล และนักวิเคราะห์สัมพันธ์ เขานำประสบการณ์กว่า 20 ปีในฐานะนักการตลาดเชิงกลยุทธ์และผู้จัดการแบรนด์ระดับโลก โดยนำการมีส่วนร่วมทางการตลาดระดับโลกกับบริษัทต่างๆ เช่น Salesforce.com, Microsoft, Verizon และ Abbott 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล เพ็กส์
  Michael Peggs เป็นผู้ก่อตั้ง Marcx Mediaซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดดิจิทัลที่เชี่ยวชาญด้าน SEO และการตลาดเนื้อหา ก่อนหน้า Marcxx Peggs ทำงานที่ Google ในด้านการพัฒนาธุรกิจก่อตั้งสื่อดิจิทัลและพันธมิตรด้านการโฆษณา เขายังเป็นบล็อกเกอร์และพ็อดคาสเตอร์ซึ่งเป็นเจ้าภาพจัดอันดับ iTunes Top 10 New & Noteworthy Podcast You University 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาริโอเปเชฟ
  Mario Peshev เป็น CEO คนใหม่ของ Rush.app ซึ่งเป็นโซลูชันอัตโนมัติหลังการซื้อชั้นนำสำหรับแพลตฟอร์มอีคอมเมิร์ซที่ดำเนินการบน Shopify ในเดือนมิถุนายน 2023 บริษัทประกาศว่า Peshev ผู้ประกอบการและที่ปรึกษาทางธุรกิจที่ประสบความสำเร็จและมีชื่อเสียง ได้ร่วมงานกับบริษัทในตำแหน่งซีอีโอคนใหม่ Peshev มีประวัติศาสตร์อันยาวนานในด้านการเป็นผู้ประกอบการ โดยประสบความสำเร็จในการสร้างธุรกิจที่มีตัวเลขเจ็ดหลักมาหลายแห่ง เขาเป็นนักลงทุนเทวดาที่ประสบความสำเร็จ ที่ปรึกษาทางธุรกิจที่รอบรู้ซึ่งได้ช่วยเหลือธุรกิจมากกว่า 400 รายในการขยายขนาดและปรับแต่งกระบวนการของพวกเขา และเป็นนักเขียนที่มีผลงานมากมายซึ่งมีการนำเสนอผลงานในมหาวิทยาลัยมากกว่า 30 แห่ง Mario ยังเป็น CEO ของ DevriX ซึ่งเป็นเอเจนซี่ WordPress ระดับโลกที่ให้บริการอุตสาหกรรมต่างๆ ตั้งแต่การเผยแพร่ไปจนถึงฟินเทค การดูแลสุขภาพ อีคอมเมิร์ซ และอื่นๆ Peshev มอบอำนาจแก่ผู้ประกอบการด้วยคำแนะนำอันชาญฉลาดผ่านทางที่ปรึกษา Growth Shuttle และโดยการสนับสนุนนักเทคโนโลยีที่มีความมุ่งมั่นในระดับท้องถิ่นและระดับโลกด้วยทุนการศึกษา การฝึกงาน และโอกาสทางการศึกษา มาริโอยังเป็นนักลงทุนเทวดาด้วย SeedBlink 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มาธุ ปุรานิก
  Madhu Puranik เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ รีฟลิทิกซ์ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการวิเคราะห์รายได้ที่ใช้ประโยชน์จาก AI เพื่อทำการวิเคราะห์อัตโนมัติสำหรับทีมรายได้ เขาชอบแบ่งปันความคิดเกี่ยวกับสตาร์ทอัพ การตลาด B2B การตลาดเพื่อสร้างรายได้ การวิเคราะห์การตลาด และเรื่องที่เกี่ยวข้องกับเครื่องมือ SaaS 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เมฮุล ราชปุต
  Mehul Rajput เป็นซีอีโอของ คลังความคิดบริษัท ที่ให้บริการพัฒนาแอพมือถือในแพลตฟอร์ม iOS และ Android สำหรับลูกค้าทั่วโลก เขาชอบเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีมือถือการพัฒนาแอพสตาร์ทอัพการเป็นผู้ประกอบการและการตลาดแอพมือถือ เขาเป็นผู้มีส่วนร่วมอย่างสม่ำเสมอสำหรับผู้ประกอบการ, HuffingtonPost, Business.com, TechCocktail, SiteProNews, Inc42, Business2Community และอื่น ๆ อีกมากมาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิลเรย์
  Michael เป็นผู้อำนวยการโซเชียลมีเดียที่ STIR Advertising & การตลาดแบบบูรณาการ. โซเชียลมีเดียเป็นมากกว่างานสำหรับเขามันคือความหลงใหลที่ทำให้ไมเคิลสามารถผสมผสานความคิดสร้างสรรค์ความคิดวิเคราะห์และความรักในการบริการลูกค้าเข้ากับอาชีพที่ท้าทายและไม่น่าเบื่ออยู่เสมอ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิลเรย์โนลด์ส
  ฉันเป็นผู้ประกอบการมากว่าสองทศวรรษ และได้สร้างและขายธุรกิจหลายแห่ง รวมถึงเอเจนซี่การตลาดดิจิทัล บริษัทซอฟต์แวร์ และธุรกิจบริการอื่นๆ ด้วยพื้นฐานทางธุรกิจของฉัน ฉันมักจะช่วยเหลือลูกค้าของฉันด้วยความท้าทายที่คล้ายคลึงกัน รวมถึงการเริ่มต้นธุรกิจ หรือการสร้างและเพิ่มประสิทธิภาพธุรกิจ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มานาช ซาฮู
  Manash มีประสบการณ์มากกว่า 30 ปีในการพัฒนา ปรับขนาด และบูรณาการซอฟต์แวร์เป็นโซลูชันการบริการ ในฐานะผู้ร่วมก่อตั้งและหุ้นส่วนที่ DK New Media, Manash มีหน้าที่รับผิดชอบในการประเมินและพัฒนาลูกค้าและผู้ที่มีความสามารถด้านการพัฒนาภายใน จัดลำดับความสำคัญและนำโซลูชันอัตโนมัติไปใช้ และพัฒนาการผสานรวมที่ซับซ้อนและปรับขนาดได้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์ซัลดี
  รับผิดชอบต่อความสำเร็จของลูกค้าการสนับสนุนบริการและความร่วมมือทั้งหมดที่ preact. Preact เป็นบริการความสำเร็จของลูกค้าบนคลาวด์ที่ช่วยให้ บริษัท ซอฟต์แวร์ที่สมัครสมาชิกสามารถเพิ่มมูลค่าตลอดอายุการใช้งานของลูกค้าได้สูงสุดโดยการลดการเลิกจ้างหาลูกค้าใหม่ที่ชำระเงินและเพิ่มรายได้ของผู้ใช้ รูปแบบการใช้งานและรูปแบบพฤติกรรมล่วงหน้าโดยใช้การวิเคราะห์ข้อมูลขนาดใหญ่พฤติกรรมศาสตร์และการเรียนรู้ของเครื่อง 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  แมทธิว ชมอลท์
  Matthew Schmoldt เป็นนักการตลาดทางอินเทอร์เน็ตมาตั้งแต่ปี 2009 เขาเป็นผู้ก่อตั้ง ohthethingsyoucanbuy.comซึ่งเป็นสถานที่ที่เขาพูดถึงผลิตภัณฑ์ที่น่าทึ่ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิล ชูลท์ซ
  Michael Schultz เป็นผู้นำด้านการตลาดและการพัฒนาธุรกิจสำหรับ เคลียร์สไลด์. ก่อนหน้าที่ ClearSlide เขาเคยดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ที่ DocuSign ซึ่งเขารวมตัวกันและจัดการความร่วมมือและโครงการที่สำคัญของ บริษัท ในช่วงสามปีของการเติบโตอย่างรวดเร็ว Michael ใช้เวลาเกือบแปดปีกับ Microsoft Corporation ในการจัดการผลิตภัณฑ์ SaaS และบทบาททางการตลาดต่างๆหลังจากการเข้าซื้อกิจการการประชุมทางเว็บของ PlaceWare 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แมตต์ ชานาฮาน
  Matt Shanahan ดำรงตำแหน่ง CMO ที่ อาซูกัวซึ่งเป็น บริษัท ที่ช่วยให้ธุรกิจทำงานโดยอัตโนมัติระหว่างแอปพลิเคชัน SaaS รวมถึงระบบโซเชียลอีเมลระบบการตลาดอัตโนมัติหรือระบบ CRM ที่มีความสำคัญต่อความสำเร็จของลูกค้า Matt มีประสบการณ์เกือบ 30 ปีในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีตั้งแต่ Accenture ไปจนถึงสตาร์ทอัพ เขาเป็นผู้ประกอบการที่ได้รับการพิสูจน์แล้วในฐานะรองประธานฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์และการจัดการสำหรับ Documentum ตั้งแต่เริ่มต้นจนถึงการเสนอขายต่อสาธารณะครั้งแรกและล่าสุดในฐานะผู้ร่วมก่อตั้งและรองประธานอาวุโสฝ่ายกลยุทธ์ของ Scout Analytics 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมเคิลเชียร์เรอร์
  ไมเคิลเป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ ผลลัพธ์สุทธิ. ไมเคิลเป็นนักเทคโนโลยีการตลาดที่สร้างสรรค์กลยุทธ์และสร้างสรรค์ที่ประสบความสำเร็จด้วยการจดจำรูปแบบการพัฒนาโซลูชันที่สร้างสรรค์และใช้ประโยชน์จากเทคโนโลยีที่ทันสมัยที่สุดเพื่อสร้างการรับรู้ถึงตราสินค้าเพื่อสนับสนุนเป้าหมายทางการตลาดและการขาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  หินแมตต์
  Matt Stone เป็นรองประธานอาวุโสฝ่ายการตลาดของ Verisk Marketing Solutions ซึ่งเป็นพันธมิตรด้านข้อมูลชั้นนำสำหรับอุตสาหกรรมประกันภัยและการจำนอง Matt มีประสบการณ์ 25 ปีในการผลักดันความภักดี การได้มาทางออนไลน์ และรายได้ให้กับบริษัทสตาร์ทอัพ SaaS และแบรนด์เทคโนโลยีระดับโลก ก่อนที่จะร่วมงานกับ Jornaya ซึ่งเป็นธุรกิจ Verisk นั้น Matt เคยดำรงตำแหน่งผู้บริหารที่ Photon, 1E และ Real Capital Analytics 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มอลลี่ สโตโวลด์
  ฉันชื่อมอลลี่ นักเขียนเนื้อหาที่ ถนนกระบวนการ ด้วยปริญญาเกียรตินิยมอันดับหนึ่งด้านการพัฒนาศึกษาและภาษาสเปน ฉันรักการเขียนมากจนฉันมีบล็อกของตัวเองที่ฉันเขียนเกี่ยวกับทุกสิ่งที่ฉันสนใจ จากการเดินทางคนเดียวสู่การใช้ชีวิตอย่างมีสติ เข้าดูได้ที่ มอลลี่สโตโวลด์ดอทคอม. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Max Sudyindy
  แม็กซ์เป็นผู้นำความสำเร็จของลูกค้าที่ พุชวูช. เขาช่วยให้ลูกค้า SMB และองค์กรสามารถเพิ่มโครงการการตลาดอัตโนมัติสำหรับการรักษาและรายได้ที่สูงขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์ เซสนี่
  Mike Szczesny เป็นเจ้าของและรองประธานของ EDCO Awards & Specialties ซัพพลายเออร์เฉพาะด้านผลิตภัณฑ์ยกย่องพนักงาน สินค้าแบรนด์ และรางวัลด้านกีฬา Szczesny ภูมิใจในความสามารถของ EDCO ในการช่วยให้บริษัทต่างๆ ก้าวไปอีกขั้นด้วยการแสดงความขอบคุณและความชื่นชมต่อพนักงาน เช่น รางวัลครบรอบการทำงาน เขาอาศัยอยู่ใน Fort Lauderdale, Florida 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  มาร์คแทนเนอร์
  ในฐานะผู้ร่วมก่อตั้งและซีโอโอ Mark บริหารการขายและการดำเนินงานของ Qwilr และได้ช่วยสร้างทีมขายที่กระจายอยู่ทั่วโลกจากระยะไกล ที่ Google เขาช่วยสร้างพันธมิตรผู้จัดพิมพ์หลายรายที่นำไปสู่ Google Play หนังสือและ ebooks บน Android เขาย้ายกลับไปที่ออสเตรเลียในปี 2013 และเริ่มต้น Qwilr ร่วมกับ Dylan Baskin ผู้ร่วมก่อตั้งเพื่อพลิกโฉมการสื่อสารทางธุรกิจผ่านเอกสาร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไมค์ Tirone
  Mike เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลอาวุโสของ R2i. เขาหลงใหลในเนื้อหาอย่างไม่น่าเชื่อ สร้างมันทำการตลาดบริโภคมันวิเคราะห์และปรับปรุงมัน ในฐานะนักสื่อสารที่มีวุฒิการศึกษาด้านการเขียนเป็นเจ้าของ บริษัท ถ่ายภาพมาหลายปีและเสพติดโลกการตลาดดิจิทัลประสบการณ์และความหลงใหลของฉันผสมผสานกันอย่างลงตัวในฐานะนักยุทธศาสตร์การตลาดดิจิทัลอาวุโส 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มาธาวี ไวทยา
  Madhavi เป็นนักเขียนเนื้อหาเชิงสร้างสรรค์ที่มีประสบการณ์มากกว่า 8 ปีในอุตสาหกรรม B2B ในฐานะนักเขียนเนื้อหาที่มีประสบการณ์เป้าหมายของเธอคือการเพิ่มมูลค่าให้กับธุรกิจผ่านทักษะการเขียนเนื้อหาที่เป็นเอกลักษณ์ของเธอ เธอตั้งเป้าที่จะสร้างสะพานทางภาษาระหว่างเทคโนโลยีและโลกธุรกิจด้วยความรักที่เธอมีต่อคำเขียน นอกจากการเขียนเนื้อหาแล้วเธอยังชอบวาดรูปและทำอาหารอีกด้วย! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มิกวิลสัน
  มิกวิลสันรองประธานฝ่ายความสำเร็จของลูกค้าที่ Rio SEO มิกเป็นมืออาชีพด้านการตลาดเชิงโต้ตอบที่มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในด้านดิจิทัล CRM และการตลาดท้องถิ่น เขาเป็นผู้นำทีมความสำเร็จของลูกค้าที่ Rio SEO และอยู่กับ บริษัท มาตั้งแต่เริ่มก่อตั้ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แมดลิน วิง
  Madelyn Wing เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์และลูกค้าที่ CallRail และมีความรักในทุกสิ่งเกี่ยวกับการตลาดขาเข้าและการตลาดดิจิทัล ด้วยภูมิหลังในความสำเร็จของลูกค้าและการสร้างชุมชนตอนนี้ Madelyn มุ่งเน้นเวลาของเธอในการช่วยให้ผู้ซื้อค้นพบผลิตภัณฑ์เทคโนโลยีที่ยอดเยี่ยมที่ช่วยแก้ปัญหาทางการตลาดที่น่างงงวยที่สุดของพวกเขา เธอชอบที่จะเชื่อมต่อจุดต่างๆระหว่างข้อมูลเพื่อช่วยให้ธุรกิจขนาดเล็กเพิ่ม Conversion ออนไลน์และสร้างผลลัพธ์ที่ทรงพลัง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  มูฮัมหมัดยาซีน
  มูฮัมหมัดยาซินเป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ PERQ (www.perq.com) และเป็นผู้เขียนที่ได้รับการตีพิมพ์โดยมีความเชื่อมั่นอย่างมากในการโฆษณาหลายช่องทางที่ให้ผลลัพธ์ผ่านสื่อแบบดั้งเดิมและแบบดิจิทัล ผลงานของเขาได้รับการยอมรับในด้านความเป็นเลิศด้านสิ่งพิมพ์เช่น INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb และ Buzzfeed ภูมิหลังของเขาในการดำเนินงานการรับรู้ถึงแบรนด์และกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลส่งผลให้เกิดแนวทางที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลเพื่อสร้างและเติมเต็มแคมเปญการตลาดสื่อที่ปรับขนาดได้ 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  นาตาลียา อันเดรชุค
  Nataliya Andreychuk เป็น CEO ของ Viseven ผู้ให้บริการ MarTech ระดับโลกสำหรับ Life Sciences และ Pharma Industries เธอเป็นหนึ่งในผู้เชี่ยวชาญชั้นนำในด้านการตลาดยาดิจิทัลและการใช้เนื้อหาดิจิทัล และมีความเป็นผู้นำที่มั่นคงมากว่า 12 ปี Andreychuk เป็นหนึ่งในผู้นำหญิงที่แข็งแกร่งที่สุดในโลกเทคโนโลยีการตลาด ภูมิหลังที่กว้างขวางของเธอในด้านเทคโนโลยีสารสนเทศ การตลาด การขาย และเภสัชกรรมทำให้เธอแตกต่างจากคู่แข่ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นาธาน บาร์เน็ตต์
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นีลเบอร์แมน
  นีลเบอร์แมนเป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ เดลิฟราผู้ให้บริการการตลาดผ่านอีเมลและที่ปรึกษาเชิงกลยุทธ์ ด้วยระยะเวลาเกือบ 20 ปีในอุตสาหกรรมซอฟต์แวร์ Berman ยังคงได้รับแรงผลักดันจากความมุ่งมั่นที่จะค้นหาโซลูชันที่เป็นนวัตกรรมใหม่ที่ช่วยให้ลูกค้าได้รับชัยชนะในอุตสาหกรรมของตน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เนทเบิร์ก
  Nate Burke ก่อตั้ง Diginius ในปี 2011 เขาเป็นที่รู้จักในฐานะผู้บุกเบิกและผู้ประกอบการอีคอมเมิร์ซรายแรก ๆ เขาเปิดตัวธุรกิจอินเทอร์เน็ตครั้งแรกในปี 1997 และได้รับการเสนอชื่อเข้าชิงสองครั้ง Ernst & Young Entrepreneur of the Year เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีสาขาวิทยาศาสตร์คอมพิวเตอร์และปริญญาโทบริหารธุรกิจจากมหาวิทยาลัยอลาบามา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นิค คาซาเรส
  Nick Casares เป็นหัวหน้าฝ่ายผลิตภัณฑ์ที่ PolyientX - วิธีที่ Web3 จะให้รางวัลแก่ลูกค้า ชุมชน และแฟนๆ เชื่อมต่อกับ Nick บน LinkedIn และ Twitter 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นาธานจันทรา
  นาธานเป็นผู้ร่วมก่อตั้ง วีลิงค์ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการตรวจสอบโซเชียลมีเดียและแพลตฟอร์มโฆษณาที่กำหนดเป้าหมายซึ่งขับเคลื่อนมูลค่าจากการสนทนาทางสังคมตามสถานที่ต่างๆทำให้นักการตลาดสามารถกรองข้อมูลโซเชียลจำนวนมหาศาลในแดชบอร์ดที่เรียบง่ายอย่างซับซ้อน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นิคชาซินอฟ
  Nick Chasinov เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Teknicks ซึ่งเป็นเอเจนซี่การตลาดเพื่อการเติบโตที่ปลดล็อกการเติบโตของผลิตภัณฑ์ที่ยั่งยืน ป้องกันได้ และทบต้นสำหรับบริษัท SaaS 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เนอร์เด็บบี้
  Nir Debbi เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและหัวหน้าฝ่ายขายและการตลาดที่ โกลบอล-อี. Nir มีประสบการณ์มากกว่า 10 ปีในการวางแผนกลยุทธ์และการพัฒนาธุรกิจในภาคเทคโนโลยีชั้นสูงและการเงิน ก่อนที่จะร่วมก่อตั้ง Global-e เขาดำรงตำแหน่ง SVP หัวหน้าฝ่ายกลยุทธ์และ BizDev ที่ Bank Hapoalim ต่อจากตำแหน่งหัวหน้าฝ่ายกลยุทธ์การค้าปลีกของธนาคาร เขายังมี MBA และ วท.บ. สาขาเศรษฐศาสตร์ทั้งจากมหาวิทยาลัย Tel-Aviv 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นิโคลา ยอร์ดเจวิช
  Nikola Djordjevic, MD, Head of Content ที่ MedAlertHelp.org. Nikola มาจากเซอร์เบียเป็นแพทย์ที่เริ่มโครงการนี้ในปี 2018 จากความหลงใหลในการช่วยเหลือผู้อื่นโดยเฉพาะผู้สูงอายุ นอกเหนือจากการตรวจสอบระบบแจ้งเตือนทางการแพทย์แล้วเขายังเขียนบล็อกเกี่ยวกับสุขภาพอายุการเกษียณและหัวข้ออื่น ๆ ที่เกี่ยวข้องกับผู้อาวุโส 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นาตาซ่า จูคาโนวิช
  นักเศรษฐศาสตร์จากการศึกษา Natasa Djukanovic เป็นผู้อำนวยการฝ่ายขายและการตลาดของ โดเมนบริษัท เทคโนโลยีระหว่างประเทศที่ดำเนินการโดเมนอินเทอร์เน็ต ".ME." เธอใช้เวลาทั้งอาชีพของเธอที่จุดตัดระหว่างการธนาคารโซเชียลมีเดียความเป็นผู้นำและเทคโนโลยีและพยายามค้นหาความลับในการอยู่ในสถานที่ที่แตกต่างกันสามแห่งในเวลาเดียวกัน 
 
 
 
 
 
	    
  
  เนท กัดซิบาลาเอฟ
  Nate เป็นผู้ก่อตั้ง แอมพลิฟเฟอร์บริการที่ช่วยเหลือบุคคลและธุรกิจโดยตั้งเวลาโพสต์โซเชียลมีเดียโดยอัตโนมัติช่วยให้พวกเขามีรายได้มากขึ้น ด้วยพื้นฐานด้านการจัดการผลิตภัณฑ์การพัฒนาธุรกิจและการเติบโตในระดับสากลเขามุ่งหวังที่จะช่วยเหลือบุคคลและธุรกิจโดยแสดงให้พวกเขาเห็นว่าพวกเขาสามารถขยายฐานผู้ชมของตนต่อไปได้อย่างไรอย่างมีกำไรและมีประสิทธิภาพ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เนท โฮล์มส์
  Nate Holmes เป็นผู้ประสานงานด้านการตลาดสำหรับ Widen Enterprises และส่วนขยายแบรนด์ Smartimage Nate มีความสนใจอย่างมากในการจัดการแบรนด์ การตลาดเนื้อหา และการวิเคราะห์การตลาด Nate ชอบทำงานกับผู้คนที่มีภูมิหลังต่างกันในองค์กรทุกขนาด ตั้งแต่ทีมสื่อสารการตลาดในองค์กรขนาดใหญ่ไปจนถึงผู้บริหารระดับสูงของธุรกิจขนาดเล็กถึงขนาดกลาง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  คาร์เตอร์นิค
  Nick Carter เป็นผู้ประกอบการที่มีหัวใจอย่างแท้จริง เขาหลงใหลเกี่ยวกับการเป็นผู้ประกอบการโดยทั่วไป นิคเริ่มต้นและดำเนินธุรกิจ 5 อย่างในอาชีพของเขา เป้าหมายหลักของเขาคือการทำให้ตัวเองได้รับความบันเทิงจากโอกาสทางธุรกิจที่น่าตื่นเต้นและการผจญภัยใหม่ๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นิกิล ราจ
  Nikhil Raj มีประสบการณ์มากกว่า 7 ปีใน SEO และ Digital Marketing เขาทำงานโดยตรงกับ Douglas Karr ในการจัดการลูกค้าระดับภูมิภาคและระดับประเทศจำนวนมากด้วยการเพิ่มประสิทธิภาพเครื่องมือค้นหาในประเทศและต่างประเทศ 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นิทินละโว้
  Nitin เป็นผู้ร่วมก่อตั้ง Mobisoft Infotech ซึ่งเป็น บริษัท Digital Solution Company Mobisoft Infotech เป็นพันธมิตรกับธุรกิจทุกขนาดเพื่อสร้างปรับปรุงและปรับขนาดผลิตภัณฑ์ในแพลตฟอร์มต่างๆโดยใช้ประโยชน์จากเทคโนโลยีที่ก่อกวนและผสมผสานการออกแบบวิศวกรรมและนวัตกรรมเพื่อให้ลูกค้าของเราประสบความสำเร็จ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โนเอล ไรน์โฮลด์
  หลังจากที่ก่อนหน้านี้ทำงานเป็นผู้อำนวยการฝ่ายเทคโนโลยีสำหรับผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดเนื้อหา Taylor & Pond Digital Marketing Agency Noel Reinhold ได้นำความเชี่ยวชาญของเขามาสู่ Front Row ซึ่งเป็นตัวเร่งอีคอมเมิร์ซ เขาทุ่มเทในการทำงานร่วมกับทีมพัฒนาและลูกค้าของเราเพื่อให้แน่ใจว่าโซลูชันของเราได้รับการปรับแต่งให้ตรงตามความต้องการและเป้าหมายเฉพาะของพวกเขา โดยให้ผลลัพธ์ที่สร้างความแตกต่างอย่างแท้จริง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โนเอมี โรดส์
  ในฐานะรองผู้จัดการ การค้นหาตัวย่อที่เสียค่าใช้จ่าย Noemi นำประสบการณ์เกือบทศวรรษของการตลาดดิจิทัลแบบองค์รวมและความเชี่ยวชาญข้ามสายงานมาใช้ในการวางกลยุทธ์ การดำเนินการ และการทำงานร่วมกันในโครงการริเริ่มด้านสื่อแบบชำระเงิน ใช้ประโยชน์จาก MFA ในการเขียนและเผยแพร่ ประสบการณ์แนวดิ่งในด้านการเงิน สุขภาพ และ B2B; และภูมิหลังด้านโซเชียล ชำระเงิน SEO อีเมล และการพัฒนาเว็บไซต์ Noemi มองหามุมมองทางอากาศและมองแคมเปญแต่ละรายการว่าเป็นส่วนหนึ่งของภาพรวมที่มุ่งเน้นที่การเพิ่มมูลค่าทางธุรกิจในท้ายที่สุด สิ่งนี้เกี่ยวข้องกับวิธีการที่เน้นข้อมูลเป็นศูนย์กลางซึ่งแยกโซลูชันโดยการระบุปัญหาอย่างชัดเจนและปรับปรุงประสิทธิภาพในขณะเดียวกันก็สร้างพื้นที่สำหรับความคิดสร้างสรรค์และการเชื่อมต่อของมนุษย์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นีน่าริทซ์
  นีน่าเป็นนักวิจัยและนักเขียนด้านเทคนิคที่ ดีไซน์รัชซึ่งเป็นตลาดแบบ B2B ที่เชื่อมต่อแบรนด์กับเอเจนซี่ เธอชอบแบ่งปันประสบการณ์และเนื้อหาที่มีความหมายซึ่งให้ความรู้และสร้างแรงบันดาลใจให้กับผู้คน ความสนใจหลักของเธอคือการออกแบบเว็บไซต์และการตลาด ในเวลาว่างเมื่อเธอไม่อยู่กับคอมพิวเตอร์เธอชอบเล่นโยคะและขี่จักรยาน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  นิค สเลด
  Nick เป็นผู้ร่วมก่อตั้ง Cipher Sports Technology Group เขาเป็นผู้นำที่มีประสบการณ์สูงในด้านสื่อ เนื้อหาดิจิทัล การประชาสัมพันธ์ และการสื่อสาร เป็นนักคิดเชิงกลยุทธ์ที่สร้างสรรค์และเติบโตในสภาพแวดล้อมที่เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็ว นิคมักจะมองหาโครงการที่น่าตื่นเต้นและความท้าทายใหม่ๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นีล แท็คเกอร์
  นีลได้รับตำแหน่ง Go to Market Manager ที่ PlayBox Technology บทบาทของเขาเกี่ยวข้องกับการคิด การนำไปใช้ และการพัฒนากลยุทธ์การตลาดดิจิทัลระหว่างประเทศสำหรับตลาดการแพร่ภาพกระจายเสียงทั่วโลก ในบทบาทนี้ เขาจัดการการออกแบบและสร้างสรรค์ การพัฒนาเนื้อหา และกิจกรรมอื่นๆ อย่างมีประสิทธิภาพภายในขอบเขตของการตลาดดิจิทัล นอกเหนือจากนี้ เขายังดำเนินกิจกรรมการขายแบบวันต่อวันและทำงานเพื่อรักษาความสัมพันธ์ที่ดีกับลูกค้า ตัวแทนจำหน่าย และผู้จัดจำหน่าย นีลเป็นผู้เข้ารอบสุดท้ายของรางวัล IABM Andrew Jones Young Person of the year 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  นิค เวนท์ซ
  นิค เวนท์ซ คือ Clearbitรองประธานฝ่ายการตลาด ในบทบาทนี้ เขาช่วยให้ Clearbit เข้าถึงบริษัท B2B ที่พยายามทำความเข้าใจลูกค้าของตนให้ดีขึ้นและเพิ่มประสิทธิภาพช่องทางดิจิทัลของตน เขามีประสบการณ์ด้านการตลาดมากว่าทศวรรษ โดยมีความเชี่ยวชาญอย่างลึกซึ้งในด้านการสร้างอุปสงค์และการตลาดเพื่อการเติบโต 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โอลก้า บอนดาเรวา
  ในระหว่างการศึกษา Olga เป็นผู้เข้าร่วมโครงการ Microsoft Student Partners และทำหน้าที่เป็นผู้เผยแพร่เทคโนโลยีของ Microsoft หลังจากจบการศึกษา เธอเริ่มทำงานที่ Microsoft ในตำแหน่งผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัล และก้าวหน้าอย่างรวดเร็วสู่ตำแหน่งหัวหน้าฝ่ายการตลาดโซเชียลมีเดียในยุโรปกลางและยุโรปตะวันออก ที่ Microsoft เธอรับผิดชอบการแสดงตนทางโซเชียลมีเดียของบริษัทในยุโรปกลางและยุโรปตะวันออก โครงการดิจิทัล การขายเพื่อสังคม และโครงการสนับสนุนพนักงาน หลังจากออกจาก Microsoft เธอกลายเป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอที่ โมดัมอัพ. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ออสการ์ฟลอเรีย
  ออสการ์คือ Spiralytics ' ฉลาดที่สุด ผู้เชี่ยวชาญด้านการประชาสัมพันธ์ออนไลน์ ทักษะการสร้างความสัมพันธ์ที่โดดเด่นของเขาได้รับการฝึกฝนจากประสบการณ์หลายปีในการช่วยเหลือ บริษัท ต่างๆในอุตสาหกรรมทุกประเภทในการจัดการภาพลักษณ์ของแบรนด์ ผู้ชายคนนี้กินอาหารเช้าเชิงกลยุทธ์! 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โอเว่น เหมศาสน
  Owen Hemsath เป็นผู้เชี่ยวชาญของ YouTube และผู้รอดชีวิตจากโรคมะเร็ง ประธานของ วิดีโอสปอต, โอเว่นได้สร้างธุรกิจระดับโลกจากสิ่งง่ายๆ ช่องของ YouTube. เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญที่ได้รับการยอมรับในหัวข้อที่เกี่ยวข้องกับ YouTube, โฆษณาวิดีโอบน Facebook, การออกแบบเว็บไซต์และการตลาดวิดีโอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โอเล็กซี่ ราบอช
  Oleksii Rabosh เป็นหัวหน้าทีมความสำเร็จของลูกค้าที่ Jooble ในฐานะสมาชิกของ Jooble's Customer Success Team, Oleksii มีหน้าที่รับผิดชอบในการค้นหาและนำโซลูชันไปใช้ที่ตรงตามวัตถุประสงค์ของลูกค้า วิเคราะห์ประสิทธิภาพของแคมเปญ และร่วมมือกับแผนกอื่นๆ เพื่อเพิ่มคุณค่าสูงสุดให้กับลูกค้าของเรา Oleksii จัดการพอร์ตโฟลิโอของลูกค้ากว่า 50 รายในตลาดต่างๆ ในฐานะหัวหน้าทีมความสำเร็จของลูกค้า Oleksii มุ่งเน้นไปที่การรักษาแนวทางการขายเชิงรุกที่มีลูกค้าเป็นศูนย์กลางและขับเคลื่อนด้วยข้อมูล ซึ่งช่วยให้ลูกค้าของเราใช้ศักยภาพสูงสุดของตนในตลาดโฆษณางานสมัยใหม่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โอลิเวียไรอัน
  Olivia เป็นบล็อกเกอร์ผู้หลงใหลในการเขียนหัวข้อการตลาดดิจิทัลอาชีพและการพัฒนาตนเอง เธอพยายามเรียนรู้สิ่งใหม่ ๆ อยู่ตลอดเวลาและแบ่งปันประสบการณ์นี้ในเว็บไซต์ต่างๆ 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  โอลิวาไซเกีย
  Oliva มีประสบการณ์มากกว่า 6 ปีในด้านการตลาดและการพัฒนาธุรกิจในหลายภูมิภาคโดยมีองค์กรขนาดใหญ่และขนาดเล็ก ปัจจุบันเธอดำรงตำแหน่งผู้จัดการฝ่ายการตลาดของ Poket โปเก เป็นแพลตฟอร์มการจัดการความภักดีบนคลาวด์ที่ช่วยให้ธุรกิจสามารถรักษาลูกค้าและเพิ่มยอดขายได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โอฮัดเสม็ด
  Ohad Samet เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ ทรูแอคคอร์ดซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการกู้คืนอัลกอริทึมตัวแรกของชนิด TrueAccord ใช้แมชชีนเลิร์นนิงการวิเคราะห์พฤติกรรมและแนวทางเชิงมนุษยนิยมเพื่อช่วยให้องค์กรและธุรกิจขนาดเล็กสามารถกู้คืนการชำระเงินที่ค้างชำระและรักษาความสัมพันธ์กับลูกค้าในเชิงบวก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อุสมานศิรินทร์
  Pemavour มีเครื่องมือการตลาดดิจิทัลที่หลากหลายสำหรับผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดด้านประสิทธิภาพในแพ็คเกจที่ครอบคลุมสำหรับความต้องการที่แตกต่างกัน เราช่วยคุณในกระบวนการทำงานอัตโนมัติที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูลในการจัดการแคมเปญสำหรับโฆษณาการซื้อของการเสนอราคาและบริการทางการตลาดอื่น ๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ปีเตอร์อาร์ไว
  ปีเตอร์เป็นซีอีโอของ Preziซอฟต์แวร์การนำเสนอแบบโต้ตอบซึ่งเขาร่วมก่อตั้งในปี 2008 ร่วมกับ Adam Somlai-Fischer และPéterHalácsyสถาปนิกและผู้ริเริ่มเพื่อสร้างวิธีที่น่าจดจำและมีส่วนร่วมมากขึ้นสำหรับผู้คนในการแบ่งปันเรื่องราว ก่อนที่จะร่วมก่อตั้ง Prezi ปีเตอร์ได้ก่อตั้ง omvard.se ซึ่งเป็น บริษัท ที่รวบรวมข้อมูลเกี่ยวกับผลการรักษาสำหรับผู้ป่วยในโรงพยาบาลตลอดจนพัฒนาโปรแกรมอ่านข่าวบนมือถือเครื่องแรกของโลกเพื่อให้ผู้คนสามารถติดตาม TED Talks จากอุปกรณ์มือถือของตนได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แพทริค พอสเนอร์
  
 
 
 
 
 
	    
  
  พาเวล เบเนีย
  Pavel Beinia เป็นผู้ประกอบการต่อเนื่องและเป็นผู้เชี่ยวชาญในอุตสาหกรรมการตลาดโดยใช้อินฟลูเอนเซอร์ โปรเจ็กต์ของเขา ได้แก่ Famesters เอเจนซี่การตลาดที่ใช้อินฟลูเอนเซอร์เชิงสร้างสรรค์ และ BuzzGuru แพลตฟอร์มการค้นพบอินฟลูเอนเซอร์และการตลาดอัจฉริยะ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พอล เบรนเนอร์
  ด้วยประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในการเป็นผู้นำด้านสื่อและความบันเทิงและเทคโนโลยี Paul Brenner ทำหน้าที่ในบทบาท c-suite หลายตำแหน่ง ซึ่งรวมถึงประธานแผนกกับ Emmis Operating Company ในฐานะประธาน NextRadio/TagStation งานของเขามุ่งเน้นไปที่นวัตกรรมระดับโลกผ่านการเปิดใช้งานชิป FM ในสมาร์ทโฟนทุกเครื่องเพื่อการวัดผลผู้ชม ประสบการณ์ผู้ใช้ในรถยนต์ที่ได้รับการปรับปรุง และแพลตฟอร์มการระบุแหล่งที่มาของข้อมูลสำหรับวิทยุกระจายเสียงทั้งหมด ในปี 2019 Paul เข้าร่วม ไวเบโนมิกส์ ในตำแหน่งประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายกลยุทธ์เพื่อช่วยพัฒนากลยุทธ์การเข้าสู่ตลาดสำหรับโซลูชันโฆษณา Audio Out-of-Home™ ตัวแรกของบริษัทที่ออกสู่ตลาด หลังจากการเปิดตัวที่ประสบความสำเร็จ เบรนเนอร์ได้รับการเลื่อนตำแหน่งให้เป็นประธาน Audio OOH เพื่อดูแลความพยายามทั้งหมดที่เกี่ยวข้องกับกิจกรรมการสร้างรายได้และการเป็นหุ้นส่วนที่เกี่ยวข้อง และเพิ่งเข้าร่วมคณะกรรมการวิจัย DPAA และคณะกรรมการสื่อการค้าปลีก IAB ใหม่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พอชนีย์
  Paul Chaney เป็นนักเขียนสำหรับแนวโน้มธุรกิจขนาดเล็ก เขาครอบคลุมข่าวอุตสาหกรรมรวมถึงบทสัมภาษณ์ผู้บริหารและผู้นำในอุตสาหกรรมเกี่ยวกับผลิตภัณฑ์บริการและแนวโน้มที่มีผลต่อธุรกิจขนาดเล็ก เขาเป็นนักการตลาดอินเทอร์เน็ตผู้คร่ำหวอดและมีประสบการณ์ 20 ปีในการช่วยเหลือธุรกิจขนาดเล็กให้เรียนรู้วิธีใช้เว็บเพื่อวัตถุประสงค์ทางการตลาด ก่อนหน้านี้เขาเป็นบรรณาธิการของ Web Marketing Today และเป็นบรรณาธิการที่มีส่วนร่วมอย่างยาวนานสำหรับอีคอมเมิร์ซเชิงปฏิบัติ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  พอล ไชลด์ส
  Paul Childs เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านเทคโนโลยีโฆษณาที่มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในการสร้างและขยายธุรกิจโฆษณาบนมือถือทั่วโลกในพื้นที่แบบเป็นโปรแกรมทั้งด้านอุปสงค์และอุปทาน เขาดำรงตำแหน่งผู้นำระดับสูงหลายตำแหน่งในระดับ VP และ C ซึ่งครอบคลุมถึงการพัฒนาธุรกิจ การดำเนินงาน การขาย และการตลาด Paul ได้ร่วมก่อตั้ง Adfonic ในปี 2008 ซึ่งต่อมาได้กลายเป็นหนึ่งใน DSP บนมือถือชั้นนำทั่วโลก ไม่นานมานี้ Paul ดำรงตำแหน่ง Chief Revenue Office ที่ Smadex ซึ่งเขาช่วยให้ Entravision เติบโตและออกจากธุรกิจ ปัจจุบัน Paul ดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายพัฒนาธุรกิจที่ โมโลโก. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ประศานนา ชิตานันท์
  Prasanna เป็นผู้เชี่ยวชาญด้าน SEO อาวุโสที่ Express Analytics มีประสบการณ์ในด้าน SEO, โซเชียลมีเดีย, บล็อก, การจัดการชื่อเสียงออนไลน์, โฆษณา Google และ YouTube Video Optimization 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พูโลมี ดามานี่
  Poulomi Damany มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในด้านซอฟต์แวร์ระดับองค์กร การทำเหมืองข้อมูล การทำคลัสเตอร์ และการจัดการข้อมูล Poulomi เป็นผู้นำการจัดการผลิตภัณฑ์และการตลาดสำหรับคลังข้อมูลบนคลาวด์ที่เป็นเอกลักษณ์ของ BitYota 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  พีท เอปเปเล่
  พีทนำประสบการณ์ด้านกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์ 20 ปีช่วยให้ บริษัท ใน Fortune 500 ใช้ประโยชน์จาก Big Data เพื่อปรับปรุงประสิทธิภาพของธุรกิจ ในฐานะรองประธานอาวุโสฝ่ายผลิตภัณฑ์และวิทยาศาสตร์พีทมีหน้าที่เป็นผู้นำ สดใสความพยายามในการวิจัยและพัฒนาและการกำหนดวงจรชีวิตและข้อกำหนดของผลิตภัณฑ์ ก่อนหน้าที่ Zilliant Pete ดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายการตลาดผลิตภัณฑ์ที่ Yclip ก่อนที่จะมี Yclip Pete ได้จัดการแอปพลิเคชันการขุดข้อมูลและการสนับสนุนการตัดสินใจที่ปรับขนาดได้ของ KD1 ซึ่งใช้โดย Walgreens, Lowe's Home Improvement และ Pepsi / Frito Lay 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แพมเออร์ลิชแมน
  Pam Erlichman เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Jebbit ด้วยประสบการณ์ด้านการตลาดกว่า 25 ปี แพมรับผิดชอบแบรนด์ Jebbit และกลยุทธ์ทางการตลาด ก่อนมาร่วมงานกับ Jebbit แพมเคยดำรงตำแหน่งรองประธานฝ่ายการตลาดของ Oracle Data Cloud ซึ่งรวมถึงการสร้างและการเติบโตของอุตสาหกรรม Oracle Data Cloud อันดับแรก ได้แก่ แบรนด์ Data Hotline และ The Data Lab; ให้กลยุทธ์ด้านข้อมูลและการศึกษาแก่พันธมิตรด้านแบรนด์ สื่อ และเอเจนซี่ Pam เข้าร่วม Oracle Data Cloud ผ่านการซื้อกิจการ Datalogix ซึ่งเธอได้สร้างและขยายฟังก์ชันการตลาดตั้งแต่เริ่มต้น ก่อนร่วมงานกับ Datalogix แพมเคยทำงานที่ Digitas ซึ่งเป็นผู้นำด้านความสัมพันธ์กับแบรนด์ระดับโลก เช่น Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines และ Progressive Insurance 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  พอลลีน ฟาร์ริส
  Pauline พูดภาษาโปรตุเกสอังกฤษสเปนและอิตาลี เธอเดินทางไปทั่วโลกเพื่อดื่มด่ำกับวัฒนธรรมใหม่ ๆ และเรียนรู้ภาษา วันนี้เธอภูมิใจที่ได้เป็นสมาชิกโหวตของสมาคมนักแปลแห่งอเมริกาและเป็นผู้มีส่วนร่วมอย่างแข็งขันของสภาผู้นำของแผนกภาษาโปรตุเกส 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โพลินา ฮาร์ยาชา
  Polina Haryacha เป็นผู้ก่อตั้งที่ คลาวด์บูสต์ซึ่งเป็นหน่วยงานด้านการตลาดที่เน้นการได้มาซึ่งข้อมูลที่ขับเคลื่อนด้วยข้อมูล ซึ่งรวบรวมแบรนด์ที่มีนักเล่นเกมที่มีความคิดเหมือนกัน ด้วยประสบการณ์กว่าทศวรรษในด้านการตลาดผลิตภัณฑ์ การได้มาซึ่งผู้ใช้ และการวิเคราะห์การตลาด Polina เป็นผู้เชี่ยวชาญที่มีชื่อเสียงใน TechCrunch, AdExchanger, Adweek และสื่ออุตสาหกรรมอื่นๆ นอกจากนี้ เธอยังเป็นผู้บรรยายในงานประชุมด้านการตลาดดิจิทัลชั้นนำ รวมถึง Digital Summit และ PubCon ซึ่งเธอได้แบ่งปันความเชี่ยวชาญของเธอในการเปิดตัวและขยายเกมบนมือถือ พีซี และคอนโซล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ปีเตอร์ อิบาร์ร่า
  Peter Ibara เป็นมืออาชีพที่ช่ำชองและมีความหลงใหลในการทำงานที่จุดบรรจบของนวัตกรรม ผลกระทบ และความรับผิดชอบ ด้วยภูมิหลังที่แข็งแกร่งในการเชื่อมโยงผู้คนและทีมกับเป้าหมายเชิงกลยุทธ์ขององค์กร Peter ได้สร้างอาชีพที่น่าประทับใจในเทคโนโลยีการโฆษณาและแพลตฟอร์มข้อมูลลูกค้า ปัจจุบัน Peter ดำรงตำแหน่งหัวหน้าฝ่ายโซลูชัน AdTech สำหรับ Amperity ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มข้อมูลลูกค้าที่ใช้ AI เพื่อมอบ Customer 360 ที่ครอบคลุมและนำไปใช้ได้จริง ในบทบาทนี้ Peter เป็นผู้นำกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์ของ Amperity ทั่วทั้งสื่อดิจิทัล เครือข่ายสื่อค้าปลีก ข้อมูลจากบุคคลภายนอก การทำงานร่วมกัน พันธมิตรด้านเทคโนโลยีโฆษณา และการเปิดใช้งานบุคคลที่หนึ่งหลังคุกกี้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พีเจแทนี่
  PJ เป็นผู้ก่อตั้งและประธานของ Uscreen ซึ่งเป็น All-in-one แพลตฟอร์มการสร้างรายได้จากวิดีโอ ที่ช่วยให้ผู้ประกอบการและผู้สร้างวิดีโอสามารถสร้างรายได้จากเนื้อหาของตนและสร้างชุมชนและธุรกิจที่เจริญรุ่งเรืองรอบ ๆ วิดีโอของพวกเขา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฟิลิปคุชมาโร
  Philip Kushmaro รองประธานฝ่ายปฏิบัติการของ แรงเกิดในแคนาดากับคุณปู่ของ Commodore 64 Guru และเป็นพ่อที่เกลียดทุกอย่างเกี่ยวกับดิจิทัลซึ่งทำให้เขากลายเป็นคนที่ไม่เพียง แต่รักดิจิทัลทุกอย่าง แต่ชอบอธิบาย เขาเป็นวิศวกรรมซอฟต์แวร์ผู้เชี่ยวชาญด้านไอทีที่ได้รับการรับรองจาก Microsoft เว็บมาสเตอร์และอื่น ๆ อีกมากมาย วันหนึ่งเขาตัดสินใจทิ้งทุกอย่างเพื่อขยายความคิดสร้างสรรค์ของเขา การเขียนเกี่ยวกับสิ่งที่เขาเกลียดการทำกลายเป็นมากกว่างานอดิเรก เมื่อเขาไม่ได้บล็อกหรือทำในสิ่งที่เขาทำงานคุณสามารถพบเขาได้ที่ยิมเทรนนิ่งใน MMA และ Brazilian Jiu Jitsu 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฟิล ล็อคฮาร์ต
  Phil Lockhart เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายดิจิทัลและหุ้นส่วนของบริษัทที่ปรึกษาดิจิทัล Credera เขามีประสบการณ์มากมายในด้านการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัล การเปิดใช้งานมาร์เทค และอีคอมเมิร์ซ ประสบการณ์ของเขารวมถึงการพัฒนาวิธีการทั่วทั้งบริษัทซึ่งครอบคลุมการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัล การบูรณาการสถาปัตยกรรม MarTech การเดินทางของลูกค้า การเปิดใช้งาน AdTech การจัดการการตลาดและระบบอัตโนมัติ ความฉลาดของเนื้อหา การวิเคราะห์และการระบุแหล่งที่มา การทดสอบ A/B และหลายตัวแปร และการเพิ่มประสิทธิภาพการแปลง Phil รับผิดชอบด้านผลกำไรและขาดทุนในด้านการตลาดและความสามารถด้านดิจิทัลทั้งหมดของ Credera 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พอล-หลุยส์ วาลัต
  Paul-Louis เป็น Traffic Manager ที่ เพลซิ, ซอฟต์แวร์การตลาดอัตโนมัติแบบ B2B สำหรับนักการตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  พาเวล ออบ
  Pavel Obod เป็นผู้ประกอบการผู้ก่อตั้ง สโลโบดา สตูดิโอและนักลงทุนด้านอสังหาริมทรัพย์ เขาชอบติดต่อกับผู้ประกอบการและได้ก่อตั้งชมรมธุรกิจหลายแห่งสำหรับซีอีโอ ฝ่ายขาย และผู้จัดการโครงการในยูเครนและเบลารุส 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พอล โอเครม
  ที่ปรึกษาด้านการพัฒนาผลิตภัณฑ์ดิจิทัลและอีคอมเมิร์ซที่มีประสบการณ์มากกว่า 10 ปี แฮ็กเกอร์ด้านการเติบโตทางดิจิทัลและผู้ก่อตั้งที่ พาณิชย์อิเล็กทรอนิกส์. 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พีโอ เพอร์สัน
  Peo เป็นนักกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลที่มีพื้นฐานด้านการให้คำปรึกษาการเป็นผู้ประกอบการ ก่อนที่จะร่วมก่อตั้ง DanAds ในปี 2013 เขาดำรงตำแหน่งระดับสูงหลายตำแหน่งในอุตสาหกรรมสื่อและไอทีโดยมีประสบการณ์เกือบสิบปีในการทำงานด้านนวัตกรรมเทคโนโลยีโฆษณา Peo ยังเป็นส่วนหนึ่งของทีมผู้ก่อตั้ง Hybris Empire ซึ่งเป็น บริษัท สื่อดิจิทัลและโฆษณา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฟิลิป พอร์ทแมน
  Philip Portman เป็นผู้ก่อตั้ง/ซีอีโอของ Textdrip ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มส่งข้อความทางธุรกิจสำหรับการประกันภัย การจำนอง อสังหาริมทรัพย์ และการขายพลังงานแสงอาทิตย์ เขาได้สร้างธุรกิจสตาร์ทอัพมากมายตั้งแต่เริ่มต้น เช่น landlinermover.com, argosautomation.com, และRecruitdrip.com เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญชั้นนำในด้านการตลาด SMS และระบบอัตโนมัติในการตลาดดิจิทัล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เปตรี ราห์จา
  Petri Rahja เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Scopshotซึ่งเป็นแพลตฟอร์มมือถือสำหรับการระดมภาพถ่ายและวิดีโอ นอกเหนือจากประสบการณ์ระดับมืออาชีพในสายงานไอที Petri ยังมีประสบการณ์ด้านการบริหารธุรกิจซึ่งครอบคลุมมากว่า 20 ปี งานก่อนหน้านี้ของเขา ได้แก่ Accenture, BEA Systems Inc. , Iobox Oy, CRF Box Oy และ Iprbox Oy 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แพทริคทริปป์
  Patrick Tripp นำประสบการณ์ 17 ปีในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีการให้คำปรึกษาและการตลาดมาสู่บทบาทรองประธานฝ่ายกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์สำหรับแพลตฟอร์ม Convergent Marketing ที่ เรดพอยต์โกลบอล. ก่อนหน้านี้ Patrick รับผิดชอบด้านอีเมลและกลยุทธ์การตลาดข้ามช่องทางที่ Adobe ก่อนหน้านั้นเขาเป็นผู้นำกลยุทธ์โซลูชันการตลาดแบบเรียลไทม์ที่ Neolane ซึ่ง Adobe ซื้อกิจการในปี 2013 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  พาเมล่าเว็บเบอร์
  พาเมล่าเว็บเบอร์เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ 99designsซึ่งเป็นตลาดการออกแบบกราฟิกออนไลน์ที่ใหญ่ที่สุดในโลก ที่ 99designs Pamela เป็นหัวหน้าทีมการตลาดระดับโลกที่รับผิดชอบในการขับเคลื่อนการได้มาซึ่งลูกค้าและเพิ่มมูลค่าตลอดอายุการใช้งานของลูกค้า นอกเหนือจากประสบการณ์ของเธอในฐานะนักการตลาดแล้ว Pamela ยังนำประสบการณ์ตรงในฐานะผู้ประกอบการอีคอมเมิร์ซและการทำงานร่วมกับสตาร์ทอัพที่เติบโตอย่างรวดเร็วอีกด้วย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ปินียากูเอล
  Pini Yakuel ผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ ปรับให้เหมาะสมซึ่งเป็นธุรกิจที่สร้างผลกำไรและขยายตัวอย่างรวดเร็วมีประสบการณ์มากกว่าทศวรรษในด้านการตลาดลูกค้าที่ขับเคลื่อนด้วยการวิเคราะห์การให้คำปรึกษาทางธุรกิจและการขาย ความหลงใหลในการทำความเข้าใจว่าอะไรเป็นตัวขับเคลื่อนพฤติกรรมของลูกค้าทำให้เขาเป็นหัวหอกในการพัฒนา Optimove ซึ่งเป็น Customer Marketing Cloud ชั้นนำของอุตสาหกรรมซึ่งช่วยให้นักการตลาดสามารถเพิ่มมูลค่าให้กับลูกค้าได้สูงสุด Optimove ถูกใช้โดยธุรกิจกว่า 180 แห่งรวมถึง Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin และ Outbrain 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เพจ แซนดรี
  Paige Zandri ผู้อำนวยการเครือข่ายทนายความของ กฎหมาย Prioriมีหน้าที่รับผิดชอบในการพัฒนาเครือข่ายทนายความในแต่ละพื้นที่ปฏิบัติการของ Priori Paige เป็นอดีตทนายความฝึกหัดในนิวยอร์คและเป็นประธานร่วมของคณะกรรมการการปฏิบัติงานเดี่ยวและ บริษัท ขนาดเล็กที่สมาคมทนายความเขตนิวยอร์ก Paige จบการศึกษาจากโรงเรียนกฎหมายบรูคลินและเป็นผู้เล่นซอฟต์บอล Division I ที่ University of Maryland, Baltimore County 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ภารกิจ Garigliano
  Quest Garigliano นำประสบการณ์การตลาดเชิงกลยุทธ์ 8 ปีมาสู่ โซลูชั่นท้องถิ่นของ CMG. ในฐานะผู้จัดการฝ่ายการตลาดเพื่อการเติบโต Quest ทำงานร่วมกับทีม CMG เพื่อวางแผนและดำเนินการแคมเปญสื่อแบบชำระเงิน ตลอดจนความพยายามทางการตลาดขาเข้าและขาออก 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ราชีดอาเหม็ด
  Rasheed Ahamed ทำงานเป็น Organic Growth Lead ที่ ออโตมาตาด, Inc. Automatad เป็น บริษัท ผลิตภัณฑ์สื่อดิจิทัลที่นำเสนอชุดโซลูชันการสร้างรายได้แบบเป็นโปรแกรมที่ขับเคลื่อนประสิทธิภาพและการสร้างรายได้ที่เหนือกว่าในวงกว้าง การใช้ผู้เผยแพร่โฆษณาดิจิทัลแพลตฟอร์มของเราสามารถสร้างสร้างรายได้และเพิ่มประสิทธิภาพเพื่อประสบการณ์ใช้งานโฆษณาที่ดีที่สุด 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รัสเซล Artzt
  Russ Artzt เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ ผู้ร่วมงานดิจิทัลซึ่งร่วมกับ Vince Re หัวหน้าฝ่ายเทคโนโลยีได้พัฒนาโซลูชันซอฟต์แวร์บนคลาวด์เพื่อช่วยให้ธุรกิจสามารถควบคุมสภาพแวดล้อมดิจิทัลของตนได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เรย์ เบแฮร์รี่
  ฉันมีความหลงใหลในการตลาดกลยุทธ์เทคโนโลยีการเล่าเรื่องและการเรียนรู้ตลอดชีวิต จุดเด่นในอาชีพของฉันคือการนำความมหัศจรรย์ของเทคโนโลยีมาสู่ผู้ชมที่ไม่เคยยอมรับมาก่อน ฉันค้นพบว่าแบรนด์ใช้ชีวิตสร้างความแตกต่างและเชื่อมโยงกันอย่างไรโดยการบอกเล่าเรื่องราวของพวกเขาในยุคดิจิทัล ในฐานะรองประธานฝ่ายการตลาดความเชี่ยวชาญของฉันคือการพัฒนากลยุทธ์ทางธุรกิจและดำเนินการวางตำแหน่งแบรนด์แพลตฟอร์มการสื่อสารข้อมูลเชิงลึกของผู้บริโภคและการเดินทางของลูกค้าผ่านดิจิทัลและโซเชียล 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ริค โบดี้
  Rick Bodey เป็น CMO และเป็นหุ้นส่วนที่ เอซซี่เอเจนซี่การตลาดดิจิทัลที่ตั้งอยู่ในเมืองสกอตส์เดล รัฐแอริโซนา ตั้งแต่ปีพ.ศ. 2004 Rick ได้สร้างและออกจากบริษัทสตาร์ทอัพสามแห่ง และแนะนำวิธีการเริ่มต้นแบบลีนมากกว่า 100 รายการ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ราวีชากะ
  Ravi Chalaka เป็น CMO ของ จิฟเฟิลนาว และผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดและการพัฒนาธุรกิจผู้สร้างและดำเนินกลยุทธ์ทางธุรกิจสร้างความต้องการและเพิ่มการรับรู้แบรนด์ / ผลิตภัณฑ์ในตลาดที่มีการแข่งขัน ในฐานะรองประธานฝ่ายการตลาดของ บริษัท เทคโนโลยีทั้งขนาดใหญ่และขนาดเล็ก Ravi ได้สร้างทีมและแบรนด์ที่แข็งแกร่งและทำให้รายได้เติบโตเร็วขึ้นสำหรับโซลูชันที่หลากหลายโดยใช้ซอฟต์แวร์ Big Data, SaaS, AI และ IoT, HCI, SAN, NAS Ravi สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทสาขาการตลาดและการเงินและเป็นโฆษกและผู้นำเสนอผู้เชี่ยวชาญในอุตสาหกรรม 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ริกชาวี่
  Rick Chavie ได้รับแต่งตั้งให้เป็น CEO ของ เข้าสู่การทำงาน ในเดือนพฤษภาคม 2015 เขาเข้ามาที่ EnterWorks หลังจากดำรงตำแหน่ง SVP, Global Solution Management กับ hybris และกลุ่ม Customer Engagement and Commerce ของ SAP ซึ่งเขาได้รวบรวมการค้าดิจิทัลและทางกายภาพและสินทรัพย์ CRM เพื่อประสบการณ์ของลูกค้าที่ราบรื่น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  รีเบคก้า ไคลด์
  Rebecca Clyde เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ CEO ของ Botco.ai ซึ่งเป็นการเริ่มต้นที่เสนอการดูแลแชทอัจฉริยะสำหรับลูกค้าด้านการดูแลสุขภาพ ด้วยประสบการณ์ด้านการตลาดดิจิทัลในอุตสาหกรรมเทคโนโลยีมากว่า 20 ปี เธอมีความหลงใหลในการพัฒนาผู้หญิงในด้านเทคโนโลยีและดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการจัดการร่วมของ Girls ใน Tech Phoenix เป็นเวลา 3 ปี ก่อนที่จะมาร่วมงานกับ Botco.ai นั้น Rebecca ได้ก่อตั้งหน่วยงานด้านการตลาดดิจิทัลชื่อ Ideas Collide ซึ่งปัจจุบันเป็นปีที่ 15 ที่ให้บริการลูกค้าองค์กรระดับโลก ก่อนหน้านี้เธอเคยเป็นผู้จัดการฝ่ายการตลาดของ Intel และสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทด้านบริหารธุรกิจจากมหาวิทยาลัยแห่งรัฐแอริโซนา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไรอัน โครเซียร์
  Ryan Crozier เป็นผู้ก่อตั้ง หน่วยงานบุญซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดดิจิทัลที่มุ่งเน้นการช่วยเหลือผู้คนให้ทำสิ่งดีๆบนโลกออนไลน์ เขามีประสบการณ์ด้านการตลาดมากกว่า 15 ปีและช่วยให้ธุรกิจหลายสิบแห่งใช้กรอบ StoryBrand ในการตลาดของตน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฤๅษีเดฟ
  Rishi Dave เป็นหัวหน้าเจ้าหน้าที่การตลาดของ Dun & Bradstreet. Rishi เข้าร่วมงานกับ Dun & Bradstreet ในเดือนกุมภาพันธ์ 2014 จาก Dell ซึ่งเขาดำรงตำแหน่งกรรมการบริหารฝ่ายการตลาดดิจิทัล Rishi สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาด้านวิศวกรรมเคมีและเศรษฐศาสตร์โดยได้รับเกียรตินิยมจากมหาวิทยาลัยสแตนฟอร์ดและปริญญาโทสาขาการตลาดจาก Wharton School, University of Pennsylvania 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โรมัน ดาวิดอฟ
  Roman Davydov เป็นผู้สังเกตการณ์เทคโนโลยีอีคอมเมิร์ซที่ การเปลี่ยนผ่าน. ด้วยประสบการณ์มากกว่าสี่ปีในอุตสาหกรรมไอที Roman ติดตามและวิเคราะห์แนวโน้มการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัลเพื่อเป็นแนวทางให้ธุรกิจค้าปลีกในการตัดสินใจซื้อซอฟต์แวร์อย่างชาญฉลาดเมื่อพูดถึงการค้าขายและการจัดการร้านค้าอัตโนมัติ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รอส เดนนี่
  Ross Denny เป็นประธานและผู้ร่วมก่อตั้ง เอซซี่เอเจนซี่การตลาดดิจิทัลในเมืองสกอตส์เดล รัฐแอริโซนา หลังจากก่อตั้งบริษัทเสริมในปี 1994 เขาออกจากตำแหน่งผู้บริหารที่ General Electric จากนั้นเป็นบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 5 และกลายเป็นผู้ประกอบการต่อเนื่องในฐานะผู้ก่อตั้งและ/หรือหุ้นส่วนในสตาร์ทอัพ 10 แห่งที่สร้างยอดขายได้มากกว่า 2 พันล้านดอลลาร์ โดยประสบความสำเร็จถึง XNUMX ครั้ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โรนัลด์ กาเบรียล
  Ronald Gabriel เป็นผู้ช่วยบรรณาธิการของ ที่ปรึกษาการค้า. เขามีประสบการณ์มากกว่า 8 ปีในการเขียนเกี่ยวกับอีคอมเมิร์ซ การค้าปลีก การตลาด และเทคโนโลยี เขายังเป็นนักตัวเลขที่ชอบเล่น Crossword และ Sudoku เมื่อไม่ได้ตัดต่อหรือเขียน เขาสามารถดูการฉายซ้ำของ Animes และร่างตัวละครบางตัวของเขาเองได้ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โรเบิร์ตเกลเซอร์
  Robert Glazer เป็นผู้ก่อตั้งและกรรมการผู้จัดการของ พันธมิตรเร่งความเร็วผู้ก่อตั้งและประธานของ BrandCycle และผู้เขียน Performance Partnerships: The Checkered Past การเปลี่ยนแปลงปัจจุบันและอนาคตที่น่าตื่นเต้นของการตลาดพันธมิตร เขาเป็นผู้ประกอบการรายต่อเนื่องที่มีประวัติอันโดดเด่นและความหลงใหลในการเพิ่มรายได้และผลกำไรให้กับ บริษัท ที่ใช้ B2C โดยร่วมมือกับแบรนด์ต่างๆเช่น Adidas, ModCloth, Reebok, Target, Tiny Prints, Gymboree และ Warby Parker 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  รอนโกลด์
  Ron Gold เป็นประธานและซีอีโอของ Marketing Works ซึ่งเป็น บริษัท ประชาสัมพันธ์และการตลาดที่ให้บริการเต็มรูปแบบซึ่งตั้งอยู่ใน East Setauket รัฐนิวยอร์กนอกจากนี้เขายังเป็นผู้ก่อตั้งและเป็นเจ้าภาพร่วมของรายการวิทยุ The Nonprofit Voice ใน 103.9 FM LI News Radio 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รักจิตรหิรภารา
  Rakshit เป็นนักการตลาดเนื้อหาที่ ความภักดีซึ่งเป็น บริษัท โปรแกรมความภักดีในอินเดีย เขามีทักษะที่น่าทึ่งในโปรแกรมความภักดีการตลาดและการรักษาลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ริชาร์ด ฮอลลิส
  ในฐานะปัจจุบัน Richard Hollis เป็นเจ้าของผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ โฮโลนิส Inc. ซึ่งตั้งอยู่ในซานดิเอโกแคลิฟอร์เนีย การร่วมงานกับเฮย์เดนฮอลลิสลูกชายของเขาทั้งคู่ได้กำหนดวิสัยทัศน์ในการสร้างแพลตฟอร์มธุรกิจโซเชียลมีเดียแบบครบวงจรแห่งแรกโดยคำนึงถึงความเข้าใจและหลักการของโฮลอนซึ่งเป็นแนวคิดที่ว่าการแก้ปัญหานั้นเป็นส่วนหนึ่งไปพร้อม ๆ กันและโดยรวม Holonis เพิ่มขีดความสามารถให้กับธุรกิจทุกขนาดด้วยเทคโนโลยีแบบบูรณาการที่สนุกใช้งานง่ายและคุ้มค่าในการใช้งานเป้าหมายในใจคือการเร่งและรีบูตระบบเศรษฐกิจสำหรับผู้ใช้ทุกคนให้เป็นแนวหน้าของการปฏิวัติดิจิทัลที่กำลังพัฒนาอย่างรวดเร็ว 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ริเทช พาติล
  Ritesh Patil เป็นผู้ร่วมก่อตั้ง โมบิซอฟต์ อินโฟเทค ที่ช่วยสตาร์ทอัพและองค์กรต่างๆในเทคโนโลยีมือถือ เขารักเทคโนโลยีโดยเฉพาะเทคโนโลยีมือถือ เขาเป็นบล็อกเกอร์ตัวยงและเขียนโปรแกรมบนมือถือ เขาทำงานใน บริษัท พัฒนาแอนดรอยด์ชั้นนำที่มีนักพัฒนาแอพ Android ที่มีทักษะซึ่งได้พัฒนาแอพพลิเคชั่นมือถือที่เป็นนวัตกรรมใหม่ในหลากหลายสาขาเช่นการเงินการประกันภัยสุขภาพความบันเทิงผลผลิตสาเหตุทางสังคมการศึกษาและอื่น ๆ อีกมากมายและได้รับรางวัลมากมายเช่นเดียวกัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อาร์เจฮอร์สลีย์
  RJ Horsley เป็นประธานของ สปอตออน ทรานแซคท์, LLCซึ่งเป็น บริษัท ด้านการชำระเงินและซอฟต์แวร์ที่ล้ำสมัยซึ่งกำหนดนิยามใหม่ของอุตสาหกรรมบริการผู้ค้าด้วยการผสานรวมความสามารถในการชำระเงินหลายช่องทางเข้ากับโซลูชันซอฟต์แวร์เพื่อให้ บริษัท ต่างๆดำเนินธุรกิจและเติบโตได้ดีขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เรวาธี กฤษณะ
  
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ราชเนชกุมาร
  Rajneesh Kumar เป็นนักการตลาดดิจิทัลและแฮ็กเกอร์ที่กำลังเติบโตปัจจุบันเป็นหัวหน้าฝ่ายการตลาดดิจิทัลที่ Pimcore Global Services Pimcore เป็นแพลตฟอร์มสำหรับองค์กรแบบโอเพนซอร์สที่ได้รับรางวัลสำหรับการจัดการข้อมูลหลัก (PIM / MDM), การจัดการประสบการณ์ผู้ใช้ (CMS / UX), การจัดการสินทรัพย์ดิจิทัล (DAM) และอีคอมเมิร์ซ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ไรอัน ลูชท์
  ก่อนเข้าร่วม ตัวชี้วัดโครเขาให้บริการด้านการตลาดแบบฟูลสแตกซึ่งใช้โปรแกรมการทดสอบที่ประสบความสำเร็จในฐานะผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ Big Interview Ryan นำเสนอมุมมองเชิงกลยุทธ์ที่เฉียบแหลม ความเข้าใจอย่างลึกซึ้งเกี่ยวกับจิตวิทยาของผู้ใช้ และความคิดสร้างสรรค์ที่กระตือรือร้นเพื่อเพิ่มประสิทธิภาพให้กับทีม Cro Metrics 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ราเชล แมคเฟอร์สัน
  ปัจจุบัน Rachel ทำงานในตำแหน่งรองประธานฝ่ายสื่อสารที่ ใช้งานร่วมกันได้. หลังจากจบปริญญาโทด้านการสื่อสารแล้วเธอได้ทำงานในอุตสาหกรรมดิจิทัลโดยเฉพาะอย่างยิ่งในด้านการตลาดและการประชาสัมพันธ์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แรนดี้ เมอร์เซอร์
  Randy เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านเนื้อหาผลิตภัณฑ์แบบ Omnichannel ที่มีประสบการณ์ในอุตสาหกรรมมากกว่า 15 ปี เขาเป็นผู้นำทีมการจัดการผลิตภัณฑ์และสถาปัตยกรรมโซลูชันระดับโลกของ 1WorldSync โดยปรับพอร์ตโฟลิโอของบริษัทให้สอดคล้องกับความต้องการของลูกค้าในปัจจุบันและแนวโน้มของตลาดเกิดใหม่ นักวิจารณ์ประจำสำหรับสื่อระดับประเทศและการค้าที่ครอบคลุมข่าวค้าปลีกและอีคอมเมิร์ซ Randy ใช้ภูมิหลังที่กว้างขวางของเขาในด้านข้อมูลสินค้าและการจัดตำแหน่งเนื้อหา การพัฒนาแอปพลิเคชันอีคอมเมิร์ซ และการออกแบบโซลูชันเพื่อเป็นแนวทางในแผนงานเชิงกลยุทธ์และวิสัยทัศน์ผลิตภัณฑ์ของ 1WorldSync 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รวี นารายณ์
  Ravi Narayanan เป็นหัวหน้าฝ่ายปฏิบัติการระดับโลกด้านข้อมูลเชิงลึกและการวิเคราะห์ที่ Nisum และเป็นที่ปรึกษายอดนิยมของแบรนด์ชั้นนำใน Fortune 500 เขาให้บริการ CxO และทีมของพวกเขา โดยช่วยให้พวกเขาใช้ประโยชน์จากการวิเคราะห์ขั้นสูงและเทคโนโลยีบล็อกเชน เพื่อช่วยเปลี่ยนแปลงประสบการณ์ของลูกค้า ปรับปรุงการดำเนินงาน และขับเคลื่อนการเติบโตและนวัตกรรม 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rocketdotnet
  
 
 
 
 
 
	    
  
  โรมาคาปาดียา
  Roma Kapadiya เป็นนักวิเคราะห์ SEO และนักเล่าเรื่องที่ Nimblechapps -บริษัท พัฒนาแอพไฮบริดจากอินเดีย เธอเชื่อในการใช้กลยุทธ์ที่หลากหลายเพื่อสร้างตัวตนทางออนไลน์ของธุรกิจที่สร้างความพึงพอใจและส่งมอบ ในฐานะงานอดิเรกเธอเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีใหม่และที่กำลังจะเกิดขึ้นสตาร์ทอัพเครื่องมือเขียนโปรแกรมและธุรกิจและการออกแบบเว็บไซต์ คุณสามารถติดตามเธอได้ทาง Twitter และ Facebook 
 	   Facebook  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เรข่าหอบ
  Rekha Pant เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านไอที B.Tech จาก RGPV University เมืองโภปาลประเทศอินเดีย นอกจากอาชีพไอทีแล้วเธอยังพัฒนาตัวเองจนกลายเป็นนักเขียนที่คล่องแคล่วซึ่งครอบคลุมหัวข้อต่างๆในการสื่อสารดิจิทัลการศึกษาการตลาดและไอที ด้วยความสามารถที่หาได้ยากของเธอเธอจึงได้เผยแพร่ผลงานบล็อกของเอซในฐานะแขกรับเชิญในเว็บไซต์หลายแห่ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  รูดเรนดู กุมาร ปอล
  Rudrendu Kumar Paul เป็นผู้เชี่ยวชาญในอุตสาหกรรม AI และ Applied ML ที่มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในหลายภาคส่วน ปัจจุบันดำรงตำแหน่งผู้เชี่ยวชาญด้าน AI ในทีมวิทยาศาสตร์ข้อมูลที่ Walmart Connect เขาเคยมีบทบาทสำคัญในบริษัทระดับโลกอย่าง PayPal และ Staples ความเชี่ยวชาญระดับมืออาชีพของ Rudrendu ครอบคลุมสาขาต่างๆ รวมถึงปัญญาประดิษฐ์ การเรียนรู้ของเครื่องประยุกต์ วิทยาศาสตร์ข้อมูล และแอปพลิเคชันการวิเคราะห์ขั้นสูง เขาได้นำ AI มาประยุกต์ใช้กับกรณีการใช้งานที่หลากหลายในภาคส่วนต่างๆ เช่น การโฆษณา การค้าปลีก อีคอมเมิร์ซ ฟินเทค โลจิสติกส์ และวิทยาการหุ่นยนต์ นอกจากความสำเร็จในอาชีพของเขาแล้ว Rudrendu ยังมีส่วนร่วมอย่างจริงจังในระบบนิเวศของสตาร์ทอัพในฐานะผู้ตัดสินและผู้เชี่ยวชาญในการแข่งขันสตาร์ทอัพระดับโลกหลายรายการ เขาตรวจทานวารสารวิชาการที่มีชื่อเสียง เช่น IEEE, Elsevier และ Springer Nature และดำรงตำแหน่งสมาชิกคณะกรรมการที่ปรึกษาที่มหาวิทยาลัยแคลิฟอร์เนีย ริเวอร์ไซด์ Rudrendu สำเร็จการศึกษา MBA, MS in Data Science จากมหาวิทยาลัยบอสตัน และปริญญาตรีสาขาวิศวกรรมไฟฟ้า 
 	   LinkedIn  
	   กลาง  

 
 
 
 
	    
  
  ริเวอร์เพียร์ซ
  ริเวอร์เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดของ BoomTownซึ่งเป็นแพลตฟอร์มอสังหาริมทรัพย์ออนไลน์ที่ตั้งอยู่ในเมืองชาร์ลสตันรัฐเซาท์แคโรไลนา ริเวอร์มีประสบการณ์มากกว่า 9 ปีในด้านการตลาดออนไลน์และพื้นที่โฆษณาโดยทำงานร่วมกับ บริษัท ที่ติดอันดับ Fortune 500 มากมายในธุรกิจอีคอมเมิร์ซการเดินทางและอสังหาริมทรัพย์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ราเชล เปรัลต้า
  ราเชลทำงานในอุตสาหกรรมการเงินระหว่างประเทศเป็นเวลาเกือบ 12 ปีซึ่งทำให้เธอได้รับประสบการณ์และกลายเป็นโค้ชผู้ฝึกสอนและผู้นำที่มีความสามารถสูง เธอสนุกกับการกระตุ้นสมาชิกในทีมและเพื่อนร่วมทีมให้พัฒนาตนเองอย่างต่อเนื่อง เธอมีความรู้เป็นอย่างดีเกี่ยวกับการปฏิบัติงานการฝึกอบรมและคุณภาพในสภาพแวดล้อมการบริการลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โรเชล ริเชลิเยอ
  Rochelle นำเสนอประสบการณ์ SaaS ขององค์กรมากกว่า 20 ปีจาก บริษัท ต่างๆเช่น eGain, Sage Intacct และ Marketo หลังจากสร้างและดำเนินธุรกิจของตัวเองมานานกว่า 7 ปี Rochelle ได้นำความหลงใหลในการสร้างและดูแลความสัมพันธ์กับลูกค้ามาสู่สายงานเทคโนโลยีและดำรงตำแหน่งผู้นำระดับผู้บริหารใน บริษัท ทุกขนาด Rochelle เริ่มต้นด้วย Marketo ก่อนการเสนอขายหุ้น IPO และมีบทบาทเป็นผู้บุกเบิกในการบริการระดับมืออาชีพการจัดการโครงการและการศึกษา Rochelle มีพอร์ตโฟลิโอของ Enterprise Implementations มากกว่า 300 รายการและเป็นกุญแจสำคัญในการพัฒนา Customer Methodology ที่ช่วยให้ Marketo ปรับขนาดผ่าน IPO และยังคงใช้กับลูกค้าองค์กร 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  รอยโรบินสัน
  Roy เป็น Chief Product Officer ที่ พูดถึงฉันแพลตฟอร์มวิศวกรรมอ้างอิงชั้นนำของตลาด ฉันรับผิดชอบโดยตรงในทุกด้านของวิสัยทัศน์ กลยุทธ์ และการพัฒนาผลิตภัณฑ์ ตั้งแต่แนวคิดไปจนถึงการเปิดตัวผลิตภัณฑ์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รัน รอนเนน
  Ran Ronen เป็น CEO ของ Equally AI บริษัทเทคโนโลยีที่อุทิศตนเพื่อทำให้อินเทอร์เน็ตเป็นสถานที่ที่เข้าถึงได้มากขึ้นสำหรับทุกคน ด้วยโซลูชั่นที่เป็นนวัตกรรมใหม่และเทคโนโลยีที่ล้ำสมัย Equally.ai กำลังเปลี่ยนวิธีที่ธุรกิจเข้าถึงการเข้าถึง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เรเน่ สก็อตต์
  นักกลยุทธ์แบรนด์ที่ขับเคลื่อนด้วยผู้สร้างทีมที่สร้างแรงบันดาลใจและผู้นำผู้บริหารที่มีส่วนร่วมอย่างเต็มที่พร้อมด้วยความเชี่ยวชาญอย่างกว้างขวางที่เพิ่มยอดขายและผลกำไรให้กับแบรนด์ผู้บริโภครายใหญ่ในช่วงที่มีการแข่งขันเพิ่มขึ้นและภาวะเศรษฐกิจตกต่ำ มีประสบการณ์ในร้านอาหารฟิตเนสและสินค้าบรรจุหีบห่อ ทักษะการเป็นผู้นำแฟรนไชส์ที่แข็งแกร่ง 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โรเนน ชนิดมาน
  Ronen เป็นผู้เผยแพร่ผลิตภัณฑ์ที่ Piplซึ่งเป็น บริษัท ที่อุทิศตนเพื่อทำให้ง่ายต่อการใช้ข้อมูลทางสังคมและทางวิชาชีพเกี่ยวกับผู้คน คุณสามารถติดตามเขาและข่าวสารล่าสุดและอัปเดตได้จาก Pipl บน Twitter. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Rachel Scroback
  Rachel Skroback เป็นผู้เขียนเนื้อหาที่ FormAssembly 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ร็อบบี้ สลอเทอร์
  Robby Slaughter เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านเวิร์กโฟลว์และการเพิ่มผลผลิต เป้าหมายของเขาคือการช่วยให้องค์กรและบุคคลมีประสิทธิภาพมากขึ้นมีประสิทธิผลมากขึ้นและมีความพึงพอใจในการทำงานมากขึ้น Robby เป็นผู้มีส่วนร่วมในนิตยสารระดับภูมิภาคหลายฉบับและได้รับการสัมภาษณ์จากสิ่งพิมพ์ระดับชาติเช่น Wall Street Journal หนังสือเล่มล่าสุดของเขาคือ สูตรอาหารที่เหนือชั้นสำหรับกิจกรรมเครือข่าย. Robby ทำงาน ให้คำปรึกษาด้านการปรับปรุงธุรกิจ บริษัท 
 	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Rich Smith
  Rich Smith เป็น CMO ของ จรรญาซึ่งเป็น บริษัท ข้อมูลเชิงพฤติกรรมชั้นนำที่ช่วยให้ บริษัท ต่างๆดึงดูดและรักษาลูกค้าโดยใช้เครือข่ายที่เป็นกรรมสิทธิ์ของแหล่งช็อปปิ้งเปรียบเทียบและไซต์สร้างโอกาสในการขายมากกว่า 35,000 แห่ง 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ริชาร์ด สมัลเลน
  Richard Smullen เป็น CEO ของ ไพพ์สตรีม. ก่อนหน้านี้เขาเคยดำรงตำแหน่งผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ Genesis Media LLC ซึ่งเป็นสื่อหลากหลายรุ่นใหม่แพลตฟอร์มโฆษณาวิดีโอแบบเรียลไทม์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โรซี่ สตาโน
  ตลอดหลายปีที่ผ่านมา ผู้จัดการฝ่ายการตลาดและหุ้นส่วน Rosie ได้สร้างความสัมพันธ์ที่ไม่มีใครเทียบได้กับคู่ค้าด้านแพลตฟอร์มและการวิเคราะห์ เพื่อช่วยให้ลูกค้าบรรลุวัตถุประสงค์ของพวกเขา ในเวลาว่าง เธอสามารถเล่นดนตรีแจ๊สฟลุตและวิจารณ์กาแฟท้องถิ่นในบล็อกของเธอ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แรสไตน์บาค
  Rae สำเร็จการศึกษาจาก Tufts University ที่มีความสัมพันธ์ระหว่างประเทศและปริญญาภาษาจีนรวมกัน หลังจากใช้ชีวิตและทำงานในต่างประเทศในประเทศจีนแล้วเธอก็กลับไปนิวยอร์คเพื่อประกอบอาชีพและดูแลเนื้อหาที่มีคุณภาพต่อไป เรหลงใหลในการเดินทางอาหารและการเขียน (แน่นอน) 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โรมันซัลลา
  Roman เข้าสู่โลกของข้อมูลดิจิทัลในปี 2013 เขามีส่วนร่วมในหลายทิศทางไม่ว่าจะเป็นผู้พัฒนาส่วนหน้าผู้นำส่วนหน้าหัวหน้าฝ่ายพัฒนาเจ้าของผลิตภัณฑ์และหัวหน้าฝ่ายผลิตภัณฑ์ ด้วยเหตุนี้เขาจึงมีส่วนร่วมในการพัฒนาเครื่องมือติดตามการคลิก เครื่องมือ CRM สำหรับหน่วยงาน เครื่องมือในการจัดระเบียบและประเมินกระบวนการซื้อสื่อ และบริการเว็บสาธารณะเพื่อเชื่อมต่อผู้ซื้อและลูกค้าและเพื่อให้แน่ใจว่ามีปฏิสัมพันธ์ที่มีประสิทธิภาพระหว่างกัน ตั้งแต่ปี 2019 เขาได้ทำงาน JustControl.it 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  รวี สวามินาทัน
  Ravi Swaminathan เป็นผู้ก่อตั้งและ CEO ของ งานมนุษย์แพลตฟอร์มการฝึกสอนดิจิทัลแบบเรียลไทม์ที่เชื่อมโยงพนักงานแต่ละคนแบบ 1:1 กับเครือข่ายโค้ชทั่วโลกผ่านวิดีโอคอลในเกือบ 1000 หัวข้อเกี่ยวกับงานประจำวันและชีวิตส่วนตัว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เจ. รัสตี้ บิชอป
  ฉันใช้เวลา 5 ปีที่ผ่านมาเพื่อช่วยให้แบรนด์ที่ยอดเยี่ยมสร้างประสบการณ์ที่ยอดเยี่ยมให้กับทีมขายของพวกเขาในระหว่างการโต้ตอบการขายแบบตัวต่อตัว การช่วยคนขายทำงานของพวกเขาคือความปรารถนาของฉัน เมื่อฉันไม่ได้ทำงานฉันกำลังตกปลาในทะเลที่ซานดิเอโกรัฐแคลิฟอร์เนีย 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โรมัน วาสเลนโก
  Roman Vasylenko เป็นคนที่อยู่เบื้องหลัง eWizard ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มประสบการณ์เนื้อหาสำหรับธุรกิจ Big Pharma และ Life Sciences ที่ปรับปรุงการดำเนินงานด้านเนื้อหาดิจิทัล เขามีความเชี่ยวชาญในการพัฒนาซอฟต์แวร์มากว่า 12 ปี Roman เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายเทคโนโลยีของ Viseven ซึ่งเขามีหน้าที่รับผิดชอบในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่เป็นนวัตกรรมใหม่และการเปลี่ยนแปลงทางเทคโนโลยี 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โรมัน Kumar Vias
  Roman เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดใน บริษัท Fintech, Startup และ IT บริษัท ของเขาที่เขาเป็นซีอีโอและผู้ก่อตั้ง คิวมาร์เก็ตติ้งมีลูกค้าทั่วโลกรวมถึงซานฟรานซิสโกลอนดอนไนจีเรียยุโรปตะวันตกและตะวันออก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไรอันสมิ ธ
  Ryan เป็นผู้จัดการฝ่ายโซเชียลมีเดียและการพัฒนาธุรกิจที่ Raidious เขาเป็นนักประชาสัมพันธ์มืออาชีพที่เชี่ยวชาญในการใช้โซเชียลมีเดียเป็นเครื่องมือสื่อสารการตลาด ไรอันมีประสบการณ์ด้านกีฬาการเมืองอสังหาริมทรัพย์และอุตสาหกรรมอื่น ๆ อีกมากมาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  รูเบน โยนาธาน
  Reuben Yonatan เป็นผู้ก่อตั้งและ CEO ของ รับ VoIPซึ่งเป็นแหล่งข้อมูลเปรียบเทียบ VoIP ที่ช่วยให้บริษัทต่างๆ เข้าใจและเลือกโซลูชันการสื่อสารทางธุรกิจสำหรับความต้องการเฉพาะของตน Reuben ช่วยให้ SMB ปรับกลยุทธ์ทางธุรกิจให้เข้ากับวัฒนธรรมและปรับปรุงโครงสร้างพื้นฐานขององค์กรโดยรวม ติดตามเขาบน Twitter @ReubenYonatan 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซากิล บาบู
  Sagil เป็นผู้ให้การสนับสนุนอย่างกระตือรือร้นในการเชื่อมช่องว่างระหว่างความคิดของคนรุ่นใหม่และผู้ประกอบการที่ประสบความสำเร็จ ในฐานะผู้ดำเนินรายการ Sagil Talks Too Much Sagil มีส่วนร่วมในการสนทนาอย่างลึกซึ้งด้วยความคิดเชิงนวัตกรรม แบ่งปันการเดินทางและเคล็ดลับสู่ความสำเร็จ โดยนำเสนอทรัพยากรอันมีค่าสำหรับเยาวชนที่ต้องการกำหนดเส้นทางของตนเองในการเป็นผู้ประกอบการ นอกเหนือจากพอดแคสต์แล้ว Sagil ยังเป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดอัตโนมัติด้าน AI โดยเฉพาะ โดยอยู่ในแนวหน้าของเทรนด์การตลาดเพื่อช่วยให้ธุรกิจเติบโตในสภาพแวดล้อมดิจิทัล เชื่อมต่อและทำงานร่วมกันเพื่อการเดินทางร่วมกันของการเสริมพลังและการเติบโต 
 	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  เซียนน่าอามีเลีย
  เซียนน่าเป็นนักอ่านที่โลภมากนักเขียนผู้หลงใหลในหนังรักตัวเองและอื่น ๆ อีกมากมาย ฉันชอบเขียนเกี่ยวกับเทคโนโลยีและความลงตัวในชีวิตประจำวันของคุณ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สะวันนามารี
  Savannah Marie เป็นนักเขียนอิสระและผู้ที่ชื่นชอบการตลาดออนไลน์ เธอหลงใหลในการติดตาม SEO การตลาดออนไลน์และกระแสสังคม ติดตามเธอต่อไป Twitter และ  google+ 
 
 
 
 
 
	    
  
  ศรัญญา บาบู
  ศรัณยา บาบู ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Cloudinaryซึ่งเป็นบริษัทคลาวด์สำหรับประสบการณ์ด้านสื่อสำหรับแบรนด์ชั้นนำของโลกหลายแห่ง ด้วยสินทรัพย์ภายใต้การจัดการมากกว่า 50 หมื่นล้านรายการและลูกค้า 10,000 รายทั่วโลก (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix และอื่นๆ) Cloudinary เป็นมาตรฐานอุตสาหกรรมสำหรับนักพัฒนา ครีเอเตอร์ และนักการตลาดที่ต้องการสร้างประสบการณ์การมองเห็นที่ดึงดูดใจลูกค้าทางออนไลน์ ศรัณยาเป็นผู้นำการตลาดแบบ B2B มากประสบการณ์ ซึ่งก่อนหน้านี้เคยเป็นผู้นำทีมการตลาดที่ Wrike (ได้มาโดย Citrix ในปี 2021) และ Instapage ซึ่งเธอได้ดำเนินการ สร้าง และปรับขนาดกลยุทธ์การตลาดข้ามสายงานที่ซับซ้อน เธอมีประสบการณ์การทำงานใน Bootstrapped, VC Funded, Private Equity เป็นเจ้าของ และบริษัทมหาชนที่พิสูจน์แล้วว่าประสบความสำเร็จในการบรรลุการเติบโตของรายได้และการประเมินมูลค่า 2 เท่า - 10 เท่า เธอเป็นผู้รับรางวัล 2021 Silicon Valley Women of Influence และเข้าชิงรางวัล B&T Women in Media ประจำปี 2020 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เชนบาร์คเกอร์
  Shane Barker เป็นที่ปรึกษาด้านการตลาดดิจิทัลที่เชี่ยวชาญด้านการตลาดด้วยอินฟลูเอนเซอร์ การตลาดเนื้อหา และ SEO เขายังเป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Content Solutions ซึ่งเป็นหน่วยงานด้านการตลาดดิจิทัล เขาได้ปรึกษากับบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 500 ผู้มีอิทธิพลกับผลิตภัณฑ์ดิจิทัล และคนดังระดับ A-List หลายคน 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  
	   YouTube  
	   Instagram  

 
 
 
 
	    
  
  แซมมี่ บลิส
  Sammy Bliss เป็นรองประธานฝ่ายบริการลูกค้าของ ASV Experiential ซึ่งเป็นกิจกรรมและการตลาดเชิงประสบการณ์ในเมืองทอร์รันซ์ รัฐแคลิฟอร์เนีย ASV Experiential เป็นผู้ให้บริการเต็มรูปแบบที่เชี่ยวชาญในการสร้างประสบการณ์การตลาดสดที่สมจริงสำหรับแบรนด์ B2B และ B2C 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เซซี่ บอนซี่
  Sesie เป็นทนายความที่มีความเชี่ยวชาญและความรู้สูงในด้านเทคโนโลยีมือถือและโครงสร้างพื้นฐาน ซึ่งรวมถึงแต่ไม่จำกัดเพียงระเบียบข้อบังคับด้านโทรคมนาคมทั่วโลก ระบบการชำระเงินผ่านมือถือและข้อบังคับด้านการเงิน กฎระเบียบด้านธุรกิจเอ็ม-คอมเมิร์ซ และโซเชียลคอมเมิร์ซ ผู้เล่นในทีมเชิงรุกและมีแรงจูงใจพร้อมทักษะการวิเคราะห์ธุรกิจที่เหนือกว่า และความสามารถในการวิเคราะห์และปรับปรุงกระบวนการทางธุรกิจในเทคโนโลยีมือถือ ถือสองสิทธิบัตรในเทคโนโลยีการชำระเงิน Visa Technology Partner และผู้ก่อตั้ง FIS Fintech Accelerator Cohort 1 มืออาชีพที่มีประสิทธิภาพและขยันหมั่นเพียรพร้อมภูมิหลังที่หลากหลายในด้านการประกอบการ ธุรกิจ กฎหมาย และโครงสร้างองค์กร 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สก็อตต์ ฮาร์ดิกรี
  Scott Hardigree เป็นซีอีโอของ อินดี้มาร์คตัวแทนการตลาดผ่านอีเมลที่ให้บริการเต็มรูปแบบและให้คำปรึกษาในออร์แลนโด ฟลอริดา สามารถติดต่อสกอตต์ได้ที่ scott@indiemark.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  Stefan Des De
  ซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง LeadsBridge ชุดเครื่องมืออัตโนมัติสำหรับผู้ลงโฆษณา Facebook ผู้ที่ชื่นชอบการโฆษณาเพื่อสังคมและการตลาดอัตโนมัติ ดาวน์โหลด Stefan's Hacks ของ Facebook Ads Insider. 
 	   Website  
	   Facebook  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ชอว์น ดิกเกอร์สัน
  Shawn มีประสบการณ์ด้านการตลาดและการสร้างอุปสงค์มาเกือบ 20 ปี ครอบคลุมบริษัทที่ติดอันดับ Fortune 1000 บริษัทที่ได้รับการสนับสนุนจากการลงทุน และสตาร์ทอัพขนาดเล็ก ความมุ่งมั่นของเขาในการนำวิธีการแบบ Agile มาสู่ทีมการตลาดนั้นมีความโดดเด่น โดยมุ่งเน้นที่การให้องค์กรมีการมองเห็นและเครื่องมือที่จำเป็นในการเพิ่มรายได้และสร้างความต้องการ ปัจจุบัน Shawn เป็นผู้อำนวยการฝ่ายการตลาดโซลูชันสำหรับบริษัทซอฟต์แวร์ Enterprise Work และ Project Management บนคลาวด์ Workfront. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สก็อตโดนัลด์
  ในฐานะซีอีโอและผู้ก่อตั้ง Creative Digitalสก็อตต์ใช้จิตวิญญาณความเป็นผู้ประกอบการความคิดสร้างสรรค์และความหลงใหลในทุกสิ่งดิจิทัลเพื่อขยายธุรกิจของเขาไปสู่องค์กรมืออาชีพที่ไร้รอยต่อ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เซอร์เบีย Enache
  ด้วยประสบการณ์กว่า 20 ปีในการออกแบบและสื่อใหม่ Serban ได้พิสูจน์แล้วว่าเป็นผู้บริหารที่มีทักษะโดยผสมผสานความคิดสร้างสรรค์และความสามารถของผู้บริหารเข้าด้วยกัน เขาร่วมก่อตั้ง Archiweb ในปี 1998 ซึ่งเป็นผู้นำที่ได้รับรางวัลในกลุ่ม บริษัท ออกแบบเว็บในยุโรปตะวันออกเฉียงใต้และจินตนาการถึงหน่วยงานด้านหุ้นที่จะมาเป็นหุ้นในช่วงต้นปี 2000 ในฐานะ Creative Director ของ Archiweb เขาได้ช่วย บริษัท มากมายในการก่อตั้ง หรือปรับปรุงสถานะออนไลน์ของพวกเขา Serban จัดการกลยุทธ์การพัฒนาธุรกิจสำหรับ Dreamstimeและมีส่วนร่วมอย่างมากในการดำเนินงานประจำวันของชุมชนเว็บไซต์ เขาเป็นผู้มีวิสัยทัศน์ที่มีทักษะและเชื่อในการทำลายบรรทัดฐานทางธุรกิจเพื่อค้นหาทางเลือกใหม่ ๆ เขาเริ่มต้น Dreamstime ด้วยกล้องดิจิทัลที่ล้าสมัยและล้าสมัยและคอลเลกชันภาพถ่ายของเขาเอง เขาไล่ตามความฝันและตอนนี้ Dreamstime นอกเหนือจากการเป็นเอเจนซี่และธุรกิจแล้วยังเป็นสถานที่รวมตัวที่ใหญ่ที่สุดสำหรับช่างภาพและนักออกแบบที่หลงใหล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซาแมนธากิลเบิร์ต
  ซาแมนธาอาร์กิลเบิร์ตทำงานเป็นนักข่าวที่สำนักพิมพ์ออนไลน์ในนิวยอร์กสหรัฐอเมริกาเป็นเวลา 2 ปี เธอยังเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการเขียนมืออาชีพในหัวข้อต่างๆเช่นการเขียนบล็อกศิลปะสมัยใหม่และการศึกษา 
 
 
 
 
 
	    
  
  ฌอนกอร์ดอน
  ฌอนกอร์ดอนมีประวัติการสรรหาว่าจ้างฝึกอบรมและปลดล็อกความสามารถของผู้คน ฌอนก่อตั้ง vidREACH.io เพื่อฟื้นฟูและปรับแต่งการสื่อสารผ่านพลังของวิดีโอ ฌอนได้สร้างสายธุรกิจใหม่เสริมสร้างวัฒนธรรมของ บริษัท ที่หยุดนิ่งและให้คำปรึกษาพนักงานหลายร้อยคนที่ทำสิ่งที่ยิ่งใหญ่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สตีฟฮาร์เทอร์
  Steve Hartert เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ JotFormเครื่องมือสร้างแบบฟอร์มออนไลน์ชั้นนำ สตีฟมีประสบการณ์ด้านการบริหารการตลาดมากกว่า 30 ปีและทำงานร่วมกับ บริษัท และสตาร์ทอัพที่ติดอันดับ Fortune 500 เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีจาก California State Polytechnic University, Pomona และ MBA จาก California State University, San Bernardino 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  โซโลมอน เฮดายา
  ในปี 2021 Solomon Hedaya เข้าร่วมกับ Fortress Brand ซึ่งเป็นผู้เร่งสร้างแบรนด์ระดับโลกที่ปัจจุบันกลายเป็นส่วนหนึ่งของ Front Row ในฐานะประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการเติบโต Solomon เป็นส่วนสำคัญของความพยายามในการควบรวมและซื้อกิจการของ Front Row โดยเป็นผู้นำกิจกรรมการเติบโตแบบอนินทรีย์ทั้งหมดทั่วทั้งแพลตฟอร์ม รวมถึงธุรกรรม M&A กลยุทธ์ระยะยาว ความร่วมมือ กิจการร่วมค้า และการลงทุน นอกเหนือจากการค้นหาและปิดข้อตกลงเชิงกลยุทธ์ที่นำไปสู่สิ่งที่เรียกว่า Front Row แล้ว Solomon ยังช่วยเป็นผู้นำกระบวนการบูรณาการเพื่อร่วมงานกับพันธมิตรแต่ละรายภายใต้ร่มของ Front Row 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Shafqat อิสลาม
  Shafqat Islam เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ ยินดีต้อนรับซึ่งเป็นแบรนด์ NewsCred 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เชอริลโจนส์
  Sheryl เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดระดับซีเนียร์ของ Uplers ซึ่งมีประสบการณ์ที่ยอดเยี่ยมในการออกแบบการเดินทางของผู้ใช้ที่กำหนดไว้อย่างดีในโดเมนการตลาดดิจิทัล เธอใช้ประโยชน์จากความเชี่ยวชาญด้านการตลาดดิจิทัลเพื่อช่วยให้ธุรกิจดึง ROI ที่มีนัยสำคัญ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซามูเอลเคลเลตต์
  ฉันเป็นผู้นำทีมเนื้อหาที่ Exponea (ซอฟต์แวร์การตลาดแบบออล - อิน - วันช่วยให้ลูกค้าได้รับประสบการณ์ที่เป็นส่วนตัวในวงกว้าง) ซึ่งฉันจัดการการผลิตบทความอีคอมเมิร์ซและกรณีศึกษาตลอดจนเนื้อหาสำหรับการสัมมนาผ่านเว็บและกิจกรรมต่างๆ ความหลงใหลของฉันคือการเล่าเรื่อง: ฉันค้นหาวิธีใหม่ ๆ และสร้างสรรค์เพื่ออธิบายหัวข้อที่ซับซ้อนอยู่เสมอ เมื่อฉันไม่อยู่ที่โต๊ะทำงานฉันสนุกกับการแสดงร่วมกับคณะตลกอิมโพรฟดูภาพยนตร์และทีวีและวางแผนการผจญภัยครั้งต่อไป 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แซม โคลเบิร์ต-ไฮล์
  Sam Kolbert-Hyle เป็นประธานและซีอีโอของ แบรนด์. Brandlive ช่วยให้แบรนด์ชั้นนำของโลกสร้างประสบการณ์ที่ดึงดูดผู้คน ตั้งแต่การประชุมภายในแบบศาลากลางด้วยจิตวิญญาณไปจนถึงกิจกรรมทางการตลาดที่สำคัญที่สร้างรายได้ ภายใต้การนำของแซม Brandlive ได้เติบโตขึ้นจากจำนวนพนักงานจำนวนหนึ่งเป็นมากกว่า 150 คนและจัดกิจกรรมปะรำให้กับบริษัทต่างๆ เช่น Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro และ Adidas และได้รับการจัดอันดับ #1 ใน Live งานอีเวนต์ในรายชื่อบริษัทที่มีนวัตกรรมสูงสุดของ Fast Company ในปี 2021 และในหมวดหมู่วิดีโอที่เกิดขึ้นใหม่ในปี 2022 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สตีฟ มาร์ซินุก
  Steve Marcinuk เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการประชาสัมพันธ์ที่มีประสบการณ์มากกว่า 10 ปี เขาเป็นผู้ร่วมก่อตั้งและหัวหน้าฝ่ายปฏิบัติการที่ ความสัมพันธ์ที่ชาญฉลาดซึ่งเขามีส่วนร่วมอย่างแข็งขันในทุกด้านของการดำเนินงานและการเติบโตของบริษัท ซึ่งครอบคลุมตั้งแต่การสร้างเทคโนโลยี AI PR สำหรับแพลตฟอร์ม ไปจนถึงการบริการลูกค้า 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สตีเฟนมาร์แชล
  Stephen Marshall ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการของ Be Basic CEO ที่มีประสบการณ์มากมายในด้านการตลาดและบริการทางการเงินในเมือง Meridian รัฐไอดาโฮ ผลงานของฉันได้รับการแนะนำและกล่าวถึงในสิ่งพิมพ์หลากหลายประเภทเช่น Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her และอื่น ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แซมเมลนิค
  Sam Melnick เป็นรองประธานฝ่ายการตลาดที่ อัลโลคาเดียซึ่งเป็นผู้นำด้านซอฟต์แวร์การจัดการประสิทธิภาพการตลาดโดยจัดการค่าใช้จ่ายทางการตลาดกว่า $ 20B จนถึงปัจจุบัน เขาเป็นมืออาชีพด้านการตลาดที่ได้รับรางวัลและขับเคลื่อนด้วยการวิเคราะห์ด้วยประสบการณ์ในฐานะผู้ปฏิบัติงานด้านการตลาดที่ Vivox นักวิเคราะห์อุตสาหกรรม CMO ที่ IDC และผู้จัดการความสำเร็จของลูกค้าที่ Lattice Engines แซมเป็นวิทยากรบ่อยครั้งในงานอีเวนต์ของอุตสาหกรรมการตลาดและเป็นผู้เขียนงานวิจัยทางการตลาดที่อุดมสมบูรณ์ เขาได้รับการยอมรับว่าเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านเทคโนโลยีการตลาดที่มีอิทธิพลสูงสุด 50 อันดับแรกรวมถึงหนึ่งในผู้มีอิทธิพล 40 อันดับแรกของนิวอิงแลนด์ในด้านเนื้อหาและการตลาดดิจิทัล แซมสำเร็จการศึกษาจากโรงเรียนการจัดการ Isenberg ของ UMass Amherst 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สตีเฟนมอร์แกน
  ผู้ร่วมก่อตั้งธุรกิจการเปลี่ยนแปลงทางดิจิทัล สควิซ. Squiz เป็นหนึ่งในผู้ให้บริการโซลูชั่นบนเว็บชั้นนำของโลก ให้คำปรึกษาสร้างและจัดการเว็บไซต์ที่น่าสนใจและแอปพลิเคชันออนไลน์โดยใช้ผลิตภัณฑ์การจัดการประสบการณ์บนเว็บแบบโอเพนซอร์สของเรา Squiz Suite 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สมเมียร์ นฤฬา
  Sameer ทำงานร่วมกับ Manthan เป็นเวลาเกือบ 7 ปีโดยมุ่งหน้าไปที่การบริหารจัดการผลิตภัณฑ์สำหรับกลุ่มผลิตภัณฑ์ต่างๆ ในบทบาทนี้เขามีหน้าที่รับผิดชอบในการจัดการวงจรชีวิตผลิตภัณฑ์อย่างสมบูรณ์ตั้งแต่ความคิดการพัฒนาจนถึงการนำไปใช้ โดยรวมแล้ว Sameer มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีซึ่งเชี่ยวชาญในการจัดหาโซลูชันแอปพลิเคชันทางธุรกิจที่นำเทคโนโลยีสำหรับองค์กรขนาดกลางถึงขนาดใหญ่ นอกจากนี้เขายังมีประสบการณ์ที่สำคัญในการทำงานร่วมกับ บริษัท เทคโนโลยีเฉพาะกลุ่ม / สตาร์ทอัพในการก่อตั้งหรือความสามารถของสมาชิกทีมหลักในระยะเริ่มต้น 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สันเกตุพาเทล
  Sanket Patel เป็นผู้ก่อตั้งและผู้อำนวยการ Blurbpoint Media บริษัท SEO และการตลาดดิจิทัล. ความหลงใหลในการช่วยเหลือผู้คนในทุกแง่มุมของการตลาดออนไลน์ที่ไหลเวียนผ่านความครอบคลุมของอุตสาหกรรมผู้เชี่ยวชาญที่เขามอบให้ เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญในด้านการตลาดบนเว็บไซต์การเพิ่มประสิทธิภาพกลไกค้นหาโซเชียลมีเดียการตลาดพันธมิตรการตลาดแบบ B2B การโฆษณาออนไลน์ของ Google Yahoo และ MSN 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ชารัต โพธาราจู
  Sharat Potharaju เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ Beacontac ซึ่งรับผิดชอบในการจัดทำกลยุทธ์และการดำเนินการโดยรวม Sharat ทุ่มเทเพื่อให้บรรลุวิสัยทัศน์ของ Beacontac ที่ต้องการเชื่อมต่อทางดิจิทัลกับวัตถุทางกายภาพและทุกสถานที่บนโลก ก่อนที่จะมาประกอบอาชีพผู้ประกอบการ Sharat ใช้เวลาสองสามปีในการทำงานวาณิชธนกิจที่ Merrill Lynch ในนิวยอร์ก Sharat สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทด้านการจัดการวิศวกรรมจาก Duke University และปริญญาตรีสาขาวิศวกรรมจาก Indian Institute of Technology (IIT) Madras 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ศรีดาร์ รามานาธาน
  Sridhar Ramanathan ทำหน้าที่เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ COO ของ อเวนตี กรุ๊ปหน่วยงานการตลาดผลิตภัณฑ์ตามความต้องการที่ทุ่มเทเพื่อนำเสนอความสามารถในการดำเนินการไปสู่ตลาดระดับโลกให้กับลูกค้า B2B ที่มีเทคโนโลยีสูง Sridhar มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในบริษัทเทคโนโลยี ตั้งแต่บริษัทสตาร์ทอัพไปจนถึงบริษัทบลูชิป 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สุดาทิพย์สห
  Sudip Saha, COO ของ ข้อมูลเชิงลึกของตลาดในอนาคตบริษัท วิจัยและให้คำปรึกษาด้านการตลาดที่ได้รับรางวัล ผู้เชี่ยวชาญด้านธุรกิจที่มุ่งเน้นการเติบโตที่มีประสบการณ์มากมายในการวิจัยตลาดและการจัดการโครงการในแนวดิ่งในภูมิภาคเอเชียแปซิฟิก EMEA และอเมริกา Sudip เป็นผู้ที่เชื่อมั่นและเป็นผู้สนับสนุนโซลูชันที่ใช้นวัตกรรมโดยเน้นการสร้างโซลูชันที่กำหนดเองเพื่อตอบสนองความต้องการของลูกค้าที่หลากหลาย . 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซาราห์ ซาเกอร์
  Sarah Saker เป็นโค้ชธุรกิจและนักเขียนอิสระที่เชี่ยวชาญในการช่วยกระบวนการตั้งค่า SMB สำหรับการสนับสนุนลูกค้าและการเติบโตที่คาดเดาได้ เมื่อไม่ได้เขียนหรือฝึกสอน Sarah สามารถพบได้ในฟาร์มของครอบครัว (เล็ก ๆ แต่เติบโต!) เชื่อมต่อกับ Sarah บน about.me/ssaker สำหรับการฝึกสอนหรือช่วยเขียน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซามีร์ สมปัต
  Samir Sampat เป็นฝ่ายการตลาดและกิจกรรมร่วมกับ Smith.ai. พนักงานต้อนรับเสมือน 24/7 และตัวแทนแชทสดของ Smith.ai จับและแปลงลีดทางโทรศัพท์ แชทบนเว็บไซต์ ข้อความ และ Facebook คุณสามารถติดตาม Smith.ai ได้ทาง Twitter, Facebook, LinkedIn และ YouTube 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สก็อตต์ โชนเนอเบอร์เกอร์
  Scott Schoeneberger เป็นหุ้นส่วนผู้จัดการของ Bluewater บริษัทเทคโนโลยีด้านการออกแบบที่ช่วยสนับสนุนการเล่าเรื่องทางประสาทสัมผัสบนผืนผ้าใบดิจิทัลและจริง Bluewater เชี่ยวชาญด้านการบูรณาการและบริการด้านเทคโนโลยีการจัดงาน สร้างช่วงเวลาแห่งประสบการณ์สำหรับแบรนด์ โครงการ และกิจกรรมของพวกเขา Scott ได้รับการเผยแพร่ใน Eventbrite, Entrepreneur และ Forbes Communication Council 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ชอว์น ชเวกแมน
  Shawn Schwegman เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายกลยุทธ์ของ DemandJump Shawn เคยทำงานร่วมกับ Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco และอื่น ๆ 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซาบริน่า เซดิคอต
  Sabrina Sedicot เป็นนักการตลาดที่มีประสบการณ์ โดยมุ่งเน้นที่ทุกสิ่งในโลกดิจิทัล เธอทำงานให้กับ แอพโนวาเอเจนซี่ออกแบบสร้างสรรค์ในลอนดอนและโรม เธอทำงานในโครงการต่างๆ ผ่านการออกแบบ UX/ UI, อีคอมเมิร์ซ, การสร้างแบรนด์และการผลิตเนื้อหา เธอได้รับแรงบันดาลใจจากการเล่าเรื่องดิจิทัลทุกรูปแบบและสนใจที่จะสร้างโซลูชันที่ปรับแต่งมาโดยเฉพาะซึ่งสามารถมอบประสบการณ์ในการสร้างแบรนด์ได้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สุมิยะชา
  สุมิยะเป็นผู้เขียนเว็บไซต์ Xploided สื่อ. ในฐานะนักเขียนเนื้อหา Sumiya ได้ลองออกแบบเว็บไซต์มากมายและหวังว่าจะแบ่งปันให้กับผู้อ่านของเธอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซูซี่ชาปิโร
  Suzi Shapiro ใช้เวลาตลอดชีวิตในการเรียนรู้เกี่ยวกับวิธีการทำงานของผู้คนและวิธีใช้ข้อมูลนี้เพื่อทำให้ชีวิตดีขึ้น Suzi มีประสบการณ์หลายปีในฐานะศาสตราจารย์ด้านจิตวิทยาและสารสนเทศของมหาวิทยาลัยและในฐานะนักวิจัยด้านประสบการณ์ผู้ใช้และได้ทำงานร่วมกับผู้คนจากหลากหลายธุรกิจตั้งแต่ด้านเทคนิคการเงินไปจนถึงการแพทย์ไปจนถึงการศึกษา ปัจจุบัน Suzi เป็นที่ปรึกษาด้านประสบการณ์การใช้งานหลักของ แรงโน้มถ่วงไดรฟ์. แนวทางปฏิบัติในการออกแบบประสบการณ์ผู้ใช้สามารถปรับปรุงกระบวนการ บริการ และผลิตภัณฑ์ได้ เธอยังรับผิดชอบในการพัฒนาการฝึกอบรมสำหรับผู้ที่ต้องการปรับปรุงกระบวนการออกแบบประสบการณ์ผู้ใช้ในบริษัทของตน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สเตฟานี ชรีฟ
  Stephanie Shreve เป็นรองประธานฝ่าย Partner Engagement ที่ พาวเวอร์คอร์ด. เธอเป็นผู้บริหารซอฟต์แวร์และการตลาดดิจิทัลที่มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีซึ่งเป็นผู้นำทีมที่มีประสิทธิภาพสูงเพื่อสนับสนุนแบรนด์ระดับโลกและพันธมิตรเชิงกลยุทธ์ ด้วยผลงานที่ติดตามมา สเตฟานีมุ่งมั่นที่จะสร้างความสัมพันธ์ที่แน่นแฟ้นกับลูกค้าเพื่อสร้างโซลูชันที่ขับเคลื่อนผลลัพธ์ทางธุรกิจ เธอเปิดรับโอกาสที่นำเสนอโดยเทคโนโลยีเกิดใหม่เพื่อเข้าถึงตลาดใหม่และขยายธุรกิจ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สเตฟานี่ ซิโคลต์
  Stefanie Siclot เป็นส่วนหนึ่งของทีม SEO ที่ จรวดการเติบโตซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดดิจิทัลในลอสแองเจลิส เธอมีหน้าที่รับผิดชอบในการเพิ่มคุณภาพและปริมาณการเข้าชมเว็บไซต์ซึ่งหมายถึงความสนุกสำหรับเธอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สมิ ธ แซม
  Sam Smith เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและ CTO ของ Demandwell ซึ่งเป็นแพลตฟอร์ม SEO ในอินเดียแนโพลิสที่ผสมผสาน AI เชิงสร้างสรรค์ ข้อมูล SEO และการปรับเปลี่ยนในแบบของคุณเพื่อขับเคลื่อนการเติบโตของรายได้แบบออร์แกนิก Sam คือผู้สร้างโซลูชันเทคโนโลยีสำหรับนักการตลาดดิจิทัลมายาวนานในอาชีพ และอยากให้คุณมีวันดีๆ ตลอดทั้งวัน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สเตฟาน สมัลเดอร์ส
  ผู้ประกอบการ SaaS | ผู้ก่อตั้งซอฟต์แวร์ที่ปลอดภัยที่สุดในโลกสำหรับ LinkedIn Automation /Expandi.io | เป็นเวลานานกว่า 5 ปีผู้ก่อตั้ง LeadExpress.nl 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เสนราช ซาวดาร์
  Senraj นำทีมผู้บริหารที่ ผู้นำการเชื่อมต่อ ไปสู่เป้าหมายหลักของ“ ความเป็นเลิศทางวิศวกรรมและการบริการลูกค้าที่ยอดเยี่ยม” ก่อนหน้า ConnectLeader เขาก่อตั้ง บริษัท ให้บริการซอฟต์แวร์ที่ประสบความสำเร็จสองแห่งซึ่งมีพนักงานมากกว่าหนึ่งร้อยคนทั่วสหรัฐอเมริกาและพัฒนาผลิตภัณฑ์ซอฟต์แวร์ขั้นสูงสำหรับลูกค้า Senraj สำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทสาขาวิทยาศาสตร์คอมพิวเตอร์ (ด้วยเกียรตินิยมสูงสุด) จากมหาวิทยาลัยแมสซาชูเซตส์และปริญญาตรีสาขาวิศวกรรมไฟฟ้าจากมหาวิทยาลัยแอนนาเจนไนประเทศอินเดีย ในปี 1992 Senraj ได้รับรางวัล 'National Technology Award' อันทรงเกียรติจากประธานาธิบดีแห่งอินเดียสำหรับสิ่งประดิษฐ์ที่ดีที่สุดในประเทศ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สเตฟานี สเปอร์รี
  Stephanie Sperry ดำรงตำแหน่งผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายการตลาดที่ ที่มาของบริการ. ประสบการณ์และความรู้ของเธอเป็นตำแหน่งที่ไม่เหมือนใคร Sperry ในการปรับขนาดความสามารถของเธอเพื่อให้แน่ใจว่า ServiceSource มุ่งเน้นไปที่การปรับปรุงเส้นทางของลูกค้าสำหรับลูกค้าของ บริษัท 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เชอร์ลี่ย์ สตาร์ค
  ปัจจุบัน Shirley Stark ทำงานที่ InfoCleance ในตำแหน่งหัวหน้าทีมการตลาด เธอมีประสบการณ์ตรงในด้านการตลาด B2B และชอบเขียนบล็อก เคล็ดลับ อ่านบทความ b2b การสร้างกลยุทธ์ทางธุรกิจและการเดินทาง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ฌอนซัลลิแวน
  Sean Sullivan เป็นเจ้าภาพที่ กาแฟ Converge. เมื่อเขาไม่ได้ทำพอดแคสต์คุณจะพบฌอนในงานเครือข่ายงานวัฒนธรรมและร้านกาแฟที่อ้างถึงภาพยนตร์มากเกินไป 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  สตีฟเครเมอร์
  Steve อธิบายตัวเองว่าเป็น "ประเทศเล็กๆ น้อยๆ ร็อกแอนด์โรลนิดหน่อย" ในฐานะทั้งนักเทคโนโลยีและนักการตลาด เขาออกจาก WISH-TV ในปี 1995 เพื่อเป็นหนึ่งในนักออกแบบและที่ปรึกษาเว็บไซต์คนแรกของ Indy ระหว่างทางเขาทำงานให้กับบริษัทสตาร์ทอัพหลายแห่ง เช่น iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha ซึ่งเป็นพนักงานหมายเลข 4 และปัจจุบันเป็นผู้อำนวยการฝ่ายโฆษณาออนไลน์ของ ChaCha 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซูซี่ ทริปป์
  Suzi Tripp เข้าร่วมกับ Brooks Bell ในปี 2011 เพื่อดูแลและขยายโครงการทดลองสำหรับบริษัทระดับองค์กรที่กำลังขยายตัว ในบทบาทปัจจุบันของเธอในฐานะรองประธานฝ่าย Insights Suzi สามารถสานต่อความมุ่งมั่นในการสร้างกลยุทธ์การทดสอบที่สร้างผลกระทบและเปิดเผยข้อมูลเชิงลึกของลูกค้าที่มีความหมายเพื่อแก้ปัญหาทางธุรกิจที่ซับซ้อนได้ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แชนนอนทัคเกอร์
  แชนนอนเป็นมืออาชีพด้านการประชาสัมพันธ์ที่มีประสบการณ์ซึ่งทำให้ลูกค้าได้รับข่าวสาร แชนนอนเชื่อมั่นในพลังของการประชาสัมพันธ์แบบบูรณาการโดยการรวมสื่อที่ได้รับจ่ายและเป็นเจ้าของ แชนนอนเป็นผู้อำนวยการอาวุโสฝ่ายสื่อสัมพันธ์ของ SSPR 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซาแมนธา อูลิตา
  Samantha Ulita เป็นผู้อำนวยการฝ่ายรีวิวลูกค้าออนไลน์ที่ Cyberbacker ซึ่งเป็นผู้ให้บริการผู้ช่วยเสมือนชั้นนำทั่วโลก ด้วยความมุ่งมั่นอย่างแน่วแน่ที่จะสร้างความพึงพอใจให้กับลูกค้าที่อยู่เบื้องหลังเส้นทางการตอบรับจากลูกค้าของ Cyberbacker Ulita ได้รวบรวมข้อเสนอแนะที่สนับสนุนเสียงของเจ้าของธุรกิจในอเมริกาเหนือและ Cyberbackers ที่ทุ่มเทในฟิลิปปินส์ซึ่งเป็นรากฐานความสำเร็จของบริษัท ความเชี่ยวชาญของเธอขยายไปถึงการตรวจสอบเว็บไซต์ตรวจสอบรายวัน โดยเปิดรับทั้งคำติชมเชิงบวกและเชิงลบ และเธอมีความเป็นเลิศในการจัดการการสื่อสารในช่วงเวลาที่ท้าทายอย่างเชี่ยวชาญ เธอจับตาดูจังหวะการเต้นของหัวใจของโซเชียลมีเดีย และเปลี่ยนความรู้สึกให้เป็นกลยุทธ์เชิงปฏิบัติอย่างเชี่ยวชาญ ส่งเสริมความโปร่งใส การเติบโต และความรู้สึกร่วมกันที่ไม่มีใครเทียบได้ภายในชุมชนที่หลากหลายของ Cyberbacker 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  สก็อตต์วอห์น
  Scott Vaughan, CMO ของ รวบรวมเป็นผู้นำกลยุทธ์การไปสู่ตลาดของ บริษัท และมุ่งเน้นไปที่การระบุและพัฒนาฐานลูกค้าที่เติบโตอย่างรวดเร็วของ บริษัท และความสัมพันธ์ทางการตลาด ความมุ่งมั่นของเขามุ่งเน้นไปที่การปลดล็อกศักยภาพของการตลาดสื่อและเทคโนโลยีเพื่อขับเคลื่อนธุรกิจและมูลค่าของลูกค้า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซูซี่วิโอลา
  Suzy Viola เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดโซเชียลมีเดียและช่างภาพ เธอชอบแบ่งปันความรู้และความสนใจของเธอกับทุกคนซึ่งทำให้เธอกลายเป็นนักเขียนอิสระ และโอ้! เธอเป็นนักเดินทางด้วย 
 
 
 
 
 
	    
  
  สตีฟไวส์
  Steve Weiss เป็นซีอีโอของ MuteSix และเป็นผู้ประกอบการตลอดชีวิตและนักการตลาดอินเทอร์เน็ต นับตั้งแต่เริ่มต้นธุรกิจมูลค่าหลายล้านดอลลาร์ครั้งแรกในขณะที่ยังเป็นวัยรุ่นสตีฟได้แสวงหาโอกาสทางธุรกิจออนไลน์ที่ดีที่สุดโดยปัจจุบันมุ่งเน้นไปที่แพลตฟอร์มโฆษณาบน Facebook 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สมิธ วิลลาส
  Smith Willas เป็นนักเขียนอิสระบล็อกเกอร์และนักข่าวสื่อดิจิทัล เขาสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาด้านการบริหารจัดการซัพพลายเชนและการจัดการการดำเนินงานและการตลาดและมีพื้นฐานที่หลากหลายในสื่อดิจิทัล 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ซาร่าห์วิลเลียมส์
  Sarah Williams เป็นผู้ประกอบการในเบอร์ลินซึ่งเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดด้านการสื่อสารออนไลน์ ตรวจสอบการเริ่มต้นระบบดิจิทัลที่เธอชื่นชอบ - นิตยสาร Wingman - นิตยสารไลฟ์สไตล์ออนไลน์สำหรับผู้ชาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ซูซี่ วิลสัน
  Suzies เรียกตัวเองว่า WordPressaholic ที่รักการเขียนสำหรับผู้ใช้ WordPress ก่อนที่จะเปลี่ยนมาเป็นนักเขียนเนื้อหา เธอเคยเป็นนักวิจัยเนื้อหาที่มีความรู้ด้าน SEO ตอนนี้ Suzie เป็นเครื่องเขียนเนื้อหาเกี่ยวกับปลั๊กอิน WordPress และบทช่วยสอนที่ยังคงเชื่อว่าเธอจะเป็นนักบินอวกาศในสักวันหนึ่ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โซเฟียวิลตัน
  Sofia Wilton เป็นนักข่าวตามอาชีพ แต่เขียนเรื่องสั้นในเวลาว่าง เรื่องราวของเธอได้รับการตีพิมพ์ในหนังสือพิมพ์ท้องถิ่นและได้รับการยอมรับว่าเป็นเรื่องราวที่น่าสนใจของเธอ เธอยังเขียนบล็อกสำหรับ ทะเลสาบ B2B ที่เกี่ยวข้องกับสถานการณ์ปัจจุบัน ในฐานะนักเขียนที่หลงใหลเธอจึงอุทิศเวลาว่างทั้งหมดให้กับการเขียน เธออาศัยอยู่ในนิวยอร์ก แต่เดินทางเกือบตลอดเวลาเพราะอาชีพของเธอ สิ่งนี้เปิดโอกาสให้เธอได้สำรวจสถานที่ใหม่ ๆ และรวมถึงประสบการณ์ของเธอในเรื่องราวของเธอที่ให้ความรู้สึกเหมือนจริง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  สเตซี่ วันเดอร์
  Stacey Wonder เป็นนักการตลาดเนื้อหาที่มีประสบการณ์และเป็นนักเขียนอิสระ Stacey ได้สร้างบล็อกโพสต์สำหรับคนรุ่นมิลเลนเนียลในหัวข้อที่เกี่ยวข้องกับการศึกษาการพัฒนาตนเองอาชีพและการตลาด Stacey พยายามพัฒนาทักษะทางวิชาชีพและแบ่งปันแนวทางปฏิบัติที่ดีที่สุดกับผู้อื่นอยู่เสมอ เมื่อไม่ยุ่งกับโปรเจ็กต์ของเธอ Stacey เขียนเรื่องนักสืบสั้น ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  แซมมี่โจว
  แซมมี่เป็นนักการตลาดดิจิทัลและผู้ที่ชื่นชอบการถ่ายภาพและวิดีโอ เธอพยายามค้นหาสิ่งใหม่ ๆ ในเนื้อหาอยู่เสมอและชอบแบ่งปันเคล็ดลับและกลเม็ดเกี่ยวกับการตลาด ใช้ได้กับ FlexClipเธอหลงใหลทุกอย่างที่เกี่ยวข้องกับการผลิตวิดีโอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ฌอน ซินส์ไมสเตอร์
  ฌอนสร้างกลยุทธ์การวางตำแหน่งการส่งข้อความและการออกสู่ตลาดโดยรวมสำหรับโมเดลการวิเคราะห์เชิงคาดการณ์รุ่นใหม่ของ Infer เมื่อพอใจแล้ว สรุป Sean เป็นลูกค้าของตัวเองเข้าร่วม Infer จาก Nitro ซึ่งเป็น บริษัท ซอฟต์แวร์การจัดการเอกสารในซานฟรานซิสโกซึ่งเขาได้พัฒนาและเป็นผู้นำทีมการตลาดระดับโลกที่ได้รับรางวัล ฌอนสำเร็จการศึกษาขั้นสูงจากโรงเรียนธุรกิจซัฟโฟล์คซอว์เยอร์และภาคตะวันออกเฉียงเหนือตามลำดับในด้านการตลาดเชิงกลยุทธ์และการจัดการโครงการ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ทอลบี แจ็คสัน
  Taulbee Jackson เป็นประธาน / ซีอีโอของ Raidious Digital Content Services Raidious เป็น บริษัท การตลาดดิจิทัลที่สร้างขึ้นเพื่อสร้างจัดการตรวจสอบกลั่นกรองและวัดผลเนื้อหาออนไลน์และการโต้ตอบแบบเรียลไทม์โดยใช้ทีมนักยุทธศาสตร์นักเขียนบรรณาธิการผู้ผลิตและผู้สื่อข่าวที่ทำงานเหมือนกับทีมข่าว CNN สำหรับแบรนด์ต่างๆ ค้นหาข้อมูลเพิ่มเติมได้ที่ raidious.com 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โทนี่ บาร์บากัลโล
  Tony เป็น CMO ของ คลัสเตอร์ซึ่งเป็นฐานข้อมูล SQL แบบปรับขนาดชั้นนำที่ออกแบบมาสำหรับระบบคลาวด์และเป็นฐานข้อมูลแรกที่สร้างขึ้นโดยเฉพาะเพื่อตอบสนองความต้องการในการเพิ่มขนาดรายได้ประสิทธิภาพและความพร้อมใช้งานของไซต์อีคอมเมิร์ซในปัจจุบัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ทิมเบเวอริดจ์
  ทิมเป็นที่ปรึกษาเชิงกลยุทธ์ชั้นนำที่มีประสบการณ์มากกว่า 20 ปีในการทำงานที่จุดตัดระหว่างการตลาดและเทคโนโลยี ด้วยความหลงใหลในการผลักดันประสบการณ์ของลูกค้าที่ดีขึ้นและผลลัพธ์ทางธุรกิจที่แข็งแกร่งขึ้น Tim เข้าร่วม Silverbullet ในตำแหน่ง GM ของที่ปรึกษาเชิงกลยุทธ์ในเดือนธันวาคม 2019 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ทิม เบเยอร์
  Tim Beyer เป็น COO ระดับโลกด้านการขยายขนาดเทคโนโลยี ศานาพาณิชย์และปัจจุบันประจำอยู่ในนิวยอร์คในฐานะประธานและซีอีโอของภูมิภาคอเมริกา ทิมสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีสาขาบริหารธุรกิจระหว่างประเทศและปริญญาโทสองสาขาด้านการเงิน (MSc) และกฎหมายการเงิน (LLM) 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โทมัส Brodbeck
  Tom Brodbeck เป็นผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์ดิจิทัลและหัวหน้าทีมดิจิทัลของ Hirons ซึ่งเป็นหน่วยงานการตลาดที่ให้บริการเต็มรูปแบบในอินเดียแนโพลิส ประสบการณ์ของเขามุ่งเน้นไปที่ SEO, การตลาดดิจิทัล, การตลาดเว็บไซต์และการผลิตเสียง / วิดีโอ เขายังได้รับการนำเสนอใน Social Media Today และ Search Engine Journal 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  โทนี่บราวน์
  Tony มีประสบการณ์ 25 ปีในด้านข้อมูลและการวิเคราะห์ โดยมุ่งเน้นที่การบรรลุผลลัพธ์ทางธุรกิจที่ดีขึ้น เขาดำรงตำแหน่งระดับสูงที่ Lloyds Banking Group และ Teradata ในปี 2018 เขาได้ร่วมก่อตั้งบริษัทสตาร์ทอัพด้านข้อมูลและการวิเคราะห์ Prickly Cactus ซึ่งถูกซื้อกิจการโดยโซลูชัน D4T4 ในเดือนกรกฎาคม พ.ศ. 2021 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทรอยเบิร์ค
  Troy Burk ซีอีโอและผู้ก่อตั้ง Right On Interactiveเป็นผู้นำทางความคิดและวิทยากรที่ได้รับการยอมรับในหัวข้อการตลาดตลอดอายุการใช้งานการตลาดอัตโนมัติการให้คะแนนลูกค้าเป้าหมายและการดูแลและการตลาดทางอีเมล ทรอยสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีจาก Ball State University เขาอาศัยอยู่ในอินเดียแนโพลิสกับภรรยาและลูกสามคนซึ่งเขาทำหน้าที่ในคณะกรรมการการตลาดสำหรับสมาชิกของหอการค้าอินเดียแนโพลิสและมีส่วนเกี่ยวข้องกับกีฬาเยาวชน 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เทย์เลอร์ Chrisman
  Taylor Chrisman เป็นส่วนหนึ่งของทีม Content Marketing ที่ พลังการตลาดดิจิทัล. เธอหลงใหลในการบอกเล่าเรื่องราวของแบรนด์ผ่านเนื้อหาแบบโต้ตอบและมีส่วนร่วมและแพลตฟอร์มโซเชียลมีเดีย เทย์เลอร์เป็นรุ่นพี่ที่มหาวิทยาลัยซานดิเอโกที่กำลังศึกษาด้านการตลาด 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ธิโบด์ เคลมองต์
  Thibaud Clement เป็นประธานเจ้าหน้าที่บริหารและผู้ร่วมก่อตั้ง Loomly นับตั้งแต่จบการศึกษาจาก Grenoble Ecole de Management ประเทศฝรั่งเศสและมหาวิทยาลัยออตตาวาประเทศแคนาดาในปี 2011 Clement ได้ทำงานร่วมกับภรรยาและหุ้นส่วนทางธุรกิจ Noemie ซึ่งเปิดตัวธุรกิจที่ประสบความสำเร็จสี่แห่ง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ธิโบต์ เดอ ลาตายลาด
  ธิโบต์ เดอ ลาตายาเลด, GetApp Gvpมีประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในการจัดการธุรกิจ การขาย และการตลาดภายใต้เข็มขัดของเขา เขามีประวัติที่พิสูจน์แล้วในด้านคลาวด์ โมบิลิตี้ การตลาดดิจิทัล CRM การตลาด การขาย และกลยุทธ์การเติบโต ธิโบต์ดำรงตำแหน่งผู้บริหารและผู้บริหารในบริษัทเทคโนโลยีขนาดใหญ่ เช่น Cegedim และ SAP 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เท็ด ดานิก
  Ted Dhanik เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง: BDR, Inc. Ted ดำรงตำแหน่งประธานเจ้าหน้าที่บริหารที่ดูแลการตลาดเชิงกลยุทธ์การขายและการพัฒนาธุรกิจการจัดการความสัมพันธ์กับลูกค้าและการซื้อเนื้อหา 
 
 
 
 
 
	    
  
  ทิมดันแคน
  Tim Duncan เป็นหัวหน้าฝ่ายปฏิบัติเพื่อการเติบโตของผลิตภัณฑ์ที่ Bottle Rocket โดยมุ่งเน้นที่การช่วยให้แบรนด์เพิ่มการกระทำที่มีคุณค่าภายในประสบการณ์ของลูกค้าผ่านการเพิ่มประสิทธิภาพการได้มาการเปลี่ยนแปลงการมีส่วนร่วมและการรักษา ทิมทำงานที่ไอบีเอ็มในตำแหน่งที่ปรึกษาด้านการจัดการกระบวนการทางธุรกิจและจบการศึกษาจากมหาวิทยาลัยโอคลาโฮมาในสาขาวิศวกรรมโยธา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทิมฟลินท์
  ทิมฟลินท์เป็นประธานาธิบดีของ การวิเคราะห์ฟลินท์ซึ่งเป็นหน่วยงานดิจิทัลที่เน้นสื่อแบบชำระเงินออนไลน์การวิเคราะห์เว็บและการเพิ่มประสิทธิภาพอัตรา Conversion สำหรับ บริษัท ทั้งขนาดใหญ่และขนาดเล็ก เขายังเป็นผู้ก่อตั้ง Smartups อินดี้ซึ่งเป็นกลุ่มพบปะรายเดือนที่สอนผู้ก่อตั้งสตาร์ทอัพและนักการตลาดที่ทำงานให้กับสตาร์ทอัพถึงวิธีการขยายธุรกิจให้ดีขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ไทเลอร์ ฟอสเตอร์
  Tyler Foster เป็น CTO และผู้ร่วมก่อตั้งที่ Evolv AI ซึ่งเขาเป็นผู้นำด้านการพัฒนา การวิจัย ประสบการณ์ผู้ใช้ และการดำเนินงานด้านเทคนิค เขานำประสบการณ์ 20 ปีที่เคยทำงานให้กับ Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group และ Intel Tyler ใช้ประโยชน์จากพลังของแมชชีนเลิร์นนิงเพื่อเปลี่ยนวิธีที่แบรนด์ต่างๆ ทดลองกับช่องทางดิจิทัล 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทริเซีย เกลแมน
  Tricia Gellman เป็น CMO ของ ลอยไปแพลตฟอร์มเร่งรายได้ 3x CMO (เดิมของ Checkr และ Salesforce Canada) Tricia เป็นผู้เขียน ซีเอ็มโอ 3.0 จดหมายข่าวรายเดือนและโฮสต์ของ พอดคาสต์การสนทนา CMO. 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ธ อร์ชร็อก
  ภายใต้การนำของ Thor บริษัท Schrock Innovations Computer Company ได้รับการโหวตให้เป็น บริษัท ซ่อมคอมพิวเตอร์อิสระอันดับ 1 ของลินคอล์นทุกปีตั้งแต่ปี 2001 ในตลาดที่มีคู่แข่งเชิงรุกมากมาย Thor เติบโต Schrock Innovations จากการล้มละลายในปี 2004 เป็นโรงไฟฟ้าบริการ 1.5 ล้านดอลลาร์ต่อปีในปี 2009 โดยมีที่ตั้งในโอมาฮาและลินคอล์นรัฐนอร์ทแคโรไลนา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ทิมฮิคเคิล
  ด้วยภูมิหลังที่หลากหลายตั้งแต่เศรษฐศาสตร์ไปจนถึงเรื่องตลก Tim Hickle ได้พบบ้านที่ยอดเยี่ยมในพื้นที่การตลาดดิจิทัล ปัจจุบันทิมเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านกลยุทธ์การตลาดดิจิทัลสำหรับการออกแบบไมล์ วัตถุประสงค์หลักของเขาคือการช่วย บริษัท สร้างแบรนด์ที่กำลังเติบโตสร้างรายการบริการดิจิทัลที่เกี่ยวข้องกับความเชี่ยวชาญของเขารวมถึงการตลาดขาเข้าการดูแลอีเมลและโซเชียลคอมเมิร์ซ หากคุณต้องการเชื่อมต่ออย่าลังเลที่จะยิงอีเมล TimHickle@gmail.com หรือเชื่อมต่อบน Twitter @TimHickle 
 
 
 
 
 
	    
  
  ทอดด์จอห์นสัน
  ทอดด์จอห์นสันเป็นผู้อำนวยการฝ่ายบัญชีของ Emerald Colour ซึ่งมีประสบการณ์มากกว่าทศวรรษในอุตสาหกรรมสร้างสรรค์การออกแบบและการพิมพ์ เขาดึงดูดแบรนด์ระดับประเทศและระดับนานาชาติให้เข้าสู่บัญชีรายชื่อ Emerald Color เพื่อนำไปสู่การเติบโตของเอเจนซี่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ธาราเคลลี่
  ผู้ริเริ่มต่อเนื่องผู้เขียนตีพิมพ์และผู้ก่อตั้งประธานและซีอีโอของ ซอฟต์แวร์ SPLICEธาราหลงใหลในศักยภาพของเทคโนโลยีในการเปลี่ยนแปลงชีวิตให้ดีขึ้น เธอได้เปลี่ยนความเชื่อดังกล่าวอย่างต่อเนื่องในการพัฒนาเทคโนโลยีที่ช่วยเพิ่มการดำเนินงานช่วยให้สามารถให้บริการได้ดีขึ้นและปรับปรุงประสบการณ์ของลูกค้า สิ่งนี้นำไปสู่การสร้าง บริษัท ประสบการณ์ลูกค้าสามแห่งและเปลี่ยนแนวคิดใหม่ ๆ ให้เป็นเทคโนโลยีที่ได้รับการจดสิทธิบัตรและเป็นกรรมสิทธิ์ซึ่งควบคุมสตรีมข้อมูลเพื่อสร้างข้อความอัตโนมัติส่วนบุคคล 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ทิมโครเซก
  Tim Krozek เป็นซีอีโอของ เพิ่มสื่อซึ่งเป็นตลาดสร้างสรรค์โฆษณาดิจิทัลชั้นนำ ก่อนที่จะมาร่วมงานกับ Boost Media นั้น Krozek รับผิดชอบด้านรายได้ทั่วโลกของ Efficient Frontier และความพยายามในการหาลูกค้า เขาช่วยขยายทีมงานเดิมที่มีสมาชิก 15 คนให้มีพนักงาน 220 คนและมีรายได้มากกว่า 40 ล้านเหรียญสหรัฐ Adobe จะได้รับ Efficient Frontier ในภายหลัง (NASDAQ: ADBE) นอกจากนี้เขายังดูแลการขายทั่วโลกและการพัฒนาธุรกิจ การจัดการโปรแกรม และการบริการลูกค้าของ Support.com ต่อมาเขาได้จัดการความพยายามในการสร้างรายได้ของ Flite.com สำหรับธุรกิจแบรนด์ เอเจนซี่ และผู้จัดพิมพ์ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ทอมคูห์
  Tom Kuhr เป็นผู้บริหารการตลาดเชิงกลยุทธ์ที่มีพื้นฐานด้านการตลาดดิจิทัลการดำเนินงานด้านรายได้และโซเชียลมีเดีย เขาเป็นผู้มีประสบการณ์ในการเริ่มต้นธุรกิจที่ประสบความสำเร็จมากมายและได้ช่วยระดมทุนสร้างทีมระดับโลกและสร้างโปรแกรมการตลาดและการพัฒนาธุรกิจที่ปรับขนาดได้ซึ่งช่วยให้เติบโตอย่างรวดเร็ว เป็น CMO สำหรับ กรีนฟลายเขาทำงานอย่างใกล้ชิดกับกีฬาสื่อแบรนด์ผู้บริโภคและแฟรนไชส์เพื่อสร้างระบบอัตโนมัติและปรับขนาดโปรแกรมการตลาดที่มีประสิทธิภาพ การเป็นตัวแทนของเสียงของลูกค้าผลิตภัณฑ์ที่ได้รับรางวัลของ Tom และประสบการณ์ที่ยอดเยี่ยมของลูกค้าได้นำไปสู่การออกจาก IPO และการเข้าซื้อกิจการที่ประสบความสำเร็จหลายครั้ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทิม เลมเก้
  Tim Lemke เป็นผู้นำด้านประสบการณ์เทคโนโลยีที่ Barefoot ซึ่งประกอบด้วยทีมสถาปนิกโซลูชัน นักเทคโนโลยีการตลาด นักพัฒนาแอปพลิเคชัน และนักวิเคราะห์ธุรกิจ เขาและทีมมีหน้าที่รับผิดชอบในการเปลี่ยนแนวคิดที่สร้างสรรค์ให้เป็นประสบการณ์ดิจิทัลข้ามช่องทางที่เชื่อมต่อกัน ซึ่งรวมถึงการออกแบบโซลูชันเทคโนโลยี การใช้งานแพลตฟอร์ม การพัฒนาโค้ดแบบกำหนดเอง ระบบอัตโนมัติทางการตลาด การเขียนเนื้อหา การปรับให้เป็นส่วนตัว และการปรับใช้อีเมล เขาเข้าใกล้งานจากมุมมองของประสบการณ์เป็นอันดับแรก หมายความว่าเขามุ่งเน้นไปที่ผู้ใช้และกำหนดรูปแบบโซลูชันเทคโนโลยีเพื่อสร้างประสบการณ์ในอุดมคติสำหรับผู้ใช้รายนั้น แทนที่จะปล่อยให้เทคโนโลยีกำหนดโซลูชัน 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เทอร์รี่ ม็อค
  Terri Mock เป็น Chief Reveue Officer ของ Ve Interactive ซึ่งเป็นผู้ให้บริการโฆษณาและการตลาดดิจิทัลให้กับ บริษัท อีคอมเมิร์ซมากกว่า 10,000 แห่งทั่วโลก Mock มีประสบการณ์มากกว่าสองทศวรรษในฐานะผู้นำระดับผู้บริหารโดยมุ่งเน้นที่การผลักดันการเติบโตของรายได้สร้างกลยุทธ์สู่ตลาดและขยายการดำเนินธุรกิจสำหรับ บริษัท เทคโนโลยี 
 
 
 
 
 
	    
  
  ทอมมัคโลว์
  Tom Mucklow เป็นผู้นำ ที่อยู่ ทีมในการนำเสนอโซลูชันที่ครอบคลุมและมีประสิทธิภาพสำหรับการช็อปปิ้งออนไลน์และความไม่พอใจในการจัดส่งในสหรัฐอเมริกาแพลตฟอร์มการตรวจสอบที่อยู่ที่ทันสมัยช่วยเพิ่มประสิทธิภาพและความคล่องตัวในขั้นตอนการชำระเงินสำหรับผู้ค้าปลีกออนไลน์และลูกค้าของพวกเขาด้วยการป้อนข้อมูลที่อยู่อัตโนมัติลดผลการค้นหาด้วยการกดแป้นพิมพ์แต่ละครั้งและตรวจสอบ ข้อมูลที่อยู่ที่ถูกต้องกว่า 240 ประเทศทั่วโลก ในฐานะผู้นำของ Addressy Tom ทำงานเพื่อนำเสนอข้อดีที่ประหยัดต้นทุนประสบการณ์ผู้ใช้และคุณภาพข้อมูลของเทคโนโลยีการตรวจสอบที่อยู่แบบคาดการณ์ล่วงหน้าให้กับธุรกิจต่างๆทั่วสหรัฐอเมริกา 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เธีย ซี. ไมร์โวลด์
  Thea C. Myrhvold เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอที่ได้รับการยอมรับทั่วโลกของ GETBee ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มแบ่งปันความรู้แบบ B2B ที่ออกแบบมาเพื่อปรับปรุงประสบการณ์การช็อปปิ้งของผู้บริโภคและเปลี่ยนอนาคตของการทำงาน ด้วยประวัติความสำเร็จด้านเทคโนโลยีและนวัตกรรมมานานกว่า 10 ปี เธอเป็นที่รู้จักในด้านความเป็นผู้นำและทักษะการสื่อสารที่แข็งแกร่ง พร้อมความสามารถโดยกำเนิดในการสร้างและขยายธุรกิจสตาร์ทอัพด้านเทคโนโลยี 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  โทริ แอตกินสัน
  Tori Atkinson เป็นผู้สร้างเนื้อหาสำหรับ การสนับสนุนการค้าปลีกของ Sinsoช่วยให้ร้านค้าอิสระและร้านสะดวกซื้อสามารถเพิ่มศักยภาพให้ธุรกิจของพวกเขาในการทำกำไรได้มากขึ้น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โทนี่ แพทริค
  โทนี่ แพทริค เป็นผู้กำกับของ SEO และการวิเคราะห์เนื้อหาของ Intero Digital & PR Division เดิมชื่อ Influence & Co. Intero Digital เป็นเอเจนซี่การตลาดดิจิทัลที่ให้บริการเต็มรูปแบบ ซึ่งแผนกเนื้อหาและประชาสัมพันธ์ช่วยให้ธุรกิจต่างๆ ปรับปรุงการสร้างลูกค้าเป้าหมาย, SEO, การเปิดใช้งานการขาย และความเป็นผู้นำทางความคิด ซึ่งทั้งหมดนี้ขับเคลื่อนโดยการตลาดเนื้อหาและการประชาสัมพันธ์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทิมปิอัซซา
  Tim Piazza เป็นหุ้นส่วนกับ Social LIfe Marketing และเป็นผู้ก่อตั้ง ProSocialTools.com ซึ่งเป็นแหล่งข้อมูลธุรกิจขนาดเล็กสำหรับเข้าถึงลูกค้าในท้องถิ่นด้วยโซเชียลมีเดียและการตลาดบนมือถือ เมื่อเขาไม่ได้สร้างโซลูชันนวัตกรรมที่ช่วยเร่งกระบวนการทางธุรกิจ ทิมชอบเล่นพิณและประดิษฐ์เฟอร์นิเจอร์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไทสันด่วน
  Tyson Quick เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Instapage ซึ่งเป็นผู้นำในการเพิ่มประสิทธิภาพหลังการคลิก เขาก่อตั้ง Instapage ในปี 2012 หลังจากได้เห็นว่าประสิทธิภาพและการเติบโตของนักการตลาดสูญเสียเงินไปกับแคมเปญโฆษณาที่มีประสิทธิภาพต่ำเพียงใด ตั้งแต่นั้นมาวิสัยทัศน์ของเขาคือการสร้างชุดผลิตภัณฑ์เพิ่มประสิทธิภาพหลังการคลิกที่เพิ่มผลตอบแทนสูงสุดผ่านการปรับแต่งโฆษณาในแบบของคุณ 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  เทรวิสสมิ ธ
  Travis เกิดและเติบโตในดินแดนห่างไกลที่เรียกว่า Nebraska และหลังจากเข้าเรียนที่วิทยาลัยใน Missouri แล้วเขาก็สำเร็จการศึกษา MBA และ Masters of Social Psychology ที่ Ball State University Travis มีหลายสิ่งหลายอย่างไม่ว่าจะเป็นตากล้องครูสอนพิเศษนักจัดรายการแผ่นเสียงพนักงานขายการจัดจำหน่ายบาริสต้านักท่องเที่ยวเร่ร่อนบรรณารักษ์ศิลปินแซนวิชผู้จัดการสำนักงานนักวิจัยเรื่องวิจัยนักชกทรัพยากรบุคคลและผู้จัดการโครงการซึ่งทั้งหมดนี้ได้เตรียมเขาไว้แล้ว สำหรับบทบาทของ User Experience Analyst ที่ Tuitive เขารับผิดชอบการวิจัยผู้ใช้การทดสอบผู้ใช้การสร้างแบบจำลองผู้ใช้การรวบรวมความต้องการและการรักษามนุษย์ในการออกแบบที่เน้นมนุษย์เป็นศูนย์กลาง 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เทตยานา เซเรดุก
  Tetyana Seredyuk, PhD, เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายกลยุทธ์ที่ กล่องวิดีโอบล็อก, Group Head of Marketing ที่ Noosphere และที่ปรึกษาอาวุโสของบริษัทการตลาดและเทคโนโลยีชั้นนำหลายแห่ง 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทอมเซียนนี่
  ทอมเป็นผู้เชี่ยวชาญด้านการตลาดออนไลน์ที่มีประสบการณ์มากกว่า 5 ปีในอุตสาหกรรมดิจิทัลนี้ เขายังทำงานร่วมกับแบรนด์ที่มีชื่อเสียงเพื่อสร้างการเข้าชมสร้างช่องทางการขายและเพิ่มยอดขายออนไลน์ เขาเขียนบทความจำนวนมากเกี่ยวกับการตลาดบนโซเชียลมีเดียการตลาดของแบรนด์การเขียนบล็อกการมองเห็นการค้นหาและอื่น ๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทันย่าซิงห์
  ทันย่าเป็นนักการตลาดเนื้อหาที่มีชื่อเสียงซึ่งมีประสบการณ์มากกว่าห้าปีในเทคโนโลยีที่เกิดขึ้นใหม่เช่น blockchain, Flutter, Internet of Things ในด้านการพัฒนาแอปพลิเคชันบนมือถือ ในช่วงหลายปีที่ผ่านมาเธอติดตามอุตสาหกรรมเทคโนโลยีอย่างใกล้ชิดและตอนนี้เธอเขียนถึงเหตุการณ์ล่าสุดที่เกิดขึ้นในโลกของแอปพลิเคชัน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  โทมัสสเติร์น
  Thomas Stern เป็นรองประธานอาวุโสฝ่ายบริการลูกค้าที่ ZOG ดิจิตอลเขาได้รับรางวัลมากมายสำหรับแคมเปญดิจิทัลเชิงกลยุทธ์จาก Gannett Co. Inc. เป็นสมาชิกคณะกรรมการของ Search Engine Marketing Professional Organization (SEMPO) Arizona และได้รับการรับรองจาก Google หลายรายการ สเติร์นสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรีสาขาการสื่อสารเชิงกลยุทธ์จากมหาวิทยาลัยแคนซัสและได้รับประกาศนียบัตรปริญญาโทด้านการตลาดอินเทอร์เน็ตจากมหาวิทยาลัยซานฟรานซิสโก ในเวลาว่าง Stern ชอบเดินป่าขี่จักรยานและท่องเที่ยว 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทาฟ เทปเฟอร์
  ในฐานะประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการพาณิชย์ของ Jabmo Tav Tepfer เป็นผู้นำด้านการขาย ความสำเร็จของลูกค้า และการดำเนินงานด้านบริการที่มีการจัดการทั่วโลกของบริษัท เธอเป็นผู้บริหาร SaaS ระดับนานาชาติที่มีประสบการณ์มากกว่า 15 ปีในด้านซอฟต์แวร์ระดับองค์กร รวมถึง Docurated, Zilliant, IBM และ Oracle Tav เป็นนักวิ่งตัวยง สนุกกับการแสดงการเต้นรำประจำประเทศ และจัดปาร์ตี้ตามธีมสำหรับเพื่อนๆ ของเธอในออสติน รัฐเท็กซัสเป็นครั้งคราว Tav สำเร็จการศึกษาจาก Texas Woman's University ด้วยวิทยาศาสตรบัณฑิตสาขาคณิตศาสตร์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ทอม Treanor
  Tom Treanor เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายการตลาดของ Treasure Data ซึ่งเขากระตุ้นการรับรู้เกี่ยวกับโซลูชัน CDP (แพลตฟอร์มข้อมูลลูกค้า) ระดับองค์กรของ บริษัท ทอมสำเร็จการศึกษาระดับปริญญาโทสาขาบริหารธุรกิจจาก Wharton School of Business และปริญญาโทศิลปศาสตร์ระหว่างประเทศจากมหาวิทยาลัยเพนซิลเวเนีย 
 	   Website  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  น้ำตกต้อม
  Tom Waterfall เป็นผู้อำนวยการฝ่ายโซลูชั่นการเพิ่มประสิทธิภาพสำหรับ EMEA และ APAC ที่ Webtrends เขามีหน้าที่รับผิดชอบในการนำเสนอกลยุทธ์การเพิ่มประสิทธิภาพแบบ 360 องศาให้กับลูกค้าเพื่อเพิ่มการแปลงไซต์และ ROI ทางการตลาด ในฐานะผู้เชี่ยวชาญด้าน omni-channel และการปรับเปลี่ยนในแบบของคุณ Tom มีความกระตือรือร้นที่จะเข้าใจว่าผู้บริโภคมีพฤติกรรมอย่างไรและตอบสนองต่อเนื้อหาที่แตกต่างกันเมื่อออนไลน์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ตูนิโอซาเฟอร์
  Tunio Zafer เป็น CEO ของ พีคลาวด์ เอจี - บริษัทที่พัฒนาและให้บริการแพลตฟอร์มการจัดเก็บ pCloud เขามีประสบการณ์ด้านการจัดการและการตลาดในด้านเทคโนโลยีมากกว่า 18 ปี และได้เข้าร่วมในโครงการธุรกิจที่ประสบความสำเร็จหลายโครงการ เช่น MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC และอื่นๆ ในฐานะผู้นำและผู้จัดการของบริษัทที่จัดเก็บข้อมูลบนคลาวด์ Tunio ส่งเสริมนวัตกรรมในด้านต่างๆ เช่น ความปลอดภัยและความคุ้มค่าแก่ผู้ใช้ปลายทาง Tunio ส่งเสริมการคิดล่วงหน้าในทีมของเขา โดยทำงานเพื่อสร้างผลกระทบที่สำคัญต่อตลาดไอทีที่เติบโตอย่างรวดเร็ว ทั้งสำหรับบุคคลและธุรกิจ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เทอร์รี่ ซีเกลอร์
  Terry Ziegler เป็นซีอีโอและผู้ร่วมก่อตั้ง โซลูชั่น T-Pro. ด้วยประสบการณ์การบริหารจัดการสินค้าบรรจุภัณฑ์สำหรับผู้บริโภค (CPG) กว่า 30 ปีในด้านการตลาดการค้าการตลาดผู้บริโภคการจัดการหมวดหมู่การขายและการเงินในบทบาทความเป็นผู้นำและการจัดการที่ RJR / Nabisco, Borden Foods, Dairy Farmers of America, Synectics Group และ เทคโนโลยี AFS; Terry ผสมผสานการประยุกต์ใช้นวัตกรรมกับความเป็นผู้นำในทางปฏิบัติ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อูกเยซา ยิริช
  Ugi เป็นซีอีโอและผู้ก่อตั้ง คอนเทนต์ฮอร์ส หน่วยงานการตลาดที่เขาช่วย บริษัท B2B SaaS ให้ได้รับการจัดอันดับอย่างรวดเร็วของ Google ด้วยกลยุทธ์การตลาดเนื้อหาที่มีประสิทธิภาพ เขาหลงใหลในการเติบโตของ SaaS ดื่มเบียร์เดินไปรอบ ๆ กับสุนัขพันธุ์ดัลเมเชียน 2 ตัวและขี่ม้า 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  อุ ณ ฑิตารังสีพโรลู
  Unnathi เป็นนักการตลาดที่มีใจรักในการเรียนรู้สิ่งใหม่ ๆ และดื่มด่ำกับวัฒนธรรมที่หลากหลายขณะเดินทาง เธอมีความสุขกับการอ่านหนังสือและจิบกาแฟได้ตลอดทั้งวัน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  วิภาวดี นามบุรี
  วิภาวดีเป็นผู้ก่อตั้ง สมาร์ทไรท์เตอร์. ฉันได้ช่วยสร้างบริษัทที่มีมูลค่าหลายล้านดอลลาร์ และฉันชอบที่จะเริ่มต้นธุรกิจใหม่ผ่านการเติบโตของผู้นำผลิตภัณฑ์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เวอร์จิเนียแจ็คโก
  เวอร์จิเนียแจ็คโคเป็นประธานและซีอีโอของประภาคารไมอามีสำหรับคนตาบอดและผู้พิการทางสายตาซึ่งเปลี่ยนชีวิตผู้คนกว่า 75,000 คนทุกปีโดยแสดงให้พวกเขาเห็นว่าเป็นไปได้อย่างไรที่จะมองไม่เห็น 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  วาเลห์ นาเซมอฟฟ์
  Valeh Nazemoff เป็นนักพูดที่ประสบความสำเร็จ นักเขียนหนังสือขายดี โค้ช และเป็นผู้ก่อตั้ง Engage 2 Engage ซึ่งเป็นบริษัทที่ให้บริการด้านการตลาดดิจิทัล เธอหลงใหลในการพัฒนาชีวิตของผู้คนให้ดีขึ้นผ่านการวางแผนเชิงกลยุทธ์ การทำงานร่วมกันเป็นทีม ระบบอัตโนมัติ และการมอบหมายงาน เธอขจัดความหงุดหงิด ความเหนื่อยหน่าย และความเครียดที่ผู้ประกอบการและธุรกิจขนาดเล็กเผชิญในการหาองค์ประกอบทางการตลาดต่างๆ เพื่อให้โฟกัสยังคงอยู่ที่การเติบโตและการขยายขนาด หนังสือของเธอที่ชื่อว่า Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017) และ The Four Intelligences of the Business Mind (2014) มีเป้าหมายเพื่อช่วยให้ธุรกิจสร้างความเป็นระเบียบจากความโกลาหล เธอยังได้รับการแนะนำในสื่อสิ่งพิมพ์มากมาย เช่น Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post และอีกมากมาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ไวภาพพันธยา
  ไวภาพ ปัญญา เป็นประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายปฏิบัติการ (ประธานเจ้าหน้าที่ฝ่ายปฏิบัติการ) และบรรณาธิการอาวุโสที่ IndyLogix - Digital Marketing Agency ซึ่งเขาใช้เวลากว่า 9 ปีในการขยายองค์กรและสร้างให้เป็นผู้นำตลาดที่น่าเชื่อถือ ผู้บริหารระดับปฏิบัติการในตอนกลางวันและเป็นนักเขียนตัวยงในตอนกลางคืน เขาชอบอ่าน เขียน และพูดเกี่ยวกับการตลาดดิจิทัล SEO, NFT,บล็อกเชน, AI, เว็บ 3.0 และอื่นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  วลาดิสลาฟ โปโดลยาโก
  ฉันเป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Belkins และ Folderly มีประสบการณ์มากกว่าเก้าปีในการสร้างและขยายบริษัทผู้ให้บริการและสตาร์ทอัพ SaaS ใน SalesTech และ MarTech การเป็นผู้ประกอบการคือความหลงใหลของฉัน และฉันมักจะมองหาการสร้างสรรค์ สร้าง และโดยทั่วไปแล้วจะเป็นโอกาสใหม่ๆ ในการทำตลาดผลิตภัณฑ์และแนวคิดที่เป็นนวัตกรรมใหม่ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เวดราน ราซิช
  ผู้ประกอบการมีประสบการณ์ในการนำเสนอกลยุทธ์ GTM ผลิตภัณฑ์ที่ประสบความสำเร็จ บรรลุเป้าหมายและสร้างทีมที่มีประสิทธิภาพสูง ความสามารถหลักของฉันปรากฏให้เห็นเมื่อลูกค้า ผลิตภัณฑ์ และกลยุทธ์การเติบโตมาบรรจบกัน 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  วิเวกศรีราม
  ก่อนที่จะร่วมงานกับ Lucidworks Vivek เป็นผู้นำการพัฒนาผลิตภัณฑ์และธุรกิจสำหรับธุรกิจการค้นหาที่ Amazon Web Services ซึ่งเขาได้ร่วมสร้าง Amazon Elasticsearch Service และช่วยขยายธุรกิจการค้นหาตั้งแต่เริ่มต้นไปจนถึงขนาดใหญ่ ในช่วงกว่า 20 ปีในซอฟต์แวร์ Vivek ทำหน้าที่ในด้านวิศวกรรมการพัฒนาธุรกิจและบทบาทผลิตภัณฑ์ใน บริษัท ต่างๆรวมถึง Vizu (ซื้อโดย Nielsen), Aggregate Knowledge (ได้มาโดย Neustar) และ SBI Razorfish 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เวนกัตวิศวานาธาน
  ในฐานะผู้ก่อตั้งและประธาน มุมมองแฝงVenkat เป็นผู้มีวิสัยทัศน์ที่อยู่เบื้องหลัง LatentView เขาช่วยลูกค้า Fortune 500 หลายรายใช้ประโยชน์จากรูปแบบการส่งมอบบริการนอกชายฝั่งในอินเดียในภาคบริการทางการเงินและโทรคมนาคมมานานกว่าทศวรรษ เขามีประสบการณ์มากกว่า 18 ปีในการให้คำปรึกษาด้านการจัดการเทคโนโลยีและการจัดการบริการไอทีระดับโลก 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เวนดี้โควีย์
  ในช่วง 20 ปีที่ผ่านมาเวนดี้ได้ช่วย บริษัท ด้านเทคนิคหลายร้อยแห่งสร้างความไว้วางใจและเติมเต็มช่องทางการขายโดยใช้เนื้อหาทางเทคนิคที่น่าสนใจ บริษัท ของเธอ การตลาด TREWเป็นหน่วยงานการตลาดที่ให้บริการเต็มรูปแบบที่ช่วยให้ บริษัท ต่างๆเชื่อมต่อกับลูกค้าสร้างความไว้วางใจและขับเคลื่อนผลลัพธ์ที่ยั่งยืนโดยใช้แนวทางการตลาดเนื้อหาที่ได้รับการพิสูจน์แล้ว 
 	   Website  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เวสลีย์ฟอล์กเนอร์
  ประสบการณ์ของ Wesley Faulkner ครอบคลุมหลายแง่มุมของอุตสาหกรรมเทคโนโลยีตั้งแต่การผลิตจนถึงการพัฒนาผลิตภัณฑ์ ความหลงใหลในเทคโนโลยีของเขาได้รับการสนับสนุนจากประสบการณ์กว่าสิบสามปีในการสนับสนุนด้านเทคนิคและการบริการลูกค้าวิศวกรรมภาคสนามและการพัฒนาสื่อบันเทิงดิจิทัล เมื่อเร็ว ๆ นี้เวสลีย์ได้แยกออกไปในแวดวงโซเชียลมีเดีย เขาเป็นแขกรับเชิญในสื่อเว็บหลายแห่งเช่น CNET และ Tech in Twenty ในฐานะที่เป็นส่วนหนึ่งของที่ปรึกษาด้านโซเชียลมีเดียและในฐานะผู้เผยแพร่สื่อสังคมออนไลน์เขาได้ช่วยในการพัฒนากลยุทธ์โซเชียลมีเดียของ AMD และช่วยแนะนำพันธมิตรทางธุรกิจใหม่ ๆ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  NicolásJiménez
  Nicolás Antonio Jiménezเป็นผู้ประสานงานด้านการตลาดของ Widen Enterprises ซึ่งเป็นผู้ให้บริการจัดการสินทรัพย์ดิจิทัลบนคลาวด์ เขามีภูมิหลังที่หลากหลายในด้านการตลาดสื่อสารมวลชนการจัดการที่ไม่แสวงหาผลกำไรการสนับสนุนเสรีภาพสื่อมวลชนและการส่งเสริมประชาธิปไตย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  วิลเลียม คาร์
  Bill เป็นหัวหน้านักวิทยาศาสตร์ข้อมูลของ OpenMartech และจัดการการดำเนินงานด้านวิทยาศาสตร์ข้อมูลสำหรับลูกค้ารายย่อย เขามีปริญญาเอก สาขาวิชาคณิตศาสตร์จาก University of Illinois at Urbana-Champaign และปริญญาโทสาขาวิทยาศาสตร์คอมพิวเตอร์และวิศวกรรมศาสตร์ ในระหว่างการศึกษา เขาได้ฝึกงานที่ Data Innovation Lab ของ Caterpillar และได้ตีพิมพ์บทความและนำเสนองานวิจัยของเขาในการสัมมนาและการประชุมต่างๆ บิลยังมีปริญญาวิทยาศาสตรบัณฑิต ในสาขาคณิตศาสตร์และวิชาเอกฟิสิกส์จาก IUPUI ซึ่งเขาได้ทำการวิจัยในสาขาฟิสิกส์คอมพิวเตอร์และได้รับรางวัลการวิจัยระดับปริญญาตรีอันดับต้นๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  เวนดี้ เมย์
  เวนดี้เป็นผู้นำทีมผลิตภัณฑ์และกลยุทธ์ ดูแลสายผลิตภัณฑ์สำหรับผู้บริโภคและธุรกิจ การขายทั่วโลก และกลยุทธ์ต่างๆ เธอมีหน้าที่รับผิดชอบในการปรับค่านิยมหลักของ Playsee ให้สอดคล้องกับผู้มีส่วนได้ส่วนเสียทั้งภายในและภายนอก และสร้างประสบการณ์ทางสังคมที่มีพื้นที่ใกล้เคียงเป็นศูนย์กลางที่เหนือชั้นแก่ผู้ใช้หลายล้านคนบน Playsee เวนดี้สำเร็จการศึกษาด้านบริหารธุรกิจและสถิติจาก Carnegie Mellon University ประเทศสหรัฐอเมริกา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ยาริฟ เอเรล
  Yariv Erel เป็นผู้ร่วมก่อตั้งและซีอีโอของ เพียงแค่โฆษณาบริษัท เทคโนโลยีสร้างสรรค์ที่นำเสนอแพลตฟอร์มการสร้างโฆษณาแบบสแต็กเต็มรูปแบบเพื่อสร้างโฆษณาสื่อสมบูรณ์ที่ขับเคลื่อนด้วยผลลัพธ์ แบรนด์ต่างๆกำลังเสียเงินและเสี่ยงต่อชื่อเสียงจากโฆษณาดิจิทัลที่ไม่มีประสิทธิภาพ โฆษณาที่มีส่วนร่วมและคุ้มค่าของ justAd สร้างประสบการณ์ของผู้ใช้ที่มีความหมาย 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ยูเลีย มาโมโนว่า
  ด้วยการตลาดดิจิทัลมากกว่า 5 ปี Yuliia กำลังขับเคลื่อน มะนาว.ioเติบโตด้วยการเขียนที่ตรงจุดและข้อความที่ชัดเจน Yuliia เป็นนักเขียนและนักวิจัยในหัวใจ เข้าใจวิธีมีส่วนร่วมกับผู้อ่านและสร้างเรื่องราวที่โดดเด่น Yuliia ได้เขียนบทความมากกว่า 1500 ชิ้นในช่วงไม่กี่ปีที่ผ่านมาเพื่อพลิกโฉมโลกของ FinTech สตาร์ทอัพ และการตลาดเนื้อหาด้วยทักษะของเธอ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เยาเฮน ราซโก
  Yauhen Razhko เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ Hypetrain ซึ่งเป็นแพลตฟอร์มการตลาดที่ใช้อินฟลูเอนเซอร์แบบครบวงจรที่ออกแบบมาเพื่อช่วยให้เอเจนซี่ แบรนด์ บริษัทสื่อ และฟรีแลนซ์ทุกขนาดดำเนินการและจัดการแคมเปญการตลาดที่ใช้อินฟลูเอนเซอร์ เขาเป็นผู้เชี่ยวชาญชั้นนำด้านการตลาดเทคโนโลยีและมีประสบการณ์มากมายในการควบคุมพลังของการตลาดแบบอินฟลูเอนเซอร์เพื่อผลักดันผลลัพธ์ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  จ. ส. ง
  คุณ Mon Tsang เป็น CEO ของ เอาท์มาร์เก็ต. OutMarket ให้บริการซอฟต์แวร์และบริการทางการตลาดอัตโนมัติสำหรับทีมการตลาดเพื่อผลักดันผลลัพธ์เชิงปริมาณ 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  ยาเอลซลาติน
  Yael เป็นผู้อำนวยการฝ่ายอีคอมเมิร์ซของ แอดแท๊กซี่. เธอประสบความสำเร็จหลายปีในการสร้างช่องทางการแปลงที่ประสบความสำเร็จและเป็นผู้นำทางความคิดที่ก้าวหน้าและเป็นที่ปรึกษาสำหรับการฝึกสอนเป็นผู้นำและสร้างแรงจูงใจให้กับทีมภายในและเสมือน 
 	   Website  

 
 
 
 
	    
  
  เซน แจฟเฟอร์
  Zain Jaffer เป็นผู้ก่อตั้งและซีอีโอของ เซน เวนเจอร์สบริษัท การลงทุนที่ให้เงินทุนทั่วโลกสำหรับการเริ่มต้นด้านเทคโนโลยีอสังหาริมทรัพย์และหุ้นเอกชน ในฐานะผู้ประกอบการและนักลงทุนรายต่อเนื่อง Zain ให้คำปรึกษาและลงทุนใน บริษัท สตาร์ทอัพด้านเทคโนโลยีระดับแนวหน้าทั่วสหรัฐอเมริกา 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  แซค สแปร์เก็ตต์
  Zac เป็นผู้นำการจัดการผลิตภัณฑ์แบบกระจายทั่วโลกของ SugarCRM ประสบการณ์ผู้ใช้ และองค์กรด้านวิศวกรรม เขามีหน้าที่รับผิดชอบในการกำหนดวิสัยทัศน์ผลิตภัณฑ์และกลยุทธ์ของแพลตฟอร์ม Sugar และการดำเนินการตามกลยุทธ์นั้น เขามีประสบการณ์มากกว่า 25 ปีในบริษัทเทคโนโลยี โดยมีบทบาทเป็นผู้นำที่หลากหลาย 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ซาร่า เซียด
  Zara Ziad เป็นนักวิเคราะห์การตลาดผลิตภัณฑ์ที่ บันไดข้อมูล ที่มีพื้นฐานด้านไอที เธอหลงใหลในการออกแบบกลยุทธ์เนื้อหาเชิงสร้างสรรค์ที่เน้นถึงปัญหาด้านสุขอนามัยของข้อมูลในโลกแห่งความเป็นจริงที่หลายองค์กรเผชิญอยู่ในปัจจุบัน เธอผลิตเนื้อหาเพื่อสื่อสารโซลูชัน เคล็ดลับ และแนวทางปฏิบัติที่สามารถช่วยธุรกิจในการนำไปใช้และบรรลุคุณภาพข้อมูลโดยธรรมชาติในกระบวนการข่าวกรองธุรกิจของตน เธอมุ่งมั่นที่จะสร้างเนื้อหาที่กำหนดเป้าหมายไปยังผู้ชมที่หลากหลาย ตั้งแต่บุคลากรด้านเทคนิคไปจนถึงผู้ใช้ปลายทาง ตลอดจนทำการตลาดผ่านแพลตฟอร์มดิจิทัลต่างๆ 
 	   Website  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   ปิดหน้านี้        ค้นหา  
 
 
 
                     ปิดหน้านี้   ตรวจพบการบล็อกโฆษณา
  Martech Zone สามารถจัดหาเนื้อหานี้ให้คุณโดยไม่มีค่าใช้จ่าย เนื่องจากเราสร้างรายได้จากไซต์ของเราผ่านรายได้จากโฆษณา ลิงก์พันธมิตร และการสนับสนุน เรายินดีอย่างยิ่งหากคุณจะลบตัวปิดกั้นโฆษณาของคุณเมื่อคุณดูไซต์ของเรา 
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